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1. "Рыночный процесс против рыночного равновесия"

"Долгое время экономическая теория практически игнорировала труды по предпринимательству даже таких корифеев научной мысли, как Й. Шумпетер. Современная австрийская школа, ведущая свое начало от Людвига фон Мизеса и Фридриха Хайека, придала теории предпринимательства безусловную актуальность. Существенный вклад в развитие этих идей внес ученик Л. Мизеса Израэл М. Кирцнер, убедительно доказавший, что состояние неравновесия экономических систем заслуживает такого же внимания, как и равновесное [в теории капитализма "состояние неравновесия" заслуживает гораздо большего внимания, чем состояние равновесия (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]…
Развитый Израэлем М. Кирцнером (Kirzner I. Competition and Entrepreneurship, 1973) анализ предпринимательства является значительным вкладом в освещение австрийской школой природы рынка как процесса движения предпринимателей к равновесию [природа капиталистического рынка проявляется, прежде всего, в движении предпринимателей от равновесия (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]…
… Самое важное, что ему удалось сделать, – это переориентировать внимание с анализа равновесного состояния рыночных сил на механизм функционирования рынка как процесса [в отличие от Шумпетера, – не удалось! см. раздел "Сравнение с Шумпетером", - А.Ж.]…"

Кирцнер, предисловие к русскому изданию (А.Н. Романов)
"… В этой вводной главе сделан краткий обзор проблем, которые будут обсуждаться, и кратко изложены основные черты моего подхода, отличающие его от стандартного подхода к микроэкономической теории. Мы увидим, что самое важное из этих отличий выражается в неудовлетворенности обычным акцентированием внимания на анализе равновесия [неудовлетворенность Кирцнера обоснованна! - А.Ж.] и в попытке заменить его более полным пониманием функционирования рынка как процесса [эта попытка Кирцнеру, в отличие от Шумпетера, не удалась (см. раздел "Сравнение с Шумпетером"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 1
"… Даже без изменений начальных условий рынка (т.е. вкусов потребителей, технологических возможностей и наличия ресурсов) решения, принятые в один период времени, порождают систематические изменения соответствующих решений в последующие периоды. Взятый во времени, этот ряд систематических изменений во взаимосвязанной сети рыночных решений составляет рыночный процесс.
В таком случае, рыночный процесс приводится в движение в результате первоначальной рыночной неосведомленности его участников ["рыночный процесс" – при капитализме – "приводится в движение" осведомленными предпринимателями-новаторами; другие предприниматели (ранее не осведомленные) вынужденно этот процесс поддерживают; предприниматели-аутсайдеры "рыночный процесс" тормозят и в конечном счете останавливают (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Классический" цикл"), - А.Ж.]…
Кирцнер, глава 1

Как указывалось выше, главной целью нашего анализа будет прежде всего понимание рыночного процесса, а не установление условий, необходимых для равновесия, – ситуации, в которой рыночный процесс прекращается ["понимание рыночного процесса" у Кирцнера искусственно сужено некорректным исходным допущением (см. предыдущую цитату и комментарий к ней), - А.Ж.]..."
Кирцнер, глава 1

"… Неравновесными ситуациями мы интересуемся так же, как и равновесными [неравновесные ситуации заслуживают гораздо большего внимания, чем равновесные (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 3
"… Чтобы понять действие рыночной экономики, необходимо обращать внимание не на условия рыночного равновесия, а на систематические изменения, которые, как можно ожидать, будут генерироваться на рынке, когда эти условия не выполняются [у Кирцнера рыночный процесс порождается невыполнением условий равновесия и ведет к равновесию; процесс выхода из состояния равновесия, составляющий саму суть капиталистического развития, автором игнорируется, - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 6
"… Движение от неравновесия к равновесию одновременно является движением от несовершенного знания к совершенному знанию и от нескоординированности к скоординированности ["совершенное знание" и полная "скоординированность" исключают прибыль! - А.Ж.]. Мы видели, что движение от неравновесия к равновесию является не чем иным, как предпринимательско-конкурентным процессом, который является процессом распространения информации [во-первых, суть "предпринимательско-конкурентного процесса" состоит, прежде всего, в движении от равновесия к неравновесию (а не наоборот); во-вторых, этот процесс проявляется не только в "распространении информации", но и в движении капиталов, перераспределении ресурсов и многом другом, - А.Ж.]. Далее, система цен в состоянии равновесия также часто описывается как система распространения информации – как сигнальная система. Однако, когда мы говорим, что рыночный процесс распространяет информацию, мы имеем в виду нечто совершенно иное. Система цен в равновесии представляет каждого принимающего решения субъекта обладающим полностью согласованным набором сигналов, следование которым позволяет увязать все планы. С другой стороны, в рыночном процессе ценовые сигналы сами вырабатываются посредством процесса обучения, который управляется шаг за шагом посредством промежуточных наборов цен; именно последний процесс мы имеем в виду, когда говорим о процессе распространения информации.
Процесс обучения в то же время подталкивает индивидуальные планы ко все более близкой координации [так действуют только "подражатели", - А.Ж.]. Правило здесь простое и очевидное: координация информации обеспечивает координацию действий [информированные предприниматели, понимающие суть капиталистической цикличности, действуют не так, как другие (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Классический" цикл" и раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.]. Как только третье лицо узнает о ситуации и позициях двух отдельных индивидов, между которыми существуют условия взаимовыгодного обмена, при условии, что он осознает представившуюся возможность – т.е. как только прежде изолированные частицы информации окажутся согласованы в мозгу отдельного человеческого существа – мы можем быть уверены в деятельности, направленной на координацию решений, планов и действий этих индивидов.
Предпринимательско-конкурентный процесс теперь представляется не просто порождающим стремление к равновесию, но и открывающим и корректирующим отдельные планы и решения. Мы можем наблюдать это как в самых простых рыночных ситуациях, так и в самых сложных…"

[∑ Этот отрывок однозначно свидетельствует: движение к равновесию воспринимается Кирцнером как явление положительное; в этом движении автор и усматривает суть "предпринимательско-конкурентного процесса" (см., для сравнения, тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]
Кирцнер, глава 6
2. "Конкуренция и предпринимательство"

"… Предпринимательский элемент в экономическом поведении участников рынка заключается… в их бдительности к ранее незамеченным изменениям в обстоятельствах ["предприниматель Кирцнера" бдительно следит за изменениями, создаваемыми "предпринимателем Шумпетера"! подробнее см. в разделе "Сравнение с Шумпетером", - А.Ж.]…"

Кирцнер, глава 1

"… В денежной экономике одна возможность лучше, чем другая, если она предлагает потребителям такой же продукт по более низкой цене; таким образом, предпринимательская конкуренция среди производителей может принять форму попытки предложить продукты по более низкой цене. Но одна возможность также лучше, чем другая, если она предлагает более желанный продукт по той же цене; таким образом, предпринимательская конкуренция среди производителей может также принять форму попытки предоставить потребителям более желанные продукты. Фактически производители постоянно находятся под конкурентным давлением, заставляющим их предлагать все более и более желанные продукты по все более и более низким ценам [латентная конкуренция! - А.Ж.]. Важно отметить, что "более желанный продукт" может означать и более высокое качество того, что обычно считается "таким же" продуктом, и совершенно другой продукт ["заменитель", - А.Ж.]. Разумеется, теоретически любое отличие, делающее один товар более желанным для потребителя, делает его "другим" [неценовая конкуренция! - А.Ж.]…
Кирцнер, глава 1

"Тот факт, что в любой данный момент только один производитель выпускает определенный продукт, сам по себе не является ослаблением конкурентного процесса [латентная конкуренция! - А.Ж.]. Он может просто означать, что на данный момент только один предприниматель принял меры по предоставлению именно этой возможности рынку. Если меры оказались благоразумными, то они прельстят других сделать даже что-то еще лучшее в этом направлении. Если они окажутся ошибкой, то этот предприниматель сам будет вынужден под давлением рынка оставить это направление производства. Поскольку нас интересует рыночный процесс и его конкурентный характер, постольку нам не следует сильнее удивляться тому, что только один производитель в данное время выпускает какой-либо продукт, чем тому, что из многих производителей какого-либо продукта лишь один назначает цену, которую не просит никто из производителей. Обе возможности могут просто свидетельствовать о том, что рыночный процесс пока не набрал ход [однако "процесс" уже начат – "одним" предпринимателем-лидером, предложившим новый продукт или новую цену, - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 1

"… Экономическая теория, придающая особое значение равновесию, склонна недооценивать роль предпринимателя. Его роль в какой-то мере отождествляется с движением от одного положения равновесия к другому, с "нововведениями" и динамичным изменением [т.е. автор ставит на одну доску статическую теорию неоклассиков и динамическую теорию Шумпетера! - А.Ж.], но не с динамикой самого процесса установления равновесия [это означает, что именно Кирцнер придает большее значение равновесию, чем Шумпетер! - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 1

"… Предпринимательство необходимо для открытия прибыльной возможности [однако "прибыльная возможность", по Кирцнеру, – это всего лишь возможность воспользоваться имеющимся неравновесием; в то время как основные прибыли при капитализме связаны с целенаправленным нарушением равновесия (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники" и раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]…"

Кирцнер, глава 2

"… Анализ рыночного процесса способен использовать в своих построениях понимание того, что его участники не просто реагируют на данную рыночную информацию, а скорее проявляют предпринимательскую бдительность в отношении возможных изменений, происходящих в этих данных ["предприниматель Кирцнера" бдительно следит за изменениями, создаваемыми "предпринимателем Шумпетера" (подробнее см. в разделе "Сравнение с Шумпетером"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Теперь мы можем ввести в анализ механизм чистого предпринимателя, т.е. принимающего решения субъекта, роль которого возникает исключительно из его бдительности к ранее незамеченным возможностям ["чистый предприниматель" – искусственная абстракция, создающая множество проблем (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель" и "капиталист"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Все, что нужно нашему, не владеющему средствами [как и у Шумпетера, - А.Ж.], принимающему решения субъекту для принятия наилучшего решения, – это просто знать, где существуют неиспользуемые возможности. Все, что ему нужно, – это обнаружить, где покупатели платят слишком много, а продавцы получают слишком мало, и заполнить пробел, предлагая купить чуть дороже и продать дешевле. Чтобы обнаружить эти неиспользуемые возможности, требуется бдительность [капиталистический рынок требует от предпринимателя несравненно большего: он должен быть "бдителен" не столько к неиспользуемым, сколько к принципиально новым возможностям! именно такими качествами обладает "предприниматель Шумпетера" (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель" и "капиталист")! - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Как только мы говорим, что производитель покупает ресурсы и продает продукты, трудно уклониться от признания того, что один из важнейших стыков на рынке, где, судя по всему, потребуется чистое предпринимательство, – это именно точка контакта между рынком ресурсов и рынком продуктов [производственная сфера у Кирцнера – это всего лишь "точка контакта" между торговыми звеньями! роль производства автором недопустимо умаляется, фактически игнорируется! - А.Ж.]. Другими словами, многие из незамеченных возможностей более эффективного использования ресурсов скорее всего будут выражены в форме несовершенной координации между сделками на рынке ресурсов и рынке продуктов. Собственники ресурсов могут продавать свои ресурсы отраслям или производителям, которые делают продукты, менее необходимые потребителям, чем другие продукты, которые можно сделать из этих ресурсов. Покупатели могут приобретать продукты, произведенные из более дорогих ресурсов, чем другие, способные производить эти же самые продукты. Отсутствие координации выразится в ценовой разнице – между суммой цен группы факторов, способных произвести продукт, на сырьевых рынках и ценой этой продукции на рынке продуктов. Прибыльные возможности, представленные такой разницей в ценах, открывают простор для чисто предпринимательской деятельности, которая не требует от предпринимателя вложения каких бы то ни было ресурсов [как и у Шумпетера, - А.Ж.]. Эта деятельность будет состоять исключительно из покупки ресурсов и продажи продуктов [и здесь "предприниматель Кирцнера" бдительно следит за изменениями, создаваемыми "предпринимателем Шумпетера", - А.Ж.]. (Временно предположив, что производство мгновенно [?! - А.Ж.], мы пока уклоняемся от необходимости наделить предпринимателя финансовым капиталом.) Именно здесь соблазн отождествить "производителя" с "предпринимателем" очень велик. И со строго формальной [и фактической! - А.Ж.] точки зрения против этого не может быть возражений. Мы действительно можем рассматривать производителя в качестве предпринимателя. Но мы не должны забывать, что если хотим рассматривать его как чистого предпринимателя ["чистый предприниматель" – искусственная абстракция, создающая множество проблем (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель и капиталист"), - А.Ж.], то должны освободить нашего производителя от ответственности вкладывать какие-либо ресурсы в производственный процесс. Если наш производитель должен быть чистым предпринимателем, то мы должны считать, что он нанимает талант, необходимый для организации факторов производства в ритмично работающую команду, и покупает все ресурсы, необходимые для эффективного завершения операций, участие в которых вытекает из его предпринимательской деятельности ["предприниматель Кирцнера" так же "свободен" от собственности и от непосредственной управленческой деятельности, как и "предприниматель Шумпетера" (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель и капиталист"), - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 2

"… Как чистый предприниматель он не демонстрирует ничего, кроме бдительности к существованию ценовой разницы между используемыми ресурсами и получаемой продукцией [настоящий предприниматель эту разницу не только актуализует, но и создает (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1" и подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", вывод 1), - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 2

"… Собственность и предпринимательство должны рассматриваться как совершенно разные функции [что создает много проблем при исследовании реального капитализма (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель и капиталист"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Чистый предприниматель продолжает с помощью своей бдительности открывать и использовать ситуации, в которых он может продать по высокой цене то, что он может купить по низкой цене [производство даже не упоминается! - А.Ж.]. Чисто предпринимательская прибыль является разницей между двумя этими ценами. Она получается не в результате обмена того, что предприниматель ценит меньше, на то, что он ценит выше. Она достигается за счет обнаружения продавцами и покупателями чего-то, за что последние заплатят больше, чем требуют первые. Открытие прибыльной возможности означает открытие чего-то, что может быть получено ни за что. Не требуется вообще никаких вложений; свободная десятидолларовая банкнота обнаруживается уже в пределах досягаемости [здесь роль "чистого предпринимателя" сводится к арбитражу с нулевыми издержками; суть капитализма при таком подходе полностью выхолащивается! - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 2

"… Прибыльная возможность требует инвестирования капитала [! - А.Ж.]. Но тем не менее остается верным то, что предприниматель в роли предпринимателя не нуждается в каких-либо инвестициях [как и у Шумпетера! - А.Ж.]. Если излишек (представляющий собой разницу между ценой покупки и ценой продажи) достаточен, чтобы предприниматель смог предложить выплатить проценты, достаточно привлекательные, чтобы убедить кого-либо выделить необходимые средства, то предприниматель все же открыл способ получения чистой прибыли без необходимости что-либо инвестировать. Роль капиталиста, необходимая для того, чтобы сделать возможной предпринимательскую прибыль в том случае, если производство требует много времени [т.е. реальное производство рассматривается всего лишь как частный случай предпринимательства! - А.Ж.], выполняется собственниками ресурсов, которые находят выплачиваемые проценты достаточно привлекательными, чтобы согласиться продать ресурсы под обещание получить доход только через некоторое время. (В денежной экономике роль капиталиста не обязательно выполняется собственниками ресурсов, соглашающимися ждать оплаты до окончания производства. Роль капиталиста может выполняться путем предоставления "ссуды" денежного капитала – которым оплачивают вознаграждение задействованных ресурсов – но с точки зрения экономической теории в этом случае все равно подразумевается "продажа" наличных активов в обмен на обещание дохода в будущем.) И, разумеется, предприниматель сам может владеть ресурсами (или деньгами) и посчитать целесообразным самостоятельно финансировать свои предпринимательские проекты. Другими словами, один и тот же индивид может быть и предпринимателем, и капиталистом, точно так же, как один и тот же индивид может быть и предпринимателем, и владельцем ресурсов [так обычно и бывает! - А.Ж.]. (Как мы убедились, роль капиталиста может считаться, по большому счету, особым видом роли собственника ресурсов.) Важно отметить, что аналитически роль чистого предпринимателя не пересекается с ролью капиталиста, несмотря на то, что в мире, где почти для всех производственных процессов необходимо какое-то время, предпринимательские прибыльные возможности обычно требуют капитала [так в чем же смысл такой искусственной аналитики?! см. также тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель и капиталист", - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Вид "знания", необходимый для предпринимательства, – это, скорее, "знать, где искать знание", чем знание реальной рыночной информации. Словом, точнее всего отражающим этот вид "знания", кажется, можно считать бдительность. Конечно, "бдительность" тоже можно нанять; но тот, кто нанимает работника, бдительного к возможностям открывающегося знания, сам демонстрирует бдительность еще более высокого порядка. Предпринимательское знание можно описать как "знание высшего порядка", первичное знание, необходимое, чтобы запрячь доступную информацию, которой уже кто-то владеет (или поддающуюся открытию) [то, что в скобках, на самом деле важнее! т.е. поисковая активность играет в развитии капитализма значительно большую роль, чем "бдительность"! - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"… Тот факт, что в любой данный момент времени кто-то из участников рынка (или, коли на то пошло, никто из участников рынка) не может заниматься деятельностью, отличной от того, что делают другие, или что один участник использует выгодную возможность, а другие не следуют его примеру, не значит, что участники рынка не находятся под конкурентным давлением, заставляющим их демонстрировать все, на что они способны. Тот факт, что в какой-то момент не завязалось агрессивных конкурентных действий, не означает, что конкурентный процесс остановился. Это просто может означать, что со всей своей бдительностью участники рынка пока еще не узнали о существующих возможностях, но несмотря на это, безусловно, ухватятся за них самым конкурентным образом, как только их осознают [латентная конкуренция! - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 3

"… Конкуренция, понимаемая как процесс, по крайней мере потенциально, присутствует, пока не существует произвольных [! - А.Ж.] препятствий для входа на рынок. Пока другие свободны предлагать наиболее привлекательные возможности, о которых им известно, никто не свободен как от побуждения, так и от необходимости конкурировать. Только когда кто-либо знает, что другие, несмотря на то, что могли бы предложить рынку нечто более привлекательное, будут удержаны от такого шага, он может не беспокоиться о конкуренции. Конкурентный процесс полностью зависит от свободы тех, кто располагает лучшими идеями или горит сильным желанием услужить рынку, предлагая лучшие возможности. Любое произвольное [! - А.Ж.] препятствие на пути к рынку является ограничением конкурентности рыночного процесса [однако вход на рынок может быть ограничен не "произвольно" (т.е. политически), а объективно, экономически (прежде всего, необходимостью больших стартовых инвестиций), - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 3

"… Совершенно конкурентный рынок данного продукта характеризуется единственной ценой. Тем не менее процесс достижения этой единственной цены принимает форму конкурентных ценовых запросов и предложений, которыми предприниматели испытывают рынок, стремясь каждый раз предлагать цену, которая достаточно привлекательна, чтобы опередить конкурентов, но не более привлекательна, чем необходимо. В течение этого процесса конкурирования на один и тот же продукт делается множество ценовых предложений и запросов, сообразных несовершенству рыночной информации, свойственной неравновесному состоянию. Точно таким же образом производители могут активно конкурировать, предлагая лучшее качество (или немного более низкое качество за значительно более низкую цену), различные модели, различную кредитную политику и т.д. Даже там, где условия равновесия фактически устраняют любую разницу в качестве, мы должны признать временные наборы различных качеств продукта в качестве существенных аспектов конкурентного процесса. Качество продукта представляет собой одно из измерений, вдоль которого может развиваться конкурентная активность [неценовая конкуренция! - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 3

"Предприниматели конкурируют друг с другом, стремясь предложить рынку лучшие возможности. Однако возможность может быть "лучше" не только с точки зрения требования более низких цен с покупателей или предложения более высоких цен продавцам. Возможность может казаться рынку лучше, потому что по данной цене она предлагает покупателям нечто, что они ищут более активно (или потому, что она требует от продавцов в обмен на данную цену то, от чего они отказываются менее неохотно). Поэтому предпринимательская конкуренция выражается в сортности и качестве производимых и предлагаемых на продажу товаров и услуг (и в сортности и качестве ресурсов, которые намереваются купить) [неценовая конкуренция! - А.Ж.]. Отсюда следует, что рыночное равновесие означает не только модель цен и количеств, подверженных изменениям в результате конкурентного давления, но и модель типов и качества продукта, подверженных изменениям в результате этого давления [т.е. рыночное равновесие – это равновесие по многим переменным! - А.Ж.]."
Кирцнер, глава 4

"С точки зрения теории рыночного процесса роль качества продукта целиком и полностью аналогична, а во многих случаях неотделима от роли цены [неценовая конкуренция! - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 4

"… Роль предпринимателя в ипостаси покупателя на рынке ресурсов полностью симметрична его роли в ипостаси продавца на рынке продуктов [т.е. предприниматель может выиграть как покупатель или / и как продавец (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 4

3. Прибыль

"Мое понимание мизесовского взгляда на предпринимателя и его сходства с моим можно выразить, охарактеризовав и мою, и Мизеса точку зрения на прибыль как "арбитражные" [! - А.Ж.] теории прибыли. Прибыльные возможности возникают, когда цены на продукты на товарном рынке не согласованы с ценами услуг ресурсов на рынке ресурсов [основные прибыльные возможности возникают в процессе рассогласования (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.]. Другими словами, в результате несовершенства коммуникации между рынками "нечто" продается по разным ценам на двух рынках ["разные цены", в общем случае, существуют вследствие дисбаланса того или иного рынка (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подразделы "Источник 2" и "Источник 3"); "несовершенство коммуникации" – лишь одна из возможных причин появления такого дисбаланса; другими причинами, более важными, являются нехватка капитала у конкурентов и ограниченная мобильность ресурсов (особенно трудовых), - А.Ж.]. Действительно, на двух рынках это "нечто" продается в разных физических формах [вот именно! - А.Ж.]: на рынке факторов оно предстает как набор потребляемых факторов производства, а на рынке конечной продукции оно предстает как потребительский товар. Но экономически мы все равно имеем "одну и ту же" вещь, продаваемую по разным ценам, потому что набор факторов включает в себя все, что технологически необходимо (и не более, чем необходимо), чтобы произвести продукт [Кирцнер недопустимо умаляет роль производства! прибыль, по Кирцнеру, создается лишь на входе и выходе предприятия! хотя важнейший источник прибыли находится внутри предприятия и актуализуется в ходе производства (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.]. Предприниматель замечает эту разницу цен до того, как это делают другие. Что отличает эту ситуацию от обычного случая арбитража, так это то, что покупка ресурсов предшествует продаже конечной продукции [в чем же отличие?! - А.Ж.]; во время принятия решения о производстве цены на конечный продукт существовали только в прогнозах. Предприниматель догадывается, что будущие цены на продукты не будут в точности соответствовать сегодняшним ценам на ресурсы. Хотя по сравнению с моей в постановке Мизеса сильнее подчеркивается неизбежная неопределенность, окружающая предпринимательскую деятельность (в мире, где производство требует времени), ясно, что для Мизеса, как и для меня, прибыль является результатом отсутствия согласованности между рынком продуктов и ресурсов; и успешное предпринимательство состоит в том, чтобы заметить эту рассогласованность прежде, чем это сделают другие [взгляд, не только упрощающий, но и искажающий суть "успешного предпринимательства" (см. предыдущие комментарии), - А.Ж.]…"
Кирцнер, глава 2

"Мы должны тщательно определить роль прибыли в этом предпринимательском конкурентном процессе. Чистую предпринимательскую прибыль можно получить там, где на одном рынке существует больше, чем одна цена на данный товар (либо там, где существует одна цена на комплект ресурсов, требующихся для производства данного товара, и другая цена на сам товар). Но это означает, что предпринимательские прибыльные возможности существуют везде, где есть поле для более полного согласования отдельных планов [основные прибыльные возможности существуют там, где есть "поле" для рассогласования планов (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.]. Там, где существует более чем одна цена на "одну и ту же" вещь (здесь комплект необходимых ресурсов трактуется как "то же самое", что и производимая из него продукция [трактуется неправильно (см. комментарии выше), - А.Ж.]), ясно, что были составлены противоречивые планы. Те, кто продавал по низким ценам, не согласовывали свои планы с теми, кто покупал по более высоким ценам (или с теми, кто вообще не покупал из-за того, что им были известны только более высокие цены).

Поэтому отсюда следует, что для того, чтобы выявить отсутствие координации планов участников рынка, достаточно выявить рыночные возможности. И, разумеется, именно в этом – источник предпринимательской бдительности [не только и не столько в "этом" (см. комментарии в разделе "Конкуренция и предпринимательство"), - А.Ж.]. Бдительность к новым возможностям стимулируется пьянящим ароматом прибыли. Прибыль следует искать там, где частицы информации еще не приведены в соответствие друг с другом ["предприниматель Кирцнера" может претендовать лишь на жалкие крохи, упущенные "предпринимателем Шумпетера"! - А.Ж.]. Использование прибыльной возможности заключается в выявлении и исправлении несогласованности различных групп планов [основные "прибыльные возможности" заключаются в сознательном рассогласовании планов: настоящий предприниматель делает "не то, что делают другие" и "не так, как делают другие" (Шумпетер, с. 150), - А.Ж.]. И, разумеется, по ходу процесса коррекции происходит сокращение самих прибыльных возможностей [и без того – для "предпринимателя Кирцнера" – небольших, - А.Ж.]. В лучшем случае, способность людей замечать происходящее (а тем более то, что вероятно произойдет) в высшей степени несовершенна. Соблазн прибыли и боязнь потерь в определенной степени поддаются расчету, чтобы привлечь по крайней мере часть предпринимателей. Действия пионеров ["предпринимателей Шумпетера", - А.Ж.] предоставляют другим, менее бдительным предпринимателям ["предпринимателям Кирцнера", - А.Ж.] информацию, которую уже невозможно не заметить."

Кирцнер, глава 6

4. Сравнение с Шумпетером

"… Шумпетеровский предприниматель и предприниматель, о котором идет речь в данной книге, могут во многих отношениях быть признаны одним и тем же индивидом. Но есть очень важный аспект, в котором трактовка Шумпетера отличается от моей. Предприниматель Шумпетера действует, чтобы нарушить существующее положение равновесия. Предпринимательская деятельность разрывает непрерывный кругооборот. Предприниматель представляется инициирующим изменение и генерирующим новые возможности. Хотя каждый взрыв предпринимательских нововведений в конце концов приводит к новой ситуации равновесия [у Шумпетера "к новой ситуации равновесия" приводит не подъем, вызванный "взрывом предпринимательских нововведений", а депрессия (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Циклы и кризисы", табл. 1, рубрика "Суть депрессии"), - А.Ж.], предприниматель подается скорее как сила, нарушающая равновесие, чем уравновешивающая. Экономическое развитие, которое Шумпетер делает абсолютно зависимым от предпринимательства, является отличным "от процесса движения в направлении состояния равновесия" <…>.

Напротив, моя трактовка предпринимателя подчеркивает уравновешивающий аспект его роли [и поэтому теория Кирцнера намного дальше от капиталистической действительности, чем теория Шумпетера, - А.Ж.]. Я понимаю ситуацию, на которую натыкается предпринимательская роль, скорее как неустранимо неравновесную [т.е. состояние равновесия, по Кирцнеру, практически недостижимо, - А.Ж.], нежели равновесную – скорее характеризующуюся вихрящимися возможностями [вблизи и внутри области равновесия, - А.Ж.], нежели безмятежным спокойствием. И хотя для меня также изменения могут возникнуть только через предпринимателя, я понимаю их как уравновешивающие изменения. Для меня изменения, инициируемые предпринимателем, всегда ведут к гипотетическому состоянию равновесия; эти изменения становятся ответом на существующую модель ошибочных решений, модель, характеризующуюся упущенными возможностями. Предприниматель, на мой взгляд, взаимно согласует диссонирующие элементы, ставшие следствием предшествующей рыночной неосведомленности [т.е. "предприниматель Кирцнера", в отличие от "предпринимателя Шумпетера", не только не нарушает равновесие, но даже, по большому счету, и не восстанавливает: он изыскивает прибыльные возможности вблизи и внутри области равновесия (возможности, не замеченные динамичным "предпринимателем Шумпетера"); движущей силой капиталистического развития квазистатический предприниматель Кирцнера быть не может, - А.Ж.].

Привлечение внимания к этому различию между взглядами Шумпетера и моей точкой зрения подчеркивает крайнюю важность предпринимательства для рыночного процесса. Трактовка, подобная трактовке Шумпетера, обращающаяся к предпринимательству как к внешней силе [так! см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель" и "капиталист", - А.Ж.], выводящей экономику из одного положения равновесия (чтобы в конце концов достичь другого равновесного состояния в результате деятельности "подражателей"), [фраза в скобках соответствует не столько теории Шумпетера, сколько тезисам "Капитализм" (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Циклы и кризисы" и тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.] скорее создает впечатление, что для достижения равновесия предпринимательская роль в принципе совсем [почти совсем, - А.Ж.] не требуется. Другими словами, такая трактовка скорее порождает совершенно ошибочное мнение, что состояние равновесия может появиться само собой без всяких общественных механизмов по сбору и упорядочению разрозненных фрагментов информации, являющихся единственным источником этого состояния ["статизация" рынка Шумпетером подробно описана (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Циклы и кризисы", табл. 1, рубрики, посвященные депрессии), - А.Ж.].

Именно для того, чтобы подчеркнуть противоположность своего мнения, что только предприниматель может (по крайней мере в теории, если отсутствуют экзогенные изменения) в конце концов привести к равновесию, я ощущаю необходимость привлечь внимание к предпринимательству как реагирующему элементу [капиталистическое предпринимательство – "элемент" не столько реагирующий, сколько инициирующий! - А.Ж.]. Я представляю предпринимателя не как источник новшеств ex nihilo <из ничего (лат.) – Прим. пер.>, но как субъекта, бдительного к возможностям, которые уже существуют и ждут того, чтобы их заметили [предприниматель Кирцнера – не "хищник", а чистильщик капиталистического "леса"! - А.Ж.]. Точно также в экономическом развитии предприниматель должен представляться реагирующим на возможности, а не создающим их; использующим прибыльные возможности, а не порождающим их [кто же создает прибыльные возможности?! - А.Ж.]. Когда в наличии имеются технологически возможные прибыльные методы производства, требующие капитала, и поток сбережений, достаточный, чтобы обеспечить необходимый капитал, то для реального воплощения этих новшеств требуется предпринимательство <…>. Без предпринимательства, без бдительности к новым [! - А.Ж.] возможностям долгосрочные выгоды могут остаться неиспользованными. Крайне желательно отстоять систему анализа, которая одинаково изображает действие рыночного процесса как для простой экономики, где не составляются многопериодные планы, так и для экономики, в которой такие планы, включающие использование капитала, составляются. В этом процессе крайне важно обратиться к предпринимательству. То, что большинство современных трактовок теории цены не могут понять этого, возможно, является основной причиной моей неудовлетворенности ими. Неудачный акцент Шумпетера <…> на то, что предприниматель толкает экономику дальше от равновесия, способствует распространению совершенно ошибочного мнения, что предприниматель в общем-то не нужен для понимания того, каким образом рынок движется к положению равновесия <…> [если у Шумпетера "акцент", то у Кирцнера – непонимание самой сути капиталистического развития! - А.Ж.].
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"В шумпетерианской системе предпринимательство заключается во внедрении новых процессов производства – производства новых продуктов или производства старых продуктов новым способом. Новатор-предприниматель нарушает ровное функционирование производства и рынка, создавая новые способы производства вещей и производство новых вещей. Исполняя эту роль, он одновременно создает для себя прибыль. Вырываясь из рутины, шумпетеровский предприниматель способен породить временные зазоры между ценой ресурсов и ценой продукта. Дерзкие пионеры, протаптывающие новые тропы, на короткий срок дерзко пренебрегают универсальным свойством «ценности первоначальных средств производства привязывать себя с достоверностью тени к ценности продукта» <…>. До тех пор пока подражатели снова не приведут цены и издержки в соответствие, новаторы могут пожинать чистую прибыль…

Во многих отношениях портрет предпринимателя, который я стремился нарисовать, демонстрирует много сходства с тем, который разработан Шумпетером. Шумпетеровский новатор, в конечном счете, является принимающим решения субъектом, бдительность к незамеченным возможностям которого позволила ему уйти от повторяющейся рутинной эксплуатации широко известных возможностей…

Кроме этого, общим у моего предпринимателя и у шумпетеровского новатора-предпринимателя является то, что – по крайней мере в своей предпринимательской ипостаси – они не вкладывают в производство никаких факторных услуг [критику см. в тезисах "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Предприниматель" и "капиталист", - А.Ж.]; прибыль, которую они получают, не является вознаграждением, необходимым, чтобы привлечь нужный фактор производства в производственный процесс. Производство вполне может продолжаться с ресурсами, оплата которых уже была учтена в качестве издержек при расчете чистой прибыли. Вклад предпринимателя состоит лишь в чистом решении направить эти ресурсы именно в данный процесс, выбранный из множества других.

И все-таки мое описание предпринимателя отличается от шумпетеровского, и предпринимательская роль в шумпетерианской системе не идентична той, которую сформулировал я. Для меня важной чертой предпринимательства является не столько способность покончить с рутиной, сколько способность видеть новые возможности, еще не замеченные другими. Предпринимательство для меня не столько внедрение новых продуктов или новых методов производства, сколько способность видеть, где новые продукты приобрели неожиданную ценность для потребителей и где стали возможны новые методы производства [если "предприниматель Шумпетера" – новатор, то "предприниматель Кирцнера" – подражатель; первый инициирует капиталистическое развитие, второй его тормозит и приостанавливает, - А.Ж.]. Для меня функция предпринимателя состоит не в смещении кривых издержек или выручки, на которых он находится <…>, а в том, чтобы заметить, что они сместились.

Предпринимательство в шумпетерианской системе разрывает кругооборот, из равновесия создает неравновесие <…>. Для меня, наоборот, предпринимательская роль, являющаяся, безусловно, источником движения в системе, оказывает уравновешивающее влияние; именно предпринимательская бдительность к незамеченным возможностям создает тенденцию к равномерному кругообороту равновесия [квазистатика! - А.Ж.]. Для Шумпетера предпринимательство важно прежде всего в качестве искры зажигания экономического развития; для меня его важность заключается в первую очередь в том, что оно способствует рыночному процессу проявиться во всех ситуациях, где возможность экономического развития представляется частным случаем <…> [развитие – не "частный случай", а сама суть капитализма (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.].
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"В предыдущей главе было указано как на сходство, так и на различия между нашей концепцией предпринимательства и шумпетерианской. В обеих концепциях именно бдительность предпринимателя к доселе незамеченным возможностям позволяет ему отойти от рутины; его роль возникает исключительно в неравновесных условиях [роль "предпринимателя Шумпетера", в отличие от "предпринимателя Кирцнера", "возникает" в условиях равновесия! см. далее, - А.Ж.]. Но для Шумпетера сущность предпринимательства заключается в способности вырваться из рутины, разрушить существующие структуры, сдвинуть систему с траектории равномерного кругооборота потока равновесия. С другой стороны, для нас важнейшим элементом предпринимательства является способность увидеть неиспользуемые возможности, априорное существование которых означает, что первоначальная равномерность кругооборота была иллюзорной [если бы не "предприниматели Шумпетера", кругооборот был бы в самом деле практически равномерным; "неиспользуемые возможности" были бы весьма незначительны, - А.Ж.] – что, будучи далекой от состояния равновесия, она представляла собой неравновесное состояние, неизбежно обреченное на то, чтобы быть разрушенным [т.е. значительное неравновесие возникает само по себе, независимо от деятельности "предпринимателей Шумпетера"; это неравновесие существует до тех пор, пока его не разрушает – ненадолго – "предприниматель Кирцнера", - А.Ж.]. Для Шумпетера предпринимательство – это разрушительная, нарушающая равновесие сила, которая выводит рынок из сонного состояния равновесия; для нас предприниматель является уравновешивающей силой, чья деятельность отвечает на существующие напряжения и обеспечивает такие корректировки, к которым взывают неиспользуемые возможности [квазистатический предприниматель Кирцнера действует внутри естественно размытой области равновесия! - А.Ж.].

Таким образом, для Шумпетера предпринимательская деятельность, динамичная конкуренция, к которым он привлек наше внимание, проявляет себя в долгосрочном экономическом развитии капиталистической системы… В этом процессе предпринимательская деятельность – это деятельность лидеров – новаторов и первопроходцев; она резко контрастирует с деятельностью сонма "подражателей", идущих по следам предпринимателей. В то время как именно лидеры временно создают прибыли, разрушая состояние равновесия, толкая экономику к более высокому уровню экономического благосостояния, именно масса подражателей вновь приводит экономику в состояние покоя на новом уровне равновесия. Их активность, восстанавливающая равномерный кругооборот, не является предпринимательской; они ничем не примечательные люди, которые, научившись подражать лидерам, впадают то в одну, то в другую рутину с нулевой прибылью. Капиталистическое развитие для Шумпетера состоит из внезапных приливов предпринимательской, инновационной энергии, постоянно заглушаемой подражателями и рутинерами <…>. Для нас предпринимательство проявляет себя в краткосрочных движениях, точно так же как и в долгосрочных эволюционных изменениях и демонстрируется подражателями (взявшимися за дело, чтобы использовать возможности, открывшиеся в результате деятельности новаторов) точно так же, как самими новаторами. Для нас предпринимательство прекращается только тогда, когда подражательная деятельность выжимает все прибыльные возможности [квазистатика! - А.Ж.]. Процесс, посредством которого цены, превышающие равновесные, сбиваются до равновесного уровня, мы считаем предпринимательским процессом: он требует предпринимательской бдительности к реалиям ситуации, чтобы привести их в соответствие с подлинными стремлениями (или скорее, с относительным недостатком стремления) потенциальных покупателей. Фактически, именно к этим краткосрочным рыночным процессам, являющимся причиной вездесущего бурления, стремящегося к положению рыночного равновесия, мы и хотели привлечь внимание нашим акцентом на предпринимательстве [квазистатика! - А.Ж.]. Эти краткосрочные процессы, будучи сотканы из подражательной активности последователей, набрасывающихся на "запас прибыли и объем производства существующих фирм" <…>, для Шумпетера не служат примером проявления предпринимательства. Предпринимательство зарезервировано за блестящими, одаренными богатым воображением, отважными, изобретательными новаторами. Для нас предпринимательство реализуется везде, где участники рынка осознают, что, сделав что-то немного отличное [квазистатика! - А.Ж.] от того, что делается в настоящее время, можно более точно предугадать имеющиеся возможности."
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5. Обобщение и выводы
Сильные стороны

1) "Рыночный процесс" (понимаемый, правда, весьма узко, – см. "Слабые стороны", п. 3) противопоставляется "рыночному равновесию".
2) Описание и анализ латентной и неценовой конкуренции.
Слабые стороны
1) Виды рынка ("простой товарный" и капиталистический по Марксу
, "кругооборот" и "развитие" по Шумпетеру
) не различаются (как и в большинстве теорий, критикуемых автором).
2) Предпринимательство фактически сводится к торговле; производство лишь упоминается (в качестве частного случая).
3) Несмотря на декларируемый примат "рыночного процесса" над "рыночным равновесием", подход Кирцнера – не динамический, а квазистатический: "рыночный процесс" представлен уравновешивающими подвижками вблизи и внутри естественно размытой области равновесия.
4) Равновесие рассматривается как идеальное, но практически недостижимое состояние рынка; прибыль – как следствие практической недостижимости этого идеального состояния.
Общий вывод

Теория конкуренции и предпринимательства Кирцнера может служить квазистатическим дополнением к теории экономического развития Шумпетера (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)" и "Шумпетер (КСД)"). Самостоятельного значения теория Кирцнера не имеет
� Цитаты даны по электронной копии с сайта "Московский Либертариум".


� Название первой главы книги Кирцнера.


� Название книги Кирцнера.


� Сравнению своей "теории конкуренции и предпринимательства" с "теорией экономического развития" Шумпетера Кирцнер уделяет много внимания.


� См. тезисы "Маркс (Капитал)", раздел "Две "формы обращения" (рынок простой и капиталистический)".


� См. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Кругооборот" и "развитие".





