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1. Рынок и капитализм
"К сожалению, не существует четкого и общепризнанного определения капитализма [определение капитализма см. в тезисах "Рынок" (раздел "Рынок простой и капиталистический") и "Капитализм" (раздел "Сущность капитализма"), - А.Ж.]… Кратко говоря, капиталистический строй охватывает следующие институты и принципы: 1) частную собственность, 2) свободу предпринимательства и выбора, 3) личный интерес как главный мотив поведения, 4) конкуренцию, 5) опору на систему цен, или рыночную систему, и 6) ограниченную роль правительства [действительно, это не определение капитализма; перечисленные "институты и принципы" свойственны любому рынку, в т.ч. простому товарному (см. тезисы "Рынок", раздел "Атрибуты рынка"), - А.Ж.]."

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 51

"Рынок (market) – всякий институт или механизм, который сводит вместе покупателей (предъявителей спроса) и продавцов (поставщиков) конкретного товара или услуги [понятие "рынок" однозначно определено в тезисах "Рынок" (раздел "Понятие "рынок"), - А.Ж.].

Макконнелл и Брю, т. 2, с. 396 (из "Словаря понятий и терминов")

2. Стоимость и цена

[∑ "Экономикс" Макконнелла и Брю опирается на маржинализме. Подробную критику этой ущербной концепции см. в тезисах "Маржинализм", "Шумпетер (ТЭР)" (раздел "Стоимость и цена"), "Шумпетер (КСД)" (раздел "Стоимость"), "Самуэльсон" (раздел "Стоимость и цена"), - А.Ж.]
"Два фундаментальных факта образуют основу экономикс и, по существу, охватывают всю проблему экономии… Первый факт таков: материальные потребности общества, т.е. материальные потребности составляющих его индивидов и институтов, буквально безграничны или неутолимы. Второй факт: экономические ресурсы, т.е. средства для производства товаров и услуг, ограниченны или редки."

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 36

"В любой данный период времени каждый покупатель продукта получает меньше удовлетворения, или выгоды, или полезности от каждой последующей единицы продукта. Например, второй "Биг Мак" дает меньше удовлетворения потребителю, чем первый; третий приносит еще меньше удовольствия или полезности, чем второй, и т.д. Отсюда следует, что, поскольку потребление подвержено действию принципа убывающей предельной полезности – т.е. принципа, согласно которому последующие единицы данного продукта приносят все меньше и меньше удовлетворения, – потребители покупают дополнительные единицы продукта лишь при условии, что цена его снижается."

[В условиях изобилия и дешевизны товаров "полезность" первой единицы ничем не отличается от "полезности" последней! более того, понятия "первой" и "последней" единицы вообще теряют смысл, когда любой товар можно приобрести в ближайшем супермаркете в любое время суток
, - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 62

[Примечание к графику кривой спроса, - А.Ж.] Помещение цены на вертикальной оси и величины спроса на горизонтальной – это экономическая традиция. Математик поместил бы цену на горизонтальной оси, а величину спроса на вертикальной, так как цена – это независимая переменная, а величина спроса – зависимая переменная [такой подход грубо искажает действительность и недопустим даже в первом приближении: в паре {Спрос ↔ Цена} обе переменные являются зависимыми (см. тезисы "Стоимость", раздел "Цена"), - А.Ж.]."

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 63

"Очевидно, что вода – один из самых полезных продуктов на свете: от нее зависит сама возможность нашей жизни. И тем не менее вода стоит очень дешево. Наоборот, бриллианты – имеющие чисто декоративное значение, а практически почти бесполезные – стоят очень дорого. Почему цены в данном случае, казалось бы, не отражают полезности товаров? Наша теория поведения потребителя, а также проведение различия между общей и предельной полезностями помогут объяснить этот парадокс." [О трудозатратах, которые в основном и объясняют этот "парадокс", сказано вскользь! Подробный разбор "парадокса" см. в тезисах "Самуэльсон" (раздел "Стоимость и цена"). - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 38

3. Стоимость и цена труда

"При прочих равных условиях, монопсонист ["монополист-покупатель", - А.Ж.] максимизирует свою прибыль путем найма меньшего количества рабочих и при этом выплачивает ставку заработной платы меньше, чем в условиях конкуренции. В результате общество получает меньше продукции [имеется сноска, - А.Ж.], а рабочие получают ставку заработной платы меньше…, чем их предельный продукт в денежном выражении. Точно так же как монополист-продавец считает выгодным сократить производство, чтобы поднять цену на свои товары выше конкурентной, так и монопсонист - наниматель ресурсов считает выгодным сокращать занятость, чтобы снизить ставки заработной платы и соответственно издержки, то есть установить ставки заработной платы ниже конкурентной [имеется сноска, - А.Ж.]".

[∑ Монопсония возможна не только на рынке труда (единственный оптовый покупатель сельхозпродуктов, единственный потенциальный арендатор земли, единственный потенциальный заемщик).

В любом случае устойчивая монопсония делает производство убыточным (цены опускаются ниже издержек). Для капиталистического рынка это означает крах, для простого (некапиталистического) рынка – "всего лишь" уменьшение трудовых доходов продавца (см. тезисы "Капитализм", раздел "Типология рынков: сравнительное обобщение"). Поэтому малый бизнес, основные издержки которого составляют затраты собственного труда, может достаточно долго существовать при дисбалансе в пользу покупателей, в т.ч. в условиях монопсонии (см. тезисы "Капитализм", раздел "Малый бизнес и капитализм"). Тем более это относится к наемному труду, рынок которого – по отношению к продавцам (если не учитывать вложения в образование, переподготовку и т.п.) – является не капиталистическим, а простым (см. тезисы "Рынок", раздел "Рынок простой и капиталистический"). - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 162

"… Рынки труда обычно характеризуются несовершенной конкуренцией."

[∑ Рынки труда обычно (но не всегда) разбалансированы в пользу покупателей-работодателей.

Основные причины (не считая исторических, преходящих):

а) продавцов несравненно больше, чем покупателей; первым, как правило, договориться сложнее, чем вторым (впрочем, здесь возможны варианты)
;

б) у покупателей свобода маневра несравненно выше, чем у продавцов: работодатель выходит на рынок по желанию, рабочий – по необходимости (впрочем, и здесь возможны варианты).

Об этих и других аспектах купли-продажи труда см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники" (подраздел "Источник 3") и Приложение 1. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 169

"… Суть доктрины сравнимой ценности состоит в том, что женщины, работающие секретарями, медсестрами, конторскими служащими, должны получать такую же зарплату, как мужчины – водители грузовиков или строительные рабочие, если уровень их квалификации, напряженность труда и ответственность на этих несопоставимых рабочих местах одинаковы.

Хотя идея сравнимой ценности чрезвычайно привлекательна, она вызывает ряд существенных возражений. Например, любое сравнение различных видов работы с точки зрения их относительной ценности обязательно носит субъективный, а следовательно, и произвольный характер [действительно, стоимость различных видов сложного труда имеет субъективный характер; но на то и рынок, чтобы эту субъективность объективировать (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.], что открывает простор для бесконечных споров и судебных дел. Во-вторых, установление ставок заработной платы бюрократическим или административным путем, а не в соответствии с предложением и спросом не может быть эффективным в течение длительного времени. Это значит, что в той степени, в какой расчетная ценность данного вида работы отклоняется от ее рыночной или равновесной стоимости [редкое употребление понятия "стоимость", из которого следует, что под "стоимостью" авторы подразумевают равновесную цену, - А.Ж.], возникнет недостаток или избыток рабочей силы. Более того, не может ли случиться так, что увеличение зарплаты женщинам привлечет еще больше женщин в традиционно "женские профессии" и тем самым продлит сроки профессиональной сегрегации?"

Макконнелл и Брю, т. 2, с. 311

4. Конкуренция и монополия, равновесие и неравновесие
"… Именно конкуренция – особенно способность новых фирм вступать в данную отрасль – одновременно вызывает расширение производства и понижение цены продукта до уровня, точно соответствующего издержкам производства [при этом прибыль понижается до нуля (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]…"

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 87

[Речь идет о недостатках "чисто конкурентной" экономики, - А.Ж.]
"Производственная техника. Рынки с чистой конкуренцией не всегда означают использование наиболее эффективной производственной техники и разработку более совершенной техники. Существуют и статический ("прямо сейчас") аспект, и динамический ("со временем") аспект этой общей критики.
Статический аспект включает в себя проблему естественной монополии… В определенных сферах производства существующая технология обусловливает большой размер фирмы, для того чтобы получать самые низкие издержки производства на единицу продукции. При данном потребительском спросе это предполагает наличие относительно небольшого количества эффективных крупномасштабных производителей для организации эффективного производства. Другими словами, существующая экономия в условиях массового производства могла бы быть потеряна, если бы такая отрасль состояла из большого количества мелких производителей, как этого требуют условия чистой конкуренции.

Динамический аспект этой критики касается желания и способности чисто конкурентных фирм осуществлять технический прогресс. Прогрессивность чистой конкуренции является предметом спора среди экономистов. В настоящих целях мы просто обращаем внимание на утверждение некоторых авторитетных специалистов, что чисто конкурентная экономика не благоприятствовала бы очень быстрому темпу технического прогресса ["чистая конкуренция" (при капитализме) не только не благоприятствует техническому прогрессу, – в "динамическом аспекте" она ведет к прекращению производства вообще (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]. Они доказывают, во-первых, что стимул к техническому прогрессу может быть слабым в условиях чистой конкуренции, потому что прибыль, выпадающая на долю осуществляющей нововведения фирмы как результат сокращающего затраты технического усовершенствования, будет быстро ликвидирована в ходе соревнования с конкурирующими фирмами [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подразделы "Источник 1" и "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)" (Вывод 3), - А.Ж.], которые с готовностью перенимают новую технику. Во-вторых, небольшой размер типичной конкурентной фирмы и тот факт, что она склонна к "безубыточности" в долговременном периоде, вызывают ряд вопросов относительно способности таких производителей финансировать значительные программы научных исследований…
Диапазон потребительского выбора. Экономика в условиях чистой конкуренции может и не обеспечить достаточного диапазона потребительского выбора или разработки новых продуктов. Это критическое замечание, как и предыдущее, имеет и статический, и динамический аспект. Чистая конкуренция, утверждает оно, приводит к стандартизации продуктов, тогда как другие рыночные структуры – например, монополистическая конкуренция и (часто) олигополия – порождают широкий диапазон типов, стилей и оттенков качества любого продукта. Такая дифференциация продукции расширяет диапазон свободного выбора потребителей и одновременно позволяет наиболее полно удовлетворить предпочтения покупателя. Критики чистой конкуренции также указывают, что, поскольку очевидно конкуренция не является прогрессивной в отношении развития новой производственной техники, постольку эта рыночная структура не благоприятствует совершенствованию имеющихся продуктов и созданию новых."
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 87 - 88
"… Вероятно будет небольшим преувеличением сказать, что монополия в смысле однофирменной отрасли продолжает существовать сверх отпущенного ей времени только с санкции или с помощью правительства [т.е. любая монополия временна, - А.Ж.]…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 96
"Исторически сложилось, что с течением времени во многих отраслях научно-технический прогресс сделал все более и более достижимым эффект масштаба. Таким образом, многие отрасли начинали свою деятельность на базе несложной техники, в условиях небольшого эффекта масштаба и значительного числа конкурентов. Но затем, по мере того как совершенствовалась техника и становился все более выраженным эффект масштаба, менее сметливые или менее энергичные фирмы оказывались на обочине, а вперед выходили несколько наиболее сильных производителей…
… Эффект масштаба может быть труднопреодолимым барьером для вступления. Он объясняет не только развитие олигополии во многих отраслях, но также и невозможность того, что такие отрасли станут более конкурентными…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 125 - 126
[Речь идет о достоинствах и недостатках "чисто конкурентной" экономики, - А.Ж.]
"Конкурентная рыночная система благоприятствует эффективному использованию ресурсов… В условиях чистой конкуренции реализуются как "эффективность распределения ресурсов", так и "производственная эффективность" [в условиях чистой конкуренции капиталистическое производство не только не эффективно: в долгосрочном аспекте оно вообще невозможно по причине бессмысленности для производителей (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]. Говоря неспециальным языком, будет произведено "надлежащее" количество каждого товара и издержки производства на единицу продукции для каждого товара будут минимизированы. Более того, при данном распределении дохода свободный выбор дает потребителям возможность расходовать свои доходы так, чтобы с максимальной пользой удовлетворить свои запросы…

… В реальной жизни все гораздо сложней [в "реальной жизни" все обстоит по-другому, - А.Ж.]. В частности, конкурентная рыночная система не стала бы распределять ресурсы для производства общественных благ. Не принимала бы она во внимание также побочные выгоды и издержки… Иначе говоря, государству пришлось бы использовать налогообложение и возможности осуществлять расходы, для того чтобы обеспечить экономику общественными благами. Ему также нужно было бы использовать законодательство или специальные налоги и субсидии, чтобы исправить нерациональное распределение ресурсов, вызванное побочными издержками и выгодами. Более того, распределение личных доходов, которое произвела бы конкурентная рыночная система, не могло бы рассматриваться обществом как справедливое или заслуженное, предполагая снова необходимость государственного вмешательства. Наконец, мы знаем, что в реальной жизни наша рыночная система является системой с несовершенной конкуренцией…, вследствие чего ресурсы используются менее эффективно и перераспределение ресурсов осуществляется более медленно и менее полно…"

[∑ Ничего не сказано о том, что в чистоконкурентной капиталистической экономике отсутствуют стимулы для вложения капитала! Т.е. главный недостаток чистой конкуренции, сводящий на нет все ее иллюзорные достоинства, авторами (как и всеми другими неоклассиками) игнорируется! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 194 - 195

"Анализ общего равновесия дает намного более широкую перспективу для исследования результатов данных экономических нарушений равновесия или политики, чем анализ частичного равновесия. Анализ частичного равновесия показывает просто большой всплеск первоначального нарушения равновесия; анализ общего равновесия прослеживает волны и рябь, исходящие от большого всплеска. В некоторых случаях волны и рябь являются относительно незначительными; в других – они могут оказаться приливной волной, полностью меняющей выводы, которые можно было бы сделать из большого всплеска, рассматриваемого изолированно… Основной задачей экономиста является выяснение того, какие волны и рябь важны для анализа данного вопроса и какими можно благополучно пренебречь [важны те волны, которые выводят экономику из состояния общего равновесия и дают возможность передовым капиталистам передовых отраслей извлекать прибыль и накапливать капитал (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]. В любом случае понимание момента общего равновесия является обязательным для понимания и оценки нашей экономики [совершенно верно! правильное "понимание момента общего равновесия" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы") дает возможность понять а) как в это равновесие не скатиться и б) как из него выйти (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение"), - А.Ж.]."
[∑ Общее равновесие означает кризис (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), авторы же рассматривают это состояние как вполне нормальное. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 197

"Совершенно не ясно, полезными или вредными для функционирования нашей экономики являются в конечном счете предпринимательские монополии."
[∑ "Не ясно", потому что и критики монополий, и их сторонники (по крайней мере, в интерпретации авторов) не различают монополию статичную, устойчивую, захватившую власть на рынке, и монополию динамичную, временную, связанную с преходящим дисбалансом. Статичные монополии, как правило, вредны, динамичные же монополии не только полезны, но и необходимы! См. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия", - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 222
"Исторически американская экономика, пропитанная философией свободных конкурентных рынков, представляет собой плодородную почву для развития подозрительного и полного опасений отношения общества к предпринимательским монополиям [а вульгарная экономическая наука идет у общества на поводу! - А.Ж.]…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 223
"Американские патентные законы, первый из которых был принят в 1790 г., нацелены на обеспечение достаточного денежного стимула для новаторов путем предоставления им исключительных прав производить и продавать новый продукт или устройство на период в семнадцать лет. Патентные свидетельства способствуют защите новаторов от конкурентов, которые в противном случае быстро скопировали бы это изделие и приняли участие в прибылях, хотя и не участвовали в расходах и усилиях, связанных с исследовательской работой. Некоторые настаивают на положительной роли этого особого свойства наших патентных законов, особенно если вспомнить, что новаторство может ослабить и подорвать существующие позиции монопольной власти. Однако выдача патента часто равносильна предоставлению монопольной власти в производстве запатентованного предмета. Многие экономисты сознают, что продолжительность патентной защиты – семнадцать лет – слишком велика."
[∑ Сроки действия патентов, очевидно, должны быть дифференцированными. Общий принцип: патентная защита должна способствовать динамичной монополии и препятствовать ее превращению в монополию статичную. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 227
"… Сельское хозяйство является последним оплотом чистой конкуренции в экономике с иной, несовершенной конкуренцией [сельское хозяйство США, опирающееся на  помощь государства, как раз и демонстрирует недееспособность чистоконкурентного рынка, - А.Ж.]…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 247
"Равновесная цена (equilibrium price) – цена на конкурентном рынке, при которой величина спроса и величина предложения равны; цена, при которой нет ни дефицита, ни избытка товаров и услуг; цена, которая не обнаруживает тенденцию к росту или снижению".
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 395 (из "Словаря понятий и терминов")
5. Капитал

"По мнению большинства экономистов, одним из важнейших факторов экономического развития является накопление капитала…" [Тем не менее авторы рассматривают этот вопрос только в главе об "экономически отсталых странах"! как будто бы для развитых стран "накопление капитала" не актуально?! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 370

"Капитал (capital) – созданные человеком ресурсы, используемые для производства товаров и услуг; товары, которые непосредственно не удовлетворяют потребности человека; инвестиционные товары, средства производства." [Т.е. "капитал" понимается гораздо шире, чем инвестируемые деньги! Такая "широкая" трактовка капитала затрудняет уяснение сути капитализма (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"). - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 388 (из "Словаря понятий и терминов")

6. Прибыль
"… Памятуя, что предприятия руководствуются мотивом получения прибыли и недопущения убытков, мы можем сделать вывод, что производиться будут лишь те товары, производство которых может принести прибыль, а те товары, производство которых влечет за собой убытки, выпускать не будут. А что предопределяет получение прибыли или ее отсутствие? Две вещи:

1. Общий доход, который фирма получает от продажи своего продукта.

2. Общие издержки его производства…
[См. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли", - А.Ж.]
…

… Предпринимательская способность – подобно земле, труду и капиталу – это такой же редкий ресурс и, следовательно, имеет свою цену ["предпринимательская способность" рассматривается авторами как 4-й фактор производства; критику такого подхода см. в тезисах "Шумпетер (ТЭР)" (подраздел "Прибыль", цитаты Автономова и комментарии к ним), - А.Ж.]. Поэтому в издержки производства должны входить не только заработная плата, жалованье, процент на капитал и рентные платежи за землю, но также платежи предпринимателю за выполняемые им функции организации производства какого-либо товара и соединения всех других ресурсов в процессе этого производства. Плата за выполнение этих функций предпринимателем называется нормальной прибылью. Следовательно, продукт будет производиться лишь тогда, когда общий доход от его продажи достаточно велик, чтобы можно было выплатить заработную плату, процент, ренту и нормальную прибыль. Если же общий доход от продажи продукта превышает все производственные издержки, включая нормальную прибыль, то сумма этого превышения накапливается у предпринимателя, выступающего в роли лица, берущего на себя весь риск и выполняющего функцию главного организатора операций фирмы. Указанная сумма превышения общего дохода над доходом, покрывающим все издержки производства, называется чистой, или экономической, прибылью. Она не входит в экономические издержки, поскольку предприятию не приходится расходовать ее на приобретение и сохранение в своем распоряжении предпринимательской способности.
[∑ Предполагается, таким образом, что капиталист сам управляет производством. Но в современной экономике основную роль играют крупные корпорации, которыми управляют наемные менеджеры, а инвесторы сплошь и рядом никакого отношения к процессу производства не имеют. См. также обобщающий комментарий к следующему абзацу. - А.Ж.]
…

… Экономическая прибыль служит свидетельством, что отрасль Х процветает. У такой отрасли возникнет тенденция к превращению в расширяющуюся отрасль по мере того, как новые фирмы, привлекаемые этой сверхнормальной [т.е. ненормальной?! аномальной?! - А.Ж.] прибылью, станут создаваться или перемещаться сюда из менее прибыльных отраслей. Однако появление в отрасли новых фирм представляет собой самоограничивающийся процесс. С вступлением новых фирм в отрасль Х рыночное предложение продукта Х возрастает по отношению к рыночному спросу. Это постепенно снижает рыночную цену на продукт Х, пока она со временем не достигает уровня, при котором экономическая прибыль исчезает; иначе говоря, конкуренция сводит эту прибыль на нет. Такое соотношение рыночного предложения и спроса, когда экономическая прибыль становится нулевой, и определяет общее количество произведенного продукта Х [при нулевой "экономической прибыли" продукт если и производится, то по инерции и недолго: стимулы к производству у капиталистов отсутствуют, - А.Ж.]. В этой ситуации отрасль достигает своего "равновесного объема производства", по крайней мере до тех пор, пока новые изменения в рыночном спросе или предложении не нарушат это равновесие [ситуация равновесия с нулевой "экономической прибылью", как правило, неустойчива и недолговечна (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]."

[∑ Разделение прибыли на "нормальную" и "чистую" ("экономическую") искажает само понятие "прибыли": "нормальная прибыль" – это фактически трудовой доход предпринимателя (аналог его зарплаты), входящий (как неоднократно указывают авторы) в издержки производства. Но "издержки" ("costs") не могут одновременно быть "прибылью"("profit") – по самому смыслу этих понятий! (Авторы, вероятно, не видят разницы между предпринимателем и корпорацией: трудовой доход предпринимателя-менеджера можно, с натяжкой, назвать его личной прибылью, но по отношению к корпорации эта "прибыль" есть издержки). На самом деле прибылью является именно "экономическая" ("чистая") прибыль, т.е. разница между общим доходом (чистой выручкой) и всеми издержками, включая явно или неявно выраженный трудовой доход предпринимателя (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли").
Безобидное, на первый взгляд, словесное "преобразование" трудового дохода в "нормальную прибыль" имеет далеко идущие методологические и мировоззренческие последствия: получается, что при балансе рынка а) прибыль, именуемая "нормальной", отлична от нуля, б) значит, у предпринимателей, получающих такую "прибыль", сохраняется достаточный ("нормальный") стимул для производства и торговли, в) значит, у государства и общества отсутствие "экономической прибыли" (называемой также "сверхприбылью") не должно вызывать беспокойства (более того, прибыль, равная "нормальной", – т.е. фактически нулевая прибыль – рассматривается многими экономистами, политиками и "простыми людьми" как идеал свободного рынка). Понять развитие и само существование капитализма при таком ("бесприбыльном") подходе невозможно! Невозможно, в частности, понять капиталистические циклы и кризисы, а без такого понимания невозможна действенная антикризисная политика. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 82

"Рыночная система направляет ресурсы в те отрасли, на продукты которых потребители предъявляют достаточно высокий спрос, чтобы производство этих продуктов могло быть прибыльным. Одновременно рыночная система лишает неприбыльные отрасли редких ресурсов. Когда бы все фирмы располагали временем для вступления в процветающие отрасли и для выхода из непроцветающих, объем продукции каждой отрасли оказался бы настолько большим, что обеспечивал бы только нормальную прибыль…" [т.е. прибыли, в ее адекватном понимании, не было бы вовсе! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 84

"Конкурентная рыночная система, очевидно, содержит стимулы для технического прогресса. Пионерное применение технологии, снижающей издержки производства, обеспечивает инновационную фирму временным преимуществом перед ее конкурентами. Снижение издержек производства означает для пионерной фирмы получение экономической прибыли [т.е. просто "прибыли", в адекватном понимании этого термина (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.]. Передавая потребителю часть экономии от снижения издержек в форме снижения цены продукта, инновационная фирма может добиться значительного увеличения сбыта и высокой экономической прибыли за счет конкурентных фирм. Более того, конкурентная рыночная система определенно создает обстановку, способствующую быстрому распространению новой технологии. Конкуренты должны следовать примеру самой прогрессивной фирмы, в противном случае их сразу же постигнет кара в виде убытков, а в перспективе и в виде банкротства."

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 86

"… Валовые издержки включают нормальную, или "справедливую", прибыль… цена, "обеспечивающая справедливую прибыль", … равняется средним издержкам. … [пропускаю ссылку на график, - А.Ж.] является единственной ценой, которая дает справедливую прибыль…"
[∑ Итак, "нормальная прибыль" (компенсирующая трудозатраты предпринимателя, и не более того) – это "справедливая прибыль". "Экономическая прибыль" (т.е. прибыль на вложенный капитал, выражающая саму суть капитализма), стало быть, – прибыль "несправедливая"?! Т.е. ученые экономисты воспроизводят расхожее мнение "простого человека"... Противопоставлению "справедливой" и "несправедливой" прибыли вообще не место в экономической теории! Экономиста, если уж на то пошло, должна интересовать правовая, а не моральная сторона проблемы (незаконность бизнеса поднимает издержки производства и, соответственно, цену продукта). - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 108
[Речь идет о монополистической конкуренции, - А.Ж.] "В долговременном периоде… существует тенденция к получению нормальной прибыли, или, другими словами, к безубыточности, для фирм, действующих при монополистической конкуренции…"
[∑ "Нормальная прибыль" (которая на самом деле не "прибыль", а трудовой доход) отождествляется с "безубыточностью"! Ценное признание! Но может ли "безубыточность" быть целью капиталистического производства?! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 115
"… Чтобы получить максимум прибыли, фирма должна производить наиболее выгодную доходную продукцию с наиболее эффективным сочетанием наименее дорогостоящих ресурсов…" [хорошая формулировка! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 142
"… Экономическая справедливость является одним из имманентных признаков конкурентной капиталистической экономики… Рабочий, в сущности, получает доход, равный его предельному вкладу в доход фирмы. Грубо говоря, рабочему выплачивают то, чего он стоит. Соответственно если кто-то разделяет этический принцип "каждому в соответствии с тем, что он создает", то теория предельной производительности, по всей видимости, и обосновывает честное и справедливое распределение дохода. Поскольку теория предельной производительности в равной степени применима и к капиталу, и к земле, то распределение всех доходов можно считать справедливым.
На первый взгляд, распределение, при котором рабочие и владельцы имущественных ресурсов получают вознаграждение в соответствии с их вкладом в производство продукции, звучит в высшей степени справедливо…"
[∑ В чисто конкурентной капиталистической экономике, действительно, все "выходы" эквивалентны соответствующим "входам": рабочий получает зарплату, равную стоимости своего труда, предприниматель-менеджер – трудовой доход, равный стоимости его управленческих усилий, капиталист-инвестор – продукт, рыночная цена которого равна общим издержкам производства, т.е. исходному капиталу. Итак: вложенный труд обменивается на эквивалентные ему деньги, вложенные деньги, в конечном счете, – на … те же деньги. Что представляется справедливым для "общественного мнения" и экономистов-неоклассиков, но, с точки зрения инвестора, рискнувшего капиталом и инициировавшего производство, не только не справедливо, но бессмысленно и просто глупо. Поэтому "справедливая" сбалансированная экономика не только не эффективна, но и – в долговременном аспекте – совершенно недееспособна. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 152 - 153
"Экономические теории ренты, ссудного процента и прибыли являются еще весьма несовершенными; среди авторитетных специалистов существуют различные подходы к определению, объяснению и выводам относительно доходов, получаемых не в виде заработной платы…"
[∑ Любая теория капитализма должна начинаться с определения и анализа прибыли! Нет теории прибыли – нет и теории капитализма! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 176
"Предпринимательский доход и экономическая прибыль [заголовок раздела; раздел, ввиду его особой важности, привожу без изъятий, - А.Ж.]
Как и в случае с рентой, экономисты предпочитают трактовать прибыль в более узком смысле, чем бухгалтеры. Для бухгалтеров "прибыль" – это то, что остается от общей выручки фирмы после уплаты отдельным лицам и другим фирмам стоимости материалов, капитала и труда, которые были использованы данной фирмой. Для экономиста такая трактовка слишком широкая и не совсем определенная ["трактовка экономистов" также, мягко говоря, "не совсем определенная" (см. в комментарии ниже), - А.Ж.]. Трудность, как ее видит экономист, заключается в том, что такая трактовка прибыли включает только явные издержки, то есть платежи фирмы внешним поставщикам. Соответственно игнорируются вмененные (скрытые) издержки, то есть платежи за аналогичные ресурсы, которыми владеет сама фирма или сама их использует [1-я трактовка "вмененных издержек" (см. в комментарии ниже), - А.Ж.]. Другими словами, такая трактовка прибыли исключает вмененные издержки на заработную плату, ренту и ссудный процент. Экономическая, или чистая, прибыль – это то, что остается после вычитания всех издержек утраченных возможностей – как явных и скрытых издержек на заработную плату, ренту и ссудный процент, так и нормальной прибыли [2-я трактовка "вмененных издержек" (см. в комментарии ниже), - А.Ж.] – из общего дохода фирмы (гл. 24). [Т.е. "вмененные (скрытые) издержки" – это, в одной трактовке, издержки, связанные с использованием а) своего (а не наемного) труда (в т.ч. управленческого), б) своей (а не арендуемой) земли и другой недвижимости и в) своих (а не заемных) денег. В другой же трактовке, "вмененные (скрытые) издержки" – это "издержки утраченных возможностей", т.е. издержки, связанные с отказом от возможного использования а) своего труда в качестве наемного на другом предприятии, б) своей земли и другой недвижимости для сдачи в аренду, в) своих денег для выдачи кредитов (другим предприятиям или государству). Авторы, очевидно, полагают, что методика учета невостребованного (за ненадобностью или по недоразумению) "чужого предложения" (трактовка 1) равносильна методике учета проигнорированного (по тем же причинам) "чужого спроса" (трактовка 2). На самом деле, учесть реальное предложение внешних ресурсов по пп. а) и б) можно, в общем случае, проще и точнее, чем потенциальный спрос на внутренние (собственные) ресурсы: альтернативные возможности трудоустройства и сдачи недвижимости в аренду могут не реализоваться (или реализоваться не полностью). Что же касается п. в), то здесь, как правило, проще и точнее учитывается не потенциальное предложение, а реальный спрос (например, можно вложить деньги в государственные облигации с гарантированным процентом).
Издержки, связанные с прямым использованием своего труда (п. а) в трактовке 1), – это трудовой доход предпринимателя (аналог его зарплаты); трудовой доход определяется средней оплатой аналогичных работ на местном рынке наемного труда. Издержки, связанные с прямым использованием своей недвижимости (п. б) в трактовке 1), и издержки, связанные с возможным использованием своих денег (п. в) в трактовке 2), также могут быть учтены по средней рыночной цене. Т.е. издержки, связанные с использованием своего труда и своей недвижимости, должны учитываться так, как будто бы данный труд и данная недвижимость покупаются (арендуются); издержки, связанные с использованием своих денег, – так, как будто бы данные деньги продаются (даются взаймы). Тогда "экономическая прибыль" (или просто "прибыль", так как "нормальная прибыль" – вообще не прибыль) – это чистая выручка за вычетом всех (явных и скрытых) издержек, а именно 1) реально вложенных денег, 2) рыночной стоимости своего труда (управленческого и иного), 3) рыночной стоимости своей (ранее купленной или полученной по наследству) недвижимости (в т.ч. земли), 4) рыночной стоимости своих (накопленных или полученных по наследству) денег (кроме того, могут быть сделаны вычитаемые поправки на налоги, инфляцию и т.д.). Таким образом, прибыль есть результат удачного соединения денег, имущества и труда предпринимателя-собственника.
Чистая выручка и п. 1 издержек – величины реальные и точно определяемые; пп. 2 - 4 издержек – величины предполагаемые, вероятностные, определяемые приблизительно (иногда – вовсе не определяемые). Чем большую долю в общих издержках составляют скрытые издержки, тем меньше количественная определенность прибыли. Если же скрытые издержки отсутствуют, т.е. все ресурсы, включая денежные, – покупные (арендованные, заемные), то прибыль определяется совершенно точно – как разница между реальной выручкой и реальными издержками. При капитализме все или почти все трудовые и имущественные (движимые и недвижимые) ресурсы покупаются или арендуются (скрытые издержки, если и есть, то незначительны); денежные ресурсы или покупаются (берутся взаймы), или используются свои, накопленные ранее (в первом случае скрытые издержки отсутствуют, во втором – учитываются достаточно точно, с оглядкой на государственные ценные бумаги). В простой рыночной системе используются в основном собственные ресурсы (явные издержки относительно невелики). Соответственно, при капитализме прибыль определяется точно или почти точно ("по-бухгалтерски"), в простой рыночной системе – практически не определяется (и в определении не нуждается, так как значение для предпринимателя-труженика имеет не "прибыль", а реальный общий доход, в котором "прибыль", "зарплата" и "рента" слиты воедино). Таким образом, все рассуждения авторов (неоднозначные и противоречивые) о "бухгалтерском" и "экономическом" подходе к "прибыли" имеют отношение лишь к смешанному ("полукапиталистическому") рынку (см. тезисы "Капитализм", раздел "Малый бизнес и капитализм"). - А.Ж.]. Экономическая прибыль может быть либо положительной, либо отрицательной (потери). Это можно показать на примере. С точки зрения экономиста, фермеры, владеющие своей землей и оборудованием и использующие свой собственный труд, в значительной мере завышают свою экономическую прибыль, если они просто-напросто вычитают свои платежи внешним поставщикам за семена, удобрения, топливо и так далее из своего общего дохода. Фактически многое или, возможно, все, что остается, – это вмененные издержки на ренту, ссудный процент и заработную плату, от которых отказываются фермеры, принимая решение об использовании своих собственных ресурсов. [Показательный пример, иллюстрирующий количественную неопределенность прибыли при соединении собственных и покупных ресурсов: у фермера далеко не всегда есть возможность взять в аренду чужую землю (или сдать свою) и нанять подходящих работников (или найти работу для себя на доступном расстоянии и с приемлемой зарплатой); во всяком случае, зондирование этих возможностей связано с дополнительными издержками. Что же касается альтернативного кредитования, то приличный процент можно получить только при долговременной ссуде, отдачу же от денег, вложенных в свое хозяйство, фермер может ожидать уже через полгода. - А.Ж.]. Процент на собственный капитал или заработная плата за труд самого фермера являются не прибылью, а платежами, которые необходимо было бы производить, если бы предложение этих ресурсов осуществляли внешние поставщики. [Именно это – применительно к труду и недвижимости – имелось в виду в комментарии выше, - А.Ж.] Короче говоря, определения прибыли, сделанные экономистом и бухгалтером, совпадают в том случае, если бухгалтер включает как явные, так и вмененные издержки в совокупные издержки. Экономическая прибыль – это остаток от общего дохода после вычета всех издержек.
ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПРИБЫЛЬ И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬ [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Говоря в целом, экономист рассматривает прибыль как отдачу от весьма специфического вида человеческого ресурса – предпринимательских способностей. [Во-первых, прибыль может быть следствием случайного стечения обстоятельств (попросту говоря, удачи); во-вторых, капиталист, не принимающий участия в управлении своим предприятием, также получает прибыль (это относится, в частности, к миллионам мелких акционеров). С другой стороны, "предпринимательские способности" могут дать отдачу в виде прибыли только при вложении денежных и имущественных ресурсов; сами же по себе "предпринимательские способности" могут принести не прибыль, а трудовой доход (в виде зарплаты, премий и других выплат). Т.е. прибыль далеко не всегда связана с "предпринимательскими способностями", а "предпринимательские способности" далеко не всегда порождают прибыль… Комментируемая фраза, неточная по существу, привносит в экономический анализ неуместный этический аспект ("отдача от способностей" – это, безусловно, справедливо). Преобладание этического аспекта прибыли над экономическим анализом ее источников – общее место дальнейших рассуждений авторов. - А.Ж.] Функции предпринимателя были раскрыты в главе 2. Они включают: 1) проявление инициативы по соединению других ресурсов для производства какого-либо товара или услуги; 2) принятие основных неординарных решений по управлению фирмой; 3) внедрение инноваций путем производства нового вида продукта или совершенствования и радикального изменения производственного процесса; 4) несение ответственности за экономический риск, связанный со всеми вышеуказанными факторами. Вы помните, что часть предпринимательского дохода называется нормальной прибылью. Это минимальный доход, или плата [заработная плата, - А.Ж.], необходимая для удержания предпринимателя в какой-то определенной сфере производства. По определению, выплата такой нормальной прибыли суть издержки (гл. 24). ["Нормальная прибыль" – это действительно аналог зарплаты предпринимателя, и это действительно издержки (подробнее см. в комментариях выше). - А.Ж.] Однако известно, что общий доход фирмы может превышать ее общие издержки (явные, вмененные; последние включают нормальную прибыль). Это превышение, или избыток дохода над всеми издержками, и есть экономическая, или чистая, прибыль. ["Экономическая (чистая) прибыль" – это и есть вся прибыль; "нормальная прибыль" прибылью не является (подробнее см. в комментариях выше). - А.Ж.]. Вот этот остаток – который не является издержками, так как он превышает нормальную прибыль, необходимую для удержания предпринимателя в отрасли, – достается предпринимателю. Предприниматель, другими словами, является претендентом [?! - А.Ж.] на этот остаток.

Экономисты выдвигают различные теории, объясняющие, почему может существовать этот остаток экономической прибыли [на самом деле, вопрос должен ставиться так: почему капитализм не может существовать без этого "остатка"? - А.Ж.]. Как мы вскоре увидим, эти объяснения сводятся к:

1) риску, которому подвергается со всей необходимостью предприниматель, функционируя в динамичной и соответственно неопределенной ситуации или предпринимая инновационную деятельность;

2) возможному обретению монопольной власти.
[∑ Риск, в отличие от монопольной власти, не является источником прибыли; скорее, это сопутствующее обстоятельство, которое, с точки зрения авторов, делает получение прибыли морально оправданным (см. ниже). Здесь, как и далее, экономический анализ источников прибыли фактически подменяется рассмотрением ее этических аспектов. - А.Ж.]
ИСТОЧНИКИ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ПРИБЫЛИ [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Понимание экономической прибыли и функций предпринимателя может быть углублено и расширено описанием искусственной [! - А.Ж.] экономической ситуации, когда чистая прибыль равнялась бы нулю. Затем, выяснив отклонения этой модели от реальной действительности, мы сможем вскрыть источники экономической прибыли [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", - А.Ж.].

В условиях конкурентной, статичной экономики чистая прибыль была бы равной нулю [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли", - А.Ж.] Под статичной экономикой подразумевается экономика, в которой все основные данные – предложение ресурсов, технические знания и вкусы потребителей – постоянны и неизменны. Статичная экономика – это не подвергающаяся изменениям экономика, в которой все показатели затрат и данные о предложении ресурсов, с одной стороны, и данные о спросе и доходе – с другой, являются постоянными. При заданном статичном характере этих данных экономическое будущее вполне предсказуемо, экономической неопределенности нет. Результаты политики в области цен и производства полностью предсказуемы. Более того, статичный характер такого общества препятствует любому виду инновационного изменения. В условиях чистой конкуренции любая чистая прибыль (положительная или отрицательная), которая могла бы существовать изначально в различных отраслях, будет исчезать с приливом или оттоком фирм в длительном периоде. Поэтому издержки – как явные, так и вмененные – будут полностью возмещаться в долгосрочном периоде, не оставляя никакого остатка в виде чистой прибыли (рис. 25-12). [Остается добавить, что такая статичная, "чисто конкурентная" экономика ничего общего с капитализмом не имеет! - А.Ж.]
Понятие нулевой экономической прибыли в статичной конкурентной экономике способствует углублению нашего анализа прибыли, подводя нас к тому, что существование прибыли связано с динамичным характером реального капитализма и имманентной ему неопределенностью [см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подразделы "Балансы и дисбалансы" и "Предсказуемость и непредсказуемость", - А.Ж.]. Более того, это понятие показывает, что может существовать иной источник экономической прибыли, отличный от управляющих, инновационных, рисковых функций предпринимателя. И таковым источником является наличие определенной степени монопольной власти ["инновационные функции предпринимателя" могут принести прибыль только при достижении "определенной степени монопольной власти" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.].

Неопределенность, риск и прибыль. В динамичной экономике будущее всегда неопределенно. Это значит, что предприниматель со всей необходимостью берет на себя риск. Прибыль можно рассматривать частично как вознаграждение за принятие этого риска.

Связывая чистую прибыль с неопределенностью и риском, важно разграничивать страхуемый и нестрахуемый риск. Некоторые виды риска – например, риск пожара, наводнения, кражи, несчастного случая с работниками – можно исчислить в том смысле, что страховые компании могут со значительной степенью точности оценить среднее число подобных несчастных случаев. В результате эти риски являются обычно страхуемыми. Фирмы могут избежать их или по крайней мере обезопасить себя от них, осуществляя известные затраты в виде страховых взносов. Именно взятие на себя нестрахуемого риска является потенциальным источником экономической прибыли.

Что представляют собой эти нестрахуемые риски? В основном это неконтролируемые и непредсказуемые изменения в спросе (доходе) и предложении (издержках), с которыми сталкивается фирма. Некоторые из этих нестрахуемых рисков возникают в результате непредсказуемых изменений в общей экономической конъюнктуре, или, более точно, в результате экономического цикла. Процветание несет существенные прибыли большинству фирм, а застой предполагает огромные потери. Кроме того, в структуре экономики постепенно происходят изменения. Даже при полной занятости и отсутствии инфляции изменения всегда происходят в потребительских вкусах, предложении ресурсов и т.д. Эти изменения постоянно сказываются на доходах и издержках как отдельных фирм, так и отраслей, вызывая изменения в структуре деловых кругов, так как отрасли, которые испытывают благотворное влияние, расширяют производство, а отрасли, которые испытывают обратное воздействие, – сокращают производство. Изменения в государственной политике воздействуют как на то, так и на другое. Соответствующая финансово-бюджетная и кредитно-денежная государственная политика может вывести из состояния спада.

Суть в следующем: прибыли и убытки можно ассоциировать с нестрахуемыми рисками, возникающими как из-за циклических, так и структурных сдвигов в экономике.

Неопределенность, инновации и прибыль. Только что показанные виды неопределенности являются внешними факторами для фирмы; они не находятся под контролем отдельной фирмы или отрасли. Другая исключительно важная черта динамичного капитализма – инновации – связана с инициативой предпринимателя. Фирмы-производители преднамеренно внедряют новые методы производства и распределения, чтобы снизить издержки, и осваивают новые виды продукции, чтобы увеличить свой доход [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1", - А.Ж.]. Предприниматель целенаправленно стремится добиться изменения соотношения существующих издержек и выручки в надежде получить большую прибыль.

Но мы снова сталкиваемся с неопределенностью. Несмотря на то что процветающие фирмы проводят исследования рынка, производство новых продуктов или модификация существующего продукта могут оказаться экономически невозможными. Трехмерное кино, не говоря уже об автомобилях "эдзель" и "корвайр", приходит на ум как пример подобных неудач. Точно так же из многих новых романов, учебников, пластинок, магнитофонных записей, которые появляются каждый год, только малая толика дает прибыль. И нельзя с уверенностью сказать, даст ли новый станок экономию издержек, пока он находится в стадии проекта. Инновации, целенаправленно осуществляемые предпринимателями, порождают такую же неуверенность, как и те изменения в экономической конъюнктуре, над которыми не властно отдельное предприятие. В определенном смысле инновации, как источник прибыли, – это просто особый случай риска.

В условиях конкуренции и при отсутствии законов о патентах инновационная прибыль будет временной [любая прибыль (кроме той, что связана со статичной монополией) "будет временной" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", Вывод 3), - А.Ж.]. Соперничающие фирмы будут успешно (прибыльно) перенимать инновации, сводя тем самым на нет всю экономическую прибыль. Тем не менее инновационная прибыль может всегда существовать в прогрессивной экономике, поскольку новые успешные инновации заменяют устаревшие модели, прибыль от которых сведена на нет конкуренцией.

Монопольная прибыль. [Здесь автор смешивает в одну кучу монополию статичную, долговременную, связанную с захватом и удержанием рынка, и монополию динамичную, временную, порожденную рывком в конкурентной гонке. - А.Ж.] До сих пор мы подчеркивали, что прибыль связана с неопределенностью и нестрахуемым риском в силу динамичных процессов, которым подвержены предприятия или же которые они инициируют сами. Существование монополии в той или иной форме является финальным источником экономической прибыли [динамичная монополия – не "финальный источник", а необходимое условие любой прибыли: без временной монополизации рынка потенциальные источники прибыли, какими бы они ни были, не реализуются (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]. Как уже говорилось, в силу своей способности ограничивать выпуск продукции и не допускать конкурентов монополист может постоянно извлекать экономическую прибыль при условии, если спрос тесно увязан с издержками (рис. 26-3). Такая прибыль обусловлена способностью монополиста ограничивать производство продукции и оказывать воздействие на цену продукта в свою пользу.

Существует как причинная взаимосвязь, так и заметное отличие между неопределенностью, с одной стороны, и монополией, с другой стороны, как источниками прибыли. Причинная взаимосвязь проявляется в том, что предприниматель может уменьшить неопределенность или по крайней мере смягчить ее последствия путем достижения монопольной власти [сноска на Гэлбрейта, - А.Ж.]. Конкурирующая фирма постоянно подвергается капризам рынка; монополист, однако, может в определенной степени контролировать рынок и соответственно компенсировать или потенциально минимизировать негативное воздействие неопределенности. Более того, инновация является важным источником монопольной власти [временной монопольной власти, - А.Ж.]; можно пойти на краткосрочную неопределенность, связанную с введением новой техники или новой продукции, чтобы достичь определенной степени монопольной власти.
Заметное отличие прибыли, получаемой в силу неопределенности и в силу монопольной власти, связано с тем, являются ли социально необходимыми эти два источника прибыли. Взять на себя риск в условиях динамичной и неопределенной экономической конъюнктуры и предпринять инновации – это социально необходимые функции. Социальная необходимость монопольной прибыли, с другой стороны, очень сомнительна. [Временная, преходящая монополия, дающая возможность передовым капиталистам извлекать прибыль и приумножать капитал, совершенно необходима для капиталистической экономики, а значит, и для общества! - А.Ж.] Монопольная прибыль обычно основана на сокращении объема производства, на сверхконкурентных ценах и на нерациональном распределении ресурсов [в очередной раз "сомнительная" статичная монополия обобщена с монополией динамичной – полезной и необходимой, - А.Ж.].

ФУНКЦИИ ПРИБЫЛИ [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Прибыль [очевидно, "экономическая"? - А.Ж.] – это первичный движитель, или генератор, капиталистической экономики. [Наконец-то! В середине 2-го тома авторы делают важное признание, которое, впрочем, остается простой декларацией: "анализ" прибыли на этом фактически заканчивается. - А.Ж.] Как таковая, прибыль воздействует и на уровень использования ресурсов, и на их распределение среди альтернативных пользователей. Именно прибыль [очевидно, "экономическая"? - А.Ж.] – или, лучше, ожидание прибыли – побуждает фирму осуществлять нововведения [! - А.Ж.]. А нововведения стимулируют инвестиции, общий выпуск продукции и занятость. Нововведения являются основным фактором экономического роста, и именно погоня за прибылью лежит в основе большинства нововведений [! - А.Ж.]. Однако ожидания прибыли очень изменчивы, ввиду того что инвестиции, занятость и темпы роста нестабильны. Прибыль действует "несовершенно" как стимул для нововведений и инвестирования [а что действует "совершенно"?! научный интерес, исследовательский азарт?! – стимулы, сами по себе, мощные, но … нужны деньги. - А.Ж.].

Вероятно, прибыль более эффективно выполняет задачу распределения ресурсов среди альтернативных видов производства. Вспомните предисловия глав 5 и 25: предприниматели стремятся извлечь прибыль и избегать потерь. Появление экономической прибыли – это сигнал о том, что общество желает расширения данной конкретной отрасли. Фактически же вознаграждение в виде прибыли является не только стимулом к расширению отрасли; оно также выступает как финансовые средства, с помощью которых фирмы в таких отраслях могут увеличивать свои производственные мощности [! - А.Ж.]. Потери, с другой стороны, сигнализируют о желании общества сократить "больные" отрасли; потери "наказывают" предприятия, которым не удается приспособить свою производственную деятельность к выпуску товаров и оказанию услуг, предпочитаемых потребителем. Это не означает, что прибыль и потери приводят к распределению ресурсов, раз и навсегда ориентированному на предпочтения потребителей. В частности, наличие монополии как на рынке готовой продукции, так и на рынке ресурсов сдерживает мобильность фирм и перемещение ресурсов, точно так же как различные виды географического, искусственного и социологического ограничения мобильности, рассмотренные в главе 30."
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 182 - 184 [см. также т. 2, с. 46, - А.Ж.]
"… Большинство некорпоративных предпринимателей используют свой собственный капитал и предпринимательский талант, а в сельском хозяйстве – свою собственную землю…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 185
"Интересно, хотя мы именуем свою систему "капиталистическая экономика", доля капиталистов в национальном доходе – которую мы определяем как сумму "корпоративной прибыли", "ссудного процента" и "ренты" – составляет лишь 20% национального дохода."

Макконнелл и Брю, т. 2, с. 185

[Из анализа "общего равновесия", - А.Ж.] "… Фирмы получают нормальные прибыли, и поэтому нет причины для каждой отрасли расширяться или сокращаться…" [т.е. отсутствие "экономической прибыли" (прибыли сверх равновесного трудового дохода) – это нормально?! Для простого или смешанного рынка – действительно, нормально (или, по крайней мере, терпимо), для капиталистического рынка – нонсенс! Вот к чему приводит словесная эквилибристика с двумя "прибылями"! (Подробнее – см. комментарий к т. 1, с. 82). - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 192

"Вмененные, скрытые издержки (implicit costs, opportunity costs, economic costs) – денежные доходы, которыми жертвует фирма - владелец ресурсов, используя их для собственного производства товаров, а не продавая их на рынке другим потребителям (равны доходу, который могли бы принести эти ресурсы при наиболее выгодном альтернативном их применении); расходы на приобретение и использование необходимых ресурсов; доходы, которые фирма должна обеспечить поставщику ресурсов, чтобы не допустить их альтернативное использование (равны количеству других продуктов, которые нельзя произвести, когда данные ресурсы используются для производства определенного продукта)."
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 384 - 385 (из "Словаря понятий и терминов")
"Нормальная прибыль (normal profit) – часть предпринимательского дохода; платежи, которая должна делать фирма, чтобы приобрести и удержать предпринимательские способности; минимальная плата (доход), которой должны вознаграждаться предпринимательские способности, чтобы стимулировать их применение в предпринимательской деятельности фирмы; вмененные издержки."

Макконнелл и Брю, т. 2, с. 391 (из "Словаря понятий и терминов")
"Экономическая прибыль (economic profit) – общий доход фирмы минус все ее вмененные издержки; синоним терминов "чистая прибыль" и "сверхприбыль".

Макконнелл и Брю, т. 2, с. 400 (из "Словаря понятий и терминов")
7. Циклы и кризисы

"Существует множество всевозможных показателей экономического благосостояния общества. Общепризнано, однако, что наилучшим доступным индикатором здоровья экономики является объем годового совокупного производства товаров и услуг, или, как его называют, совокупный выпуск продукции в экономике…["наилучшим индикатором здоровья экономики" – при наличии свободной конкуренции и других атрибутов истинного рынка
 – является прибыль капиталистов! а вот "совокупное производство товаров и услуг" достигает максимума перед кризисом и, следовательно, может служить индикатором надвигающегося нездоровья (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Фазы цикла", рис. 6 - 7), - А.Ж.]"

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 133

"Причины колебаний. Общие замечания [заголовок, - А.Ж.]
В разное время экономисты предлагали различные теории, объясняющие колебания деловой активности [т.е. общепризнанной теории циклов и кризисов нет, - А.Ж.]. Авторы некоторых концепций концентрируют свое внимание на нововведениях [см., например, тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Циклы и кризисы", - А.Ж.]. Они утверждают, что главные технические новшества, такие, как железные дороги, автомобили или синтетические волокна, оказывают большое влияние на инвестиции и потребительские расходы, а следовательно, на производство, занятость и уровень цен. Но такие крупные нововведения появляются нерегулярно и тем самым способствуют нестабильности экономической активности. Другие ученые объясняют экономические циклы политическими и случайными событиями… Войны, например, могут быть разрушительными с чисто экономической точки зрения. Поистине неуемный спрос на военную продукцию во время военных действий может привести к сверхзанятости и острой инфляции, за которыми, после наступления мира и сокращения военных расходов, обычно следует экономический спад. Есть и такие экономисты, которые считают цикл чисто монетарным явлением. Когда правительство выпускает слишком много денег, возникает инфляционный бум; сравнительно небольшое количество денег ускоряет падение производства и рост безработицы.

Несмотря на такую множественность точек зрения, большинство экономистов считает, что фактором, непосредственно определяющим уровни производства и занятости, является уровень общих, или совокупных, расходов [критику "теории совокупного спроса" см. в тезисах "Самуэльсон", раздел "Циклы и кризисы", - А.Ж.]. В экономике, ориентированной главным образом на рынок, предприятия производят товары и услуги только в том случае, если их можно выгодно [т.е. с прибылью, - А.Ж.] продать. Попросту говоря, если общие расходы невелики, многим предприятиям невыгодно производить товары и услуги в больших объемах [при отсутствии прибыли предприятию вообще невыгодно что-либо производить, - А.Ж.]. Отсюда низкий уровень производства, занятости и доходов. Более высокий уровень общих расходов означает, что рост производства приносит прибыль [не факт! прибыль определяется не "уровнем общих расходов", а степенью дисбаланса рынков! - А.Ж.], поэтому производство, занятость и доходы тоже будут возрастать. Когда в экономике возникает полная занятость, реальный объем продукции становится постоянным, а дополнительные расходы просто повышают уровень цен [тоже не факт! при полной занятости издержки, а значит, и конкурентные цены могут быть снижены путем реорганизации производства! - А.Ж.]…"

[∑ Отсутствие общей теории капитализма (теории прибыли, прежде всего) приводит к "множественности точек зрения" и множеству ошибок в решении конкретных проблем, в т.ч. проблемы циклов и кризисов. - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 155

"… Хотя изменения курса акций не приводят к значительным изменениям объема национального производства и уровня цен, могут ли они предупреждать о таких изменениях? То есть если стоимость акций зависит от предполагаемых прибылей, можно ли считать, что быстрые изменения средних курсов акций предвещают изменения в будущей экономической конъюнктуре? Действительно, курс акций часто падает до начала спадов и начинает расти до начала подъемов. По этой причине курс акций включен в группу 11 переменных, составляющих список ведущих показателей (раздел "Последний штрих", гл. 14). Этот индекс часто дает полезный ключ для определения будущего направления развития экономики. Но сами по себе цены на фондовой бирже не являются надежным предвестником изменений в объеме национального производства [курс акций – лишь субъективное (и часто искаженное) отражение динамики прибылей корпораций; динамика прибылей ведущих производителей – и есть первичный "предвестник изменений" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.]…"

Макконнелл и Брю, т. 1, с. 174

"Временной лаг распознавания [заголовок, - А.Ж.]
Временной лаг распознавания относится к тому промежутку времени, который проходит между началом спада или инфляции и тем моментом, когда происходит осознание того факта, что они имеют место. Исключительно трудно точно предсказать будущий ход экономической активности. Хотя такие инструменты экономического прогнозирования, как система лидирующих индикаторов [см. т. 1, с. 261 - 262, - А.Ж.], дают представление о направлении развития экономики, экономика может уже иметь четырех- или даже шестимесячный спад или инфляцию, прежде чем этот факт проявится в соответствующей статистике и будет осознан." [Из 11 "опережающих индикаторов", описанных на с. 261 - 262, реальный интерес (и то с оговорками) представляют лишь "цены рынка акций" (см. комментарий к предыдущей цитате), - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 253

"Небольшая, но влиятельная группа экономистов неоклассического направления [?! - А.Ж.] высказала гипотезу о том, что экономический цикл вызывается факторами, которые нарушают тенденции долгосрочного роста совокупного предложения [речь идет о "реальной" теории экономического цикла", - А.Ж.]. В соответствии с этим непривычным [! - А.Ж.] взглядом спады начинаются в экономике на стороне предложения [! - А.Ж.], а не на стороне спроса, как традиционно считалось [подъемы также начинаются на "стороне предложения" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]. Другими словами, "реальные" факторы – технология, наличие ресурсов и производительность, – которые влияют на совокупное предложение, являются предполагаемыми причинами экономического цикла. Напротив, традиционная теория рассматривает "денежные" факторы, воздействующие на совокупный спрос, как обычный источник циклической неустойчивости."
[∑ В "реальной" теории, возможно, есть зерно истины! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 1, с. 363 [подробнее см. с. 363 - 364 ("Последний штрих"), - А.Ж.]
8. Выводы
Авторы рассматривают "капитализм" как синоним "рыночной системы", не видя, таким образом, принципиальной разницы между рынком "простым" (некапиталистическим) и "сложным", капиталистическим
. Реально значительная часть материала имеет отношение к простому и смешанному (полукапиталистическому) рынку и к рынку капиталистическому не приложима.

Авторы игнорируют или затушевывают:
· суть капитализма – неэквивалентный обмен,

· цель капиталистического предпринимательства – извлечение прибыли и накопление капитала,

· источник существования и развития капиталистического рынка – его динамичную дискретность (неравномерность, неоднородность, нестабильность, всевозможные дисбалансы).
Научные определения "рынка" и "капитализма" отсутствуют. Понятие "стоимость" не используется.

"Чистая конкуренция" и свойственное ей равновесие рассматривается как в целом нормальное состояние рынка. Монополия рассматривается как вынужденное состояние рынка. Роль динамичной, временной монополии не выявлена.

Источники прибыли фактически не выявлены. Их классификация и анализ отсутствуют. Прибыль и трудовой доход предпринимателя понятийно не расчленены. Основное внимание уделено не экономическим, а этическим аспектам прибыли.
Причины циклов и кризисов не выявлены. Антикризисная политика фактически не сформулирована.
Общая теория рынка и капитализма отсутствует. Рассматривается множество взаимоисключающих частных теорий. Текст перегружен конкретикой.

Приложение 1. Рынок и свобода
"… Иностранцы обычно обращают внимание на то, что для обеспеченных американцев характерно "расточительное" отношение к еде и другим материальным благам, но "чрезмерная экономность" в расходовании своего времени. Американцы, посещающие менее развитые страны, находят, что время там тратится небрежно, "зазря", тогда как вещи ценятся очень высоко и используются бережно. Эти различия – не парадокс и не проявление резко различных темпераментов [? - А.Ж.]. Различия эти являются прежде всего вполне рациональным отражением того факта, что высокая производительность труда, характерная для развитых обществ, придает времени высокую рыночную ценность, в то время как для менее развитых стран справедливо как раз обратное.

И последнее замечание. Поскольку производительность труда имеет историческую тенденцию роста по мере нашего экономического развития, постольку время на рынке труда становится все более ценным. Или, иными словами, время, затрачиваемое на досуг и на разного рода потребительскую деятельность, становится более дорогим. В результате мы прилагаем массу усилий для того, чтобы использовать наше нерабочее время более "производительно". Мы пытаемся по возможности увеличить количество удовольствия, или полезности, полученной в час, путем наращивания объема потребления в расчете на единицу времени. В некоторых случаях это равнозначно увеличению товаро-интенсивности нашего потребления; например, купив или взяв напрокат моторизованную тележку для гольфа, можно сократить время, необходимое для тура игры в гольф. Некоторые смотрят новости по телевизору потому, что это занимает меньше времени, чем чтение газет. В других случаях мы потребляем два и более продукта одновременно. После ужина потребитель "может пить бразильский кофе, курить голландскую сигарету, потягивать французский коньяк, читать "Нью-Йорк таймс", слушать Бранденбургский концерт и развлекать свою шведскую жену – все в одно и то же время и с различной степенью успеха" [ссылка, - А.Ж.]. Однако величина отдачи от таких способов использования времени, как полная праздность, культурные развлечения, а также "интеллектуальное и духовное совершенствование", не может быть существенно увеличена. Поэтому возникает тенденция к перераспределению времени из этих сфер в другие, в которых отдача выше. Таким образом, можно объяснить, почему экономическое развитие, приносящее с собой материальное изобилие, в то же время увеличивает относительную ценность времени и формирует все более лихорадочный образ жизни. Можно утверждать, что экономическое развитие не способно обеспечивать изобилие во всех отношениях; совокупное изобилие – как товаров, так и времени – представляет собой логическое противоречие. Экономика передовых государств богата товарами, но бедна временем, тогда как слаборазвитые страны богаты временем, но бедны товарами!".

[∑ Граждане современного Запада в значительной степени несвободны! - А.Ж.]
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 36 - 37

Приложение 2. Этнология
"… Особое значение имеет отсутствие [в "слаборазвитых странах", - А.Ж.] энергичного слоя предпринимателей, склонных идти на риск, накапливать капитал и создавать организационные предпосылки экономического роста…"
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 369

"Наличие либо отсутствие экономического роста [в "слаборазвитых странах", - А.Ж.] невозможно объяснить только с помощью причин чисто экономического характера. В существенной мере экономический рост определяется социальными и институциональными факторами. Экономическое развитие происходит не только благодаря изменениям материальной базы, то есть с появлением новых транспортных систем и коммуникаций, новых школ, домов, заводов и оборудования, но и благодаря серьезным сдвигам в мышлении людей, их поведении, общении друг с другом. Часто освобождение от обычаев и традиций является основной предпосылкой экономического развития. Возможно, самый важный и менее всего поддающийся количественной оценке фактор экономического прогресса – это воля к развитию. Экономический рост может зависеть от того, "чего хотят отдельные индивидуумы и социальные группы, и действительно ли они желают отказаться от старого и напряженно трудятся над внедрением нового" [ссылка, - А.Ж.]."
Макконнелл и Брю, т. 2, с. 372
� В "Словаре понятий и терминов" "стоимости" нет!


� Ср. у Шумпетера (с. 80): "Дело в том, что подобный метод рассмотрения [маржинализм, - А.Ж.] должен только научить нас понимать масштабы (размеры) производства. Из него вовсе не следует, что производитель изготовляет и продает свой продукт последовательно и постепенно. Он производит все единицы своего продукта с предельными издержками и получает за все только предельную цену".


� Профсоюзы!


� См. тезисы "Рынок", раздел "Атрибуты рынка".


� См. тезисы "Рынок", раздел "Рынок простой и капиталистический".


� Эта цитата имеет также отношение к Приложению 2.





