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1. Потребности и деятельность

"Мы видели, что экономическая наука – это, с одной стороны, наука о богатстве, а с другой – та часть общественной науки о действиях человека в обществе, которая относится к предпринимаемым им усилиям для удовлетворения своих потребностей в тех пределах, в каких эти усилия и потребности поддаются измерению в единицах богатства или его всеобщего представителя, т.е. денег [об измерении "усилий и потребностей" см. в тезисах "Стоимость", раздел "Единицы измерения стоимости"), - А.Ж.]…"

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 107

"… Отнюдь не ослабела необходимость утверждать великую истину, на которую они ["Рикардо и его последователи", - А.Ж.] делали слишком большой упор, а именно, что, в то время как потребности правят жизнью низших животных, нам в поисках ключевых мотивов развития истории человечества надлежит обратиться к изучению изменений форм трудовых усилий и деятельности человека."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 147
"… Вообще говоря, хотя на ранних стадиях развития человека его деятельность диктовалась его потребностями, в дальнейшем каждый новый шаг вперед следует считать результатом того, что развитие новых видов деятельности порождает новые потребности, а не того, что новые потребности вызывают к жизни новые виды деятельности."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 152
"… В действительности многое наиболее интересное в науке о потребностях позаимствовано из науки об усилиях и о деятельности. Обе науки дополняют друг друга, одна без другой неполноценна. Но если уж одна из них вправе в большей мере, чем другая, претендовать на объяснение истории человека, будь то ее экономический аспект или какой-либо иной, то это наука о деятельности, а не наука о потребностях…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 152 - 153
"… Истинным двигателем экономического прогресса является скорее развитие новых видов деятельности, чем новых потребностей [поэтому ведущей сферой современной капиталистической экономики является производство, а не потребление, предложение, а не спрос (см. тезисы "Капитализм", разделы "Прибыль и ее источники" и "Тенденции и перспективы капитализма"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 108
2. Стоимость и цена
"Понятие "стоимость" (value) тесно связано с понятием "богатство", и здесь о нем мало что можно сказать. "Слово стоимость, – пишет Адам Смит, – имеет два различных значения, иногда оно отражает полезность какого-либо определенного предмета, а иногда способность покупать другие блага, создаваемую обладанием указанным предметом". Опыт, однако, показал, что в первом значении употреблять это слово неправильно.
Стоимость, т.е. меновая стоимость какой-либо вещи, выраженная в определенном месте и в определенный момент в единицах другой вещи, представляет собой количество единиц последней вещи, которое можно там и тогда получить в обмен на первую. Таким образом, понятие стоимости относительно и выражает отношение между двумя вещами в конкретном месте и в конкретное время.
Цивилизованные страны применяют в качестве денег золото, или серебро, или же то и другое. Вместо того чтобы выражать стоимости свинца, олова, древесины, зерна и других вещей в единицах друг друга, мы выражаем их сначала в денежных единицах и называем выраженную таким способом стоимость вещи ее ценой ["стоимость" и "цена" у Маршалла – практически одно и то же (о "стоимости" и "цене" см. тезисы "Стоимость", раздел "Свойства товара: цена и стоимость"), - А.Ж.]…
Цена каждой вещи возрастает и снижается время от времени и от места к месту, а с каждым таким изменением покупательная сила денег также изменяется соответственно повышению или снижению цены на данную вещь. Если покупательная сила денег возрастает в отношении некоторых вещей, но одновременно в равной мере снижается в отношении столь же важных вещей, их общая покупательная способность (или их способность покупать вещи вообще) остается неизменной. В этом положении сокрыты известные трудности, которые мы рассмотрим в дальнейшем. Здесь можно ограничиться его популярным смыслом, который достаточно очевиден, а поэтому везде в данной работе мы можем пренебречь возможными изменениями общей покупательной силы денег. Таким образом, цена на какую-либо вещь будет здесь представлять ее меновую стоимость относительно всех вещей вообще или, иными словами, представлять ее покупательную способность вообще [см. предыдущий комментарий, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 120 - 121
"Теперь можно обратиться к исследованию вопроса о том, в какой мере цена, фактически уплачиваемая за вещь, отражает выгоду, проистекающую из обладания ею. Это обширная тема, по которой экономической науке мало что есть сказать [! - А.Ж.], но и эта малость имеет некоторое значение.

Мы уже видели, что цена, уплачиваемая человеком за какую-либо вещь, никогда не может превышать и редко достигает тот уровень, при котором он готов лучше ее уплатить, чем обойтись без нее; в результате удовлетворение, получаемое им от приобретения этой вещи, обычно превышает то, от которого он отказывается, уплатив ее цену; следовательно, он получает от покупки избыток удовлетворения. Разница между ценой, которую покупатель готов был бы уплатить, лишь бы не обойтись без данной вещи, и той ценой, которую он фактически за нее платит, представляет собою экономическое мерило его добавочного удовлетворения. Можно назвать это потребительским избытком.

Очевидно, что потребительские избытки, получаемые от одних товаров, намного больше, чем избытки, получаемые от других. Существует много видов удобств и предметов роскоши, цены на которые значительно ниже тех, какие многие люди были бы готовы платить, только бы вовсе не обходиться без них, и которые поэтому приносят очень большой потребительский избыток ["потребительский избыток" представляет собой разницу между потребительной стоимостью и равновесной ценой товара, равной его трудовой стоимости (см. тезисы "Стоимость", разделы "Закон равновесия" и "Единицы измерения стоимости"), - А.Ж.]. Ярким примером тому служат спички, соль, газета стоимостью в 1 пенс или почтовая марка.
Эту выгоду, которую человек получает от приобретения по низкой цене вещей, за которые он заплатил бы дороже, лишь бы не обходиться без них, можно назвать выгодой, извлекаемой им из предоставляющихся ему возможностей, или из складывающейся обстановки, или, если обратиться к слову, которое широко употреблялось несколько поколений тому назад, из конъюнктуры. В данной главе мы ставим своей целью использовать понятие о потребительском избытке в качестве вспомогательного средства для примерной оценки выгод, которые человек получает от складывающейся для него обстановки, или от конъюнктуры."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 191 - 192
"Прописная истина повседневной жизни гласит, что подлинная ценность вещей для человека не измеряется той ценой, которую он за них платит, что, хотя он, например, тратит гораздо больше на чай, чем на соль, последняя представляет для него намного большую реальную ценность и что это четко обнаружилось бы, если бы его лишили соли…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 197
"Харрис в работе "О монетах" (Harris, On Coins, 1757) [т.е. до Смита! - А.Ж.] пишет: "Вообще вещи оцениваются не в соответствии с их реальным использованием для обеспечения жизненных средств людей, а соразмерно количеству земли, труда и мастерства, которое требуется для их производства [т.е. соразмерно "стоимости предложения" (см. тезисы "Стоимость", раздел "Полная стоимость"), с учетом сложности труда (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.]. Примерно в таком соотношении и обмениваются друг на друга вещи или товары, и именно указанным масштабом главным образом измеряется истинная стоимость большинства вещей. Вода чрезвычайно полезна, однако не обладает вовсе или обладает очень малой стоимостью, так как она почти повсеместно стихийно течет в таком изобилии, что ее невозможно удержать в границах частной собственности, и все могут иметь ее в достатке, не производя никаких затрат, кроме усилий на то, чтобы принести или, когда это требуется, провести ее. С другой стороны, бриллианты, в силу своей большой редкости, обладают большой стоимостью, хотя пользы от них мало". ["Парадокс Смита" (подробный комментарий см. в тезисах "Самуэльсон", раздел "Стоимость и цена"). - А.Ж.]"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 198 (в примечании)
"Неудобство, тягость труда могут возникнуть от физического или умственного утомления, или оттого, что он осуществляется в нездоровой среде либо с неприятными сотоварищами по работе, или оттого, что он занимает время, требующееся либо для отдыха, либо для общественной или умственной деятельности. Но какую бы форму ни принимало неудобство, оно почти всегда усиливается с увеличением тяжести и продолжительности труда [о других "неудобствах", влияющих на стоимость труда, см. в тезисах "Стоимость" (раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.]."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 210
"… Можно, следовательно, подразделить элементы, требующиеся для изготовления товара, на любые подходящие для нашей цели группы и назвать их факторами производства. В таком случае издержки производства определенного количества данного товара будут равны ценам предложения соответствующих количеств факторов его производства. А сумма этих цен предложения составит цену предложения указанного количества товара."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 22
Остальная часть настоящего тома [2-го, - А.Ж.] будет посвящена главным образом истолкованию и определению границ теории о том, что стоимость [т.е. цена, - А.Ж.] вещи обладает тенденцией в конечном счете приходить в соответствие с издержками ее производства ["в конечном счете" – т.е. по достижении равновесия (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 31
"Мы могли бы с равным основанием спорить о том, регулируется ли стоимость [т.е. цена, - А.Ж.] полезностью или издержками производства, как и о том, разрезает ли кусок бумаги верхнее или нижнее лезвие ножниц. Действительно, когда одно лезвие удерживается в неподвижном состоянии, а резание осуществляется движением другого лезвия, мы можем, как следует не подумав, утверждать, что резание производит второе, однако такое утверждение не является совершенно точным, и оправдать его можно лишь претензией на простую популярность, а не строго научным описанием совершаемого процесса [смысл знаменитого афоризма Маршалла состоит в том, что цена может определяться а) "полезностью" ("режет одно лезвие"), б) "издержками производства" ("режет другое лезвие"), в) тем и другим ("режут оба лезвия"); действительно, при значительном дисбалансе рынка решающее значение в ценообразовании имеет потребительная стоимость ("полезность"), при балансе – трудовая стоимость ("издержки производства"), при умеренном дисбалансе – значимы обе стоимости (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и ее компоненты"), - А.Ж.].
Равным образом, когда уже изготовленный предмет нужно продать, цена, которую люди готовы за него заплатить, будет диктоваться их желанием приобрести его и одновременно количеством денег, которое они могут позволить себе израсходовать на него [т.е. цена "уже изготовленного предмета", по Маршаллу, определится потребительной стоимостью, приведенной к платежеспособному спросу; однако это верно лишь при значительном дисбалансе рынка (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и ее компоненты"); если же "изготовленный предмет нужно продать" в условиях уже наступившего равновесия, то цена определится трудовой стоимостью (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"), - А.Ж.]. Их желание получить данный предмет частично зависит от возможности – если они не покупают этот предмет – приобрести другой подобный предмет по такой же низкой цене; но это зависит от причин, обусловливающих предложение предмета, что в свою очередь зависит от размера издержек на его производство. Но может случиться, что предлагаемый к продаже запас товара практически предопределен. Так, например, обстоит дело на рыбном рынке, на котором стоимость рыбы на данный день определяется почти исключительно соотношением между ее наличием на прилавках и спросом на нее [в зависимости от этого соотношения цена может оказаться как выше трудовой стоимости, так и ниже (см. тезисы "Стоимость", раздел "Разбалансированные (неуравновешенные) рынки"), - А.Ж.]; если при этом некто решает счесть этот размер предложения само собою разумеющимся и утверждать, что цена продиктована спросом, поспешность его заключения можно оправдать лишь тем, что он не претендует на строгую точность своего вывода. Точно так же извинительно, но далеко не точно утверждать, что различные цены, которые уплачивают за одну и ту же редкую книгу, когда она продается и перепродается на аукционе у Кристи, определяются исключительно спросом [редкие и невоспроизводимые товары продаются, как правило, в соответствии с потребительной стоимостью и платежеспособным спросом; трудовая стоимость таких товаров определению обычно не поддается (соответственно, нет смысла говорить и о "равновесной цене"), - А.Ж.].
Если взять другую крайность, то обнаруживаются некоторые товары, которые практически полностью подвержены действию закона постоянной отдачи, т.е. средние издержки на их производство находятся примерно на одинаковом уровне независимо от того, производятся ли они в малых или больших количествах. В этом случае нормальный уровень, вокруг которого колеблется рыночная цена, и составляет указанные определенные и фиксированные (денежные) издержки производства. Когда же случается, что спрос оказывается высоким, рыночная цена на время поднимается выше этого уровня, но в результате производство расширяется и рыночная цена снова снижается до прежнего уровня; противоположный процесс происходит, когда цена на время опускается ниже ее обычного уровня [т.е. цена легко воспроизводимых товаров на конкурентном рынке колеблется вокруг "фиксированных издержек" (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"); добавим, что если издержки зависимы от объема производства, то средняя цена на конкурентном рынке эту зависимость, с некоторой инерцией, будет отслеживать, - А.Ж.].
В подобном случае если человек решает игнорировать рыночные колебания и исходит из допущения, что при всех условиях спрос на его товар окажется примерно достаточным, чтобы обеспечить ему покупателей по цене, равной указанным издержкам производства, то ему может проститься игнорирование влияния рынка и утверждение, что цену (нормальную) определяют издержки производства, но только при условии, что он не претендует на строго научную формулировку теорий, а лишь характеризует влияние рынка в данном конкретном месте.
Итак, можно вывести заключение, что, как общее правило, чем короче рассматриваемый период, тем больше надлежит учитывать в нашем анализе влияние спроса на стоимость, а чем этот период продолжительнее, тем большее значение приобретает влияние издержек производства на стоимость [дело не в длительности "периода", а в балансе / дисбалансе рынка: при значительном дисбалансе решающее влияние на цену оказывает потребительная стоимость, при балансе – трудовая (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и ее компоненты"); однако для уравновешивания рынка требуется, как правило, некоторое время, поэтому автор, в общем и целом, прав; тем не менее, использование в качестве критерия актуальности той или другой стоимости периода, в течение которого, предположительно, уравновешивается рынок – вместо самого факта уравновешивания – скрывает сущность как самого процесса ценообразования, так и его результаты; поэтому вывод Маршалла следует признать верным, но поверхностным, - А.Ж.]. Дело в том, что влияние изменений в издержках производства требует для своего проявления, как правило, больше времени, чем влияние изменений в спросе. Фактическая стоимость, или, как ее нередко называют, рыночная стоимость [т.е. цена, - А.Ж.], часто более подвержена преходящим событиям, факторам, действие которых неравномерно и кратковременно, чем постоянно действующим факторам. Однако в долгие периоды эти неравномерно, нерегулярно проявляющие себя факторы в большей степени взаимно погашают влияние друг друга, и, таким образом, постоянно действующие причины в конечном счете полностью определяют стоимость. Но даже и самые постоянно действующие причины подвержены изменениям [см. тезисы "Стоимость", раздел "Логика и динамика рынка" и тезисы "Капитализм", раздел "Методология изучения капитализма", - А.Ж.]. Ведь вся структура производства модифицируется, а соотношение издержек производства различных товаров постоянно меняется по мере смены поколений."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 31 - 33
"Следовательно, в стационарном состоянии простейшим правилом служит то, что издержки производства определяют собой стоимость [т.е. равновесную цену (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"), - А.Ж.]. Всякое отдельное воздействие оказывается обусловленным главным образом одной-единственной причиной, а между причиной и следствием не наблюдается комплексного действия и противодействия. Каждый элемент издержек определяется "естественными" законами, в какой-то мере регулируемыми твердо установленными обычаями. Нет ни обратного воздействия спроса, ни коренного различия между немедленными и последующими следствиями экономических причин. Нет четкого разграничения между долгими и короткими периодами нормальной стоимости (во всяком случае при допущении, что в этом монотонном мире и сами урожаи одинаковы), поскольку у нашей представительной фирмы, сохраняющей всегда один и тот же размер, выполняющей одним и тем же способом один и тот же вид и одинаковый объем хозяйственной деятельности, не подвергающейся влиянию низкой или особенно высокой конъюнктуры, нормальные затраты, которыми определяется нормальная цена предложения ее продукции, остаются всегда на одном и том же уровне. Перечни цен спроса, как и перечни цен предложения, сохраняются всегда неизменными, и нормальная цена никогда не претерпевает колебаний.
Однако все это недействительно для того мира, в котором мы живем [на самом деле, "действительно", но лишь в первом приближении, - А.Ж.]. Здесь каждая экономическая сила постоянно меняет характер своего проявления под влиянием других, выступающих вокруг нее сил. Здесь изменяющиеся объем производства, его технология, размеры его издержек непрерывно взаимно изменяют друг друга; они неизменно воздействуют на характер объема спроса и столь же постоянно подвергаются их воздействию [действительно, в рыночной экономике всё взаимосвязано (см. тезисы "Стоимость", раздел "Логика и динамика рынка"), - А.Ж.]. К тому же все эти взаимные влияния требуют времени для своего проявления, и, как правило, никакие два воздействия не реализуются с одинаковой скоростью. Поэтому в наше время любая простая, самоочевидная доктрина, касающаяся отношений между издержками производства, спросом и стоимостью, по необходимости ложна [на самом деле, не "ложна", а в той или иной мере приблизительна, - А.Ж.], и чем более ясной выглядит такая доктрина вследствие мастерской ее подачи, тем больше вводит она в заблуждение [поэтому любая экономическая "доктрина" требует оговорок насчет сферы своей применимости! - А.Ж.]. Человек может оказаться лучшим экономистом, когда он доверяется своему здравому смыслу и практической смекалке, чем когда он претендует на исследование теории стоимости, да еще отваживается считать такое исследование легким."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 53 - 54
"Рикардианская теория отношения между издержками производства и стоимостью занимает столь важное место в истории экономической науки, что всякое неправильное толкование ее подлинного смысла должно неизбежно приносить очень большой вред; к сожалению, изложение теории таково, что оно само почти приводит к неправильному ее толкованию. В результате широко распространено убеждение, что нынешнему поколению экономистов следует ее пересмотреть [имеется в виду "убеждение" маржиналистов (см. тезисы "Бем-Баверк"), - А.Ж.]. В Приложении… выдвинуты аргументы, опровергающие это мнение и, наоборот, доказывающие, что основы теории, оставленные нам Рикардо, сохраняют свою силу и сегодня [см. тезисы "Рикардо", раздел "Стоимость", - А.Ж.], что во многом они дополнены, что очень много на них построено, что лишь от очень немногого в них отказались [теория стоимости, представленная в тезисах "Стоимость", гораздо ближе к Рикардо, чем к маржинализму, - А.Ж.]. Там показано, что Рикардо знал, какую существенную роль в формировании стоимости играет спрос, но что он считал его действие менее скрытым, чем влияние издержек производства, а поэтому он лишь бегло коснулся его в заметках, которые делал для своих друзей и для себя самого, так как никогда не пытался написать на эту тему стройный трактат; вопреки тому что Маркс приписывал Рикардо, будто у него издержки производства зависят лишь от количества используемого в производстве труда, он считал, что эти издержки образуются как количеством, так и качеством затраченного труда, а также размером накопленного капитала для оснащения труда и продолжительностью времени, в течение которого капитал применяется для этой цели [действительно, Маркс "упростил" Рикардо и "приспособил" его концепцию стоимости к своей теории прибавочной стоимости (см. тезисы "Рикардо", раздел "Стоимость" и тезисы "Маркс (Капитал)", раздел "Стоимость"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 202 - 203
"… Французские и английские авторы столетие назад представляли дело так, будто стоимость регулируется почти целиком издержками производства, а спрос занимает подчиненное место. Далее мы выясним, насколько близкими к истине эти заключения окажутся в стационарном состоянии [см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия", - А.Ж.] и какие следует внести коррективы, чтобы привести указанные заключения в соответствие с фактическими условиями жизни и труда [см. тезисы "Стоимость" (разделы "Логика и динамика рынка", "Стоимость и ее компоненты", "Полная стоимость") и тезисы "Капитализм" (раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Динамика стоимости"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 204 - 205
3. Равновесие. Статика и динамика

"Экономическая эволюция совершается постепенно [капиталистическая экономика – в отличие от простой товарной – развивается революционно, скачкообразно (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]. Ее ход иногда задерживается или обращается вспять в результате политических катастроф, но ее поступательные шаги никогда не бывают внезапными [еще как бывают! см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость", - А.Ж.]. Даже в западном мире и Японии она покоится на привычке, частично осознанной, а отчасти и бессознательной. Может показаться, что гениальный изобретатель, или организатор, или финансист почти одним махом изменил структуру экономики какой-либо страны, но при ближайшем рассмотрении выясняется, что та часть его личной роли, которая не была попросту кажущейся и преходящей, на деле сводилась лишь к тому, чтобы резко ускорить уже давно набиравшее силу широкое конструктивное движение [так обычно и бывает: количество вдруг переходит в качество, - А.Ж.]. Те явления природы [экономика, вообще-то, имеет дело не с природой, а с обществом! - А.Ж.], которые происходят чаще всего и столь регулярно, что их возможно непосредственно наблюдать и тщательно изучать, служат основным материалом для экономических, а равно и для любых других научных исследований; между тем явления спазматические, нерегулярные и трудно наблюдаемые обычно откладывают для специального изучения на более поздней стадии [поэтому к исследованию явлений "спазматических, нерегулярных", свойственных капитализму, экономическая наука так, по сути, и не приступила, - А.Ж.]: вот почему эпиграф "Natura non facit saltum" ("Природа не делает скачков") особенно подходит к работе об основах экономической науки [вопреки афоризму, природа скачки делает ("большой взрыв", зарождение жизни, появление человека); тем более скачкообразно развитие общества и его культуры; но самые большие скачки совершает капиталистическая экономика (см. тезисы "Капитализм", разделы "Тенденции и перспективы капитализма" и "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"); поэтому любимый афоризм Маршалла "к работе об основах экономической науки" совершенно не подходит (см. также эпиграф к настоящим тезисам), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 51 - 52
"Меккой экономиста является скорее экономическая биология, нежели экономическая динамика [биологические аналогии Маршалла неудачны (см. следующий отрывок), - А.Ж.]. Но биологические концепции более сложны, чем теории механики. Поэтому в книге об основах следует уделить относительно большее место аналогиям из области механики, приходится часто использовать термин "равновесие", что предполагает некоторую аналогию со статикой. Это обстоятельство наряду с главным вниманием, уделяемым в настоящем томе нормальным [! - А.Ж.] условиям жизни в новейшее время, создает впечатление, будто его центральной идеей служит "статика", а не "динамика". Но в действительности наше исследование целиком посвящено силам, порождающим движение, и основное внимание в нем сосредоточено не на статике, а на динамике ["основное внимание" автор уделяет процессу уравновешивания; силы, порождающие периодическую разбалансировку капиталистического рынка, фактически не рассматриваются, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 53

"Хозяйственное предприятие растет, достигает большой мощи, а затем, очевидно, переходит в состояние застоя и угасает; на поворотном пункте образуется баланс или равновесие жизненных сил и сил, ведущих к упадку [жизнь предприятия, в общем случае, не есть поступательное движение от рождения к смерти; история большинства предприятий связана с чередой взлетов и падений; "поворотных пунктов" в такой истории может быть много, и понятие "баланс или равновесие", в указанном автором смысле, к ним не приложимо, - А.Ж.]; последняя часть кн. IV была посвящена главным образом такому балансированию сил в жизни и упадке народа или в способе производства и торговли. По мере продвижения нашего исследования вперед нам придется все чаще и чаще рассматривать экономические силы как силы, подобные тем, которые делают молодого человека все крепче, пока он не достигает полной зрелости, после чего он теряет гибкость и становится инертным, а затем и вовсе погружается в состояние, когда уже вынужден освободить место для другого, обладающего большей жизненной энергией ["экономические силы" не "подобны" биологическим, аналогия Маршалла неудачна (см. также предыдущий комментарий), - А.Ж.]. Но, чтобы подготовить почву для такого углубленного исследования, нам нужно сначала познакомиться с более простым уравновешиванием сил, аналогичным, скорее, состоянию механического равновесия камня, подвешенного на эластичном шнуре, или нескольких шаров, помещенных в одном резервуаре с водой [равновесие рынка, действительно, во многом подобно механическому равновесию, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 5
"… Рынки различаются между собой по длительности периода, который отводится силам спроса и предложения на то, чтобы достигнуть состояния равновесия [в краткосрочном периоде равновесие не достигается (см. ниже в этом отрывке), - А.Ж.], а также по размерам территории, которую они охватывают. Указанный фактор времени требует от нас в данный момент более пристального внимания, чем фактор пространства. Дело в том, что сама природа равновесия и причин, его обусловливающих, зависит от продолжительности периода, в течение которого принято считать этот рынок действующим ["природа равновесия и причин, его обусловливающих" остается неизменной (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия", а также следующий комментарий), - А.Ж.]. Как мы увидим в дальнейшем, если этот период краток, предложение ограничено имеющимися на данный момент запасами [т.е. в краткосрочном периоде равновесия нет; возможно лишь мнимое равновесие, связанное с ограниченным предложением (о мнимом равновесии см. в тезисах "Стоимость", раздел "Разбалансированные (неуравновешенные) рынки"), - А.Ж.]; если же это более долгий период, на предложение окажут то или иное влияние себестоимость производства рассматриваемого товара [т.е. в долгосрочном периоде равновесие (истинное) постепенно достигается, - А.Ж.]; когда же период очень долгий, то на саму эту себестоимость в свою очередь станут в большей или меньшей степени воздействовать издержки производства рабочей силы и сырья, необходимые для изготовления данного товара [т.е. в очень долгом периоде точка равновесия постепенно сдвигается в сторону меньших цен и больших продаж, - А.Ж.]. Разумеется, эти три вида периодов постепенно перерастают друг в друга мельчайшими отрезками [т.е. рынок постепенно переходит от мнимого равновесия к равновесию истинному, затем параметры равновесия (цена и объем продаж) постепенно изменяются; таким образом, динамика Маршалла носит эволюционный характер, - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 12
"… Наша исходная позиция такова: мы изучаем нормальный спрос и нормальное предложение в их наиболее общей форме; мы игнорируем те аспекты, которые характерны для частных областей экономической науки и сосредоточиваем внимание на тех широких отношениях, которые присущи всей науке в целом. Так, мы допускаем, что силы спроса и предложения действуют свободно, что не существует прочного объединения торговцев на обеих сторонах, что каждый выступает самостоятельно и что широко развертывается свободная конкуренция, т.е. что покупатели обычно беспрепятственно конкурируют с покупателями, а продавцы столь же беспрепятственно конкурируют с продавцами. Однако, хотя каждый выступает сам за себя, предполагается, что его осведомленность о деятельности других обычно вполне достаточна, чтобы он не стал соглашаться продавать по меньшей цене или покупать по большей, чем все остальные. Это в предварительном порядке принимается за истину как в отношении готовых изделий и факторов их производства, так и в отношении найма рабочей силы и ссуды капитала. Мы уже в какой-то мере выяснили и нам придется еще глубже выяснить, насколько эти допущения соответствуют фактическому положению дел. Но пока что мы будем продолжать придерживаться этого допущения; мы принимаем, что на рынке в одно и то же время существует лишь одна цена, причем, когда это необходимо, делаются специальные поправки, учитывающие различия в затратах на доставку товаров торговцами в различных частях рынка, включая сюда и поправки на особые издержки розничной торговли, когда речь идет о розничном рынке [т.е. "исходная позиция" Маршалла – состояние устойчивого конкурентного равновесия (об ограниченности такой позиции автор говорит ниже (см. цитату т. 2, с. 157 - 158), - А.Ж.]."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 24 - 25

"Когда спрос и предложение пребывают в равновесии, количество товара, производимого в единицу времени, можно назвать равновесным количеством, а цену, по которой он продается, равновесной ценой.
Такое равновесие является устойчивым, т.е. цена при некотором отклонении от него будет стремиться к возвращению в прежнее положение подобно тому, как маятник колеблется в ту и другую сторону от своей низшей точки [общее устойчивое равновесие при капитализме достигается лишь в фазе застоя (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Классический" цикл"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 28
"Теория устойчивого равновесия нормального спроса и предложения действительно способствует приданию нашим идеям определенности; на своих начальных ступенях она не настолько отходит от реальной жизни, чтобы это помешало ей нарисовать вполне достоверную картину главных способов действий сильнейшей и самой устойчивой группы экономических сил. Но по мере ее продвижения в область более отдаленных и запутанных логических следствий она отрывается от реальных условий жизни. Фактически мы уже подходим к главной теме экономического прогресса, и поэтому здесь особенно важно помнить, что, когда экономические проблемы рассматриваются не как проблемы органического роста, а как проблемы статического равновесия, они изображаются в неверном свете. Хотя лишь статический подход способен придать определенность и точность нашей мысли и поэтому служит необходимым введением к более философскому рассмотрению общества как организма, тем не менее он остается только введением [(квази)статический подход вполне уместен при анализе простого товарного рынка и совершенно не пригоден для исследования рынка капиталистического (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"); дело, следовательно, не в отличии "реальной жизни" от ее упрощенной модели, а в сущностном различии двух рыночных систем (см. тезисы "Рынок", раздел "Рынок простой и капиталистический"), - А.Ж.].
Статическая теория равновесия служит лишь введением к экономическим исследованиям, причем она даже вряд ли является введением к изучению возникновения и развития производств, которые обнаруживают тенденцию к возрастающей отдаче. Ее ограниченность столь постоянно игнорируется, особенно теми, кто подходит к ней с абстрактных позиций, что существует опасность окончательного превращения ее в непререкаемый канон [так, по сути, и случилось с неоклассической теорией (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сравнение с некоторыми другими теориями", подраздел "Современные теории капитализма"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 157 - 158
4. Факторы производства. Капитал
"Таким образом, капитал включает все, что предназначено для торгово-промышленных целей, будь то машины, сырье или готовые изделия, театры и гостиницы, семейные фермы и дома [а деньги?! деньги, которые, по сути, только и являются капиталом?! (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"), - А.Ж.], но не мебель или одежда, составляющие собственность тех, кто их использует. Ибо повсюду обычно считается, что первые приносят, а вторые не приносят доход, о чем свидетельствует и практика инспекторов по подоходному налогу [таким образом, к "капиталу" Маршалл относит всё, что "приносит доход"; такая широкая трактовка капитала затрудняет уяснение источников прибыли и самой сущности капитализма (см. тезисы "Капитализм", разделы "Сущность капитализма" и "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 140

"Факторы производства обычно подразделяются на "землю", "труд" и "капитал" [факторы капиталистического производства, с точки зрения методологии, лучше подразделять на средства производства, труд и денежный капитал (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]. Под "землей" подразумеваются вещества и силы, которые природа бесплатно предоставляет в помощь человеку – в виде земли и воды, воздуха, света и тепла [почему "бесплатно"?! первозданные природные ресурсы, находящиеся в частной собственности, "предоставляются" очень даже платно (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и цена природных ресурсов"), - А.Ж.]. Под "трудом" понимается экономическая работа человека, будь то руками или головой. К "капиталу" относят весь накопленный запас средств для производства материальных благ и для достижения тех выгод, которые обычно считаются частью дохода [относит ли автор к этим "средствам" деньги?! - А.Ж.]. Это основное ядро богатства, рассматриваемое как фактор производства, а не как непосредственный источник удовлетворения.
Значительную часть капитала составляют знания и организация, причем из них одна часть находится в частной собственности, а другая – нет. Знание – это наш самый мощный двигатель производства. Оно позволяет нам подчинять себе природу и заставлять ее силы удовлетворять наши потребности. Организация содействует знанию; она имеет много форм, т.е. форму отдельного предприятия, различных предприятий одной и той же отрасли, отличных друг от друга отраслей, и, наконец, форму "государства", обеспечивающего безопасность для всех и помощь многим [т.е. государство у Маршалла – одна из "форм" "организации", наряду с предприятием и отраслью, - А.Ж.]. Различие между государственной и частной собственностью в сфере знания и организации имеет большое и всевозрастающее значение; в некоторых отношениях оно даже более важно, чем различие между государственной и частной собственностью на материальные объекты, и в какой-то мере на этом основании иногда представляется самым целесообразным выделить "организацию" в особый фактор производства [что это даст для понимания капитализма? - А.Ж.]. Полностью ее можно исследовать лишь на более поздней стадии нашего труда, однако кое-что следует сказать о ней уже в настоящей книге.
В известном смысле существуют только два фактора производства – природа и человек [см. тезисы "Стоимость", раздел "Товар", - А.Ж.]. Капитал и организация являются результатом работы человека, осуществляемой с помощью природы и управляемой его способностью предвидеть будущее и его готовностью позаботиться о будущем. При данных свойствах и силах природы и человека рост богатства, знаний и организации проистекает из них как следствие из причины. Но с другой стороны, человек сам в значительной степени создается окружающей его средой, в которой большую роль играет природа; следовательно, с любой точки зрения человек является центром проблемы производства, как и проблемы потребления [роль человека в производстве и потреблении опосредуется общественной психологией и культурой (см. тезисы "Стоимость", разделы "Трудовая стоимость", "Потребительная стоимость", "Логика и динамика рынка", "Стоимость и ее компоненты"), - А.Ж.], а также вытекающей отсюда проблемы отношений между первыми двумя, имеющей двойное обозначение – "распределение" и "обмен"."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 208 - 209
"… Мы вообще утверждаем, что, в то время как роль, которую играет в производстве природа, обнаруживает тенденцию к сокращению отдачи, роль, которую играет в нем человек, обнаруживает тенденцию к возрастанию отдачи [! - А.Ж.]. Закон возрастающей отдачи можно сформулировать следующим образом: увеличение объема затрат труда и капитала обычно ведет к усовершенствованию организации производства, что повышает эффективность использования труда и капитала."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 404
5. Прибыль

"… Однако этот же человек не захочет продолжать вести свое предприятие, если он не будет рассчитывать на то, что чистый доход от него превысит процент на капитал по текущему курсу [действительно, нет смысла делать рискованные вложения в производство, если тот же доход можно получить от практически безрисковых депозитов
; отметим, что здесь под "процентом" явно понимается банковский процент, - А.Ж.]. Такой доход называется прибылью [т.е. прибыль здесь – это превышение чистого дохода над текущим банковским процентом, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 134
"Когда человек ведет предприятие, его годовую прибыль образует превышение доходов от предприятия над его издержками в течение года [если пренебречь потерей вероятного банковского процента (или включить его в издержки), то так оно и есть (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"), - А.Ж.]. Разница между стоимостью [ценой, - А.Ж.] его основных производственных фондов, сырья и т.п. в начале и конце года рассматривается как часть его выручки или как часть его расходов в зависимости от того, произошло ли увеличение или уменьшение этой стоимости [цены, - А.Ж.]. Остаток от прибыли после вычитания из нее процента на его капитал по текущему курсу [здесь под "процентом" также явно понимается банковский процент, - А.Ж.] (а также расходов по страхованию) обычно называют предпринимательским, или управленческим, доходом [страницей выше автор, с точностью до "расходов по страхованию", называет этот "остаток" прибылью; переименование "прибыли" в "предпринимательский, или управленческий, доход", включающий, надо полагать, реальный доход от инвестированного капитала предпринимателя, крайне неудачно (см. в комментариях ниже), - А.Ж.]. Отношение его годовой прибыли к его капиталу обозначается как норма прибыли. Но это выражение, как и соответствующее ему выражение, касающееся процентной ставки, предполагает, что денежная стоимость вещей, образующих его капитал, уже подсчитана, тогда как такая оценка часто оказывается связанной с большими трудностями [прибыль следует соотносить не с вещественным, а с денежным капиталом, тогда и "трудностей" не возникнет (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 135
"Немцы говорят, что для успеха предприятия требуются "деньги, терпение, талант и удача" [деньги, терпение, талант и удача нужны для изыскания, актуализации и разработки прибыльных дисбалансов рынка (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Прибыль как порождение капитала и дисбаланса"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 395 (в примечании)

"Поскольку, следовательно, предпринимательская способность распоряжаться капиталом ["предпринимательская способность" - 4-й фактор производства (наряду с "землей", "трудом" и "капиталом"), призванный примирить прибыль с постулатами маржинализма
, - А.Ж.] легко перемещается по горизонтали из отрасли, где она оказалась в избытке, в отрасль, открывающую для нее широкое применение, и поскольку она легко перемещается также по вертикали, когда наиболее способные поднимаются на высшие посты [под предпринимателем здесь понимается не инвестор, а наемный менеджер, - А.Ж.], у нас даже на этой ранней стадии нашего исследования есть все основания считать, что в современной Англии предложение предпринимательского таланта в области распоряжения капиталом приспосабливается, как общее правило, к спросу на него и что он, следовательно, имеет вполне определенную цену предложения ["цену предложения" имеет не "предпринимательский талант", а управленческий труд, стоимость которого определяет равновесную зарплату менеджера, - А.Ж.].
Наконец, мы можем рассматривать эту цену предложения предпринимательской способности распоряжаться капиталом [здесь предприниматель-менеджер превращается у Маршалла в предпринимателя-инвестора (см. далее), - А.Ж.] как состоящую из трех элементов [путаная классификация Маршалла содержит ошибки по сути и методологически порочна (см. далее), - А.Ж.]. Первый – это цена предложения капитала [очевидно, имеется в виду "цена предложения" собственного капитала предпринимателя; однако такое словосочетание бессмысленно: капитал, которым распоряжается предприниматель, в отличие от капитала банковского (ссудного), никому не предлагается и не продается, он вкладывается в производство на страх и риск самого предпринимателя; поэтому и прибыль на такой капитал никому не гарантируется (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Прибыль и другие доходы"), - А.Ж.]; второй – цена предложения предпринимательской способности и энергии [т.е., фактически, "цена предложения" управленческого труда, - А.Ж.]; третий – эта цена предложения той организации, которая соединяет воедино надлежащую предпринимательскую способность и требующийся капитал [т.е., фактически, "цена предложения" системного эффекта от надлежащего соединения усилий предпринимателя и его капитала (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Прибыль как системный эффект"), - А.Ж.]. Мы назвали цену, образуемую первым их этих элементов, процентом [назвали крайне неудачно: под "процентом" принято понимать банковский процент, т.е. цену денежной ссуды; доход от вложенного в производство капитала есть прибыль (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"); Маршалл же называет процентом и то и другое (см. выше), что вносит непоправимую путаницу в понимание как процента, так и прибыли, - А.Ж.]; цену второго элемента, выделенного отдельно, можно назвать чистым доходом от управления [т.е. трудовым доходом предпринимателя, - А.Ж.], а цену второго и третьего, взятых вместе, – валовым доходом от управления [понятие неудачно, так как объединяет разнородные доходы: фактическую зарплату ("второй элемент") и прибыль (неотъемлемая часть "третьего элемента"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 399
"Таким образом, когда мы берем нормальную стоимость в широком смысле, когда мы исследуем причины, определяющие нормальную стоимость "в конечном счете", когда мы прослеживаем "конечные" следствия экономических причин [т.е. когда мы рассматриваем ситуацию устойчивого равновесия, - А.Ж.], тогда доход, извлекаемый из капитала…, входит в состав платежей, которые должны покрывать издержки производства данного товара [если "доход, извлекаемый из капитала", лишь покрывает издержки, это означает, что прибыль равна нулю; так и должно быть в состоянии равновесия (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"); состояние устойчивого равновесия Маршалл признает "нормальным", что свидетельствует о полном непонимании сущности капитализма (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]; оценки возможного размера этого дохода непосредственно обусловливают действия производителей, которые оказываются на грани сомнения, увеличивать ли объем средств производства или нет ["на грани сомнения, увеличивать ли объем средств производства или нет" может быть только наемный менеджер; что же касается предпринимателя-инвестора, то он находится в сомнении, закрывать ли бесприбыльное предприятие сразу или повременить, надеясь на лучшую конъюнктуру (см. тезисы "Стоимость", в разделе "Единицы измерения стоимости"), - А.Ж.]…"

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 199

"… В действительности та доля нормальных издержек производства любого товара, которая обычно классифицируется как прибыль [прибыль не может быть "долей издержек производства" (тем более издержек "нормальных", т.е. равновесных); прибыль – это разница между выручкой и издержками (к которым можно отнести и потерю вероятного банковского процента); именно такое определение дает сам Маршалл в 1-м томе "Принципов" (см. в начале этого раздела), - А.Ж.], таким образом регулируется с каждой стороны в результате воздействия принципа замещения, что она не может на длительное время отклоняться от нормальной цены предложения требующегося капитала [очевидно, имеется в виду предложение ссудного капитала, - А.Ж.], к которой добавлена нормальная цена предложения способностей и энергии, требующихся для управления предприятием, и, наконец, нормальная цена предложения той организации, посредством которой соединяются соответствующие деловые способности и требующийся капитал [при "нормальных", т.е. равновесных ценах прибыль отсутствует (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"), - А.Ж.]."
[Итак, "прибыль", по Маршаллу, входит в "нормальные" (т.е. равновесные) издержки и равна сумме "нормального" (равновесного) банковского процента, "нормального" (равновесного) трудового дохода предпринимателя и "нормального" (равновесного) дохода от "организации" (т.е. системного эффекта от соединения первых двух слагаемых).

Исследовать капитализм при таком понимании прибыли невозможно!
Так как капитализм –

а) система, в норме неравновесная (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"),
б) система, смысл которой – в извлечении прибыли, большей нормального банковского процента
,
в) система, не требующая, в общем случае, от капиталиста-инвестора каких-либо личных предпринимательских усилий
, - А.Ж.]
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 15 - 16
"В целом мы можем прийти к выводу, что редкость природных способностей и затраты на специальное обучение, требующиеся для данного вида труда [речь идет об управленческом труде, - А.Ж.], воздействуют на нормальные доходы от управления в большой мере таким же образом, как они воздействуют на нормальную заработную плату квалифицированного рабочего ["управление" прямо названо "трудом"; так оно и есть, - А.Ж.]. В любом случае повышение получаемого дохода приводит в действие силы, вызывающие увеличение предложения со стороны тех, кто способен заработать этот доход, и в любом случае степень увеличения предложения в результате определенного увеличения дохода зависит от социальных и экономических условий существования лиц, от которых исходит предложение. Ибо хотя соответствует действительности, что способный предприниматель, начинающий свою жизнь, обладая крупным капиталом и хорошими деловыми связями, вероятно, будет получать более высокие доходы от управления по сравнению с одинаково способным человеком, не имеющим таких преимуществ [здесь предприниматель-менеджер отождествляется с капиталистом-инвестором; причем "крупный капитал" рассматривается лишь как привходящее обстоятельство, - А.Ж.], но существуют подобные, пусть даже небольшие неравенства между заработками специалистов, начинающих свою деятельность, обладая неодинаковыми социальными преимуществами; и даже заработки рабочего зависят от начального этапа его жизни почти в такой же мере, как и от расходов на его образование, которые смог осуществить его отец [инвестиции в производство и инвестиции в образование имеют совершенно разную природу: первые, при наличии соответствующих дисбалансов, могут принести прибыль (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Прибыль как порождение капитала и дисбаланса"), вторые – могут поднять равновесную зарплату (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.]."
[Прибыль для Маршалла – это фактически трудовой доход предпринимателя; инвестируемый предпринимателем капитал рассматривается лишь как фактор, несколько увеличивающий его трудовой доход
. - А.Ж.]
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 18
"В отраслях, где используются дорогие материалы, успех очень сильно зависит от удачи и способностей к осуществлению покупок и продаж; человек со складом ума, требующимся для правильной оценки факторов, которые могут оказать воздействие на цены, и для уменьшения воздействия этих факторов до приемлемого уровня, встречается редко и может добиться высоких доходов. Учет этого обстоятельства в некоторых отраслях оказался настолько важным, что это побудило некоторых американских авторов рассматривать прибыли в качестве простого вознаграждения за риск [прибыль действительно можно рассматривать как "вознаграждение за риск", однако экономический смысл прибыли состоит не в этом (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Прибыль как порождение капитала и дисбаланса"), - А.Ж.], состоящего из остатка, получаемого после вычитания [вероятного банковского, - А.Ж.] процента и дохода от управления из валовой прибыли [т.е. из разницы общей выручки и других издержек, - А.Ж.]. Однако в целом подобное использование термина представляется невыгодным [но именно такое определение "прибыли" дает сам Маршалл в 1-м томе "Принципов" (см. в начале этого раздела), - А.Ж.], поскольку оно приводит к отождествлению работы по управлению с осуществлением элементарного рутинного надзора [действительно, при таком подходе трудовой доход предпринимателя-инвестора отождествляется с трудовым доходом рядовых наемных управленцев, что не совсем хорошо
; однако "слияние" трудового дохода инвестора с прибылью на его капитал наносит вред значительно больший (см. выше), - А.Ж.]. Конечно, соответствует действительности, что человек не будет заниматься рискованным бизнесом, если – при прочих равных условиях – он не ожидает получить от него больший доход, чем мог бы это сделать в других доступных ему отраслях [например, ссужая деньги другим предпринимателям, - А.Ж.], после вычитания вероятных убытков из вероятных поступлений, рассчитанных на основе надежной страховой статистической оценки…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 23
"На всем протяжении настоящего исследования мы имели в виду главным образом конечные, долгосрочные или действительно нормальные результаты действия экономических сил [состояние устойчивого равновесия, свойственное долгосрочному периоду (см. раздел "Стоимость и цена"), Маршалл признает "нормальным", - А.Ж.]; мы рассмотрели способ, посредством которого предложение предпринимательских способностей, имеющих в распоряжении капитал, в итоге приводится в соответствие со спросом [автор "интегрирует" труд предпринимателя с его капиталом, трудовой доход – с прибылью; что делает невозможным понимание как самой прибыли, так и капитализма в целом; добавим также, что "предпринимательские способности" наемных менеджеров, не имеющих собственного капитала, действительно предлагаются, и на эти "способности" есть спрос (со стороны капиталистов-инвесторов), что же касается "предпринимательских способностей, имеющих в распоряжении капитал", то они никому не предлагаются (и никем не спрашиваются), а вкладываются в дело на свой страх и риск, - А.Ж.]; мы видели, как такое предложение обращается к каждому виду коммерческой деятельности и к каждому методу осуществления такой деятельности в поисках возможности для предоставления услуг, которые столь высоко ценятся людьми, способными заплатить хорошую цену за удовлетворение своих потребностей, что в конечном счете эти услуги будут высоко вознаграждены [здесь однозначно имеются в виду наемные менеджеры, не имеющие собственного капитала, - А.Ж.]. Движущей силой является конкуренция между предпринимателями [а здесь уже, как следует из дальнейшего, имеются в виду предприниматели-инвесторы; таким образом, конкуренция между капиталистами на рынках сбыта смешивается автором с конкуренцией между предпринимателями на рынке управленческого труда, - А.Ж.]; каждый пробует любую возможность, прогнозируя вероятное развитие событий в будущем, сводя их к действительным относительным пропорциям и пытаясь определить, какой избыток будет, вероятно, обеспечен поступлениями по сравнению с затратами любого предприятия, необходимыми для получения этих поступлений. Все его возможные доходы образуют прибыль [трудовой доход в прибыль не входит, "доход от организации" входит в прибыль лишь частично (см. в комментариях выше), - А.Ж.], которая и привлекает его к участию в предприятии; все вложения его капитала и затраты энергии на изготовление средств труда для будущего производства и создание "нематериального" капитала в виде деловых связей должны представляться ему как вероятно прибыльные прежде, чем он приступит к их осуществлению: вся сумма ожидаемых им прибылей [а здесь уже все доходы называются "прибылями", - А.Ж.] входит в вознаграждение, которое он рассчитывает получить за свое начинание [вложения капитала интегрируются, опять-таки, с вложениями труда; причем "доход от организации", связанный как с капиталом, так и с трудом (см. выше), делает этот "интеграл" нерасчленимым, - А.Ж.]. И если он является человеком нормальных способностей (нормальных для этого вида деятельности) и колеблется, стоит ли браться за это предприятие, он может рассматриваться в качестве истинного выразителя (маргинальных) нормальных производственных затрат данного вида услуг [понятие "предельного предпринимателя" некорректно (см. В.С. Автономова в сноске выше), - А.Ж.]. Таким образом, нормальная прибыль целиком входит в истинную, или конечную, цену предложения ["нормальная прибыль" Маршалла включает прибыль на капитал (равную нулю при балансе "входных" и "выходных" рынков данного предприятия) и трудовой доход (при балансе рынка управленческих услуг равный их общественно нормальной стоимости); причем только по отношению к управленческим услугам можно говорить об их "предложении"; что же касается собственного капитала предпринимателя, то он не предлагается, а вкладывается (см. в комментариях выше),- А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 29 - 30
"Доход, получаемый владельцем крупного коммерческого предприятия от материального и нематериального капитала, вложенного в его дело, настолько велик и подвержен столь резким колебаниям – от весьма отрицательного до больших величин положительного значения [доход предпринимателя-инвестора подвержен резким колебаниям в связи с резкими колебаниями прибыли на вложенный капитал (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", вывод 3); трудовой же доход, связанный с конъюнктурой рынка управленческих услуг, колеблется не так сильно, - А.Ж.], – что он часто не задумывается о доле собственного труда в доходе [и Маршалл не задумывается! - А.Ж.]. Если возникает возможность осуществления выгодного предприятия, он рассматривает полученные от него результаты в качестве почти чистой выгоды; настолько мала разница между тем, как он заботится о своем предприятии, лишь частично загруженном, и о предприятии, работающем на полную мощность, что, как правило, ему редко приходит в голову рассматривать его собственные дополнительные усилия в качестве вычета из этих выгод [и Маршаллу не приходит это в голову; вполне понятные субъективные ощущения предпринимателя-инвестора Маршалл превращает в объективную данность и строит на этой ложной основе научные выводы (см. далее), - А.Ж.]: для него они не выглядят в сколь-нибудь существенной степени как доходы, приобретенные ценой дополнительной физической нагрузки таким же образом, как дополнительный заработок приобретается ремесленником за счет работы в сверхурочное время. Это обстоятельство является основной причиной и в некоторой мере оправданием неполного признания широкой общественностью, и даже некоторыми экономистами, единства той основы, на которую опираются факторы, определяющие нормальные прибыли и нормальную заработную плату ["проинтегрировав" прибыль на капитал и трудовой доход предпринимателя, Маршалл закономерно приходит к выводу о сущностном сходстве прибыли и заработной платы; однако факторы, определяющие прибыль и заработную плату, совершенно различны: прибыль сопряжена с параметрами соответствующих дисбалансов и накалом конкурентной борьбы (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), заработная плата определяется стоимостью и производительностью труда и конъюнктурой трудового рынка (см. тезисы "Стоимость", разделы "Трудовая стоимость" и "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда"); причем "нормальная" прибыль (т.е. прибыль в состоянии равновесия) равна нулю, а "нормальная" (т.е. равновесная) зарплата всегда положительна, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 34
"Доходы ["доходы", но никак не "прибыль" и не "прибыли"! - А.Ж.] добившегося успеха предпринимателя [капиталиста-предпринимателя, т.е. инвестора, самостоятельно ведущего свой бизнес, - А.Ж.], рассматриваемые с точки зрения самого этого предпринимателя, представляют собой сумму доходов, во-первых, от его собственных способностей [т.е. от его управленческих усилий, - А.Ж.], во-вторых, от его производственного предприятия и другого материального капитала [т.е., в конечном счете, от его денежного капитала, - А.Ж.] и, в-третьих, от репутации его фирмы и клиентуры, или коммерческой организации и связей [т.е. от синтеза первых двух слагаемых, - А.Ж.]. Но в действительности его доходы – это нечто большее, чем указанная сумма: ведь эффективность его деятельности частично зависит от того, что она осуществляется в каком-то конкретном бизнесе [но ведь это уже учтено третьим слагаемым?! - А.Ж.]; и если бы он должен был продать свое предприятие по справедливой цене и затем заняться другим видом коммерческой деятельности, его доход, вероятно, значительно бы снизился. В ходе его деятельности общая стоимость [т.е. цена, - А.Ж.] его коммерческих связей представляет для него замечательный пример конъюнктурной, или обусловленной возможностями, стоимости [цены, - А.Ж.]. Она является продуктом способностей и усилий [и вложенного капитала, - А.Ж.], хотя удача могла сыграть свою роль в ее образовании. Та ее часть, которая поддается передаче и может быть куплена частным лицом или крупным конгломератом фирм, должна включаться в другие издержки и в некотором смысле представляет собой конъюнктурные, или обусловленные возможностями, издержки."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 37 - 38
6. Процент

"Правда, почти в каждой отрасли постоянно возрастает размер капитала, требующегося, чтобы положить надлежащее начало новому предприятию, но еще быстрее увеличивается размер капитала во владении людей, которые сами не желают его применять и которые так стремятся ссудить его, что готовы соглашаться на все более низкую процентную ставку. Значительная часть этого капитала переходит в руки банкиров, которые быстро ссужают его любому, в чьих деловых способностях и честности они убеждены. Не говоря уж о кредите, которым многие предприятия в состоянии пользоваться у тех, кто поставляет им необходимое сырье или партии товаров, возможности для получения прямых займов теперь столь велики, что умеренное увеличение размера капитала, требующегося для учреждения нового предприятия, уже не служит серьезным препятствием на пути человека, преодолевшего первоначальные трудности создания себе репутации способного бизнесмена."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 393 - 394
7. Рента и квазирента

"Если какое-либо имущество, например дом, фортепьяно или швейную машину, на время одалживают, плату за его использование часто называют рентой. Экономисты могут без ущерба для себя применять этот термин в тех случаях, когда рассматривается доход с позиции индивидуального предпринимателя. Однако, как следует из дальнейшего, как только рассмотрение хозяйственной деятельности переносится с позиции индивидуума на общество в целом, преимущество оказывается на стороне применения термина "рента" по отношению к доходу, извлекаемому из даров природы. Вот почему термин квазирента будет в настоящем труде употребляться по отношению к доходу, извлекаемому из созданных человеком машин и других орудий производства. Иными словами, всякая машина может давать доход, носящий характер ренты и иногда называемый "рентой", хотя, в общем, представляется более правильным называть его "квазирентой"…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 135
"… Существует непрерывный переход от собственно ренты за те бесплатные дары, которые были присвоены человеком, через доход, полученный от постоянного улучшения земли, к тому, что дают строения ферм и фабрик, паровые машины и менее долговечные товары…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 42
"Имеет смысл попытаться различать ту часть стоимости земли, которая является результатом человеческого труда, и ту часть стоимости, которая является результатом первоначальной щедрости природы…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 48
8. Заработная плата

"… Когда рабочий опасается голода, его нужда в деньгах… очень велика, и, если уже с самого начала он заключает наихудший контракт и нанимается на работу с низкой заработной платой, его нужда остается острой, и он может продолжать продавать свой труд по низкой ставке. Это тем более вероятно, что, в то время как на товарном рынке преимущества при заключении сделки могут быть вполне равномерно распределены между обеими сторонами, на рынке рабочей силы преимущество чаще оказывается на стороне ее покупателей, а не продавцов [см. тезисы "Капитализм", Приложение 1, - А.Ж.]. Другое различие между рынком рабочей силы и товарным рынком проистекает из того факта, что каждый продавец рабочей силы может распорядиться только одной ее единицей. Это лишь два факта из многих, в которых мы по мере дальнейшего исследования обнаружим объяснение значительной части того инстинктивного неприятия трудящимися классами привычки некоторых экономистов, особенно принадлежащих к классу предпринимателей, рассматривать труд просто как товар, а рынок рабочей силы как любой другой рынок; между тем в действительности различия между этими двумя случаями, хотя с точки зрения теории и не являющиеся коренными, все же четко обозначены и на практике часто весьма существенны [см. тезисы "Капитализм", Приложение 1, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 18
"… Заработная плата всякой категории работников имеет тенденцию быть равной чистому продукту, произведенному добавочным трудом предельного работника данной категории [строго говоря, наоборот: равновесная цена, т.е. трудовая стоимость "чистого продукта" равна равновесной зарплате, т.е. трудовой стоимости затраченного труда (подробнее см. в тезисах "Маркс - Энгельс", комментарий 15 к подразделу 11.2), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 219
"… Всякий рабочий вообще способен на заработок за 100 дней труда купить чистые продукты 100 дней труда других рабочих одинаковой с ним квалификации; при этом он может по своему усмотрению выбрать любой их набор в пределах указанной совокупной суммы [справедливо лишь при устойчивом равновесии рынков труда и рынков сбыта, когда зарплаты равны трудовым стоимостям труда, а цены – трудовым стоимостям продуктов (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 242
"… Неприятность труда, очевидно, оказывает очень малое влияние на увеличение заработной платы, когда работа такого рода, что ее способны выполнять люди, чья производственная квалификация очень низка. При всем прогрессе науки все еще сохранилось много людей, которые неспособны выполнять никакую другую работу, кроме самой простой. Они жестоко конкурируют друг с другом из-за сравнительно малого количества работы, к которой они пригодны, и, испытывая острую нужду, они думают почти исключительно о заработной плате, которую они могли бы заработать; они не в состоянии придавать большое значение тягости работы, а под влиянием окружающей обстановки многие из них приучились рассматривать связанную с профессией грязь лишь как второстепенное зло [с одной стороны, "неприятный труд" – сложный труд, и его стоимость, в общем случае, выше стоимости простого труда; с другой стороны, рынок "неприятного труда" хронически разбалансирован в пользу работодателей, поэтому рабочие вынуждены продавать такой труд дешевле стоимости, на уровне стоимости самого простого труда (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 263
"… Труд часто продается при особо неблагоприятных условиях, проистекающих из группы тесно связанных между собою фактов, а именно из того, что рабочая сила отличается "нехранимостью" (labour power is "perishable"), что продавцы ее – это обычно бедные люди, не имеющие никакого резервного фонда, и что они не в состоянии произвольно снять свою рабочую силу с продажи [см. тезисы "Капитализм", Приложение 1, - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 273 - 274
"Отсутствие резервных фондов и неспособность надолго откладывать предложение на рынке своей рабочей силы присущи почти всем категориям работников, занятых физическим трудом. Но особенно это относится к неквалифицированным рабочим отчасти потому, что размер их заработной платы оставляет им очень мало возможностей для сбережений, отчасти же потому, что, когда какая-либо группа таких рабочих прекращает работу, всегда имеется много людей, способных занять их место… Для них гораздо труднее, чем для квалифицированных рабочих, организоваться в мощные и прочные объединения и, таким образом, поставить себя в положение, позволяющее примерно на равных вести переговоры со своими предпринимателями. Не следует забывать, что человек, нанимающий к себе на работу тысячу других людей, уже сам представляет собой абсолютно прочное объединение, по величине равное одной тысяче единиц покупателей на рынке труда."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 274 - 275
"… Работники физического труда как класс в торге с работодателями находятся в невыгодном положении [см. тезисы "Капитализм", Приложение 1, - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 276
9. Труд или рабочая сила?

"Главная мысль данной книги состоит в том, что свободные человеческие существа нельзя заставлять выполнять свою работу на таких же принципах, на каких заставляют работать машину, лошадь или раба. Если бы людей заставили трудиться на таких началах, то существовало бы очень малое различие между распределением и меновым аспектом стоимости, так как каждый фактор производства получал бы отдачу, достаточную для покрытия своих собственных издержек производства, амортизации и т.д., во всяком случае с учетом случайных сбоев, необходимых для приспособления предложения к спросу [в марксистской политэкономии наемный рабочий фактически отождествляется с рабом (см. тезисы "Маркс - Энгельс", табл. 1, рубрика 7 и тезисы "Маркс (Капитал)", табл. 3, рубрика 4 и табл. 4, рубрика 4), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 204

"… Человеческий фактор производства не покупается и не продается, как машины и другие вещественные факторы производства. Рабочий продает свой труд, но сам он остается собственником самого себя; те, кто несет расходы по его воспитанию и обучению, получают лишь очень малую долю цены, выплачиваемой за его услуги в последующие годы [в марксистской политэкономии объектом купли-продажи выступает не труд, а "рабочая сила" (см. тезисы "Маркс - Энгельс", табл. 1, рубрики 4 - 5 и тезисы "Маркс (Капитал)", табл. 3, рубрика 3 и табл. 4, рубрика 3), - А.Ж.]."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 266 - 267

10. Кризисы и цикличность
"Когда мы дойдем до исследования причин чередования периодов инфляции и депрессии в коммерческой деятельности, то обнаружим, что они тесно связаны с теми колебаниями реальной процентной ставки, которые порождаются изменениями покупательной силы денег. Дело в том, что, когда ожидается повышение цен, люди устремляются брать ссуды и покупать товары и тем самым способствуют повышению цен; деловая активность бурно расширяется, предприятия управляются беспечно и расточительно; те, кто работает на заемном капитале, возвращают меньше реальной стоимости, чем получили взаймы, и обогащаются за счет общества. Когда затем кредит подорван и цены начинают падать, каждый стремится избавиться от товаров и завладеть деньгами, стоимость которых быстро возрастает; это приводит к еще более быстрому падению цен, а их дальнейшее падение ведет даже к еще большему сокращению кредита, и, таким образом, в течение длительного времени цены падают потому, что цены упали [капиталистическая цикличность обусловлена не "колебаниями реальной процентной ставки", а циклической динамикой прибыли (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 2, с. 302
"… Мы можем разделить работодателей и других предпринимателей на две категории: тех, кто открывает новые и улучшенные методы хозяйствования, и тех, кто следует проторенными путями [первые начинают фазу подъема, вторые – ее завершают (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1" и раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Фазы цикла"), - А.Ж.]…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 6
11. Капитализм и социализм

"Основная цель проводимого здесь анализа распределения – доказать, что уже действующие социальные и экономические факторы изменяют распределение богатства к лучшему; что они устойчивы и становятся все сильнее, а их влияние большей частью кумулятивно; что социально-экономический организм более тонок и сложен, чем кажется на первый взгляд; и что масштабные плохо изученные изменения могут выразиться в тяжелых расстройствах. Он доказывает, в частности, что присвоение правительством всех средств производства и владение ими, даже если оно осуществляется медленно и постепенно, как предлагают некоторые известные "коллективисты", может затрагивать корни общественного благосостояния гораздо глубже, чем кажется на первый взгляд.
Начиная с того факта, что рост национального дивиденда зависит от непрерывного развития техники и накопления дорогостоящих средств производства, мы обязаны отметить, что вплоть до настоящего времени почти все бесчисленные изобретения, которые дали нам власть над природой, сделаны независимыми работниками и что участие в этом государственных учреждений во всем мире относительно невелико [! - А.Ж.]. Далее, почти все дорогие средства производства, которые находятся сейчас в коллективном владении национальных правительств или местных государственных органов, куплены на средства, заимствованные главным образом из сбережений деловых людей и других частных лиц. Олигархические правительства время от времени предпринимают большие усилия, чтобы накапливать коллективное богатство, и можно надеяться, что в будущем предусмотрительность и терпение станут общим достоянием большинства представителей трудящихся классов. Однако при существующем положении вещей полагаться на абсолютную демократию в накоплении ресурсов, необходимых для приобретения еще большей власти над природой, было бы слишком рискованно.
Существует поэтому веская prima facie причина опасаться, что коллективная собственность на средства производства убьет энергию человечества и остановит экономическое развитие [! - А.Ж.], если еще до этого весь народ не приобретет способность неэгоистического отношения к общественному благу, в настоящее время относительно редкую. И хотя мы не можем вникать в этот вопрос здесь, она, вероятно, разрушит многое из того наиболее прекрасного и радостного, что есть в частных и домашних отношениях жизни. Это главные причины, заставляющие терпеливых исследователей экономики, как правило, ожидать мало добра и больших бед от осуществления планов резкой и бурной перестройки экономических, социальных и политических условий жизни [! - А.Ж.]."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 131 - 132
"Однако это осторожное мнение не означает молчаливого одобрения существующего неравенства богатства. На протяжении многих поколений экономическая наука все быстрее приближалась к убеждению, что нет никакой реальной необходимости и поэтому морального оправдания для существования крайней нищеты бок о бок с огромным богатством. Неравномерность богатства, хотя она и меньше, чем ее часто представляют, – серьезный дефект в нашем экономическом устройстве. Любое уменьшение его, достигнутое средствами, которые не подрывают мотивов свободной инициативы и силы характера [! - А.Ж.] и поэтому не могут существенно затормозить рост национального дивиденда, было бы, по-видимому, явным общественным достижением. Хотя статистика предупреждает нас, что поднять заработки всех людей выше уровня, уже достигнутого особенно зажиточными семьями ремесленников, невозможно, разумеется, желательно, чтобы он поднялся у тех, кто находится ниже этого уровня – даже за счет известного снижения уровня тех, кто находится выше."
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 133
12. Методология

"… Экономическая наука – единственная из всех наук – считает необходимым довольствоваться несколькими общеупотребительными понятиями, чтобы выразить громадное количество тонких различий."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 108

"Наша задача трудна. В естественных науках, как только обнаруживается, что какие-то предметы обладают рядом общих свойств и часто упоминаются в общей связи, их объединяют в особую группу со специальным наименованием, а как только возникает новое представление, для его обозначения придумывается новый технический термин. Но экономическая наука не может отважиться следовать этому примеру. Ее аргументы должны быть выражены языком, понятным широкой публике. Она поэтому обязана стараться приспособиться к привычным терминам повседневной жизни и, насколько возможно, применять их так же, как они обычно употребляются [! - А.Ж.]".
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 109

13. Обобщение

1) Цена товара определяется в зависимости от длительности рассматриваемого периода: для коротких отрезков времени (в течение которых предложение практически неизменно) цена определяется потребительной стоимостью и платежеспособным спросом; для длительных периодов (в течение которых предложение успевает прийти в соответствие со спросом) цена определяется издержками производства (т.е., в большинстве случаев, трудовой стоимостью).
2) Каждому из периодов соответствует свое специфическое состояние равновесия.
3) Устойчивое равновесие представляет собой необходимую исходную модель рынка; к исследованию реального рынка эта модель, сама по себе, не пригодна.
4) Факторы производства подразделяются на "землю", "труд" и "капитал".
5) К "капиталу" относится всё, что "приносит доход" (т.е. сырье, здания, машины и другие средства производства).

6) "Прибыль" ("предпринимательский доход") складывается из доходов

а) от вложенного капитала,

б) от "предпринимательских способностей и энергии" и

в) от "организации".
Основной вклад в прибыль вносит труд предпринимателя; наличие собственного капитала является благоприятным (но, в общем случае, необязательным) привходящим обстоятельством.
7) Под "процентом" понимается как банковский (ссудный) процент, так и доход от вложенного в производство капитала.
8) Капиталистическая цикличность обусловлена "колебаниями реальной процентной ставки".
14. Выводы
Сильные стороны
1) Признание производства (а не потребления) ведущей стороной современной рыночной экономики.
2) Дуалистический подход к стоимости: учет как трудовой, так и потребительной стоимости; конструктивная (хотя и несовершенная)
 попытка найти сферу действия той и другой.
3) Разграничение статики и динамики; учет фактора времени.
Слабые стороны
1) Понятие "стоимость" фактически тождественно понятию "цены", что вносит терминологическую путаницу и затрудняет уяснение сути явлений.
2) "Стоимость" не анализируется (не раскладывается на трудовую и потребительную компоненты)
, а, наоборот, синтезируется (эклектически объединяя указанные компоненты общим названием).
3) Сферы действия трудовой и потребительной стоимости определяются поверхностно: не балансом / дисбалансом рынка
, а длительностью периода наблюдения
.
4) "Равновесие" понимается слишком широко
.
5) Устойчивое равновесие признается нормальным ("конечным") состоянием рынка.

6) Типология рыночных систем отсутствует. Простой товарный рынок и рынок капиталистический никак не различаются.
7) Динамика Маршалла – это эволюционная динамика простого товарного рынка; с революционной, скачкообразной, взрывной динамикой капитализма она не имеет ничего общего.
8) Трактовка "капитала" неоправданно широка.
9) Трактовка "прибыли", путаная и внутренне противоречивая, совершенно неудовлетворительна; исследовать капитализм при таком понимании прибыли невозможно.
10) Вывод о сущностном сходстве прибыли и заработной платы ошибочен.

11) Трактовка "процента" существенно неоднозначна.
12) Концепция капиталистической цикличности ошибочна.
Общий вывод

Теория Маршалла

а) пригодна, в общем и целом, для анализа простого товарного рынка (в т.ч. эволюционирующего),

б) к исследованию капитализма совершенно непригодна (прежде всего, из-за неправильного понимания прибыли).

Пункт а) выгодно отличает теорию Маршалла от концепций его предшественников- маржиналистов
.
Пункт б) принципиально отличает теорию Маршалла от теории экономического развития Шумпетера – в пользу Шумпетера
.
Приложение 1. Социогуманология

"… Человеческий характер формировался в процессе его повседневного труда и под воздействием создаваемых им в этом процессе материальных ресурсов, причем в гораздо большей степени, чем под влиянием любых других факторов, исключая религиозные идеалы; двумя великими силами, формировавшими мировую историю, были религия и экономика. Иногда на время возобладал пылкий дух военных или людей искусства, но нигде влияние религиозного и экономического факторов не оттеснялось на второй план даже на короткий срок, и почти всегда эти две силы имели большее значение, чем все другие, вместе взятые. Религиозные мотивы сильнее экономических, но их непосредственное воздействие редко распространяется на столь обширную жизненную сферу. Занятие, с помощью которого человек зарабатывает себе на жизнь, заполняет его мысли в течение подавляющего большинства часов, когда его ум эффективно работает; именно в эти часы его характер формируется под влиянием того, как он использует свои способности в труде, какие мысли и чувства этот труд в нем порождает и какие складываются у него отношения с товарищами по работе, работодателями или его служащими."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 56
"В каждой цивилизованной стране находятся приверженцы буддистской доктрины, которая гласит, что нерушимый покой составляет высший жизненный идеал, что предназначением мудреца является искоренение из своей натуры возможно большего числа потребностей и вожделений, что подлинное богатство заключается не в изобилии благ, а в минимуме потребностей. Крайней противоположной позиции придерживаются те, кто считает, что создание новых потребностей и желаний всегда полезно, так как оно побуждает людей затрачивать больше усилий. Сторонники этого взгляда, очевидно, допускают ошибку, полагая, как отметил Герберт Спенсер, что люди живут, чтобы работать, а не работают, чтобы жить.
Истина, очевидно, заключается в том, что человек в силу своего органического устройства быстро деградирует, если ему не приходится выполнять какую-нибудь тяжелую работу, преодолевать какие-либо трудности; некоторые напряженные усилия просто необходимы для сохранения его физического и морального здоровья. Полнота жизни кроется в развитии и применении возможно большего числа и возможно более тонких способностей. Глубокое удовольствие доставляют энергичные усилия, направленные на достижение любой цели, будь то коммерческий успех, развитие искусства и науки или улучшение условий жизни своих близких. Для всякого рода высшего созидательного труда часто характерно чередование периодов перенапряжения и периодов вялости и апатии, но для ординарных людей, для тех, кто не имеет больших амбиций – низменных или благородных, – умеренный доход, добытый спокойной и надежно обеспеченной работой, открывает наилучшие возможности для развития тех нормальных форм приложения их физических, умственных и духовных сил, в которых только и заключается истинное счастье."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 1, с. 205
Приложение 2. Этнология и этнография
"Хотя ближайшие причины основных исторических событий должны выявляться в действиях отдельных лиц, однако истоки большинства условий, которые обеспечили возможность возникновения этих событий, могут быть прослежены во влиянии унаследованных институтов, национальных качествах и физической природе. Сами по себе национальные качества, однако, были вызваны главным образом действиями индивидуумов и физическими факторами в более или менее отдаленном прошлом. Сильная нация часто происходила как фактически, так и по своему названию от некоего прародителя, обладавшего исключительной физической и духовной силой. Традиции, которые делали нацию сильной в дни мира и в дни войны, часто были результатом мудрости немногих великих мыслителей, которые толковали и развивали ее обычаи и правила, возможно, на основе формальных заповедей, возможно, путем оказания спокойного и почти незаметного влияния. Но ни одна из этих вещей не будет постоянно полезной, если климат не благоприятствует проявлению человеческой энергии: дары природы, ее земли, ее вод и ее небес определяют характер деятельности нации и тем самым задают тон ее социальным и политическим институтам."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 143

"Но длительное время не появлялось внешних признаков будущего Англии в области торговли. Это в действительности является результатом специфических обстоятельств, а также, возможно, и в большей степени, природных склонностей ее людей. Первоначально, и сейчас, они не имеют той особой привязанности к сделкам и торгу, как и более абстрактной стороне финансового дела, которая обнаруживается среди евреев, итальянцев, греков и армян; торговля для них всегда приобретала скорее характер формы деятельности, чем игры и спекулятивной комбинации. Даже сейчас тончайшие финансовые спекуляции на Лондонской фондовой бирже осуществляются главным образом теми нациями, которые унаследовали такую же способность к торговле, какую англичане имеют к активному действию."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 167
"В Германии находится также больше, чем в какой-либо другой стране, наиболее культурных представителей той выдающейся нации, которая занимает ведущее место в мире по глубине религиозных чувств и остроте коммерческих спекуляций. В любой стране, но особенно в Германии, многое из того, что есть наиболее яркого и наводящего на размышления в экономической практике и в экономической мысли, имеет еврейское происхождение. И в частности, немецким евреям мы обязаны многими смелыми рассуждениями относительно конфликта интересов между индивидуумом и обществом и относительно их конечных экономических причин и возможных социалистических средств для их преодоления."

Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 184
"О нем [Рикардо, - А.Ж.] часто говорят как о типичном англичанине, но именно таковым он и не был. Его могучая конструктивная оригинальность есть признак высшей гениальности для всех наций. Но его отвращение к индукции и его восторги перед абстрактными доказательствами есть результат не его английского воспитания, а, как это отмечает Бейджгот, его семитского происхождения. Почти каждая ветвь семитской расы имела некий специфический гений, позволявший обращаться с абстракциями, и некоторые из них имели склонность к абстрактным расчетам, связанным с профессией финансовых дельцов и ее современным развитием, а способность Рикардо, не спотыкаясь, прокладывать свой путь по скрытым тропинкам к новым и неожиданным результатам никогда не была превзойдена…"
Маршалл, "Принципы политической экономии", т. 3, с. 195 (в примечании)
� У современных экономистов другая точка зрения: они считают, что прибыль, покрывающая альтернативные (неявные) издержки авансированного капитала, – вполне достаточный стимул для продолжения предпринимательской деятельности. "Если мы включаем в расчет полных издержек все эти [неявные, - А.Ж.] слагаемые, измеряя их стоимостью альтернативы, то не видно никаких причин, почему какая бы то ни было фирма обязательно должна получать выручку, превышающую издержки. Фирмы могут получать нулевую прибыль и продолжать функционировать. Они даже могут считаться благополучными фирмами и иметь возможность занимать дополнительные средства для расширения производства – до тех пор, пока их выручки достаточно для покрытия всех их издержек" (Хейне, с. 319). "Фирма, получающая нулевую экономическую прибыль, работает так же хорошо, инвестируя деньги в основной капитал, как она бы могла делать это, инвестируя деньги где-нибудь в другом месте, – она получает конкурентный доход от своих денег. Следовательно, такая фирма функционирует адекватно и должна оставаться в бизнесе" (Пиндайк и Рабинфельд, с. 257, подробная критика – в тезисах "Пиндайк и Рабинфельд"). См. также: Самуэльсон и Нордхаус, с. 302 - 305, 312 - 314, вопрос 8 на с. 333; Макконнелл и Брю, т. 1, с. 82, т. 2, с. 182, 192.


� "Что же касается маржиналистской (неоклассической) теории, которая стала основным течением экономической мысли примерно с 1890-х годов, то ей с самого начала был присущ равновесный, статический подход, а также требование наличия совершенной информации. Деятельность же предпринимателя, очевидно, не совместима с равновесием и связана с неравномерным распределением информации. Если бы это было не так, то, согласно входящим в ядро неоклассической исследовательской программы теории предельной производительности Джона Бейтса Кларка и теореме об исчерпанности продукта Филипа Генри Уикстида, весь продукт должен был бы без остатка распределиться на вознаграждения, выплачиваемые факторам производства в соответствии с их предельной производительностью. Здесь возможны два способа «легализации» предпринимательской прибыли как отдельного вида дохода. Прежде всего, ее можно представить в качестве вознаграждения отдельного фактора производства помимо труда, капитала и земли. Такую попытку предпринял, в частности, Альфред Маршалл, назвавший этот четвертый фактор «организацией производства». В современных учебниках экономики вводного уровня его принято называть «предпринимательскими способностями». Однако с добавлением к классической триаде предпринимательского фактора с самого начала были связаны немалые теоретические проблемы. Так, Кнут Виксель отмечал, что предлагаемый Маршаллом четвертый фактор производства не поддается точному количественному определению, а Фрэнсис Исидро Эджуорт указывал, что он не соответствует критериям бесконечной делимости и однородности, предъявляемым при применении теории предельной производительности. Кроме того, эта теория требует конкурентности рынка, что вряд ли можно предположить для рынка «предпринимательских способностей» именно в силу их ярко выраженной неоднородности".


В.С. Автономов, "Шумпетер и его книги" (см. Шумпетер, с. 16).


� Нет смысла делать рискованные вложения в производство, если тот же доход можно получить от практически безрисковых депозитов или государственных облигаций (о безрисковых вкладах см, например: Самуэльсон и Нордхаус, с. 925 - 929; Макконнелл и Брю, т. 2, с. 181).


� "Капиталист" и "предприниматель" – не одно и то же. Капиталист может не быть предпринимателем, предприниматель – не быть капиталистом. В первом случае капиталист-инвестор (например, хозяин многоквартирного дома или рядовой акционер крупной корпорации) не принимает участия в управлении предприятием, владельцем или совладельцем которого он является, во втором случае наемный предприниматель-менеджер управляет предприятием, не вкладывая в него собственных денег.


� Такая трактовка прибыли может быть уместна при анализе малого бизнеса (см. тезисы "Капитализм", раздел "Малый бизнес и капитализм", случай 1).


� В т.ч. потому, что общественно нормальная стоимость труда топ-менеджера, в отличие от общественно нормальной стоимости труда других работников, плохо поддается определению.


� См. "Слабые стороны", п. 3.


� См. тезисы "Стоимость", разделы "Свойства товара: цена и стоимость", "Стоимость предложения и спроса", "Стоимость и ее компоненты".


� См. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и ее компоненты".


� См. "Обобщение", п.1.


� Маршалловское "равновесие" краткосрочного периода является мнимым равновесием (см. комментарии в разделе "Равновесие. Статика и динамика").


� Маржиналисты при анализе простого товарного рынка ограничиваются, в лучшем случае, его квазистатическим приближением (см. тезисы "Маржинализм", раздел "Основные выводы" и тезисы "Бем-Баверк", раздел "Выводы").


� См. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Общие выводы".


� См. также раздел "Потребности и деятельность".





