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1. Риск, неопределенность и прибыль
"Книга "Риск, неопределенность и прибыль", опубликованная в 1921 г., является одной из основных работ Ф. Найта. Помимо блестящего, во многом непревзойденного по четкости и глубине изложения теории совершенной конкуренции в этом труде он заложил основы того воззрения на природу прибыли, которое принято современной экономической теорией [! - А.Ж.]. В качестве исходного пункта своего анализа этой категории Найт выдвигает противопоставление риска, вероятность которого можно более или менее точно оценить и учесть в экономических расчетах субъектов рынка, действующих в условиях конкуренции (страхуемого риска), и риска принципиально иного рода, который не поддается такой оценке, - неопределенности (uncertainty), в терминологии Найта. Прибыль предпринимателя является наградой за принятие им на себя этого "нестрахуемого" риска ["прибыль предпринимателя является наградой" за создание и актуализацию новых рыночных дисбалансов и связанный с этим денежный риск (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подразделы "Прибыль как порождение капитала и дисбаланса", "Прибыль как системный эффект", "Прибыль и другие доходы"), - А.Ж.]…"

Найт, предисловие к русскому изданию (В. Гребенников, М. Каждан)
"… Измеримая неопределенность, или собственно "риск", настолько отличается от неизмеримой, что по существу вообще не является неопределенностью. Соответственно мы ограничим употребление термина "неопределенность" случаями неколичественного рода. Именно такая, "подлинная" неопределенность, а отнюдь не риск, как это принято утверждать, образует основу полноценной теории прибыли и дает объяснение различию между реальной и совершенной конкуренцией."
Найт, глава 1

"Роковой изъян такой методики, когда объяснение и причину возникновения прибыли видят в изменении экономической ситуации, заключается в том, что при этом игнорируется фундаментальная проблема различий между изменением, которое предвидят заблаговременно, и непредвиденным изменением. Как только мы допустим, что все "динамические изменения", которые перечисляет профессор Кларк, равно как и любые другие, которые можно было бы еще назвать, можно предвидеть за достаточно длительный срок до того, как они происходят, либо же эти изменения происходят непрерывно в соответствии с общеизвестными точными законами, так что можно предсказать ход событий столь отдаленного будущего, как это может потребовать данная ситуация, тут же рухнет вся аргументация, основанная на эффектах изменений. Если же нам возразят, что такое предположение противоречит реальным фактам и потому незаконно, мы ответим, что оно лишь отчасти противоречит реальности. Одни изменения предсказуемы, другие нет, законы одних известны с приемлемой точностью, законы других едва ли известны вообще; и если мы хотим достичь сколько-нибудь реального понимания ситуации, нам необходимо уметь отличать эффекты, порождаемые вариациями в прогнозах изменений, от последствий самих изменений. Очевидно, что общество может быть столь динамичным, как этого требует предложенное профессором Кларком определение данного термина, но при этом все цены в таком обществе могут быть "естественными" или постоянно совпадать с величиной издержек производства, и тем самым у предпринимателя не останется никакого шанса получить чистую прибыль [т.е. общий равномерный прогресс с прибылью не совместим (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", вывод 2 и раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]. Определение "естественных" условий как "статичных" ошибочно."
Найт, глава 2
"Нет нужды доказывать, что общее предвидение поступательных изменений исключает какие бы то ни было потери или шансы извлечь прибыль в результате этих изменений. Это - исходный принцип, на котором основаны дальнейшие рассуждения [справедливо лишь в случае совершенной конкуренции, предполагающей, в частности, наличие достаточных свободных капиталов, мобильность производственных ресурсов и т.д.
; в реальной же экономике часто встречаются ситуации, когда "общее предвидение" есть, но лишь немногие предприниматели в состоянии это предвидение прибыльно реализовать, - А.Ж.]."
Найт, глава 2
"Динамические изменения порождают некую специфическую форму дохода лишь в той мере, в какой изменения и их последствия по самой своей сути непредсказуемы [см. предыдущий комментарий, - А.Ж.]."
Найт, глава 2
"Возможна не только ситуация, когда изменения происходят, а прибыли нет, но и возникновение прибыли может иметь место при полном отсутствии каких-либо "динамических" или поступательных изменений вроде тех, что перечислены профессором Кларком. Если условия подвержены непредсказуемым колебаниям, то в результате получим то же: неведение будущего, неизбежными последствиями которого будут неточности в ходе установления конкурентного равновесия и прибыли [такие "неточности" могут породить лишь очень незначительные прибыли, - А.Ж.]. А ненаступление ожидаемых изменений имеет тот же эффект, что и наступление неожиданных. Фактором, порождающим прибыль, являются не динамические изменения, вообще не изменения как таковые, а расхождение между фактической ситуацией и той, которую ожидали и применительно к которой осуществляли организацию бизнеса ["фактором, порождающим прибыль", являются именно "динамические изменения", непредсказуемость же – не более чем условие их реализации (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость"); причем это условие является необходимым лишь в ситуации совершенной конкуренции, когда у всех предпринимателей имеется физическая возможность своевременно и адекватно реагировать на предсказуемые инновации конкурентов, - А.Ж.]. Похоже, для того, чтобы дать удовлетворительное объяснение прибыли, мы должны отступить от "динамической" теории и вернуться к идее неопределенности будущего [на самом деле "динамическая теория" должна быть дополнена "идеей неопределенности будущего", - А.Ж.], т.е. того положения дел, которое в обыденном языке и на жаргоне бизнесменов именуется расплывчатым словом "риск".
Найт, глава 2
"И все же в принципе и в "динамической" теории, и в теории "риска" есть своя правда, так что истинная теория должна в значительной мере примирять эти две точки зрения [однако "динамическая теория" и "теория риска" отнюдь не равнозначны: первая должна быть положена в основу теории прибыли, вторая должна дополнять первую, - А.Ж.]. С одной стороны, прибыль действительно тесно связана с экономическими изменениями (но именно по той причине, что изменения - необходимое условие неопределенности) [наоборот: неопределенность – (необходимое) условие прибыльной реализации изменений, - А.Ж.], а с другой - она очевидным образом является результатом риска (вернее, того, что именуется риском при корректном словоупотреблении), но только уникального вида риска, не поддающегося измерению [корректно было бы перестроить фразу так: прибыль является результатом (специфических) экономических изменений и тесно связана с непредсказуемым риском, - А.Ж.]. Школа Кларка смешала сами изменения с их обычными, но не обязательными последствиями; обе школы, придерживаясь обыденного словоупотребления, пришли к ошибочной трактовке риска как по сути однородной категории, тогда как ключ ко всей загадке - именно в фундаментальных различиях между видами риска.
Таким образом, главными предметами, исследованию которых в конечном счете посвящена данная работа, являются смысл понятия "неопределенность", разные виды неопределенности и их значение для конкурентных экономических отношений."
Найт, глава 2
"… Условия спроса включают следующие фундаментальные факты:

1. Население, трактуемое как совокупность единичных потребителей; его численность и физический состав: структура половая, возрастная, расовая и т.д.

2. Качественные психологические характеристики населения, его поведение в смысле потребления всех видов благ, врожденные"инстинкты" (в любом смысле этого слова) и "социальное наследие" в смысле привычек, обычаев, вкусов, стандартов, нравов и еще бог знает чего, в том числе, разумеется, подлинные знания или бытующие верования в связи с реальными характеристиками товаров [потребительная стоимость товара! - А.Ж.]. Сюда же мы должны отнести и любые факты институционального характера, связанные с контролем одних лиц над потреблением других, типа родительской власти, законов, регулирующих расходы населения, и т.п.

3. Непосредственно: денежный доход населения - его суммарная величина и распределение [в сочетании с п. 2 – платежеспособный спрос! - А.Ж.]. В конечном счете (в равновесном состоянии) величина дохода и его распределение зависят от целой совокупности условий предложения благ, прежде всего от количества и распределения производственных ресурсов общества. Необходимо отдавать себе отчет в том, что конечный результат конкурентной адаптации зависит от всех перечисленных аспектов начального состояния.

4. Для полноты картины важно также рассмотреть имеющиеся данные о географическом распределении населения как совокупности единиц потребления; оно, конечно, определяется распределением производственных услуг и внешних условий, влияющих на желательность тех или иных мест проживания. И здесь имеющиеся различия порождают ветвления по всей системе.

Заданные условия предложения включают прежде всего предложение факторов производства, но есть и другие весьма важные соображения. Мы можем классифицировать эти условия следующим образом:

1. Население, рассматриваемое как рабочая сила: численность и состав.

2. Врожденные или благоприобретенные психологические, поведенческие установки, вкусы, предрассудки и т.п. в отношении видов производственной деятельности [трудовая стоимость товара! - А.Ж.].

3. Непосредственно: денежный доход и его распределение; в конечном счете: распределение прав собственности на производственные ресурсы любого рода. В этом аспекте нет различий между физическими или умственными способностями человека и производительным имуществом. Очевидно, что доход оказывает влияние на склонность заниматься теми или иными видами производственной деятельности и выступает в качестве не зависящей от вкусов переменной.

4. Мы выделяем в отдельный пункт институциональную ситуацию в связи с конфигурацией отношений частной собственности, хотя логически эта тема относится к пункту 3 или, в крайнем случае, является следствием этого пункта. Сюда входят все факты, связанные, во-первых, с контролем над использованием производственных услуг, а во-вторых, с действенными и юридически обеспеченными правами на доход. И опять же не следует проводить различий между способностями человека и прочими факторами производства.

5. Количество и форма имеющихся материальных средств производства.

При рассматривавшихся до сих пор статичных условиях это могут быть только природные средства производства в самом узком смысле или, что то же самое, орудия труда, унаследованные от предыдущих поколений и в любом случае не подверженные физическому износу и не допускающие совершенствования.

6. Географическое распределение средств производства.

7. Состояние технологии; развитие технологии, организации бизнеса и т.п.

Если скомбинировать эти две группы и устранить повторы, то обнаружатся следующие факторы, в контексте которых следует изучать экономические изменения или возможность таковых:

1. Численность и состав населения.

2. Вкусы и склонности людей [потребительная и трудовая стоимость товара! - А.Ж.].

3. Количество и виды существующих производственных мощностей, в том числе:

а) личные способности,

б) материальные средства производства:
· предоставленные природой,

· произведенные искусственно.

4. Распределение прав собственности на производственные мощности, в том числе все личные права на контроль над другими лицами или неодушевленными предметами. (Безличный контроль в смысле законов и нравов ничем не отличается от вкусов и склонностей, указанных в пункте 2.)

5. Географическое распределение людей и вещей. Этот фактор тесно связан с технологической ситуацией.

6. Состояние технологии; общее состояние наук, образования, техники, социальной организации и пр.

Для системной полноты потребовалось бы дать обзор возможных изменений каждого из этих элементов и установить связи такого рода изменений с феноменами ценности и распределения, а также с ценами потребительских товаров и производительных услуг (а еще и с нормой капитализации и продажными ценами потребительских услуг). Мы не можем здесь развернуть столь амбициозную программу. Мы просто выявим некоторые наиболее важные ценовые аспекты изменений и дадим комментарии, которые представляются особенно существенными для освещения темных уголков теории. Мы хотим особо подчеркнуть, что по-настоящему значимые последствия изменений являются результатами не самого факта изменений, а неопределенности, присущей изменчивому миру [изменения (прежде всего, в производственной сфере) первичны, а неопределенность – вторична; поэтому здесь, как и во многих других комментируемых случаях, необходимо переставить акценты, - А.Ж.]. Если какие-либо из этих изменений или вообще все происходят регулярно - носят поступательный или периодический характер, либо же подчиняются любому другому известному закону, то к их последствиям для системы цен и экономической организации можно быстро адаптироваться [не всегда! необходимы, в частности, свободные капиталы (подробнее см. в следующем комментарии), - А.Ж.]. Все такие изменения будут полностью "дисконтированы" задолго до того, как произойдут посредством механизма обмена между текущими и будущими ценностями. Они не расстроят заранее просчитанные планы людей и не приведут к тому, что абсолютно равноценные альтернативные варианты перестанут быть таковыми. Следовательно, если изменения предсказуемы, то, в частности, они не нарушают исходных предпосылок совершенного равновесия, порождающих точную эквивалентность издержек и ценностей при отсутствии прибыли [некоторые изменения нарушают равновесие, несмотря на свою предсказуемость (вследствие нехватки капитала у конкурентов, ограниченной мобильности ресурсов, различиях в деловой хватке, удачливости и т.д.); поэтому фразу следует перестроить следующим образом: если изменения предсказуемы и при этом не нарушают исходных предпосылок совершенного равновесия, то "эквивалентность издержек и ценностей" сохраняется, а прибыль отсутствует (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", вывод 2), - А.Ж.]."
Найт, глава 5
"… Существенными возмущениями и источниками прибыли служат краткосрочные хаотические колебания и нерегулярный характер прогрессивных изменений, а не сами изменения как таковые ["нерегулярный" прогресс и есть главный источник найтовской неопределенности! - А.Ж.]."
Найт, глава 5
"Во всех случаях необходимым и достаточным условием полного (без остатка) распределения произведенной продукции между средствами производства, участвующими в его создании, является, помимо совершенной конкуренции, возможность прогнозировать изменения на тот период, с которым связаны расчеты производителей. Там, где уровень эксплуатации ресурсов можно предвидеть заранее, конкуренция вынудит каждого пользователя любым производственным ресурсом оплатить все, что он в состоянии оплатить, а именно чистый особый вклад данного ресурса в общий произведенный продукт. Коль скоро закон изменений известен, ничто не может помешать достижению равновесия, в котором нет места прибыли [знания "закона изменения" недостаточно (см. в комментариях выше), - А.Ж.]."
Найт, глава 5
"Если изменения происходят по неизменным и общеизвестным шаблонам, их можно предвидеть за сколь угодно большой срок до того, как они реально осуществятся, поэтому принцип распределения продукта между средствами его производства пропорционально ценности их вкладов нарушен не будет и никакой прибыли не возникнет (равно как и никаких убытков). Следовательно, ключевую роль для понимания стоящей перед нами проблемы играет не сам факт изменений, а несовершенство наших знаний о будущем, т.е. о последствиях изменений [ключевую роль играет всё же факт изменений, а неопределенность является (необходимым) условием прибыльности изменений, - А.Ж.]."
Найт, глава 7

"Глава V была посвящена изучению эффектов изменений как таковых при отсутствии неопределенности. Выяснилось, что при таких условиях, распределение, или вменение ценности продукта производственным услугам, всегда будет совершенным и исчерпывающим, а потому прибыль не возникает [с важными оговорками (см. в комментариях выше), - А.Ж.]."
Найт, глава 7

"… Сейчас нас интересует более важная задача - выявить последствия той высшей формы неопределенности, которую нельзя измерить, а значит, и устранить. Именно такая истинная неопределенность мешает теоретически безупречному функционированию конкуренции ["теоретически безупречному функционированию конкуренции" мешают динамические непредсказуемые изменения, неопределенность же сама по себе способна породить лишь случайные и незначительные прибыли; попутно заметим, что капитализм с "безупречной конкуренцией" в принципе не совместим (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.] и тем самым придает всей экономической организации характерную форму "предприятия" и служит источником специфического дохода предпринимателя."
Найт, глава 7

"Практическое различие между категориями риска и неопределенности состоит в том, что, когда речь идет о риске, распределение исходов в группе случаев известно либо благодаря априорным расчетам, либо из статистических данных прошлого опыта, тогда как в условиях неопределенности это не так по той общей причине, что ситуация, с которой приходится иметь дело, весьма уникальна, и нет возможности сформировать какую-либо группу случаев. Лучше всего неопределенность можно проиллюстрировать в связи с вынесением суждения или формированием мнений по поводу будущего хода событий; именно такие мнения, а отнюдь не научное знание чаще всего реально управляют нашим целенаправленным поведением. Далее, если известно распределение различных возможных исходов в группе случаев, то можно избавиться от какой бы то ни было реальной неопределенности, прибегнув к группировке или "объединению" случаев. Но из того, что это можно сделать, вовсе не следует, что это будет сделано, и мы должны сразу же отметить, что при рассмотрении отдельно взятого случая нет никакой разницы между измеримым риском и неизмеримой неопределенностью [т.е. на практике найтовская дихотомия неактуальна! - А.Ж.]."
Найт, глава 8
"При наличии неопределенности само "делание" чего-либо, осуществление реальной деятельности приобретает поистине второстепенный характер; первостепенной проблемой или функцией становится решение: что и как это делать [! - А.Ж.]."
Найт, глава 9
"Единственный вариант "риска", ведущий к прибыли, - это уникальная неопределенность, возникающая из несения полной ответственности, которая по самой своей природе не может быть ни страхуема, ни капитализируема, ни оплачена жалованьем.  Прибыль вырастает из органической, абсолютной непредсказуемости хода событий, из того элементарного грубого факта, что порой не только нельзя предвидеть результаты человеческой деятельности, но даже вероятностные расчеты по их поводу невозможны и не имеют смысла ["прибыль вырастает" не из непредсказуемости как таковой, а из непредсказуемости конкретного дисбаланса (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость"), - А.Ж.]. В отдельно взятом конкретном случае можно утверждать, что извлечение прибыли является результатом очень компетентного суждения; но это - суждение о суждении, особенно о своем собственном суждении, и в отдельно взятом случае невозможно отличить правильное суждение от удачи, а если накапливается достаточно большое число случаев, позволяющее давать оценку суждению или определять его вероятную ценность, то прибыль сводится к заработной плате."
Найт, глава 10

"… Изменения, происходящие в соответствии с известным законом (независимо от того, называем мы их изменениями или нет), не порождают неопределенность. И на практике под статичным миром мы понимаем мир, в котором все изменения носят именно такой характер [т.е. Найт относит к "статике" два случая – реальную неизменность и предсказуемые изменения; на самом деле, даже совершенно предсказуемые изменения могут породить прибыльную динамику (см. в комментариях выше), с другой стороны, к "статике" можно отнести и тот случай, когда непредсказуемые изменения происходят синхронно (так, на природные или социальные катаклизмы конкурирующие предприниматели часто реагируют практически мгновенно и одним и тем же образом), - А.Ж.]."
Найт, глава 11
"Совершенствование технологии и в значительной мере открытие природных ресурсов - прямой результат воли человека, хотя в последнем случае элемент случайности играет более существенную роль, чем в первом [названы реальные источники прибыли (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]."
Найт, глава 11
"… Главная неопределенность, с которой сталкивается предприниматель, связана с продажной ценой его продукта [! - А.Ж.]."
Найт, глава 11
"Но главные непосредственные источники неопределенности - это объем ожидаемого предложения других производителей, а также потребности и покупательная сила потребителей ["главные непосредственные источники неопределенности" при капитализме – это издержки других производителей, которые, вследствие технологических инноваций, могут оказаться значительно ниже, чем у нашего предпринимателя, - А.Ж.]."
Найт, глава 11
"Самая глубокая и неустранимая неопределенность связана с теми аспектами или факторами прогресса, которые имеют существенное отношение к возрастанию знаний как таковых [научные открытия непредсказуемы! - А.Ж.]. Очевидно, что это верно применительно как к совершенствованию технологии и форм организации бизнеса, так и к открытию новых природных ресурсов."
Найт, глава 11
"При анализе воздействия прогресса на экономическую организацию мы должны различать аспекты прогресса, перечисленные в гл. V: рост населения, образование и профессиональная подготовка, накопление капитала, совершенствование технологии и организации бизнеса, открытие новых природных ресурсов, изменение потребностей людей. С нашей точки зрения, самым важным из них и одновременно наиболее доступным содержательному обсуждению является накопление капитала [а как же накопление знаний?! (см. цитату выше), - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"В мире, где неопределенность играет такую большую роль, как в нашем передовом частнособственническом обществе, правдивость становится высшей добродетелью [однако правдивость не означает открытости: сокрытие информации о потенциальных источниках прибыли необходимо для капиталистов и полезно для общества (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость"), - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"… Ресурсы полезных ископаемых. Здесь налицо огромная степень полной непредсказуемости…"
Найт, глава 11

"Последний фактор прогресса, который следует упомянуть, - это знания, или то, что можно обозначить термином "изобретения" в широком смысле. Тривиальная истина: одним из главных источников неопределенности в сфере бизнеса является совершенствование технологических процессов, методов организации и т.п. [технологические и организационные инновации – для самих инноваторов – это не источник неопределенности, а источник прибыли; для конкурентов же чужие инновации действительно являются важнейшим источником неопределенности и возможных убытков, - А.Ж.]"
Найт, глава 11

"Существенные для целей нашего исследования факты, связанные с проблемой знаний, концентрируются вокруг качества производственного оборудования и квалификации рабочих, необходимой для его внедрения. Как правило, новый процесс требует изменений форм и качественных характеристик средств производства и непременно предусматривает новые комбинации этих средств. Однако в простейших случаях речь идет в основном о том, чтобы по-новому управлять старыми предметами [т.е. речь идет о научно-организационном прогрессе, - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"… Приверженцы "динамической" теории прибыли, согласно которой прибыль является результатом прогрессивных изменений, уделяют в своем анализе исключительно важное место феномену трения [см. комментарий ниже, - А.Ж.]. С этой точки зрения трение - действительно необходимое условие возникновения прибыли, так как явным образом утверждается, что при отсутствии трения прибыль исчезала бы с такой же быстротой, как и появлялась, и что она действительно проскальзывает между пальцами предпринимателя и распространяется по всему обществу, как только удается преодолеть трение.

Сразу же становится ясно, что в этих рассуждениях слово "трение" употребляется в недопустимо расширительном смысле. Чтобы объяснить прибыль в терминах трения, необходимо, чтобы сам этот термин охватывал все формы сопротивления изменениям и корректировкам производственных операций [под "трением", очевидно, надо понимать не "формы сопротивления изменениям", а объективные и субъективные факторы, вызывающие отставание массы конкурентов от инноваторов (т.е. "трение" сдерживает не передовиков, а отстающих); таким образом, термин "трение" действительно неудачен, - А.Ж.]. Это означает, что для того, чтобы избавиться от прибыли [т.е. прибыль, по Найту, – это отклонение от нормы, то, от чего желательно, но невозможно избавиться?! - А.Ж.] путем устранения трения, необходимо не только наличие идеального рынка, совершенной конкуренции и не сопряженной с издержками мобильности, но еще и возможности без затрат времени и сил изменять в ходе производственного процесса форму капитального оборудования и капитальных благ, не говоря уже о природных средствах производства и имеющейся рабочей силе. Очевидно, что в мире, где все это можно было бы осуществить, не было бы надобности ни в какой производительной деятельности [! - А.Ж.]."
Найт, глава 11
"Неопределенность - одна из основных реалий жизни. Ее нельзя устранить ни из каких принимаемых решений, в том числе из решений в сфере бизнеса [при отсутствии неопределенности прибыль возможна только в условиях несовершенной конкуренции (т.е. при нехватке свободных капиталов, ограниченной мобильности ресурсов и т.п.); если бы неопределенность была устранима, то капитализм развивался бы чрезвычайно медленно, при этом длительные спады перемежались бы короткими и незначительными подъемами, - А.Ж.]. Однако, как мы видели, существует ряд способов уменьшить ее степень [а зачем неопределенность уменьшать?! чтобы уменьшить прибыли?! - А.Ж.]. Прежде всего мы можем расширить наши знания о будущем с помощью научных исследований, а также накопления и анализа необходимых данных. Все это сопряжено с издержками, т.е. с расходованием ресурсов, которые приходится отвлекать от других видов использования. Другой способ - собирать неопределенности вместе посредством разных форм крупномасштабной организации. Такая операция тоже предусматривает издержки, причем не только в смысле расходования ресурсов. Следует еще учесть неизбежную при любом возможном плане организации потерю индивидуальной свободы [! - А.Ж.]; это - проигрыш для массы людей, вовлеченных в организацию, хотя, возможно, выигрыш для тех немногих, которым концентрация власти обеспечивает расширение полномочий и сферы деятельности.

Третий способ - увеличить контроль над будущим; это тоже сопряжено с издержками, причем с обоими их видами - материальными расходами и ущербом, который наносит людям организация. Наконец, степень неопределенности можно неограниченно уменьшать, замедляя темпы прогресса [! - А.Ж.], что конечно же не обходится без прямых жертв в дополнение к обеим уже отмеченным формам издержек.
Все эти соображения ставят перед нами фундаментальный вопрос, связанный с неопределенностью как неизбежным злом [неопределенность есть условие (во многих случаях необходимое) существования и развития капитализма; в частности, неопределенность потенциальных источников прибыли дает возможность наиболее предприимчивым и удачливым капиталистам начать очередной подъем; "злом" же (причем в значительной степени устранимым) неопределенность является в конце фазы подъема, перед "обвалом" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость" и раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.] - установлением ее масштаба и, как следствие, размера жертв, которые мы можем позволить себе принести ради ее уменьшения."
Найт, глава 12

"Общепринято и естественно полагать, что наемный менеджер, имея дело с ресурсами, принадлежащим и другим людям, будет использовать их небрежнее, чем собственник. Такой взгляд демонстрирует плохое знание человеческой натуры и не подтверждается наблюдаемыми фактами. Подлинная беда бюрократии не в том, что она неосторожна, а как раз наоборот. Если она не разъедена мошенничеством и коррупцией, то всегда стремится "действовать наверняка" и становится безнадежно консервативной [значит, "определенность" – это всё-таки плохо! - А.Ж.]."
Найт, глава 12

"… Основу социальной теории частной собственности составляет не столько предпосылка о более эффективном использовании производственных ресурсов при создании потребительских благ, сколько убежденность в том, что лучший способ стимулировать прогресс - побуждать людей идти на риск ["побуждать людей идти на риск" следует во время застоя и в начале подъема; в конце же подъема, наоборот, следует призывать к осторожности (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Предсказуемость и непредсказуемость" и раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.], предпринимая действия, увеличивающие предложение самих производственных ресурсов, причем как материальных предметов, так и технических знаний и умений."
Найт, глава 12
2. Рынок и капитализм (общие аспекты)

"В конечном счете экономическая деятельность [при капитализме, - А.Ж.] преследует единственную цель, которая ставится еще до того, как основано деловое предприятие, - "делать деньги"."
Найт, глава 10

"Интересно наблюдать, как в современной экономической организации маркетинг постепенно все больше довлеет над собственно производством [т.е. произвести легче, чем продать, - А.Ж.]."

Найт, глава 11

"… В ходе экономического процесса создаются не только блага для удовлетворения существующих потребностей, но и сами потребности [в форме новых товаров и новых услуг, - А.Ж.], причем усилия, которые прилагает общество в этом обычно игнорируемом исследователями направлении деятельности, очень велики и постоянно возрастают."
Найт, глава 11

"Серьезное заблуждение - полагать, что в современной индустриальной стране производство имеет место только в связи с потреблением. На самом деле потребление во все более возрастающей степени приносится в жертву росту производства. Какой бы философии мы ни придерживались в вопросе о мотивации человеческого поведения, факт остается фактом: люди действительно "выращивают больше хлеба, чтобы откормить больше свиней и купить больше земли для того, чтобы вырастить еще больше хлеба для того, чтобы откормить еще больше свиней для того, чтобы купить еще больше земли", а в бизнесе в целом производят богатство, чтобы использовать его для производства большего богатства, которое в свою очередь будет употреблено исключительно на цели роста богатства как такового [см. тезисы "Рынок", раздел "Внутренняя логика развития рынка", этап 4, - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"Оправдание частной собственности с социальной точки зрения заключается в том, что сочетание контроля над ресурсами с присвоением плодов их применения предположительно служит стимулом для эффективного использования этих благ в производстве. Отмена рабовладения, т.е. права собственности на человеческие существа, обусловлена меньшей производительностью рабского труда по сравнению с трудом свободных людей, так что оказывается дешевле платить людям за услуги, предоставив им самим управляться с их частной жизнью, нежели содержать их и заставлять работать [см. тезисы "Капитализм", раздел "Капитализм и свобода, капитализм и рабство", подраздел "Либертизация капитализма", - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"Вряд ли будет преувеличением сказать, что движущей силой современной экономической жизни является стремление наращивать богатство [т.е. стремление к извлечению прибыли и накоплению капитала (см. тезисы "Капитализм", раздел Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"), - А.Ж.], а не потреблять блага, хотя между двумя этими мотивациями существует иррациональная психологическая связь…"

Найт, глава 11

"… Для создания капитала прежде всего необходимо, чтобы кто-то создал излишки, т.е. произвел большее количество потребительских благ, чем потребил [см. тезисы "Рынок", раздел "Внутренняя логика развития рынка", этапы 2 - 3, - А.Ж.]…"

Найт, глава 11

"… Лишь относительно малой части экономистов-теоретиков удается осуществить мысленный переход от обменной функции денег к трансферту реальных благ при посредничестве денег [фактически речь идет о различной роли денег в различных рыночных системах – простой товарной и капиталистической (см. тезисы "Рынок", раздел "Рынок простой и капиталистический", табл. 1 и тезисы "Капитализм", раздел "Типология рынков: сравнительное обобщение", табл. 2), - А.Ж.]."
Найт, глава 11

"… Ссуда под процент служит средством, позволяющим специализировать функции, так что одна группа лиц сберегает избыточное богатство, а другая обращает сбережения в капитальные блага, авансируя их собственникам производственных услуг, предназначенных для создания капитальных благ; не будь сбережений, этими услугами пришлось бы пользоваться для производства потребительских благ. Такие операции можно было бы осуществлять и без специализации; как и повсюду, разделение труда здесь означает просто экономию и не является единственным способом ведения дел. Сберегатели могли бы авансировать свои излишки собственникам производственных ресурсов и создавать капитальные блага за свой счет и затем либо самостоятельно эксплуатировать эти новые средства производства, либо передавать их другим предпринимателям в аренду. Выигрыш от передачи этой функции лицам, для которых инвестирование является бизнесом, ничем не отличается от преимуществ, извлекаемых из любой специализации [таким образом, наличие капиталистов-банкиров и капиталистов-предпринимателей – следствие разделения и специализации экономических функций, - А.Ж.]."

Найт, глава 11

"Трудно переоценить масштаб ошибки, которую допускает психологическая интерпретация экономической мотивации как исключительно желания потреблять блага."
Найт, глава 11

"… "Личные интересы", во имя которых столь упорно трудятся наши богатые и могущественные бизнесмены, вовсе не являются таковыми в традиционном экономическом понимании этих интересов как желания потреблять товары. Бизнесмены, скорее, потребляют для того, чтобы производить, чем производят для того, чтобы потреблять, поскольку они занимаются и тем, и другим. Их подлинный стимул - желание превзойти других, одержать победу в самой крупной и захватывающей из всех игр, которые до сих пор изобрело человечество, не исключая даже такие игры, как управление государством и война [интегральными критериями победы в этой "игре" являются размер прибыли и темпы накопления капитала (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Потенциальные источники прибыли"), - А.Ж.].

Найт, глава 12

"Лично я придерживаюсь мнения, что бизнес в целом несет убытки [??? если бы это было так, капитализм давно бы "кончился", - А.Ж.]."
Найт, глава 12

3. Стоимость и цена; равновесие и неравновесие
"Неприятие чистой теории обычно основано на непонимании ее сути; особенно распространено ложное представление о смысле гипотез о статичном или нормальном состоянии [статичное состояние, по Найту, есть нормальное состояние! - А.Ж.]…"

Найт, глава 1

"В данной книге в фокусе рассуждений будет общая идея нормального состояния, трактуемая как попытка выделить для изучения главные элементы или общие принципы социально-экономической организации, основанной на конкуренции. Цель работы - осмысление содержания тех допущений или гипотез, выдвинутых в ходе исторического развития экономической мысли, которые именуются авторами, принадлежащими классической школе, теорией "естественной цены"."

Найт, глава 1

"Лишь в последнее время благодаря маршалловскому анализу долгосрочной нормальной цены и исследованиям "статичного состояния", проведенным Шумпетером и Кларком, у экономистов стало складываться более ясное представление о том, что же на самом деле означают "естественные", или нормальные, условия."

Найт, глава 2

"… Классическая теория распределения разработана почти исключительно в терминах … конечных состояний равновесия. По нашему мнению, классическая экономическая теория искажает смысл этих состояний равновесия и, пожалуй, в какой-то степени переоценивает их значимость. На ранних стадиях науки равновесное состояние трактовалось как нечто, постоянно находящееся где-то поблизости, в каком-то смысле подобно отраженному в нормальной цене равновесию между производством и потреблением благ или между издержками их производства и их ценностью [стоимостью, - А.Ж.]. Статичное состояние считалось если не фактическим состоянием общества, то таким, к которому общество постоянно приближается [и сейчас так считается! см., например: Самуэльсон и Нордхаус, с. 132 - 141, 541 - 551, - А.Ж.]. Теория претерпевает очень большие изменения, как только мы под давлением фактов признаем, что достижение этого равновесия относится к неопределенному и скорее всего весьма отдаленному будущему. Таким образом, это состояние следует рассматривать только как теоретический результат, вытекающий из определенной тенденции, которая под воздействием других тенденций может претерпевать сколь угодно сильные изменения или вообще смениться на противоположную; может быть и так, что непредвиденные события приведут к полному изменению условий задолго до того, как произойдет сколько-нибудь существенное приближение к равновесному состоянию [что, однако, не отменяет, по Найту, его "нормальности" и "естественности", - А.Ж.]. Таким образом, в любой конкретной ситуации равновесие не является результатом, который можно реально предвидеть; при конкретном прогнозировании хода событий следует принимать во внимание все действующие тенденции и оценивать их относительную значимость, а кроме того, делать большие поправки на непредсказуемые воздействия. На самом деле, как мы увидим, взаимосвязи между различными факторами прогресса столь сложны, а сами функции известны столь неточно и подвержены влиянию стольких неизвестных переменных, что, похоже, не может быть и речи о точных прогнозах, простирающихся на сколько-нибудь значительный период."

[∑ Равновесие, по Найту, – состояние труднодостижимое (или практически недостижимое); тем не менее, это состояние признается автором "нормальным" ("естественным"), с ним связывается "нормальная" ("естественная") цена. На самом деле, нормой капитализма является неравновесие, равновесие же играет роль кризисогенной аномалии (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы" и раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"). - А.Ж.]
Найт, глава 5

"… В условиях свободного рынка [и совершенной конкуренции, - А.Ж.] на любой товар может существовать лишь одна цена…"
Найт, глава 9

4. Стоимость и цена труда

"В индивидуалистической экономике специфический характер труда в связи с корректировками производственного процесса является одним из главных источников несправедливостей и лишений. Риск утраты ценности [стоимости, - А.Ж.], воплощенной в обретенных знаниях и профессиональной подготовке, означает постоянно нависающую угрозу нищеты. Реалии рынка безжалостны к сентиментальным узам, привязывающим рабочего к домашнему очагу и даже к месту работы [о специфике рынка труда см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 3" и тезисы "Капитализм", Приложение 1, - А.Ж.]."
Найт, глава 11

5. Циклы и кризисы
"… Проявляющаяся в современных индустриальных условиях тенденция волнообразного роста вносит глубокие изменения в теорию равномерного развития общества. Это подобно смене морских приливов и отливов, причем остается незамеченным тот факт, что время от времени приливная волна накрывает чуть большую часть берега, создавая чисто поступательное движение. В реальных условиях экономический прогресс представляет собой такую же циклическую смену подъемов и спадов, характер которой хорошо изучен, но продолжительность подъема и спада столь неопределенна, что достижение поворотной точки цикла часто влечет катастрофические последствия. Этот феномен в значительной мере обусловлен тем обстоятельством, что создание нового капитала неразрывно связано с эмиссией средств обращения коммерческими банками, Поскольку уровни цен и чистые прибыли еще больше зависят от этого сомнительного инструмента, функционирование собственно бизнеса оказывается привязанным к кредитным деньгам, контролируемым частным сектором и имеющим тенденцию расширять сферу своего обращения до точки нестабильности, после чего малейший импульс приводит к краху. Эти явления многократно увеличивают неопределенность, сопряженную с деловыми операциями, и создают благоприятные возможности получения больших доходов для тех, кому удается хорошо прогнозировать ситуации, или просто для удачливых [Найт весьма далек от понимания истинной природы циклов и кризисов (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]."
Найт, глава 11

6. Методология

"… В случае теоретической экономии необходимо вносить гораздо больше поправок и коррективов, нежели в случае механики, и соответственно гораздо важнее не упускать их из виду. В первом случае общие принципы не столь близки к реальности, как во втором; многие факторы, присутствующие в экономической ситуации, являются переменными и колеблющимися."

Найт, глава 1

"Нам приходится сначала изучать по одному изменению "за раз", как бы предполагая, что прочие изменения задерживаются до тех пор, пока это, изучаемое, не достигнет своего конечного результата, а уже потом пытаться объединить все действующие тенденции, оценить их относительную значимость и приступить к реальным прогнозам. Именно так работает наш разум: чтобы властвовать, мы должны разделять [т.е. вычленять одни явления и процессы и абстрагироваться от других, - А.Ж.]."

Найт, глава 1

"… Выводы экономической теории следует принимать с той оговоркой, что они справедливы постольку, поскольку экономическая деятельность людей рациональна и спланирована заранее [однако мотивация капиталистов, основных действующих лиц этой экономики – весьма иррациональна (производство ради нового производства, прибыль ради новой прибыли)
, - А.Ж.]."

Найт, глава 3

7. Социогуманология

"... У человека есть ограниченный круг потребностей, но нет врожденного знания способов их удовлетворения…"
Найт, глава 11

8. Либертократология

"Свобода связана или должна быть связана с диапазоном вариантов выбора, доступных данному лицу…"

Найт, глава 12

9. Обобщение и выводы
Сильные стороны

1) Различение "риска" и "неопределенности". Подробный анализ "неопределенности".
2) Доказательство отсутствия прибыли при общем и равномерном прогрессе.
3) Акцентирование ведущей роли денег при капитализме.

Слабые стороны

1) Неопределенность, являющаяся, как правило, условием получения прибыли (причем не всегда необходимым), возведена в ранг ее основного источника. Настоящий же источник прибыли – временный дисбаланс рынка – рассматривается автором как следствие неопределенности.
2) Равновесие рассматривается как "нормальное" и "естественное" состояние рынка; прибыль, соответственно, – как некое отклонение от нормы, а неопределенность, порождающая прибыль, – как "неизбежное зло".
Общий вывод

Теория неопределенности Найта в некоторых аспектах может служить дополнением к теории экономического развития Шумпетера (см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)" и "Шумпетер (КСД)"). Самостоятельного значения теория Найта не имеет
� Цитаты даны по электронной копии неизвестного происхождения.


� О "совершенной конкуренции" и "высококонкурентных рынках" см., например: Пиндайк и Рабинфельд, с. 237 - 239.


� См. в разделе "Рынок и капитализм (общие аспекты)".


� Наука о человеке и обществе.


� Наука о свободе и власти.





