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Оформление
[Комментарии заключены в квадратные скобки и выделены серым].

Выделено жирным – в оригинале, подчеркнуто – мною.

Красным подчеркнуты расхождения с моей теорией (см. тезисы "Рынок", "Стоимость" и "Капитализм"), синим – совпадения и сходства.

Голубым выделены внутренние ссылки (в пределах этого файла).

Зеленым выделены внешние ссылки – на другие мои тексты.

Желтым выделены ключевые понятия.
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1. Стоимость

"Стоимость товара, или количество какого-либо другого товара, на которое он обменивается, зависит от относительного [! - А.Ж.] количества труда, которое необходимо для его производства, а не от большего или меньшего вознаграждения, которое уплачивается за этот труд [стоимость товара у Рикардо, в отличие от Смита, определяется вложенным трудом – а не тем трудом, который можно купить в обмен на данный товар (см. тезисы "Смит", раздел "Стоимость и цена"), - А.Ж.]"

Рикардо, глава 1, вступление к отделу 1

[Выше описан "парадокс Смита", - А.Ж.] "Таким образом, полезность [в состоянии равновесия, - А.Ж.] не является мерой меновой стоимости [т.е. цены, - А.Ж.], хотя она существенно необходима для этой последней. Если предмет ни на что не годен, другими словами, если он ничем не служит нашим нуждам, он будет лишён меновой стоимости, как бы редок он ни был и каково бы ни было количество труда, необходимое для его получения.

Товары, обладающие полезностью, черпают свою меновую стоимость из двух источников: своей редкости и количества труда, требующегося для их производства ["редкость" и "полезность" определяют цену при дисбалансе рынка, "количество труда" – при балансе (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и ее компоненты"), - А.Ж.].
Существуют некоторые товары, стоимость которых определяется исключительно их редкостью [в сочетании со степенью "полезности"! - А.Ж.]. Никаким трудом нельзя увеличить их количество, и потому стоимость их не может быть понижена в силу роста предложения. К такого рода товарам принадлежат некоторые редкие статуи и картины, редкие книги и монеты, вина особого вкуса, выделываемые только из винограда, растущего на определённой почве, встречающейся в очень ограниченном количестве. Стоимость их совершенно не зависит от количества труда, первоначально необходимого для их производства, и изменяется в зависимости от изменения богатства и склонностей лиц, которые желают приобрести их [т.е. в зависимости от потребительной стоимости и платежеспособности потенциальных покупателей, - А.Ж.].

Но в массе товаров, ежедневно обменивающихся на рынке, такие товары составляют очень незначительную долю. Подавляющее большинство всех благ, являющихся предметом желаний, доставляется трудом [и в наше время – тем более! - А.Ж.]. Количество их может быть увеличиваемо не только в одной стране, но и во многих в почти неограниченном размере, если только мы расположены затратить необходимый для этого труд.

Вот почему, говоря о товарах, их меновой стоимости и законах, регулирующих их относительные цены, мы всегда имеем в виду только такие товары, количество которых может быть увеличено человеческим трудом и в производстве которых действие конкуренции не подвергается никаким ограничениям."
Рикардо, глава 1, отдел 1
"Если бы можно было найти товар, для производства которого теперь и всегда требовалось бы то же самое количество труда, то этот товар имел бы неизменяющуюся стоимость и был бы в высшей степени полезен как стандартная мера, при помощи которой можно было бы измерить изменения стоимости других предметов [такой "стандартной мерой", в рамках трудовой теории стоимости, может быть только какой-либо труд! - А.Ж.]. Но мы не знаем ни одного такого товара и поэтому не в состоянии установить стандартную меру стоимости [мы не в состоянии установить стандартную меру стоимости для всех обществ и "на все времена"; но для данного общества и данного времени такую стандартную меру – некий предельно простой (эталонный) труд – установить можно (см. тезисы "Стоимость", разделы "Трудовая стоимость" и "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда"), - А.Ж.]. Однако ради установления правильной теории весьма полезно определить, каковы должны быть существенные свойства такой меры как для того, чтобы знать причины изменения в относительной стоимости товаров, так и для того, чтобы быть в состоянии определить степень возможного влияния этих свойств" [см. там же, - А.Ж.].
Рикардо, глава 1, отдел 1 [в 3-м прижизненном издании этот абзац отсутствует (прим. ред.), - А.Ж.]
"Труд различного качества вознаграждается различно. Это обстоятельство не служит причиной изменения относительной стоимости товаров [товар, созданный квалифицированным или другим "сложным" трудом, должен стоить дороже! - А.Ж.]"
Рикардо, глава 1, вступление к отделу 2
"Но если я говорю, что труд является основой всякой стоимости и что относительное количество его определяет почти исключительно относительную стоимость товаров, то из этого ещё не следует, что я упускаю из виду различия в качестве труда и трудность сравнения между часом или днём труда в одной отрасли промышленности с трудом той же продолжительности в другой. Оценка труда различных качеств скоро устанавливается на рынке с достаточной для всех практических целей точностью [! - А.Ж.] и в значительной мере зависит от сравнительного искусства рабочего и напряжённости выполняемого им труда. Раз сложившаяся шкала подвергается незначительным изменениям. Если день труда рабочего ювелира стоит больше, чем день труда простого рабочего, то это отношение уже давно установлено и заняло своё надлежащее место в шкале стоимости (подробно см. в тезисах "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость")."
Рикардо, глава 1, отдел 2
"Анализ, на который я хочу обратить внимание читателей, ставит себе целью исследовать влияние изменений не абсолютной, а относительной стоимости товаров…"
Рикардо, глава 1, отдел 2
"На стоимость товаров влияет не только труд, применяемый непосредственно к ним, но и труд, затраченный на орудия, инструменты и здания, способствующие этому труду"
Рикардо, глава 1, вступление к отделу 3
"… Меновая стоимость произведённых товаров пропорциональна труду, затраченному на их производство; не только на непосредственное производство, но и на изготовление орудий и машин, требующихся для того вида труда, при котором они применяются."
Рикардо, глава 1, отдел 3
"Принцип, согласно которому количество труда, затраченного на производство товаров, регулирует их относительную стоимость в значительной степени вследствие применения машин и другого основного и долговечного капитала"
Рикардо, глава 1, вступление к отделу 4
"… Каждое улучшение в машинах, в инструментах, в зданиях, в добывании сырого материала сберегает труд и в значительной степени облегчает для нас производство соответствующего товара, вследствие чего изменяется [уменьшается, - А.Ж.] и его стоимость [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1, случай 1", - А.Ж.]."
Рикардо, глава 1, отдел 4
"Если относительная стоимость товаров меняется, то желательно иметь способ, которым можно определить, для каких товаров повысилась и для каких упала их действительная стоимость. Это возможно сделать только путём последовательного сравнения их с какой-нибудь неизменной стандартной мерой стоимости, которая не подвергалась бы сама ни одному из тех колебаний, какие испытывают другие товары. Иметь такую меру невозможно, потому что нет товара, стоимость которого но подвергалась бы тем же изменениям, что и стоимость остальных предметов, которую мы хотим измерить. Другими словами, нет товара, производство которого не требовало бы то больше, то меньше труда [см. комментарий к соответствующему месту отдела 1 (выше), - А.Ж.]…"
[Далее Рикардо предлагает в качестве более или менее точной меры стоимости избрать золото – т.е. не труд как таковой, а товар, в котором воплощен некий труд. Что нарушает общие принципы трудовой теории стоимости. - А.Ж.]."
Рикардо, глава 1, отдел 6
"… Всякое изменение в постоянной норме прибыли имело бы некоторое влияние на относительную стоимость … товаров независимо от всякого изменения в количестве труда, затраченного на их производство [прибыль у автора влияет на стоимость! грубое отступление от трудовой теории! - А.Ж.]…"
Рикардо, глава 1, отдел 6
"… С целью более отчётливого выяснения причин относительных изменений в стоимости других товаров я буду считать стоимость денег неизменной…"
Рикардо, глава 1, отдел 7
"Меновая стоимость всех товаров – будут ли то промышленные изделия или продукты рудников, или земледельческие продукты – никогда не регулируется наименьшим количеством труда, достаточным для их производства при особо благоприятных условиях, составляющих исключительный удел тех, кто пользуется особенными возможностями. Напротив, она регулируется наибольшим количеством труда, по необходимости затрачиваемым на производство товаров теми, кто не пользуется такими условиями и продолжает производить при самых неблагоприятных условиях; под последними понимаются такие, при каких необходимо вести производство, чтобы было произведено требуемое количество продукта [равновесная цена регулируется неким средним, "общественно нормальным" количеством труда – но никак не "наибольшим" (см. тезисы "Стоимость", раздел "Закон равновесия"), - А.Ж.]."
Рикардо, глава 2

2. Цена

"Но если мы принимаем труд за основу стоимости товаров, а сравнительное количество труда, необходимого для их производства, за регулятор, определяющий соответственные количества товаров, которые должны обмениваться друг на друга, то из этого ещё не следует, что мы отрицаем случайные и временные отклонения действительной или рыночной цены товаров от этой их первичной и естественной цены [как следует из дальнейшего, "естественная цена" – это равновесная цена, - А.Ж.].

При обычных условиях нет ни одного товара, который в течение сколько-нибудь долгого времени всегда поставлялся бы как раз в том количестве, какого требуют нужды и желания людей. Нет поэтому ни одного товара, цена которого не подвергалась бы случайным и временным изменениям.

… [см. в разделе "Прибыль", - А.Ж.]
Итак, говоря о меновой стоимости или покупательной силе того или другого товара, я всегда разумею ту покупательную силу, которой он обладал бы, если бы она не нарушалась временными или случайными причинами, и которая представляет его естественную цену [однозначная констатация статического подхода! - А.Ж.]."

Рикардо, глава 4

3. Заработная плата

"Как и все другие предметы, которые покупаются и продаются и количество которых может увеличиваться или уменьшаться, труд имеет свою естественную и свою рыночную цену. Естественной ценой труда является та, которая необходима, чтобы рабочие имели возможность существовать и продолжать свой род без увеличения или уменьшения их числа [Рикардо однозначно определяет равновесную стоимость труда "стоимостью содержания" работника, что создает порочный круг: стоимость всех товаров определяется трудом, а стоимость самого труда – другими товарами; такой подход в корне противоречит теории трудовой стоимости (о стоимости и цене труда см. тезисы "Стоимость", разделы "Трудовая стоимость" и "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда"), - А.Ж.].

Способность рабочего содержать себя и семью так, чтобы число рабочих не уменьшалось, зависит не от количества денег, которое он получает в виде заработной платы, а от количества пищи, предметов жизненной необходимости и комфорта, ставшего для него насущным в силу привычки, которые можно купить за эти деньги. Поэтому естественная цена труда зависит от цены пищи, предметов насущной необходимости и удобств, требующихся для содержания рабочего и его семьи. С повышением цены пищи и предметов жизненной необходимости естественная цена труда поднимется, с падением их цены – упадёт [наблюдения Смита это не подтверждают (см. тезисы "Смит", "раздел Заработная плата", комментарии к отрывку с. 125 - 127), - А.Ж.].

С прогрессом общества естественная цена труда всегда имеет тенденцию повышаться, потому что один из главных товаров, которым регулируется его естественная цена [хлеб и другие продукты питания, - А.Ж.], имеет тенденцию становиться дороже, в зависимости от возрастающей трудности его производства ["естественная цена труда" растет вследствие роста производительности труда (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда"), - А.Ж.]. Однако, поскольку усовершенствования в земледелии и открытие новых рынков, откуда можно получать жизненные припасы, могут временно ослаблять тенденцию к повышению цены предметов насущной необходимости и даже вызвать падение их естественной цены, эти же самые причины будут оказывать соответствующее действие и на естественную цену труда.

Естественная цена всех товаров, кроме сырья и труда, имеет тенденцию падать с прогрессом богатства и населения [Рикардо выделяет сырье ввиду возрастающей трудности его добычи, - А.Ж.]. Ибо, хотя, с одной стороны, их действительная стоимость повышается вследствие повышения естественной цены сырого материала, из которого они сделаны, с другой – это повышение более чем уравновешивается усовершенствованиями в машинах, лучшим разделением и распределением труда и мастерством производителей, растущим вместе с прогрессом науки и техники.

Рыночная цена труда есть та цена, которая действительно платится за него в силу естественного действия отношения между предложением и спросом: труд дорог, когда он редок, и дёшев, когда имеется в изобилии. Но как бы рыночная цена труда ни отклонялась от естественной [т.е. равновесной, - А.Ж.] цены его, она подобно цене товаров имеет тенденцию сообразоваться с нею.

Когда рыночная цена труда превышает его естественную цену, рабочий достигает цветущего и счастливого положения, он располагает большим количеством предметов необходимости и жизненных удобств и может поэтому вскормить здоровое и многочисленное потомство. Но когда вследствие поощрения к размножению, которое даёт высокая заработная плата, число рабочих возрастает, заработная плата опять падает до своей естественной цены. Она может даже иногда в силу реакции упасть ниже последней.

Когда рыночная цена труда ниже его естественной цены, положение рабочих в высшей степени печально: бедность лишает их тогда тех предметов комфорта, которые привычка делает абсолютно необходимыми. Лишь после того, как лишения сократят их число или спрос на труд увеличится, рыночная цена труда поднимается до его естественной цены, и рабочий будет пользоваться умеренным комфортом, который доставляет ему естественная норма заработной платы.

Несмотря на тенденцию заработной платы сообразоваться с её естественной нормой, рыночная норма заработной платы может быть в прогрессирующем обществе выше естественной в течение неопределённого периода [! - А.Ж.]: едва только скажется действие импульса, который увеличение капитала даёт новому спросу на труд, дальнейшее увеличение капитала может произвести такое же действие. Таким образом, если капитал будет постепенно и постоянно расти, то спрос на труд может давать непрерывный стимул к росту населения."

Рикардо, глава 5

"Не следует думать, что естественная цена труда, даже поскольку она измеряется в пище и предметах насущной необходимости, абсолютно неподвижна и постоянна. Она изменяется в разные времена в одной и той же стране и очень существенно различается в разных странах. Она зависит главным образом от нравов и обычаев народа ["от нравов и обычаев народа" зависит не потребность в "пище и предметах насущной необходимости", а иерархия стоимостей различных видов труда (см. в тезисах "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.]…"
Рикардо, глава 5

"Так же как и при всяких других соглашениях, размеры заработной платы должны быть предоставлены частной и свободной рыночной конкуренции и никогда не должны контролироваться вмешательством законодательства."
Рикардо, глава 5

4. Рента
Остаётся, однако, рассмотреть, не вызывает ли обращение земли в собственность и следующее за этим создание ренты какого-либо изменения в относительной стоимости товаров независимо от количества труда, необходимого для их производства. Чтобы выяснить эту сторону вопроса, мы должны исследовать природу ренты и законы, регулирующие её повышение или падение.

Рента – это та доля продукта земли, которая уплачивается землевладельцу за пользование первоначальными и неразрушимыми силами почвы.
Рикардо, глава 2
"Итак, сравнительная стоимость сырых материалов повышается потому, что на производство последней добытой доли их затрачивается больше труда [так как эта "последняя доля", по Рикардо, производится на худшей по качеству земле, - А.Ж.], а не потому, что землевладельцу уплачивается рента [и поэтому тоже: рента, пусть небольшая, выплачивается и за самую плохую землю, если она находится в частной собственности, - А.Ж.]. Стоимость хлеба регулируется количеством труда, затраченного на производство его на земле того качества или с той долей капитала, при которых не платят ренты [откуда в рыночной экономике бесплатные услуги?! ведь если земля арендуется, значит она обладает какой-то потребительной стоимостью?! - А.Ж.]. Не потому хлеб дорог, что платится рента, а рента платится потому, что хлеб дорог [??? - А.Ж.]. Справедливо поэтому было замечено, что цена хлеба нисколько не понизилась бы, если бы даже землевладельцы отказались от всей своей ренты [разве конкуренция не уменьшила бы цену, сведя ее к новым издержкам?! - А.Ж.]. Такая мера только позволила бы некоторым фермерам жить по-барски, но не уменьшила бы количества труда, необходимого для получения сырых материалов с наименее производительной земли, находящейся под обработкой.
Нам часто говорят о преимуществах земли перед всеми другими источниками полезных продуктов ввиду того избытка, который она даёт в форме ренты. Но, когда земля имеется в особенном изобилии, когда она наиболее производительна и наиболее плодородна, она не даёт вовсе ренты [причиной отсутствия ренты может быть только "изобилие": земли настолько много, и цена ее настолько низка, что нет смысла арендовать землю (т.е. отсутствие ренты говорит не о бесплатности аренды, а об отсутствии арендаторов), - А.Ж.], и только тогда, когда её производительная сила падает и труд на ней приносит меньше, часть первоначального продукта более плодородных участков обособляется в качестве ренты [рента появляется тогда, когда вся земля – при большом неудовлетворенном спросе – оказывается в частной собственности; плодородие же регулирует размер ренты, - А.Ж.]. Замечательно, что особенным преимуществом земли выставляется как раз то свойство её, которое должно было бы считаться её недостатком сравнительно с естественными факторами, которыми пользуются фабриканты. Если бы воздух, вода, упругость пара и давление атмосферы были неоднородны по своим качествам, если бы они могли быть обращены в собственность [! - А.Ж.] и каждый разряд имелся бы только в ограниченном количестве, то и они, подобно земле, давали бы ренту по мере использования низших разрядов. С каждым переходом к низшему разряду стоимость товаров в той отрасли, где он применяется, повышалась бы потому, что то же самое количество труда давало бы менее продукта. Человек трудился бы больше в поте лица своего, природа выполняла бы меньше, и земля не славилась бы больше ограниченностью своей производительной силы."
Рикардо, глава 2
"Если бы высокая цена хлеба была следствием, а не причиной ренты, то цена его изменялась бы пропорционально повышению или понижению ренты и рента была бы составной частью цены [так и есть! - А.Ж.]. Но так как регулятором цены хлеба является хлеб, производящийся при наибольшей затрате труда [? - А.Ж.], то и рента не входит и не может ни в малейшей степени входить в качестве составной части в его цену [? - А.Ж.]. Адам Смит поэтому безусловно ошибается, предполагая, что первоначальное правило, регулировавшее меновую стоимость товаров, – а именно сравнительное количество труда, которым они произведены, – может вообще быть изменено вследствие обращения земли в частную собственность и уплаты ренты [взгляды Смита на ренту сходны с взглядами Рикардо и так же ошибочны (см. тезисы "Смит", раздел "Земельная рента и цена земли"); на самом деле, рента увеличивает издержки производства (и, соответственно, равновесную цену) сверх трудовой стоимости – на величину потребительной стоимости предложения (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость и цена природных ресурсов"), - А.Ж.]. Сырой материал входит в состав большинства товаров, но стоимость его, так же как и стоимость хлеба, регулируется производительностью той доли капитала, которая, будучи приложена к земле последней, не платит никакой ренты. Поэтому рента не есть составная часть цены товаров [рента, как и цена труда, входит составной частью в цены товаров! - А.Ж.].
Рикардо, глава 2
5. Прибыль

"Повышение стоимости [цены, - А.Ж.] труда невозможно без соответствующего падения прибыли [еще как возможно! см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", - А.Ж.]…"
Рикардо, глава 1, отдел 4

"… Фабрикант, который при общем повышении заработной платы располагает машиной, не увеличивающей издержек производства его товара, был бы в особо выгодном положении, если бы мог брать прежнюю цену за свои товары; но он, как мы уже видели, будет вынужден понизить цену своих товаров, так как в противном случае в его отрасль промышленности будет притекать капитал до тех пор, пока его прибыль не упадёт [зачатки динамического подхода! - А.Ж.] до общего уровня [до нуля! см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", - А.Ж.]. Таким образом, в выигрыше от введения машин оказывается публика: эти немые агенты всегда являются продуктом гораздо меньшего труда, чем тот, который они вытесняют, хотя бы они имели ту же денежную стоимость."
Рикардо, глава 1, отдел 5

"… Всякое изменение в постоянной норме прибыли имело бы некоторое влияние на относительную стоимость … товаров независимо от всякого изменения в количестве труда, затраченного на их производство [прибыль у автора влияет на стоимость! грубое отступление от трудовой теории! - А.Ж.]…"
Рикардо, глава 1, отдел 6

"При обычных условиях нет ни одного товара, который в течение сколько-нибудь долгого времени всегда поставлялся бы как раз в том количестве, какого требуют нужды и желания людей. Нет поэтому ни одного товара, цена которого не подвергалась бы случайным и временным изменениям.

Только вследствие таких изменений на производство различных товаров, на которые существует спрос, и уделяется ровно столько капитала, сколько требуется, а не больше. С повышением или падением цен прибыль поднимается выше или опускается ниже общего уровня ["общий уровень прибыли" – искусственное понятие; при "естественной" (т.е. равновесной) цене прибыль равна нулю! см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", - А.Ж.], и прилив и отлив капитала к известной отрасли промышленности, в которой произошло такое изменение, то поощряется, то задерживается.

Если каждый волен употреблять свой капитал, как ему угодно, то он, конечно, будет искать для него наиболее выгодного применения; он, естественно, не будет удовлетворён прибылью в 10 %, если, вложив свой капитал в другое дело, он может получить прибыль в 15%. Это неугомонное стремление всех капиталистов оставлять менее прибыльное дело для более прибыльного создаёт сильную тенденцию приводить прибыль всех к одной норме [см. предыдущий комментарий, - А.Ж.] или устанавливать между ними такую пропорцию, какая по расчёту заинтересованных сторон уравновешивает действительные или кажущиеся преимущества одних перед другими. Может быть, очень трудно проследить последовательные фазы этого процесса. Для его осуществления, вероятно, вовсе и не требуется, чтобы фабрикант совершенно менял своё дело. Достаточно, чтобы он только уменьшил количество капитала, вложенного в него… Когда мы посмотрим на рынки большого города, мы увидим, как регулярно снабжаются они отечественными и иностранными товарами в требуемом количестве при всех условиях меняющегося спроса, зависящего от прихотей вкуса или изменения в величине населения, и как редко происходит переполнение от слишком изобильного предложения или возникает непомерная дороговизна от несоответствия между спросом и предложением, и мы должны будем признать, что принцип, регулирующий распределение капитала между всеми отраслями промышленности в требуемых размерах, проявляет своё действие гораздо сильнее, чем это обыкновенно полагают.

Капиталист, ищущий прибыльного применения для своих средств, естественно, будет принимать в соображение все преимущества одного занятия перед другим. Поэтому он может поступиться частью своей денежной прибыли ради верности помещения, опрятности, лёгкости или какой-либо другой действительной или воображаемой выгоды, которыми одно занятие отличается от другого [реальное значение имеет только риск вложения (см. тезисы "Смит", цитаты и комментарии по этому поводу в разделе "Заработная плата и прибыль (конкретизация)"), - А.Ж.].

Если, принимая во внимание все эти обстоятельства, прибыль на капитал установилась так, что в одной отрасли она составляет 20, в другой – 25, в третьей – 30%, то, вероятно, такая относительная разница между ними, и только эта разница будет сохраняться всё время [прибыль никогда не "устанавливается" и тем более не "сохраняется всё время": она то взлетает (иногда до сотен процентов), то падает – до нуля и ниже (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]. Ибо если в силу какой-нибудь причины прибыль в одной из этих отраслей повысилась бы на 10 %, то или это увеличение было бы временным и прибыль скоро вернулась бы к своей обычной норме, или же прибыль в прочих отраслях повысилась бы в той же пропорции…

Предположим, что все товары продаются по своей естественной цене и что, следовательно, нормы прибыли на капитал во всех занятиях одинаковы или же различаются лишь постольку, поскольку разница, по мнению заинтересованных сторон, компенсируется какой-либо действительной или воображаемой выгодой, которой они обладают или от которой отказываются [при продаже всех товаров по "естественной цене", т.е. в условиях общего равновесия, "норма прибыли" во всех отраслях равна нулю (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]. Предположим теперь, что перемена моды увеличит спрос на шёлковые и уменьшит спрос на шерстяные изделия; их естественная цена, количество труда, необходимого для их производства, останутся без изменения, но рыночная цена шёлковых изделий поднимется, а шерстяных – упадёт. Вследствие этого прибыль фабриканта шёлка будет выше, а фабриканта шерсти – ниже общей и сложившейся нормы. Это отразится не только на прибыли, но и на заработной плате рабочих в этих отраслях. Однако этот возросший спрос на шёлковые изделия скоро будет покрыт предложением благодаря перемещению капитала и труда из шерстяного производства в шёлковое; тогда рыночные цены шёлковых и шерстяных изделий снова приблизятся к их естественным ценам, и фабриканты этих товаров будут получать каждый свою обычную прибыль [равную нулю! - А.Ж.].

Таким образом, стремление каждого капиталиста извлекать свои фонды из менее прибыльного и помещать в более прибыльное дело не позволяет рыночной цене товаров надолго оставаться или много выше, или много ниже их естественной цены. Именно конкуренция устанавливает меновую стоимость товаров на таком уровне, при котором после выдачи заработной платы за труд, необходимый для их производства, и покрытия всех прочих расходов, требующихся для того, чтобы применяемый капитал сохранял состояние своей первоначальной пригодности, остаток стоимости, или избыток её, будет в каждой отрасли пропорционален стоимости затраченного капитала [Рикардо считает, что в состоянии равновесия прибыль пропорциональна вложенному капиталу! если бы это было так, темпы развития капиталистической экономики оставались бы на уровне 18 в.! - А.Ж.]."
Рикардо, глава 4

"Мы видели, что цена хлеба регулируется количеством труда, необходимого для его производства, с помощью той части капитала, которая не платит никакой ренты. Мы видели далее, что цены всех промышленных товаров повышаются или падают соразмерно тому, больше или меньше труда необходимо для их производства. Ни фермер, обрабатывающий землю того разряда, который регулирует цену, ни фабрикант, который изготовляет промышленные товары, не поступаются никакой долей продукта ради ренты. Вся стоимость их товаров делится только на две части: одна составляет прибыль на капитал, другая - заработную плату [прибыль у Рикардо – органическая составная часть равновесной цены! - А.Ж.].
Если предположить, что хлеб и промышленные изделия всегда продаются по одной и той же цене, то прибыль будет высока или низка в соответствии с тем, низка или высока заработная плата [далеко не всегда! колебания прибыли в большинстве случаев с зарплатой не связаны (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]. Но предположим, что цена хлеба поднялась потому, что требуется больше труда для его производства; эта причина не повысит цены промышленных товаров, в производстве которых не требуется добавочного количества труда. Если бы, следовательно, заработная плата осталась прежней, то и прибыль фабриканта осталась бы прежней; но если – а это безусловно произойдёт – вместе с повышением цены хлеба повысится и заработная плата [как показал Смит, совершенно не обязательно (см. тезисы "Смит", "раздел Заработная плата", комментарии к отрывку с. 125 - 127), - А.Ж.], то прибыль необходимо упадёт [Рикардо прав лишь в том, что – если ничего другого не происходит – рост зарплаты означает падение прибыли; однако это "если" обычно не соблюдается: прибыль "скачет" по многим причинам, никак с зарплатой не связанным (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.].
Рикардо, глава 6
"Одинаковое, или почти одинаковое, действие на прибыль произвело бы и повышение цен других предметов жизненной необходимости, помимо пищи, на которые расходуется заработная плата труда. Необходимость платить возросшую цену за эти предметы заставит рабочего требовать большей заработной платы, а всё, что увеличивает заработную плату, необходимо уменьшает прибыль [отнюдь не всё; технологический прогресс, в частности, поднимает и заработную плату, и прибыль (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда" и тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.]. Но предположим, что повысились цены шёлка, бархата, мебели и разных других товаров, которые рабочему не требуются, и что повышение это произошло вследствие того, что на них расходуется больше труда. Отразится ли это на прибыли? Конечно, нет: ведь на прибыли не может отразиться ничего, кроме повышения заработной платы [??? - А.Ж.]; шёлк и бархат не потребляются рабочими, и потому повышение их цен не может повышать заработной платы."
Рикардо, глава 6

"… Прибыль зависит от высокой или низкой заработной платы, а заработная плата - от цены предметов жизненной необходимости [оба суждения неверны; комментарии см. выше, - А.Ж.], цена же последних - главным образом от цен на пищу, потому что количество всех других потребных предметов может быть увеличено почти беспредельно ["количество пищи", как показывает практика, также "может быть увеличено почти беспредельно", - А.Ж.]."
Рикардо, глава 6

"Итак, прибыль имеет естественную тенденцию падать [прибыль имеет пульсирующий характер; однако "пики прибыли" с развитием капитализма действительно имеют общую тенденцию понижаться и сужаться (в связи с нарастающей скоростью перелива капитала в прибыльные отрасли), - А.Ж.], потому что с прогрессом общества и богатства требующееся добавочное количество пищи получается при затрате всё большего и большего труда [только в домашинный период (см. следующую фразу), и только на давно освоенных территориях, - А.Ж.]. К счастью, эта тенденция, это, так сказать, тяготение прибыли, приостанавливается через повторные промежутки времени благодаря усовершенствованиям в машинах, применяемых в производстве предметов жизненной необходимости, а также открытиям в агрономической науке, которые позволяют нам сберечь часть труда, требовавшегося раньше, и таким образом понизить цену предметов первой необходимости рабочего [технологический прогресс (не только в земледелии) позволяет увеличивать и зарплату, и прибыль (первую – необратимо, вторую – на какое-то время, до следующего технологического скачка), - А.Ж.]. Повышение цены предметов жизненной необходимости и заработной платы труда имеет, однако, свой предел: как только заработная плата будет равна … всей выручке фермера, должен наступить конец накоплению; никакой капитал не может тогда давать какой-либо прибыли, и не может быть никакого спроса на добавочный труд, а следовательно, и численность населения достигнет своей наивысшей точки. В действительности задолго до этого периода весьма низкая норма прибыли остановит всякое накопление, и почти весь продукт страны, за вычетом платы рабочим, станет собственностью землевладельцев и сборщиков десятины и налогов [такой прогноз мог появиться только в результате полного непонимания природы прибыли! - А.Ж.]."
Рикардо, глава 6
"… Фермер и фабрикант так же мало могут жить без прибыли, как рабочий без заработной платы. Их побуждение к накоплению будет уменьшаться с каждым уменьшением прибыли. Оно совершенно прекратится, когда их прибыль будет так низка, что не будет давать им надлежащего вознаграждения за хлопоты и риск, которому они необходимо должны подвергаться при производительном применении своего капитала."
Рикардо, глава 6
"… Во всех странах и во все времена прибыль зависит от количества труда, требующегося для снабжения рабочих предметами первой необходимости, на той земле или с тем капиталом, которые не приносят никакой ренты [в этом суждении сошлись ошибки в концепциях заработной платы, ренты и прибыли (см. в комментариях выше), - А.Ж.]. Значит, результаты накопления будут различны в разных странах в зависимости главным образом от плодородия земли. Как бы обширна ни была страна, земля которой недостаточно плодородна и куда ввоз жизненных припасов запрещён, самое умеренное накопление капитала будет сопровождаться там значительным понижением нормы прибыли и быстрым повышением ренты. И, наоборот, небольшая, но плодородная страна, особенно если она разрешает свободный ввоз пищевых продуктов, может накоплять капитал в изобилии без значительного уменьшения нормы прибыли или значительного возрастания земельной ренты. В главе о заработной плате мы старались показать, что денежная цена товаров не поднимется вследствие повышения заработной платы, будет ли золото, служащее денежным эталоном, продуктом данной страны или же оно ввозится из-за границы. Но если бы это было иначе, если бы высокая заработная плата влекла за собою постоянное повышение цен товаров, было бы всё же вполне правильно утверждать, что высокая заработная плата неизменно отражается на тех, кто нанимает труд, лишая их части их действительной прибыли. … [Далее следует пример, - А.Ж.]. Итак, я старался показать, во-первых, что повышение заработной платы не повышает цены товаров, но неизменно понижает прибыль [этот тезис дает "теоретическое обоснование" концепции "классового антагонизма" и "классовой борьбы", - А.Ж.], и, во-вторых, что если бы цены всех товаров и повысились, то действие такого повышения на прибыль оставило бы её размеры прежними, и фактически понизилась бы только стоимость меры, в которой исчисляются цены и прибыль."
Рикардо, глава 6
6. Капитал
"Капитал есть та часть богатства страны, которая употребляется в производстве и состоит из пищи, одежды, инструментов, сырых материалов, машин и пр., необходимых, чтобы привести в движение труд."
Рикардо, глава 5
7. Обобщение

1) Объект анализа – статичная экономика. В то же время имеются проблески динамического подхода (уменьшение прибыли при нарастающей конкуренции).

2) Простой и капиталистический рынок ни прямо, ни косвенно не различаются.
3) Концепция трудовой стоимости, в общем и целом, удовлетворительна (более удовлетворительна, чем у Смита); в то же время, имеет место ряд ошибок принципиального характера.

4) Труд у Рикардо – в отличие от Маркса – является товаром и имеет стоимость. Равновесная стоимость ("естественная цена") труда определяется (в отличие от Смита, однозначно) "стоимостью содержания" работника (с поправкой на "нравы и обычаи народа").

5) "Закон стоимости" (равновесной цены) в явном виде не сформулирован, однако, в первом приближении, описан; название "закона" (как и у Смита) отсутствует.

6) Прибыль рассматривается как органическая составная часть цены (наряду с заработной платой); прибыль обеспечивается вложенным капиталом даже при равновесии всех рынков; дисбаланс как необходимый фактор прибыли игнорируется.
7) Капитал трактуется предельно широко.
8. Выводы

1) Теория стоимости и цены, в общем и целом, удовлетворительна.

2) Теория заработной платы принципиально ошибочна.

3) Теория прибыли принципиально ошибочна.
4) Теория земельной ренты совершенно неудовлетворительна.
5) Теория капитала фактически отсутствует.
9. Общие выводы
1) Рикардо, разрешив ряд противоречий в теории трудовой стоимости Смита (заменив, в частности, труд покупаемый на труд влагаемый
), в других аспектах экономической теории оказался много слабее своего предшественника (см. тезисы "Смит").

2) Ошибочное определение стоимости труда "средствами содержания" и "нормальной" прибыли как разности "естественной" цены и заработной платы подготовило почву для создания марксистских теорий "прибавочной стоимости" и "классовой борьбы" (см. тезисы "Маркс - Энгельс" и "Маркс (Капитал)").

� См. раздел "Стоимость", 1-ю цитату и комментарий к ней.





