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1. Рынок и капитализм
"Естественно, людей интересует, насколько справедливым и объективным можно считать распределение доходов в условиях рыночного капитализма [а что, бывает "нерыночный"?! - А.Ж.]. В некотором смысле ставить вопрос подобным образом – все равно что спрашивать, насколько справедливым и объективным можно считать распределение пищи между животными в джунглях. Точно так же как борьба за выживание между обитателями джунглей приводит к такому распределению пищи между ними, которое бессмысленно рассматривать в категориях "справедливо" и "несправедливо", конкурентный рынок распределяет заработные платы и прибыли между людьми согласно их производительности, а не каким-либо этическим нормам [тем не менее, к этическим аспектам распределения дохода авторы обращаются достаточно часто, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 462
"Экономика Соединенных Штатов Америки – "капиталистическая". Говоря так, мы имеем в виду, что капитал, земля и финансовые активы находятся в основном в частной собственности… [и это всё?! см. тезисы "Рынок", разделы "Атрибуты рынка" и "Рынок простой и капиталистический", - А.Ж.]"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 508
"… История свидетельствует о том, что сами по себе рынки не в состоянии функционировать достаточно эффективно. Для эффективного функционирования рыночной экономики требуются, как минимум, полиция, которая обеспечивала бы физическую безопасность людей, независимая судебная система, которая гарантировала бы точное соблюдение договоров, регуляторные механизмы, которые препятствовали бы монополистической практике и безудержному загрязнению окружающей среды, средние и высшие учебные заведения, в которых молодые люди могли бы получать образование, а также государственная система здравоохранения, которая эффективно препятствовала бы распространению инфекционных заболеваний. Где именно пролегает граница между государственной и частнопредпринимательской деятельностью, вряд ли кто-нибудь даст уверенный и однозначный ответ…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 600

"За последние двадцать лет уровень государственного вмешательства в регулирование экономической жизни существенно снизился…
И все же непохоже, чтобы речь шла о возврате к эпохе невмешательства государства. Государственные ограничения изменили саму природу капитализма [?! - А.Ж.]. Частная собственность становится все менее частной, свободное предпринимательство – все менее и менее свободным [?! - А.Ж.], чем подтверждается истина: нельзя дважды войти в одну и ту же реку."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 605
"Что касается Соединенных Штатов Америки, то экономика в этой стране по сути своей – рыночная…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 605
"Во многих развивающихся странах общественность настроена враждебно по отношению к рыночной экономике. Очень часто конкуренция между предприятиями или стремление к максимизации прибыли противоречат традиционному способу ведения дел, религиозным представлениям или же интересам привилегированных кругов. И только опираясь на накопленный десятилетиями опыт, можно сделать вывод, что наиболее эффективный способ управления экономикой и быстрый экономический рост возможны лишь при использовании механизма рынка.

Страна может полностью "отдаться" во власть рынка, а может лишь осторожно использовать отдельные его элементы. Что же представляют собой эти элементы? Среди важнейших следует назвать ориентацию торговой политики на внешние рынки, низкие пошлины и незначительные количественные ограничения в виде квот, стимулирование развития малого бизнеса и создание благоприятных условий для конкуренции. Более того, рынок хорошо работает в стабильных макроэкономических условиях, одними из которых являются предсказуемый уровень налогов и низкая инфляция."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1058
"В рыночной системе люди действуют добровольно с целью получения дохода или удовлетворения личных потребностей. Предприятия приобретают необходимые ресурсы и производят продукцию, причем определяют необходимость того и другого из соображений максимизации получаемой прибыли. Потребители предлагают принадлежащие им ресурсы, а также приобретают потребительские товары с целью максимизировать удовлетворение своих нужд. Различные соглашения заключаются добровольно с использованием денег по ценам, установившимся на свободном рынке, с учетом договоренностей между продавцами и покупателями. Хотя существуют огромные различия в экономических возможностях отдельных личностей, отношения между человеком и предприятием являются горизонтальными по своей природе, а по характеру – добровольными и неиерархическими."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1061 - 1062
"… В стратегии "управляемого" капитализма, предполагающей предоставление субсидий и целенаправленных ссуд, заложен значительный потенциал для коррупции, иногда называемой "капитализмом для близких друзей".
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1063
"Опасности, связанные с коррупцией

Что такое коррупция и почему она так опасна? Изложенная ниже точка зрения специалиста по экономическому развитию Роберта Клитгаарда объясняет пагубное влияние коррупции на экономику.
В самом широком смысле коррупция – это незаконное использование служебного положения для "неслужебных" (т.е. личных) целей. Перечень коррупционных деяний включает взяточничество, вымогательство, использование служебного положения в корыстных целях, кумовство, мошенничество, хищения и т.п. Несмотря на то что в представлении большинства людей коррупция является атрибутом государственного сектора, она, несомненно, присутствует и в частном. Более того, именно частный сектор, как правило, замешан в "государственной" коррупции.

Разные варианты коррупции различаются по тяжести своих последствий. Коррупция, которая нарушает "правила игры" – например, систему правосудия, или права собственности, или банковские операции и кредит, – сдерживает экономическое и политическое развитие. Коррупция, которая дает возможность недобросовестным предпринимателям загрязнять окружающую среду, а больницам – вымогать деньги у пациентов, может представлять серьезную опасность как для окружающей среды, так и для общества в целом. Напротив, небольшие "приплаты" при оказании коммунальных услуг и умеренная коррупция при финансировании тех или иных кампаний наносят гораздо меньший вред. Разумеется, немаловажна и степень коррупции. Большинство систем способны выдержать определенный ее уровень. Более того, возможно, что какие-то по-настоящему ужасные системы можно даже несколько "улучшить" с помощью коррупции. Однако когда коррупция становится нормой жизни, ее последствия могут оказаться просто катастрофическими. Поэтому, несмотря на присутствие коррупции в каждой стране, ее степень и формы в разных странах могут существенно различаться. Убийственна систематическая коррупция, которая подрывает "правила игры". Именно систематическая коррупция является одной из основных причин того, что большинство слаборазвитых стран не в состоянии добиться устойчивого и продолжительного экономического роста.

Побороть коррупцию особенно сложно потому, что государство, служащее важнейшим орудием правопорядка, зачастую само оказывается коррумпированным."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1064
"XX столетие делится на два не похожих друг на друга периода. Период с 1914 по 1945 год характеризовался разрушительной конкуренцией, свертыванием международной торговли, нарастанием финансовой изоляции, "горячими" и "холодными" войнами (в том числе и в торговой сфере), усилением авторитарных тенденций и депрессией. После Второй мировой войны большая часть мира вступила в период углубления экономического сотрудничества, расширения торговых связей, усиления интеграции финансовых рынков, расширения демократии и ускоренного экономического роста.

Разительный контраст между первой и второй половинами XX столетия служит напоминанием об огромном значении разумного управления нашей национальной экономикой, а также глобальной экономикой…" [Значение "разумного управления", мягко говоря, преувеличено! "Разительный контраст" связан, в первую очередь, с научно-техническим прогрессом: в середине 20 в. на смену дискретным технологическим скачкам пришли непрерывные скачки (см. тезисы "Капитализм", раздел "Тенденции и перспективы капитализма")! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1080

"Капитализм. Экономическая система, в которой большая часть собственности (земли и капитала) находится в распоряжении частных лиц. В такой экономике размещение ресурсов и распределение дохода осуществляется в основном с помощью рыночного механизма [т.е. "капитализм" = частная собственность + рынок?! - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1320 (из "Словаря терминов")
"Рынок. Механизм взаимодействия покупателей и продавцов, позволяющий согласовать цены и количество продаваемых товаров. Некоторые рынки (такие как фондовый или "блошиный" рынки) связаны с каким-то физическим местом; другие рынки прекрасно функционируют посредством телефонной связи или с помощью компьютеров, а некоторые действуют благодаря Интернету."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1336 (из "Словаря терминов")
"Рыночная экономика. Экономика, в которой вопросы что, как и для кого производить, касающиеся распределения ресурсов, решаются главным образом в результате взаимодействия спроса и предложения на рынке. При такой форме экономической организации предприятия, стремящиеся максимизировать прибыль, покупают производственные ресурсы и продают произведенную продукцию. Домохозяйства, получив доход от продажи принадлежащих им факторов производства, идут на рынок и предъявляют спрос на конечные товары. Взаимодействие предложения предприятий и спроса домохозяйств приводит к установлению цен и количества товаров."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1336 (из "Словаря терминов")
[∑ Определения рынка и капитализма описательны и неполны. Понятия "рынок" и "капитализм" фактически не различаются. - А.Ж.]
2. Стоимость и цена

"… В конечном счете важнейшими силами, которые формируют экономику, являются вкусы и технологии [т.е. потребительная и трудовая стоимости (см. тезисы "Стоимость"), - А.Ж.]."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 87

"… Потребительские предпочтения определяют потребительский спрос на товары, в то время как издержки предприятий определяют их предложение…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 118

"Что мы понимаем под полезностью? Одним словом полезность можно определить как удовлетворение. Более точно, полезность отражает ранжирование потребителем различных товаров и услуг. Если набор товаров (корзина) А имеет большую полезность в глазах Смита, чем корзина Б, то мы можем сделать вывод о том, что Смит предпочитает корзину А корзине Б. Часто полезность удобнее определять как субъективное представление человека об удовольствии или пользе, получаемых от потребления товара или услуги. Однако вы должны понимать, что полезность не является психологическим свойством или ощущением, которые можно изучать и измерять ["полезность", точнее, "потребительную стоимость", измерять можно – ценой в точках "предельного дисбаланса" (см. тезисы "Стоимость", раздел "Единицы измерения стоимости"), - А.Ж.]. Полезность – это научная абстракция, используемая экономистами для того, чтобы разобраться в том, как рациональные потребители распределяют свои ограниченные ресурсы между товарами, которые могут доставить им удовольствие. В теории спроса утверждается, что люди стремятся максимизировать получаемую полезность. Это означает, что они выбирают такой набор потребительских товаров и услуг, который считают более предпочтительным."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 186
"Сегодня экономисты отказались от использования количественной (кардиналистской) трактовки полезности при анализе потребления товаров повседневного спроса, например, таких как обувь или халва [см. комментарий к предыдущей цитате, - А.Ж.]. На самом деле, мы можем легко построить кривую спроса без всякого упоминания о полезности. Современная теория спроса использует ординалистский (порядковый) подход к трактовке понятия "полезность". При подобном подходе нам важно определить потребительское предпочтение одних комбинаций товаров другим комбинациям или наборам товаров. В этом случае экономистов интересует вопрос: какой набор товаров, А или Б, предпочтительнее?"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 190 - 191

"… Нам известно, что большинство своих решений люди принимают практически на подсознательном уровне. Иными словами, люди нередко покупают вовсе не то, что им в действительности нужно, поддаваясь на всевозможные нечестные рекламные уловки. Обычно предполагается, что потребители достаточно постоянны в своих предпочтениях, вкусах и действиях, что они не ведут себя непредсказуемым образом и не совершают глупости, постоянно наступая на одни и те же "грабли". Если бы большинство людей действительно вели себя предсказуемым образом большую часть времени, не демонстрируя хаотичного изменения своего покупательского поведения и выбирая в основном предпочтительные для себя совокупности товаров потребления, тогда наша научная теория служила бы достаточно хорошим приближением реальных фактов.

Однако, как и во всех остальных жизненных ситуациях, мы должны быть постоянно готовы к тому, что люди продемонстрируют иррациональное или непоследовательное поведение. Новой областью исследований является поведенческая экономика, которая исходит из того, что люди располагают ограниченным временем и памятью и в их поступках преобладают модели поведения, которые можно было бы назвать иррациональными…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 194

"ПАРАДОКС СТОИМОСТИ [заголовок раздела, – первое упоминание о "стоимости", - А.Ж.]
Более двух столетий назад Адам Смит в своей работе "Исследование о природе и причинах богатства народов" задался вопросом о парадоксе стоимости.

Нет ничего более полезного, чем вода, но она практически не имеет покупательной способности. Бриллиант же, наоборот, не представляет никакой практической ценности, но за него можно легко получить огромное количество других товаров.

Другими словами, почему вода, которая жизненно необходима человеку, стоит мало, тогда как цена бриллиантов, используемых, как правило, для декоративных целей, невероятно высока?
Несмотря на то что этот парадокс беспокоил Адама Смита еще двести лет тому назад, мы можем вообразить диалог между каким-нибудь любознательным студентом и современным Адамом Смитом, который мог бы звучать примерно так:

Студент: Есть ли возможность разрешить парадокс стоимости?

Современный Адам Смит: Проще всего на этот вопрос было бы ответить так: кривые предложения и спроса на воду пересекаются при очень низкой цене, тогда как кривые предложения и спроса на бриллианты дают очень высокую равновесную цену.

Студент: Но вы всегда советовали мне не "зацикливаться" на кривых. Почему кривые предложения и спроса на воду пересекаются при столь низкой цене, тогда как кривые предложения и спроса на бриллианты – при столь высокой?
Современный Адам Смит: Ответ заключается в том, что бриллианты – большая редкость и стоимость получения каждого очередного бриллианта очень высока, тогда как особого недостатка в воде человечество не ощущает – во всяком случае пока еще не ощущает, и ее добыча в большинстве районов мира обходится людям сравнительно дешево. [Совершенно верно! Причины две, и действуют они в одном направлении: а) трудовая стоимость – высокая для бриллиантов и низкая для воды, б) естественный баланс рынка воды и естественный дисбаланс рынка бриллиантов (в пользу продавцов). В результате равновесная цена воды, равная трудовой стоимости ее добычи, мала, неравновесная цена бриллиантов, превышающая и без того высокую трудовую стоимость их добычи, – высока. - А.Ж.]
Студент: Однако в том, что вы сказали, я не вижу места такому понятию, как полезность [! - А.Ж.].

Современный Адам Смит: Вы, конечно же, правы в том отношении, что в данном ответе не усматривается никакой связи между информацией об издержках (стоимости) [т.е. стоимость и есть издержки?! - А.Ж.] и столь же неоспоримым фактом, что наличие воды для человека, по сути, гораздо актуальнее, чем возможность обладать бриллиантами. Поэтому мы должны сообщить в этом месте еще одну важную истину: совокупная полезность от потребления воды не определяет ее цену или спрос на нее [цену не определяет, а спрос – определяет (см. тезисы "Стоимость", раздел "Сбалансированные (уравновешенные) рынки"), - А.Ж.]. Скорее, цена воды определяется ее предельной полезностью, так называемой полезностью последнего стакана воды [?! в полном отрыве от того, что было сказано в предыдущей реплике "современного Смита"! - А.Ж.]. Поскольку водных ресурсов на нашей планете достаточно много, последний стакан воды продается по очень низкой цене. Несмотря на то что появление жизни на нашей планете стало возможным именно благодаря нескольким первым каплям воды, несколько последних капель необходимы лишь для полива газона или мытья автомобиля.

Студент: Что ж, теперь, кажется, я начинаю кое-что понимать. Теорию стоимости [имеется в виду "теория цены", - А.Ж.] легче понять, если помнить, что в экономике хвост виляет собакой. В данном случае я имею в виду "хвост" предельной полезности, который виляет "собакой" цены [справедливо лишь при крайней нехватке товара (см. тезисы "Стоимость", раздел "Разбалансированные (неуравновешенные) рынки"), - А.Ж.].

Современный Адам Смит: Вот именно! Чрезвычайно ценная вещь, такая как вода, продается практически даром, потому что последняя ее капля не стоит практически ничего [потому что добыча воды в среднем не стоит практически ничего! причем "последняя ее капля" стоит так же мало, как и первая! - А.Ж.].

Мы можем разрешить парадокс стоимости следующим образом: чем большее количество товара имеется в наличии, тем менее желанной, по мнению потребителей, является его последняя единица. Поэтому становится понятно, почему цена воды низка, а жизненно необходимый воздух вообще не имеет цены. В обоих случаях причина низкой предельной полезности обусловлена большим запасом блага, чем и объясняются установившиеся низкие цены на эти жизненно необходимые вещи [запасов леса и нефти тоже еще много, но цены высоки! а воздух не имеет цены, потому что не является объектом чьей-либо собственности! - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 206 - 207

[∑ В объяснении "парадокса стоимости" "современный Адам Смит" – наглый самозванец – проявил крайнюю непоследовательность и полную беспомощность! Ценообразующие роли трудовой стоимости, потребительной стоимости и конъюнктуры рынка смешаны им в одну кучу! - А.Ж.]
"ПОТРЕБИТЕЛЬСКАЯ РЕНТА [заголовок раздела, - А.Ж.]
Парадокс стоимости акцентирует наше внимание на том, что денежное выражение стоимости блага (измеренное умножением цены на количество) может сильно отличаться от его общей экономической ценности. Стоимость вдыхаемого нами воздуха, измеренная в денежном выражении, равна нулю, при том, что значение воздуха для нашей жизни трудно переоценить.

Разница между общей полезностью блага и его общей рыночной стоимостью [ценой, - А.Ж.] называется потребительской рентой (излишком потребителя). Излишек возникает из-за того, что мы "получаем больше, чем платим". Такая ситуация становится возможной благодаря действию закона убывающей предельной полезности ["такая ситуация становится возможной" из-за того, что а) трудовая стоимость большинства товаров широкого потребления в наше время намного меньше их потребительной стоимости, б) рынки этих товаров более или менее уравновешены, т.е. цены примерно соответствуют издержкам, а не "полезности", - А.Ж.].

Мы получаем потребительскую ренту в основном в силу того, что платим одинаковую цену за каждую единицу покупаемого блага, начиная с первой единицы и заканчивая последней. Мы платим и ту же цену за каждое яйцо и каждый стакан воды, которые мы покупаем. Следовательно, мы платим за каждую единицу столько, сколько стоит последняя единица. Но мы знаем, что в соответствии с законом убывающей предельной полезности первые единицы блага в нашем понимании более ценны, чем последние. Таким образом, мы получаем дополнительную выгоду в виде излишка полезности с каждой из первых единиц блага [в условиях изобилия и дешевизны товаров "полезность" первой единицы ничем не отличается от "полезности" последней! более того, понятия "первой" и "последней" единицы вообще теряют смысл, когда любой товар можно приобрести в ближайшем супермаркете в любое время суток
, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 207

"Поскольку потребители покупают все потребляемые единицы по цене последней, они получают излишек полезности над издержками (затратами). Излишек потребителя (потребительская рента) измеряется величиной дополнительной полезности, полученной потребителями сверх суммы, уплаченной за товар" ["излишек полезности над издержками" связан с высокой производительностью труда, соответственно, низкой трудовой стоимостью большинства товаров массового спроса и, соответственно, низкими равновесными ценами, - А.Ж.].

Самуэльсон и Нордхаус, с. 209

"… Каждый из нас потребляет огромное количество очень ценных благ, достающихся нам по низким ценам. Здесь стоит задуматься… [см. комментарии к предыдущей цитате, - А.Ж.]"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 210

"… Обратите внимание, что в качестве меры для оценки разных товаров [при измерении ВВП, - А.Ж.] мы использовали их рыночные цены. Почему именно рыночные цены, а не массу, объем или затраты на труд в человеко-часах? Рыночные цены используются в качестве единицы измерения, поскольку отражают относительную экономическую ценность разных товаров и услуг. Таким образом, относительные цены разных товаров указывают на то, какую потребительскую ценность они обеспечивают при потреблении последней единицы этих товаров. Иными словами, выбор рыночных цен в качестве весов для различных благ не случаен – в хорошо функционирующей рыночной экономике цены отражают относительную степень удовлетворения, получаемого потребителем от каждого товара [на самом деле, цены отражают относительную трудовую стоимость товаров и, в случае неравновесия рынка, степень этого неравновесия и относительную потребительную стоимость товаров (см. тезисы "Стоимость", раздел "Цена"), - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 790

"… Сегодня цены держат курс только в одном направлении – растут в периоды экономических спадов и продолжают расти еще быстрее в периоды экономических подъемов. И эта тенденция сохраняется для всех стран с рыночной экономикой…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1211

"Парадокс стоимости. Парадокс, проявляющийся в том, что многие жизненно важные товары (например, вода) оцениваются рынком очень низко, в то время как многие предметы роскоши (например, бриллианты), имеющие малую полезность, обладают высокой рыночной ценой. Это несоответствие можно объяснить тем, что цена отражает не общую полезность товара, а его предельную полезность [если речь идет о конкурентном равновесии, то дело и не в "общей полезности", и не в "предельной": дело в трудовой стоимости, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1329 (из "Словаря терминов") [Понятия "стоимость" в словаре нет! - А.Ж.]
"Полезность (также общая полезность). Общее удовлетворение, получаемое от потребления товаров или услуг. Необходимо отличать от предельной полезности, которая представляет собой дополнительное удовлетворение, получаемое от потребления еще одной единицы товара."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1330 (из "Словаря терминов")

"Трудовая теория стоимости. Точка зрения, часто ассоциирующаяся с именем Карла Маркса, состоящая в том, что стоимость каждого товара определяется исключительно количеством труда, необходимого для его производства." [См. тезисы "Стоимость", - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1340 (из "Словаря терминов")
3. Стоимость и цена труда

"… Заработная плата в США и других развитых странах высока, поскольку эти нации накопили существенные капитальные активы: разветвленную сеть авто- и железных дорог, коммуникаций; значительное количество заводов и оборудования для каждого рабочего, соответствующие запасы товарно-материальных ценностей. Еще более важным фактором является существенное по сравнению с предыдущими столетиями усовершенствование технологий. За последнее столетие электрические лампочки заменили масляные, самолеты – лошадей, ксерокопирование – перья и чернило, а компьютеры – счеты. Вы только представьте себе производительность среднего американца, который использует технологии 1900 года!

Качество труда – это еще один фактор, определяющий общий уровень зарплаты. По всем параметрам – уровню грамотности, образования и профессионального обучения – работники США 1997 года значительно отличаются от работников 1897 года. Чтобы стать инженером, конструирующим высокоточное оборудование, необходимо учиться много лет; чтобы стать высококвалифицированным нейрохирургом, необходимо учиться десятки лет. Вообще, доля взрослых людей, окончивших высшие учебные заведения, увеличилась с 6% в 1950 году до 25% в 2002 году. Такое накопление человеческого капитала и оказало влияние на существенный рост производительности труда."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 473

"Некоторые наиболее значительные различия в зарплате в повседневной жизни возникают из-за различий в качестве рабочих мест. Рабочие места отличаются степенью привлекательности; поэтому иногда необходимо повышать зарплату для того, чтобы привлечь работников на менее привлекательные рабочие места.

Различия в заработной плате, которые служат возмещением относительной непривлекательности, или неденежные различия, называются выравнивающими различиями.
Мойщики окон должны получать больше, чем дворники, из-за повышенного риска во время подъема на небоскребы. Часто рабочие получают дополнительные 5% за работу во вторую смену (с 16 до 24 часов) и 10% за работу в ночную смену (с 24 до 8 часов утра). За рабочие часы, превышающие 40 рабочих часов в неделю, за работу в праздники или выходные дни обычно платят 1,5 - 2 обычные часовые ставки. Работа, требующая тяжелого физического труда, утомительная, непрестижная, нерегулярная, сезонная или сопровождающаяся физическим риском, считается менее привлекательной. Поэтому неудивительно, что компании вынуждены платить от 50 тыс. до 80 тыс. долл. в год, чтобы нанять людей для опасной и рискованной работы на нефтяных скважинах, находящихся в открытом море или на холодной Аляске. В то же время труд "для души" (например, смотрителя парков или духовенства) оплачивается очень скромно."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 481
"Одной из ключевых причин неодинаковой оплаты труда является огромное качественное различие между людьми, различие, приписываемое врожденным умственным и физическим способностям, воспитанию, образованию, обучению и опыту…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 481

"Даже в условиях совершенной конкуренции, при которой люди могут легко менять вид деятельности, будут проявляться значительные различия в заработной плате. Они необходимы для того, чтобы отразить различия в расходах на образование и обучение, или непривлекательность некоторых занятий, или вознаграждение за уникальные таланты.

Но, даже принимая во внимание все эти причины различий в зарплате, мы все еще наблюдаем огромную разницу в ставках заработной платы. Главной причиной этого является то, что рынки труда сегментированы на неконкурирующие группы.

Подумав, мы придем к выводу, что труд как фактор производства не является единым, гомогенным фактором производства, а представляет собой совокупность различных, но тесно взаимосвязанных факторов. Врачей и математиков, например, нельзя отнести к конкурирующим группам, потому что для представителя любой из этих профессий было бы весьма затруднительно и накладно поменять свою специальность. Как существует много разных домов, продающихся по определенной цене, точно так же существует и много разных профессий и квалификаций, конкурирующих только в принципе. Признав существование множества различных "субрынков" рынка труда, мы можем выяснить, почему заработная плата в разных группах может существенно отличаться."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 484 - 485

"… Недавно проведенные исследования показали, что за три последних десятилетия реальная заработная плата неквалифицированных рабочих в странах с высоким уровнем доходов существенно снизилась из-за увеличения импорта товаров соответствующих отраслей из развивающихся стран с низкой заработной платой. Снижение заработной платы произошло потому, что импортные товары производятся факторами – "близкими заменителями" неквалифицированной рабочей силы в странах с высоким уровнем доходов."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 572
"Конкуренция со стороны дешевой иностранной рабочей силы. [Один из так называемых "сомнительных аргументов" в главе "Теоретическое обоснование протекционизма", - А.Ж.] Самый популярный аргумент в пользу протекционизма состоит в том, что свободная торговля вынуждает рабочих США конкурировать с дешевой иностранной рабочей силой. А это значит, что единственный способ защитить своих рабочих – поддерживать или вводить высокие тарифы на товары, произведенные в странах с низкой заработной платой. Некоторые приверженцы этой идеи высказывают даже опасение, что свободная торговля приведет к тому, что заработная плата в США в конце концов упадет до уровня низкой оплаты труда за рубежом [так и есть (см. предыдущую цитату), - А.Ж.]. Подобное мнение было высказано кандидатом в президенты Россом Перо во время дебатов по поводу Североамериканского соглашения о свободной торговле (NAFTA).

"Теоретически идея [NAFTA] выглядит замечательно, но на практике она обернется большим злом для страны. Это соглашение вызовет, скорее всего, бурю протеста, поскольку сегодня мы нуждаемся в новых рабочих местах, а не в их сокращении. Зарплата мексиканских рабочих поднимется до 7,5 долл. в час, наша же упадет до 7,5 долл. в час".

Этот аргумент кажется на первый взгляд весьма убедительным, однако он не учитывает принципов сравнительного преимущества. Американские рабочие имеют более высокую заработную плату потому, что в среднем они трудятся более продуктивно [не только! см. тезисы "Стоимость", конец раздела "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда", - А.Ж.]. Если в США заработная плата в состоянии равновесия в три раза выше, чем в Мексике, это объясняется тем, что в среднем США, грубо говоря, в три раза эффективнее в производстве товаров и услуг…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 583 - 584

"В чем заключается причина такой значительной разницы в доходах представителей разных профессий? В какой-то мере это обусловлено тем, сколько лет должен потратить человек, чтобы получить, например, профессию врача. Способности также играют определенную роль. Так, при найме на должность инженера предпочтение отдается тем людям, которые имеют математические способности. Кроме того, существуют такие виды работ, за которые платят больше из-за того, что они опасны или непривлекательны [см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость", - А.Ж.]…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 724

"Наличие "принудительной" безработицы в странах с рыночной экономикой поднимает важные вопросы. Как миллионы людей могут оставаться безработными, при том что в государстве налицо непочатый край работы? Какие просчеты в современной смешанной экономике заставляют буквально изнывать от безделья стольких людей, желающих получить работу? В какой степени высокий уровень безработицы обусловливается непродуманными государственными программами (такими как выплата пособий по безработице), снижающими стимулы к поиску работы? Или, может быть, причина – в динамике заработных плат и цен?..."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 1167

"… Видимо, согласовать реальный опыт многих безработных с элегантной классической теорией безработицы не представляется возможным. Одной из величайших заслуг Кейнса стало то, что он позволил фактам разрушить эту красивую, но ложную теорию. Он объяснил, почему мы наблюдаем случайные всплески вынужденной безработицы или периоды, когда квалифицированные работники не в состоянии получить работу по текущей рыночной ставке заработной платы.

Ключ к пониманию его подхода в том, что заработная плата не регулируется в соответствии с рыночным равновесием. Наоборот, она весьма слабо реагирует на экономические шоки. Если заработная плата не изменяется с целью обеспечить рыночное равновесие, то возникает несоответствие между количеством людей, ищущих работу, и количеством вакансий. Именно этот разрыв и обусловливает то состояние рынка труда, которое мы видим сегодня."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1176

"Теория вынужденной безработицы основана на предположении о негибкости зарплаты. Однако в связи с этим возникает еще один вопрос: почему нельзя повысить или урезать ставки заработной платы, чтобы обеспечить равновесие на рынке труда? Почему рынки труда не ведут себя подобно аукционным рынкам, на которых продаются зерно, кукуруза или ценные бумаги?

Эти вопросы относятся к числу самых неразрешимых проблем современной экономики [потому что "эти вопросы" разрешаются другими науками - социальной психологией, например, - А.Ж.]. Немногие экономисты принялись бы сегодня утверждать, что заработную плату можно быстро скорректировать, чтобы исключить дефицит или избыток рабочей силы. Еще меньше тех, кто может назвать точные причины инертности заработной платы и жалованья. Таким образом, мы можем предложить не более чем версии причин негибкости заработной платы."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1177

"… За исключением крайних случаев, компании предпочитают регулировать минимум квалификационных требований к кандидатам на работу, нежели ставки заработной платы для обеспечения рыночного равновесия."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 1178

"… Менеджеры, занимающиеся кадровыми вопросами, предпочитают систему, при которой ставки заработной платы пересматриваются редко и для большей части рабочих оплата повышается в равной степени, безотносительно к условиям рынка или квалификации, или специальности. Подобная система представляется неэффективной, поскольку не обеспечивает полного соответствия заработной платы изменениям рыночного спроса и предложения. Однако она экономит усилия и время менеджеров и способствует духу справедливости и равенства в коллективе. В конечном счете компания может прийти к выводу о том, что дешевле проводить активный набор новых работников или изменить квалификационные требования, нежели пересматривать всю структуру зарплаты просто для того, чтобы принять на работу несколько новых работников.

Теория негибких ставок заработной платы и вынужденной безработицы основана на предположении о медленном приспособлении заработной платы к меняющимся условиям на рынке, в результате чего возникает избыток или дефицит рабочей силы на отдельных рынках труда. В краткосрочном периоде рынки труда являются неуравновешенными. Однако рано или поздно равновесие все же устанавливается, по мере того как рынки реагируют на повышение зарплаты для тех категорий работников, спрос на которые растет, и на понижение для тех категорий, спрос на которые падает. В долгосрочном периоде разрыв между количеством безработных и количеством вакансий сокращается, поскольку заработная плата приходит в соответствие с конъюнктурой рынка. Для такого урегулирования нередко требуется несколько лет, поэтому безработица может сохраняться долгие годы."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 1179

[Из "Резюме" к главе "Безработица и основы теории совокупного предложения", - А.Ж.]
"6. … Несмотря на то, что безработица всегда была основным пороком капитализма начиная с Промышленной революции, понимание ее причин и последствий стало возможным только с развитием современной макроэкономической теории.

8. Понимание причин безработицы – одна из важнейших задач, стоящих перед учеными, занимающимися проблемами современной макроэкономики. Какое-то количество безработных (часто называемое добровольно безработными) присутствует при совершенно конкурентной экономике с гибкими заработными платами и объясняется тем, что квалифицированные рабочие не согласны трудиться при существующем уровне зарплаты. Добровольная безработица вполне мирно уживается с конкурентными рынками.

9. Теория, основанная на неэластичности ставок заработной платы и вынужденной безработице, утверждает, что медленное приспособление зарплаты приводит к избытку или дефициту на отдельных рынках труда. Согласно этой теории, высокая циклическая безработица или массовые увольнения, наблюдающиеся при спадах, не служат отражением добровольных решений об отказе работать со стороны квалифицированных работников. Скорее, циклическая безработица объясняется тем, что негибкая заработная плата не в состоянии быстро приспособиться к избытку или недостатку кадров на рынке труда. Если фактическая зарплата выше той, которая обеспечивает равновесие на этом рынке, то часть работников занята, а часть квалифицированных трудящихся не могут найти работу. Такая безработица является вынужденной и неэффективной, поскольку и рабочие, и компании могли бы получить больше преимуществ при соответствующем использовании кредитно-денежной и фискальной политики.

10. В краткосрочном периоде рынки труда находятся в неуравновешенном состоянии. Негибкость заработной платы объясняется отчасти издержками системы администрирования и установления компенсаций. Частые урегулирования компенсаций в соответствии с меняющимися рыночными условиями поглощают массу дорогостоящего времени управленцев, наносят ущерб представлениям рабочих о справедливости, подрывают трудовую дисциплину и плохо отражаются на производительности. Рано или поздно зарплата становится урегулированной, что приводит в норму уровни безработицы или количество вакансий. Однако медленные темпы адаптации заработной платы обусловливают то, что общество в течение длительного времени может страдать от безработицы."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1188 - 1189

[Медленная адаптация цены товара к конъюнктуре рынка ("негибкость") присуща не только труду, но и всем другим "длящимся" услугам, – аренде недвижимости, денежным займам, поставкам воды и электроэнергии, и т.д. В то же время труд, как товар, неразрывно связанный со своими живыми носителями, обладает – по психологическим и социальным причинам – наименьшей адаптабельностью. - А.Ж.]
"Одно из наблюдений, сделанных Кейнсом, заключается в том, что современная рыночная экономика может попасть в ловушку равновесия совокупного спроса и предложения в условиях неполной занятости, при этом фактический объем производства будет ниже своего потенциального уровня, а это значит, что значительная часть трудоспособного населения окажется вынужденно безработными…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1239

4. Конкуренция и монополия, равновесие и неравновесие
"В рамках изучаемого предмета мы говорим, что экономика работает эффективно, если невозможно улучшить экономическое положение одного человека, не ухудшив положения другого."
[Капиталистическая экономика либо работает в той или иной степени неэффективно, либо вообще не работает: "эффективность" достигается в состоянии совершенной конкуренции и нулевой прибыли, т.е. при отсутствии стимулов к инвестиционной и промышленно-предпринимательской деятельности (цитаты и комментарии см. ниже в этом разделе), - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 46

"Идея "невидимой руки" справедлива для экономики с рынками, действующими на началах совершенной конкуренции. При подобном положении дел рынки обеспечат эффективное размещение ресурсов, и экономика будет находиться на границе производственных возможностей. Если все отрасли будут функционировать в условиях совершенной конкуренции, рыночная экономика будет эффективно производить необходимое количество товаров и услуг, используя наиболее совершенные технологии и минимальное количество ресурсов." ["Если все отрасли будут функционировать в условиях совершенной конкуренции", капиталистическая экономика вообще ничего производить не будет! "В условиях совершенной конкуренции" может работать только простая (некапиталистическая) рыночная экономика! См. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия". - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 99
"… В результате взаимодействия спроса и предложения устанавливаются равновесная цена и равновесный объем, или рыночное равновесие. Рыночное равновесие наступает при той цене и том количестве товара, когда силы спроса и предложения уравновешиваются. При равновесной цене количество товара, которое хотят купить потребители, равно количеству товара, которое продавцы хотят продать. Мы называем это положение равновесным, потому что когда спрос и предложение находятся в равновесии, нет никаких причин для роста или снижения цены до тех пор, пока все прочие условия остаются неизменными."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 132
"Рыночное равновесие
 устанавливается при такой цене, при которой количество спрашиваемой продукции равно количеству предлагаемой. При таком равновесии цена не будет проявлять тенденции ни к росту, ни к уменьшению. Равновесную цену также называют ценой, расчищающей рынок
. Это означает, что заявки на предложение и спрос выполнены, книги заказов "очищены" от них, а потребители и производители удовлетворены [чем же "удовлетворены" производители-капиталисты?! тем, что свели концы с концами?! или получили нормальную прибыль, равную проценту по безрисковым вкладам?! (а вот производители-труженики, оперирующие на простом рынке, действительно, могут быть удовлетворены), - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 133
"Развитая рыночная экономика, такая как в Соединенных Штатах Америки, напоминает джунгли, где представлены разнообразные обитатели флоры и фауны, живущие по законам несовершенной конкуренции".
Самуэльсон и Нордхаус, с. 339
"Сегодня очень сложно найти монополию в чистом виде. В действительности они существуют лишь при некоторой форме протекционизма со стороны государства…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 339
"Почему же экономистов так волнуют отрасли, характеризующиеся несовершенной конкуренцией? [Потому что экономисты а) не различают простой и капиталистический рынок, а значит – не понимают сути капитализма (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"); б) не различают монополию статичную, основанную на протекционизме и т.п., и монополию динамичную, основанную на инновациях и др. временных преимуществах (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"). - А.Ж.] Ответ заключается в том, что поведение этих отраслей вступает в противоречие с интересами общества [интересы капиталистического общества неразрывно связаны с интересами передовых капиталистов, а значит – с несовершенной конкуренцией! - А.Ж.]. Например, несовершенная конкуренция, как правило, приводит к появлению цен, превышающих предельные издержки, результатом чего становится неэффективное распределение ресурсов ["результатом чего становится" появление прибыли – движущей силы капитализма! - А.Ж.].

Благодаря высоким ценам олигополистические отрасли зачастую (но не всегда) получают сверхприбыли [т.е. прибыли, превышающие "конкурентный доход", - А.Ж.]. Прибыльность таких отраслей с высоким уровнем концентрации, как табачная и фармацевтическая, стала мишенью для политических атак по самым разнообразным поводам. Однако тщательный анализ показывает, что прибыльность отраслей с высоким уровнем концентрации обычно лишь совсем немного превышает прибыльность отраслей с низким уровнем концентрации [! - А.Ж.]. Этот совершенно неожиданный результат весьма озадачил критиков "большого бизнеса", которые раньше были абсолютно уверены в том, что крупнейшие компании получают фантастические прибыли.

Еще одна проблема связана с научно-исследовательскими и опытно-конструкторскими работами (НИОКР). Отрасли с высоким уровнем концентрации иногда отличаются высоким уровнем затрат на НИОКР в расчете на каждый доллар продаж, что связано с их попытками добиться технологического преимущества над своими конкурентами. В то же время какому-нибудь мелкому фермеру или крошечной пекарне нет никакого смысла создавать у себя научно-исследовательскую лабораторию. Высокие затраты на НИОКР, с точки зрения экономистов, вполне оправданы и даже необходимы, что рассматривается как "смягчающее обстоятельство" для несовершенной конкуренции [т.е. экономистов, как и "простых людей", волнует этический аспект несовершенной конкуренции: получать "сверхприбыль" – нехорошо, но если тратить ее на НИОКР, – то отчасти простительно. - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 369
"Модель монополистической конкуренции позволяет лучше разобраться в природе американского капитализма: уровень прибыли в долгосрочном периоде всегда должен быть равен нулю при существовании данного вида несовершенной конкуренции, так как при несоблюдении этого условия всегда найдутся желающие вступить в отрасль с новым дифференцированным продуктом.
Итак, в условиях долгосрочного равновесия цены превышают [опечатка? - должно быть "не превышают", - А.Ж.] предельные издержки, а экономическая прибыль стремится к нулю.
Некоторые критики считают, что монополистическая конкуренция является неэффективной рыночной структурой, несмотря на то что в долгосрочном периоде уровень экономической прибыли равен нулю. Они утверждают, что в условиях монополистической конкуренции производится слишком много новых продуктов, а их чрезмерная дифференциация не позволяет уменьшить издержки и снизить цены…
Такая экономическая критика монополистической конкуренции звучит весьма убедительно. Нужно быть великим демагогом, чтобы доказать, что наличие на прилавках магазинов энного количества марок кукурузных хлопьев способствует повышению уровня человеческого благосостояния. Также сложно увидеть здравый смысл в строительстве бензоколонок на каждом перекрестке. И все же мы с удивлением обнаруживаем в американской экономике железную логику необходимости огромного разнообразия во всем. Уменьшение количества предприятий, функционирующих в условиях монополистической конкуренции, несмотря на возможное снижение издержек, привело бы к снижению благосостояния потребителей, поскольку это привело бы к сокращению разнообразия необходимых товаров. В социалистических странах с централизованно-плановой экономикой была предпринята попытка стандартизировать выпускаемую продукцию, сократив ассортимент товаров, что вызывало крайнее недовольство их граждан [ха-ха-ха! граждан соц. стран волнует не количество сортов колбасы, а колбаса как таковая! - А.Ж.]. Видимо, люди готовы платить за возможность свободного выбора."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 376
"… Для выживания этих компаний ["крупных корпораций", - А.Ж.] важна не столько стратегия ценообразования, сколько разработка новых товаров, освоение новых технологий и рынков [! - А.Ж.]. На осуществление всех этих мероприятий подчас требуются годы работы, зато труд окупается сторицей…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 381

"Экономическая теория склонна рассматривать совершенную конкуренцию как наиболее эффективную рыночную структуру [фундаментальное заблуждение, связанное с непониманием сути капитализма (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]. Предприятия, работающие в условиях несовершенной конкуренции, наоборот, устанавливают слишком высокие цены, получают чрезмерно высокие прибыли, мало внимания уделяют повышению качества товаров. Это критическое отношение к монополии впервые было переосмыслено одним из выдающихся экономистов XX столетия Йозефом Шумпетером. Он считал, что основной причиной экономического развития являются инновации и что именно монополии – реальный источник инноваций в капиталистической экономике…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 383

"В своей ранней классической работе "Теория экономического развития" (1911) Шумпетер покончил с традиционным статическим анализом того времени, уделив особое внимание роли предпринимателя как новатора, т.е. человека, который изобретает "новые комбинации" в форме новых изделий или методов организации. Результатом таких нововведений становятся временные инновационные сверхприбыли, которые затем исчезают из-за появления множества подражателей [см. тезисы "Шумпетер (ТЭР)", подраздел "Прибыль", - А.Ж.]. Оставаясь в душе романтиком, Шумпетер видел в предпринимателе "героя капитализма", человека "выдающегося интеллекта и воли", основными чертами характера которого являются стремление к победе и радость созидания.

Такое представление о капитализме как о динамическом процессе вдохновило новое поколение ученых, занимающихся теорией экономического роста, таких как Пол Ромер из Стэнфорда, которые развили шумпетеровскую теорию индуцированных инноваций, дополнив тем самым традиционную неоклассическую теорию роста. Современные интерпретации шумпетерова видения делают акцент на частных экономических проблемах, связанных с экономикой информации. Информация представляет собой товар, в корне отличающийся от "обычных" товаров. Поскольку информацию дорого производить, но дешево воспроизводить, информационные рынки подвержены сильным потрясениям [далее – хорошее введение в "экономику информации", - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 384
"Как правило, во время переговоров о заключении коллективного договора работники требуют высокую зарплату, а управленцы стараются отделаться мелкими уступками. Такая расстановка сил называется двусторонней монополией, при которой существует только один покупатель и только один продавец. Результат их противоборства нельзя предсказать на основании поведения факторов спроса и предложения, он зависит от психологии, политики и огромного количества других неощутимых факторов."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 491
"ЭФФЕКТИВНОСТЬ СОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ [заголовок раздела, - А.Ж.]
Около двух столетий назад всемирно известный экономист Адам Смит заявил, что благодаря действию "невидимой руки" рынка каждый, кто преследует свои личные интересы в конкурентной экономике, будет наиболее эффективно способствовать удовлетворению интересов всего общества. Речь идет о том, что хаос и неразбериха рыночной конкуренции представляют мощную силу, способствующую росту объемов производства и повышению уровня жизни, т.е. речь идет об одной из важнейших движущих сил истории.

Нужно отметить, что точное понимание смысла утверждения Адама Смита стало одним из значительных достижений экономики [экономисты-неоклассики Смита вообще не понимают! - А.Ж.]. На протяжении двух столетий экономисты уточнили понятие "общественных интересов", и сегодня все понимают его логичность и точность. У каждого есть свое собственное мнение о том, что является благом для общества, но для экономистов наиболее важна эффективность [мнимая, нереализуемая при капитализме "эффективность"! - А.Ж.]. Эффективность, по мнению ученых, имеет место в том случае, когда общество обеспечивает максимальную удовлетворенность потребителей при данном объеме ресурсов [такая эффективность реализуется лишь на простом, некапиталистическом рынке; эффективность капитализма связана не с "удовлетворенностью потребителей", а с удовлетворенностью производителей! - А.Ж.]. Если говорить более точно, эффективное распределение ресурсов (эффективность по Парето, или просто эффективность) имеет место в случаях, когда невозможно реорганизовать производство и потребление таким образом, чтобы увеличить удовлетворенность одного потребителя без уменьшения степени удовлетворенности другого. Или, другими словами, эффективная ситуация – это такая ситуация, при которой никто не может стать богаче, не сделав кого-либо беднее ["эффективная ситуация – это такая ситуация, при которой" передовые капиталисты получают достаточные прибыли (в т.ч. и путем обеднения других капиталистов, наемных работников и потребителей (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.].

На сегодня нам известно следующее.

При определенных допущениях, включая условие совершенной конкуренции, рыночная экономика будет демонстрировать эффективное распределение ресурсов [при условии совершенной конкуренции ресурсы – в капиталистической экономике – используются не только не эффективно, но и в значительной мере работают вхолостую, а некоторые и вовсе не используются, - А.Ж.]. В этом случае экономика в целом будет эффективной, но никто не сможет стать богаче, не сделав кого-то беднее.

Поистине поразительное заключение о роли конкуренции в обеспечении результатов, выгодных для всех членов общества [поистине поразительное заблуждение! - А.Ж.]. Из него следует, что даже самый искусный плановик, располагая всевозможными ресурсами общества и различными технологиями, не сможет с помощью компьютера или невероятно сложных схем реорганизации производства найти решение лучше того, которое предлагает конкурентный рынок; ничто не позволит сделать всех богаче. Этот вывод действует в любой экономике независимо от того, состоит ли она из одного, двух или двух миллионов конкурентных рынков товаров и факторов [чем больше рынков находится в состоянии совершенной конкуренции, тем тяжелее общий кризис (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.].

ОБЩЕЕ РАВНОВЕСИЕ ВСЕХ РЫНКОВ [заголовок раздела, - А.Ж.]
Сделав фундаментальное допущение о наличии конкурентных рынков, теперь попытаемся исследовать причины, позволяющие получить этот феноменальный [фантастический! - А.Ж.] результат. Но сначала следует повторить то, что мы узнали о поведении отдельных рынков из предыдущих глав.

1. В результате взаимодействия предложения и спроса формируются цена и количество товаров, которые реализуются на индивидуальных конкурентных рынках.

2. Кривые рыночного спроса строятся на основе предельных полезностей различных товаров.

3. В основу кривых конкурентного предложения товаров положены предельные издержки их производства.

4. Предприятия подсчитывают предельные издержки производства и предельный доход факторов производства, после чего выбирают такие соотношение, объемы используемых факторов и объемы производства, которые принесут им максимальную прибыль.

5. Суммируя предельные продукты факторов производства всех предприятий, можно определить производный спрос на факторы производства.

6. Производный спрос на труд, землю или капитальные блага взаимодействует с их предложением на рынке, и они вместе формируют цены факторов производства, такие как заработная плата, рента и процентные ставки.

7. Цены и объемы используемых факторов производства определяют доходы, которые затем замыкают круг и возвращают все к пунктам 1 и 2, сформировав до этого спрос на различные блага."
[Всё в этом списке или неверно вообще, или верно лишь для простого товарного рынка. Капиталистический рынок с общим равновесием несовместим (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы")! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 540 - 541
"Система общего рыночного равновесия обеспечивает эффективное распределение ресурсов в том случае, если существуют совершенная конкуренция, хорошо информированные производители и потребители, а внешние эффекты отсутствуют. В такой системе цена каждого товара будет равняться предельным издержкам его производства и цена каждого фактора производства – стоимости его предельного продукта. Если каждый производитель максимизирует прибыль, а каждый потребитель – полезность, то экономика в целом функционирует эффективно. Никто не сможет стать богаче, не сделав кого-либо беднее."
["Максимизированная" в таких условиях прибыль фактически равна нулю, – стимул к инвестициям отсутствует, – производство прекращается, – все делаются беднее. - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 548
"На этом завершается наш анализ поведения рыночной экономики. Уяснение характеристик экономической эффективности конкурентных рынков – один из центральных уроков микроэкономики…" ["Урок" неверный! Общее конкурентное равновесие при капитализме не только не эффективно – оно разорительно: как только основные рынки уравновешиваются, наступает кризис (тем более общий, чем большее число рынков уравновесилось)! См. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы". - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 549

"… Экономика учит нас, что конкурентные рынки способны обеспечить эффективное производство и ценообразование…[учит неправильно: чисто конкурентные рынки, при капитализме, вообще не способны обеспечить производство (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 642
"… Давайте начнем [анализ антимонопольной политики государства, - А.Ж.] с обзора основных постулатов экономической теории, которые относятся к государственной антимонопольной политике.

· Предприятия, действующие в условиях несовершенной конкуренции, работают неэффективно [но работают! - А.Ж.], так как устанавливаемые ими цены превышают предельные издержки. При существовании монополии или олигополии потребители приобретают меньше товаров, чем могли бы купить, если бы производство было более эффективным.

· Деятельность предприятий во многих отраслях основана на использовании технологий, обеспечивающих значительный положительный эффект масштаба. Трудно представить, что производство в подобных отраслях может быть осуществлено совершенно конкурентными предприятиями, поскольку размеры предприятий в этом случае неэффективно малы. В редких случаях технология производства требует наличия только одного предприятия; этот случай называется "естественной монополией".
· В долгосрочном периоде развитие экономики обусловлено технологическими изменениями. Согласно шумпетеровой гипотезе, именно крупные предприятия, обладающие значительной рыночной властью, осуществляют наибольшее количество изобретений и технологических изменений. Государственная политика должна проводиться особенно осторожно в отношении нововведений, чтобы не подорвать стимулы к их осуществлению.

· Основными злоупотреблениями на рынке являются завышение цен или низкое качество товаров. Они имеют место в том случае, если отрасль эффективно монополизирована. Признаком того, что отрасль монополизирована, является то, что одно предприятие или группа предприятий производят более одной трети всего отраслевого объема производства.

· Правительство взяло на себя ответственность за предотвращение возникновения монополии и регулирование деятельности монополизированных предприятий, если их существование неизбежно. Антимонопольная политика направлена на предотвращение монопольных или антиконкурентных злоупотреблений; экономическое регулирование контролирует использование монопольной власти естественными монополиями."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 659 - 660
"С недавних пор благодаря усилиям экономистов антимонопольная политика отказалась от предубеждения по отношению ко всем крупным предприятиям и стала придерживаться экономического подхода. Делая акцент на соперничестве, присущем олигополиям, сторонники экономического подхода утверждают, что самые сильные стимулы, заставляющие крупные предприятия снижать цены и повышать производительность труда, появляются в том случае, когда регулирование не применяется, ограничения вхождения на рынок и выхода с него незначительны, а рынки открыты для интенсивной внутренней и внешней конкуренции. По их мнению, антимонопольная политика должна использоваться только для предотвращения крайних проявлений рыночной власти."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 660
"АНТИМОНОПОЛЬНОЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО И ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ [заголовок раздела - А.Ж.]
В течение последних двадцати лет экономические и правовые нормы, касающиеся антимонопольной политики, сильно изменились. На протяжении этого периода регулирование в отраслях было прекращено, и антимонопольное законодательство отказалось от своей миссии "остановить накопление капитала в огромных масштабах, так как человек перед ним беспомощен" (цитата из решения суда по делу компании Alcoa, 1945 год). Вместо этого антимонопольные законы служили делу повышения экономической эффективности. Если крупная компания работает эффективно, она будет править бал на рынке.

В чем же состоит причина изменения отношения к антимонопольной политике? Во-первых, это произошло из-за технического прогресса в области экономических исследований. Экономисты пришли к выводу, что поведение компании не всегда тесно связано с ее структурой. Некоторые крупные компании (такие, например, как Intel, Microsoft и Boeing) и некоторые высококонцентрированные рынки (микропроцессоров, телекоммуникаций, самолетов) удерживают пальму первенства по количеству инноваций и повышению производительности. Хотя, согласно экономической теории, монополии удерживают высокие цены, исторический опыт свидетельствует: высококонцентрированные отрасли часто характеризуются более быстрым снижением цен по сравнению с менее концентрированными. Вместе с тем некоторые неконцентрированные отрасли, такие как сельское хозяйство и финансовое обслуживание, отличаются хорошей результативностью [опечатка? по смыслу должно быть "не отличаются"! - А.Ж.].

Как же можно объяснить этот парадокс? Некоторые экономисты обращаются к шумпетеровой гипотезе. В концентрированных отраслях компании получают монопольную прибыль. Однако размер рынка также означает, что крупные предприятия смогут присвоить большую часть дохода от инвестиций, вложенных в исследования и разработки. Это объясняет высокий уровень расходов на исследования, разработки и быстрый технический прогресс в концентрированных отраслях. Если, как утверждал Шумпетер, крупные компании выступают источником технологических перемен, было бы глупо убивать курицу, несущую золотые яйца. Эту же мысль хорошо выразил Лестер Тароу, бывший декан школы менеджмента при Массачусетском технологическом институте: "Миллионы, потраченные на процесс против IBM, с большей пользой могли бы быть израсходованы на исследования и разработки, что поспособствовало бы удержанию Америкой первого места в компьютерном мире".

Второй шаг в сторону нового подхода к регулированию и антимонопольной политике был сделан при пересмотре взглядов на природу конкуренции. Рассматривая и экспериментальные доказательства, и результаты наблюдений, многие экономисты пришли к выводу, что интенсивное соперничество возникает даже на олигополистических рынках, при условии, что сговор строго запрещен. Ниже приведены слова Ричарда Познера, в прошлом профессора права, затем федерального судьи.

"Единственным действительно односторонним действием, с помощью которого предприятие может завладеть или удержать монопольную власть, может быть либо подкуп Патентного управления, либо взрыв завода конкурента. И обман, и насильственные действия соответствующим образом наказуемы, согласно другим законам".

Таким образом, сутью антимонопольного законодательства должно быть замещение существующих законодательных актов простым запрещением тайных или явных соглашений, которые неоправданно ограничивают конкуренцию.

Еще одной причиной того, что маятник качнулся в сторону смягчения жестких антимонопольных мер, в основном послужила возрастающая популярность идеологии невмешательства государства в период правления президента Рейгана. Эту позицию поддерживали сторонники чикагской школы, которые утверждали, что монопольная власть возникает в результате вмешательства государства. Согласно этой точке зрения, наибольшая монопольная власть сосредоточена в областях, защищенных указами правительства. Важные примеры экономического регулирования приведены в табл. 17.1. Сторонники идеологии свободного предпринимательства утверждают, что сокращение вмешательства государства в экономическую жизнь пойдет на пользу конкуренции.

Последней причиной, спровоцировавшей некоторое снижение активности на ниве антимонопольной политики, стало усиление так называемой импортированной конкуренции. Все больше иностранных фирм "приживаются" в американской экономике, они начинают энергично отвоевывать себе долю на рынке и часто играют по своим правилам организации сбыта и ценообразования. Когда объемы продаж японских автомобилей на американском рынке стали довольно значительными, мирное сосуществование "Большой тройки" американских автомобильных гигантов нарушилось. Многие экономисты считают, что угроза иностранной конкуренции способна оказать намного более сильное влияние на положение дел на рынке, чем антимонопольное законодательство.

Каково же будущее антитрестовских законов? Вряд ли кто-то решится предсказать будущее отношение государства к крупному бизнесу. Тем не менее экономисты и юристы, принадлежащие практически ко всем направлениям политического спектра, положительно относятся к подходу, ориентированному на эффективность. Однако интенсивность зарубежной конкуренции вряд ли изменится в обозримом будущем. Поэтому в скором времени мы вряд ли станем свидетелями антитрестовской горячки, когда-то охватившей наше общество."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 670 - 672
"… Сегодня только немногие отрасли промышленности близки к состоянию естественной монополии, возможно, это только коммунальные системы водо- и электроснабжения."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 673
"Развитие экономической мысли за последние два десятилетия оказало сильное влияние на антимонопольную политику. В результате антимонопольная политика сейчас почти полностью сфокусирована на повышении эффективности, игнорируя ранние популистские опасения по поводу крупных размеров предприятий. Более того, в современной экономике, характеризующейся интенсивной конкуренцией с иностранными производителями и свободным соперничеством отечественных производителей, многие считают, что антимонопольная политика должна в основном быть сосредоточена на предотвращении тайных соглашений, подобных соглашению о фиксировании цен."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 674
"Конкуренция совершенная. Возникает в том случае, когда ни одно предприятие и ни один потребитель не имеют достаточной силы, чтобы оказывать давление на рыночную цену. Такая ситуация возможна, когда (1) количество продавцов и покупателей очень велико, и (2) товары, предлагаемые продавцами, однородны (или неразличимы). В этом случае каждое предприятие сталкивается с горизонтальной (или совершенно эластичной) кривой спроса."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1322 (из "Словаря терминов")
5. Капитал

"Экономическая теория традиционно делит факторы производства на три категории: землю, труд и капитал. Две первые называются первичными, или первоначальными факторами производства, предложение которых во многом определяется за пределами рынка [! - А.Ж.]. К ним мы добавляем искусственно созданный фактор производства – капитал.

Капитал (или капитальные блага) состоит из тех произведенных товаров длительного пользования, которые, в свою очередь, используются в качестве факторов дальнейшего процесса производства. Одни капитальные блага могут существовать несколько лет, другие – столетие и больше. Но основное свойство капитального блага обусловлено тем, что оно одновременно является и ресурсом, и продуктом.

Существуют три основные категории капитальных благ: здания (например, фабрики и дома); оборудование (потребительские товары длительного пользования, такие как автомобили, и производственные товары длительного пользования, такие как станки и компьютеры) и товарно-материальные запасы готовой продукции и факторов производства (такие как автомобили, находящиеся у дилеров) [а деньги, акции и др. финансовые активы?! - А.Ж.]."
[Такое широкое и "смещенное" определение капитала (фактически отождествляющее его со средствами производства, но не охватывающее деньги) вуалирует суть капитализма и его отличие от простого рынка (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"), - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 512 - 513

"… Экономисты, занимающиеся проблемой экономического роста, пришли к выводу, что двигатель экономического прогресса приводит в действие одни и те же четыре фактора, независимо от того, бедна страна или богата. Ниже перечислены эти четыре фактора экономического роста.

· Людские ресурсы (предложение труда, образование, дисциплина, мотивация).

· Природные ресурсы (земля, полезные ископаемые, топливо, качество окружающей среды).

· Капитал (оборудование, фабрики и заводы, дороги). [А деньги?! - А.Ж.]
· Технологии (наука, инжиниринг, менеджмент, предпринимательство)."
[Двигатель экономического прогресса приводят в действие деньги и предпринимательство! Всё остальное прилагается. - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1010

"Инвестиции (капиталовложения). (1) Экономическая деятельность, которая связана с отказом от сегодняшнего потребления с целью увеличения производства в будущем. Она предполагает вложение средств в материальный капитал (например, здания и оборудование) и в нематериальный капитал (образование). Чистые инвестиции равны величине общих инвестиций за вычетом амортизационных отчислений. (2) С точки зрения финансов, термин "инвестиции" имеет совершенно иной смысл; они означают приобретение ценных бумаг (таких как акции или облигации) [см. комментарии к термину "Капитал", - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1318 (из "Словаря терминов")
"Капитал (капитальные блага, капитальное имущество). (1) В экономической теории – один из трех основных факторов производства (труд, земля и капитал). Капитал состоит из произведенных товаров длительного пользования, которые, в свою очередь, используются в процессе производства [деньги – не капитал?! - А.Ж.]. (2) В бухгалтерском учете и финансовом менеджменте "капитал" означает общую сумму денег, собранную с акционеров корпорации, в обмен на которую они получили часть собственности этого предприятия." [Т.е. в прикладных науках "капитал" понимается куда более адекватно, чем в "экономической теории"! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1320 (из "Словаря терминов")
6. Прибыль
"… Производители поставляют товары для получения прибыли, а не для развлечения или из милосердия [именно так! однако дальше выясняется, что предел мечтаний производителя в условиях совершенной конкуренции – это безубыточность! - А.Ж.]…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 127

"Мы рассмотрели пример, в котором максимизирующее прибыль предприятие производит такой объем продукции, при котором его прибыль равна нулю, так как общая выручка равна общим издержкам [т.е. "максимизация прибыли", в лучшем случае, сводит прибыль к нулю?! - А.Ж.]. (Надеемся, вы помните, что это экономическая прибыль, которая включает в себя [не "включает в себя", а учитывает (со знаком "-"), - А.Ж.] все альтернативные издержки, труд собственника и капитал включительно.) Точка В [точка равновесия на рис. 8.2, - А.Ж.] – это точка безубыточности, характеризующая такой уровень производства, при котором предприятие не получает никакой прибыли. В точке безубыточности цена равна средним издержкам, поэтому выручка лишь покрывает издержки." [Т.е. максимальная прибыль – в условиях совершенной конкуренции – равна нулю! Так оно и есть! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с 304
"Предприятие, стремящееся к максимизации прибыли, старается поддерживать производство на таком уровне, при котором достигается равенство рыночной цены и предельных издержек. Если изобразить эту ситуацию графически, то окажется, что кривая предельных издержек предприятия совпадает с его кривой предложения." [Т.е. в условиях совершенной конкуренции предел мечтаний производителя – безубыточность! Так оно и есть! Что лишь доказывает несовместимость капитализма с "совершенной конкуренцией"! - - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с 305
"Критически низкая рыночная цена, при которой доходы равны переменным издержкам (или убытки равны постоянным издержкам), называется точкой закрытия. При цене, находящейся выше точки закрытия, предприятие будет выпускать продукцию в соответствии со своей кривой предельных издержек, даже если оно будет работать себе в убыток, поскольку его закрытие вызовет еще большие потери. При цене ниже точки закрытия предприятие ничего не будет производить, потому что, закрывшись, оно понесет убытки в размере своих постоянных издержек или даже меньше. Сформулируем правило закрытия.

Правило закрытия. Предприятие находится в точке закрытия, если его общая выручка покрывает только переменные издержки или если убытки равны постоянным издержкам. Если же цена опустится ниже уровня, при котором общая выручка равна переменным издержкам, предприятие минимизирует свои убытки, прекратив свою деятельность…
Анализ условий закрытия предприятия приводит к парадоксальному выводу: максимизирующие прибыль предприятия могут в краткосрочном периоде продолжать свою деятельность, даже несмотря на то что несут убытки [это смягчает и сглаживает кризисы: при обнулении прибыли крупные предприятия некоторое время продолжают работать в расчете на "лучшие времена", - А.Ж.]. Это особенно характерно для предприятий, имеющих значительные постоянные издержки (например, для авиакомпаний). Таким организациям выгоднее продолжать убыточное производство, пока величина убытка не превысит постоянные издержки, поскольку прибыль максимизируется, а убытки минимизируются, когда покрыты переменные издержки, и предприятие продолжает работать."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 306 - 307
"Можно сделать вывод, что цена в данной отрасли все время стремится к такому уровню, при котором предприятия лишь покрывают свои полные конкурентные издержки. Если в долгосрочном периоде цена будет ниже критического уровня, предприятия станут покидать отрасль до тех пор, пока цена снова не станет равной долгосрочным средним издержкам. Если же цена превышает критический уровень, в отрасль начинают входить новые предприятия, что приведет к снижению рыночной цены до уровня долгосрочного равновесия, при котором покрываются только конкурентные издержки.

Долгосрочное равновесие при нулевой прибыли. Если отрасль состоит из конкурентных предприятий с одинаковыми кривыми издержек и эти предприятия могут свободно вступить в отрасль и так же свободно ее покинуть, то условие долгосрочного равновесия таково: цена равна предельным издержкам и минимальным долгосрочным средним издержкам каждого предприятия, т.е.

[дана формула, - А.Ж.].

Это и есть условие нулевой экономической прибыли в долгосрочном периоде.

Какой вывод мы можем сделать о прибыльности в долгосрочном периоде при конкурентном капитализме? Мы выяснили, что действие конкурентных сил способствует тому, что все предприятия и отрасли стремятся к равновесию при нулевой прибыли. Если отрасль становится прибыльной, она оказывается привлекательной для новых предприятий, чье появление в ней, в свою очередь, приводит к снижению цены и отсутствию прибыли. И наоборот, в убыточных [на самом деле – в бесприбыльных, - А.Ж.] отраслях происходит отток предприятий, которые стремятся найти более выгодные для себя сферы деятельности. В результате цены и прибыль возрастают. Равновесие конкурентной отрасли в долгосрочном периоде характеризуется отсутствием экономической прибыли."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 313 - 314
[∑ Совершенная конкуренция обеспечивает

а) максимальную эффективность (см. раздел "Конкуренция и монополия, равновесие и неравновесие") и

б) нулевую прибыль (см. данную цитату).

Может ли а) сочетаться с б)?
На простом рынке – да! На капиталистическом – нет! При стабильно нулевой прибыли производство не только не эффективно, – оно вообще останавливается (см. тезисы "Капитализм", раздел Капиталистические циклы и кризисы"). - А.Ж.]
[Из "Вопросов для обсуждения" в конце главы 8 (вопрос 8), - А.Ж.]
"Прокомментируйте следующий диалог.

А: Как могут конкурентные прибыли быть равными нулю в долгосрочном периоде? Кто же будет работать на голом энтузиазме? [И такой важнейший и резонный вопрос оставлен "для обсуждения"?! - А.Ж.]
Б: Конкуренция сглаживает лишь избыточные прибыли [т.е. экономическая прибыль рассматривается как "избыточная", - А.Ж.]. При долгосрочном конкурентном равновесии управляющий персонал получает зарплату; собственники получают нормальный доход на капитал – ни больше, ни меньше [если "нормальный доход на капитал" равен среднему банковскому проценту, то зачем вкладывать деньги в рискованное производство?! - А.Ж.]." 
Самуэльсон и Нордхаус, с. 333
[∑ к главе 8 ("Анализ рынков совершенной конкуренции"). Отсутствует главный вывод: длительная совершенная конкуренция – из-за стабильно нулевой прибыли – с капитализмом несовместима! - А.Ж.]
"… Между интересами собственников и интересами менеджеров существует определенное несоответствие, что позволяет предположить, что помимо максимизации прибыли крупная компания может преследовать и иные цели…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 381
"Разделение прав собственности и контроля в крупной корпорации [заголовок раздела, - А.Ж.]
Для того чтобы понять поведение крупных корпораций, необходимо прежде всего уяснить, что большинство из них находится в коллективной собственности. Акции корпорации могут быть приобретены любым лицом, и права собственности распределены среди множества инвесторов. Давайте рассмотрим компанию АТ&Т. В 1999 году более пяти миллионов человек владели ее акциями, общая стоимость которых составляла 147 млрд. долл. Однако никто из них не владел больше чем 1% от общей стоимости АТ&Т. Подобное "распыление" собственности характерно для большинства крупных публичных корпораций. Хотя многие пенсионные и взаимные фонды владеют постоянно растущими пакетами акций многих компаний, каждый из них по-прежнему владеет лишь их небольшой долей.

Поскольку акции крупных компаний так сильно распылены, акционеры практически не имеют возможности контролировать деятельность корпораций. Отдельный собственник не может запросто вмешаться в деятельность такой компании. Поскольку владельцы акций компаний выбирают совет директоров – группу, состоящую как из работников корпорации, так и из сторонних консультантов, – большинство стратегических и тактических решений принимается менеджерами, получающими зарплату в этой компании и наделенными полномочиями в принятии решений. Такие менеджеры имеют соответствующее образование и опыт принятия различных решений, и во всех подробностях осведомлены о делах компании.

В большинстве случаев интересы менеджеров и владельцев акций совпадают. Каждый из них хотел бы получить наибольшую прибыль. Однако по меньшей мере в двух ситуациях возможен конфликт интересов менеджеров и владельцев акций. Во-первых, члены совета директоров, являющиеся штатными сотрудниками, могут назначить себе высокую зарплату, оплачивать свои личные расходы корпоративными деньгами, выплачивать самим себе премии и устанавливать чрезмерно высокую пенсию, тоже выплачиваемую компанией. Никто не станет утверждать, что менеджеры должны работать за копейки, однако в последнее время отдельные высокопоставленные управляющие, работавшие в едва сводящих концы с концами компаниях, ежегодно получали в виде зарплаты и премий 100 млн. долл. и больше.

Во-вторых, конфликт интересов может возникнуть в связи с выплатой дивидендов. Менеджеры, по вполне понятным причинам, склонны придерживать прибыль и использовать ее для расширения деятельности компании, вместо того чтобы выплачивать ее владельцам акций. Однако вполне возможно, что иногда акционерам выгоднее вложить полученные дивиденды в другую компанию, чем в свое же предприятие. В некоторых случаях владельцам акций просто выгоднее, чтобы их компания была поглощена другой или же просто прекратила свое существование, выплатив акционерам причитающуюся им сумму. Однако случаи, когда менеджеры с радостью принимают решение о необходимости самоликвидации компании и прекращении предпринимательской деятельности, встречаются не так уж часто."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 381 - 382

"… Повсеместно распространенным методом установления цен, особенно популярным среди компаний, действующих в условиях несовершенной конкуренции, является "метод издержки плюс"…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 382
"… Суть бизнеса можно сформулировать следующим образом: вложить средства сейчас, чтобы получить прибыль в будущем [причем прибыль, превышающую нормальный банковский процент! - А.Ж.]. Вкладывая средства, вы фактически становитесь заложником неопределенного будущего. Бизнес – это всегда предпринимательский риск."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 406
"ПРИБЫЛЬ: МНОЖЕСТВО ГРАНЕЙ [заголовок раздела, - А.Ж.]
Кроме заработной платы, процента и ренты экономисты часто упоминают четвертую категорию дохода – прибыль. Что такое прибыль? Чем она отличается от процента и от дохода на капитал? [с прибыли надо начинать! авторы же приступают к анализу прибыли только в середине учебника! причем не столько анализируют, сколько в самом деле "упоминают", - А.Ж.]
Прибыль в системе бухгалтерской отчетности [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Бухгалтера определяют прибыль как разность между общими доходами и общими расходами. Чтобы вычислить прибыль, сначала необходимо определить доходы от продаж. Затем вычесть все [реальные, - А.Ж.] расходы (зарплату, жалованье, ренту, затраты на материалы, проценты по займам, налоги и т.д.). Полученный остаток и называется прибылью сноска 8.
Сноска 8 При анализе прибыли важно различать бухгалтерскую и экономическую прибыль [и это дается в сноске?! - А.Ж.]. Бухгалтерская прибыль – это подсчитанный бухгалтерами остаточный доход, равный объему продаж за вычетом [реальных, - А.Ж.] издержек. Бухгалтерская прибыль включает имплицитный, т.е. неявный доход на капитал, которым владеет предприятие [имеется в виду возможный доход при альтернативном использовании капитала, - А.Ж.]. Экономическая прибыль – это доход за вычетом всех издержек, как денежных [реальных денежных, - А.Ж.], так и имплицитных – или неявных, или альтернативных. Поэтому в крупных корпорациях экономическая прибыль равна бухгалтерской прибыли за вычетом величины имплицитного дохода на капитал, которым владеет фирма, а также за вычетом суммы любых других издержек (таких как неоплаченное время работы менеджеров), полностью не компенсированных рыночными ценами. [Интересно, как можно подсчитать экономическую прибыль, если она учитывает не только возможные, вероятностные издержки, но и издержки вообще не денежные?! На самом деле, инвестора интересует именно бухгалтерская прибыль, которую он сравнивает с вероятным банковским процентом; если прибыль ощутимо выше этого процента, инвестор удовлетворен (если же инвестор является одновременно и менеджером, то его зарплата входит в бухгалтерскую прибыль в качестве явных издержек). - А.Ж.]
Факторы прибыли [заголовок подраздела - А.Ж.]
Что определяет норму прибыли корпораций в условиях рыночной экономики? Прибыль [бухгалтерская, - А.Ж.] фактически является сочетанием различных элементов, включая имплицитный доход на капитал, вознаграждение за риск и за инновации [слово "вознаграждение" придает дальнейшему анализу этический оттенок! - А.Ж.].

Прибыль как имплицитный доход. Для экономиста бухгалтерская прибыль представляется "сборной солянкой" из различных элементов. Значительная часть официальной бухгалтерской прибыли – это доход собственников предприятия на их собственный капитал [что и есть прибыль в нормальном значении этого слова (см. тезисы "Капитализм", раздел "Сущность капитализма"), - А.Ж.] и труд, т.е. доход на факторы производства, которые предоставлены этими собственниками [трудовой доход менеджеров входит в реальные издержки, - А.Ж.].

Например, часть прибыли является доходом от затраченных личных усилий, которые прилагают владельцы предприятия – врач или юрист, – работающие на малом предприятии. Другая ее часть представляет собой рентный доход, получаемый владельцами природных ресурсов. В крупных корпорациях большая часть прибыли выступает в качестве альтернативных издержек инвестированного капитала. Эти доходы называются имплицитным доходом; такое название дано альтернативным издержкам использования факторов производства, принадлежащих владельцам компании.

Таким образом, то, что обычно называется [нормальной, - А.Ж.] прибылью, есть не что иное, как арендная плата, рента и заработная плата, только с другим названием. Экономисты-теоретики предпочитают называть такого рода доходы от использования факторов производства, принадлежащих собственникам компании, "имплицитной арендной платой", "имплицитной рентой" и "имплицитной заработной платой".
[∑ 1) Авторы не используют напрямую термин "нормальная прибыль", однако показывают, что бухгалтерская прибыль, равная неявным издержкам от использования собственных факторов производства, является "нормальной" (в "Вопросах для обсуждения" на с. 333 такая прибыль названа "нормальным доходом на капитал").
2) Авторы используют понятия "неявные (имплицитные) издержки" и "альтернативные издержки" как синонимы, хотя это не одно и то же: неявные издержки вполне реальны (только плохо поддаются вычленению), альтернативные издержки – всегда вероятностны. - А.Ж.].
Прибыль как вознаграждение за риск. В прибыль компании входит также такой элемент, как вознаграждение за риск. Большинство компаний должны учитывать риск дефолта, связанный с убытками в тех случаях, когда, например, компания может не вернуть кредит либо не получить запланированную отдачу от того или иного инвестиционного проекта. Кроме того, необходимо учитывать множество страхуемых рисков, связанных, в частности, с пожарами или стихийными бедствиями (эти риски анализируются в главе 11). Такие риски покрываются за счет страхового полиса.

Третьим видом риска является нестрахуемый, или систематический, риск инвестиций. Бизнес компании может быть весьма чувствителен к экономическим циклам. Это означает, что ее прибыль колеблется в определенной степени синхронно с колебаниями объемов производства в отрасли. Еще одной, четвертой, категорией риска является суверенный риск, который наступает в случаях, когда страна оказывается не в состоянии расплатиться по своим долговым обязательствам.
Поскольку прибыли корпораций включают в себя элементы всех этих четырех видов риска, они являются наиболее уязвимой составляющей национального дохода. Таким образом, права на получение корпоративных прибылей, предоставляемые корпоративными акциями, должны обеспечивать существенную надбавку, которая была бы способна привлечь инвесторов, не склонных к риску. Эта дополнительная прибыль на акционерный капитал, превышающая норму прибыли на безрисковые инвестиции, называется премией на акционерный капитал или премией за риск.
Анализ показывает, что на протяжении XX столетия среднегодовая величина премии за риск составляла примерно 6%. Однако в период бума на фондовом рынке, который пришелся на конец 1990-х годов, она упала почти до нуля. Это позволяет сделать вывод о том, что в будущем доходность акций может оказаться относительно низкой. Невысокая эффективность инвестиций в акции, которая отмечается с 2000 года, служит напоминанием о том, что акции – это действительно рискованные инвестиции.
Прибыль как вознаграждение за инновации. Третий вид прибыли состоит из доходов от инноваций и изобретений. В растущей экономике компании постоянно выводят на рынок новые товары. Это касается всех сфер: от телефонов в XIX столетии, автомобилей – в начале XX и компьютеризированных товаров и услуг – в настоящее время. Эти новые товары представляют собой результат технического прогресса и маркетинга. Человека, который выводит новый товар или процесс на рынок, мы называем новатором или предпринимателем.

Что мы имеем в виду под словом "новатор"? Новаторы – это люди, обладающие проницательным умом, оригинальным мышлением и незаурядной смелостью, помогающей внедрять новые идеи в бизнесе. История знает таких великих изобретателей, как Александр Грэхем Белл (телефон); Томас Эдисон (электрическая лампочка); Джек Килби (интегральные схемы) и Кэри Маллис (цепная реакция полимеразы). Некоторые из изобретателей, занявшись предпринимательской деятельностью, заработали огромную прибыль. В одном из составленных недавно списков богатейших людей мира трое из первой четверки – основатели компании Microsoft.
Каждое успешное нововведение создает временную монополию [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", вывод 4, - А.Ж.]. Мы можем определить инновационную прибыль (иногда она называется шумпетеровой прибылью) как избыточный доход, временно получаемый новаторами или предпринимателями. Инновационные прибыли существуют в течение короткого времени. Эти прибыли являются временными и скоро исчезают в результате ответных действий конкурентов и имитаторов. Но как только один из источников инновационной прибыли исчезает, тут же возникает другой. Инновационные прибыли будут существовать до тех пор, пока в экономике будут происходить технологические изменения."
[∑ "Экономическая прибыль" (т.е. бухгалтерская прибыль за вычетом всех неявных и альтернативных издержек) – движущая сила капиталистической экономики – именуется "премией", "вознаграждением" и т.п. Тем самым навязывается мнение о "ненормальности", "избыточности" такой прибыли. - А.Ж.].

[∑ В этом отрывке, содержащем множество неточностей и недоговорок, – по сути вся "теория прибыли"! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 520 - 522
"Определение процента и прибыли на капитал [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Мы можем использовать классическую теорию капитала для того, чтобы понять, как определять величину процентной ставки. Домохозяйства предлагают средства для инвестиций, воздерживаясь от потребления и накапливая сбережения на протяжении определенного периода времени. В то же время предприятия предъявляют спрос на капитальные блага, чтобы соединить их с трудом, землей и другими факторами. В конце концов спросом предприятия на капитал движет желание получить прибыль, производя товары [причем прибыль большую, чем банковский процент! - А.Ж.].
…
Чтобы понять механизм формирования процентной ставки и прибыли на капитал, рассмотрим идеальный случай закрытой экономики с чистой конкуренцией и без риска или инфляции. Принимая решение о том, стоит ли инвестировать, максимизирующее прибыль предприятие всегда будет сопоставлять стоимость заимствования денежных средств с их отдачей, т.е. с нормой прибыли на капитал. Если норма прибыли превышает рыночную процентную ставку, по которой предприятие может взять в долг денежные средства, то оно будет заниматься инвестициями. Если же ставка процента превышает норму прибыли на инвестиции, то капиталист откажется от своего инвестиционного проекта.

Чем закончится этот процесс? В конечном счете компания реализует все инвестиционные проекты, показатели нормы прибыли которых превышают значение рыночной процентной ставки. Рыночное равновесие будет достигнуто тогда, когда объем средств, которые предприятия хотят инвестировать при данной процентной ставке, сравняется с объемом сбережений, которые могут быть сделаны при данном уровне процентной ставки.
В конкурентной экономике без риска и инфляции конкурентная норма прибыли на капитал будет равна рыночной процентной ставке. Рыночная процентная ставка выполняет две функции: нормирует недостаточное предложение капитальных благ, имеющих наивысшую норму прибыли, а также побуждает людей отказываться от текущего потребления для увеличения объема капитальных благ."
[∑ Совершенная конкуренция уравнивает прибыль от производственных (всегда рискованных) инвестиций и банковских вкладов (более или менее гарантированных). При достижении конкурентного равновесия дальнейшие производственные инвестиции теряют смысл. В условиях совершенной конкуренции капиталистическое производство не только не эффективно, – оно бессмысленно (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Конкуренция и монополия"), - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 526 - 527
[Из "Резюме", - А.Ж.]
"Прибыль – это доходы минус расходы. Цифру, которую мы видим в соответствующем разделе бухгалтерской отчетности компаний, отражает главным образом корпоративную прибыль. С экономической же точки зрения мы различаем три категории прибыли. Во-первых, есть прибыль, связанная с так называемыми имплицитными доходами [так называемая "нормальная прибыль", - А.Ж.]. Компании обычно владеют множеством собственных нетрудовых факторов производства – капиталом, природными ресурсами и патентами. В этих случаях имплицитный доход на неоплаченный или собственный фактор является частью прибыли. Другая категория прибыли обусловлена необходимостью учета доходов от операций, связанных с нестрахуемым риском, особенно с колебаниями делового цикла или возможным дефолтом на правительственном уровне. Наконец, инновационную прибыль будут получать предприниматели, занимающиеся выведением на рынок инновационных товаров [вторая и третья "категории", связанные с промышленно-предпринимательской деятельностью, – это так называемая "экономическая прибыль", - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 535
"… Взимая налог с прибыли корпорации, а затем и с дивидендов, выплачиваемых ею и получаемых акционерами, правительство подвергает корпорацию двойному налогообложению. Именно из-за такого двойного налогообложения корпоративный сектор экономики выплачивает самые высокие налоги…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 625
"… Способности, которые ценятся на рынке, сильно варьируются и часто трудно поддаются оценке. Как правило, на рынке вознаграждается способность рисковать, а также амбициозность, удача, умение трезво оценивать ситуацию и трудоспособность – все эти качества не так-то просто оценить с помощью психологических тестов. Как сказал Марк Твен: "Не нужно быть слишком ловким, чтобы зарабатывать деньги. Но необходимо знать, как это делается".

Самуэльсон и Нордхаус, с. 723
"По сравнению со сбережениями предпринимательство представляет собой гораздо более эффективный способ накопления богатства. Табл. 19.3 отображает доходы от различных видов деятельности сотни богатейших людей США в 2003 году. Эти данные свидетельствуют о том, что большинство богатых людей Америки нажили свое состояние благодаря умению рисковать, а также за счет создания нового прибыльного бизнеса, например компаний по производству компьютерного программного обеспечения, сетей кабельного телевидения и сетей розничной торговли. Люди, которые изобрели новые товары, услуги или организовали компании, которые вывели их на рынок, обогатились за счет шумпетеровой прибыли от этих инноваций. К группе подобных богачей можно отнести таких "народных героев", как Билл Гейтс, который создал Microsoft, гигантскую корпорацию по производству программного обеспечения, Сэм Уолтон, основатель компании Wal-Mart, и Уоррен Баффетт, непререкаемый авторитет в области инвестиций."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 725
"Для объяснения неравномерности в распределении доходов следует различать трудовые доходы и доходы от собственности [вот именно! а главное, следует различать простой рынок (с преобладанием трудовых доходов) и рынок капиталистический (основанный на доходах от собственности). - А.Ж.]…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 746

"… Конечная цель экономической деятельности – производство товаров и услуг, необходимых населению ["конечная цель экономической деятельности" при капитализме – извлечение прибыли! "производство товаров и услуг, необходимых населению" – не цель, а средство! - А.Ж.]. Может ли что-то быть важнее для экономики, нежели удовлетворение потребностей людей в жилье, продуктах питания, образовании и отдыхе?"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 759
"Макроэкономическая политика преследует три цели: высокий и постоянно растущий уровень национального производства (т.е. уровень реального ВВП); высокий уровень занятости (низкую безработицу); стабильный или плавно растущий уровень цен [а прибыль капиталистов, без которой "три цели" не реализуются?! - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 765
"С какой целью предприятия занимаются инвестированием? Прежде всего, они делают капитальные вложения, когда ожидают, что те принесут им прибыль, т.е. их доход от инвестиций будет больше издержек… [! - А.Ж.]"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 844
"Принимая инвестиционные решения, предприятия должны сопоставить годовой доход от инвестиций с издержками на привлечение капитала для каждого проекта, которые зависят от процентной ставки. Разность между годовым доходом и годовыми издержками представляет собой годовую чистую прибыль [чем "чистая прибыль" отличается от "бухгалтерской"? - А.Ж.]. Если эта прибыль положительна, то инвестиции целесообразны, тогда как отрицательная чистая прибыль означает, что инвестиции бессмысленны [нулевая чистая прибыль также означает, что инвестиции бессмысленны, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 846
"… Самыми надежными в мире активами являются ценные бумаги, эмитированные правительством США. Их обеспечением служит доверие к правительству и его способность взимать налоговые платежи…
Процентная ставка, выплачиваемая правительством США по своим займам, называется "безрисковой". В течение последних двух десятилетий ее размер колебался в пределах от 3 до 15% годовых по краткосрочным займам…" [и такой же доход гарантируется "совершенной конкуренцией"! так зачем же рисковать?! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 925
"Ставка доходности – это суммарный денежный доход, полученный от определенной ценной бумаги (измеренный как процент от соответствующей цены в начале периода). В случае сберегательных счетов и краткосрочных долговых обязательств ставка доходности принимает форму процентной ставки. Для большинства других активов доходность представляет собой комбинацию дохода (например, дивидендов) и прироста капитала (как результат увеличения рыночной стоимости активов) или уменьшения капитала (как результат понижения рыночной стоимости активов) [т.е. доход акционера не сводится к дивидендам, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 946
"Инвесторов иногда делят на тех, кто придерживается подхода, основанного на оценке "истинной", или "внутренней", стоимости активов фирмы, и тех, кто пытается предугадать поведение (психологию) рынка. Подход, основанный на оценке "истинной" стоимости активов фирмы, сводится к тому, что все активы следует оценивать исходя из внутренне присущей им стоимости. Если говорить об обычных акциях, то их "собственная" стоимость представляет собой приведенную стоимость дивидендов. Если по какой-то акции выплачиваются постоянные дивиденды, равные 2 долл. в год, а соответствующий уровень ставки дисконтирования составляет 5%, тогда "истинная" стоимость акции составит: 2/0,05 долл. = 40 долл. Подход, основанный на оценке "истинной" стоимости, представляет собой медленный, но достаточно надежный способ разбогатеть.

Те же, кому не терпится, могут воспользоваться воззрениями Кейнса, который утверждал, что инвесторов, скорее, интересует психология рынка и возможность предсказания будущей стоимости активов, а не терпеливое ожидание момента, когда акции подтвердят свою "истинную" стоимость. Он говорил: "Нет смысла платить 25 долл. за инвестицию, которая стоит 30 долл., если вы при этом полагаете, что через три месяца ее рыночная стоимость составит 20 долл." Если вы пытаетесь предугадать ход мыслей среднего инвестора, то должны знать, что средний инвестор думает о поведении среднего инвестора и т.д. – до бесконечности."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 948
"… Как сказал один мудрый человек, "инвестиции – это компромисс между возможностью хорошо есть и возможностью спокойно спать"…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 956

"Что происходит с отдачей капитала в процессе его наращивания? При неизменном состоянии технологии быстрое увеличение объемов инвестиций в заводы и оборудование приводит к снижению доходности капитала сноска 3. Объясняется это тем, что в первую очередь реализуются наиболее прибыльные инвестиции, после чего уменьшается как их общее количество, так и их ценность. После создания сети железных дорог или телефонной системы для новых инвестиций остаются только регионы с невысокой плотностью населения. Уровни доходности от этих более поздних инвестиций будут ниже по сравнению с инвестициями в линии между густонаселенными регионами.
Сноска 3 При совершенной конкуренции в отсутствие риска инфляции уровень доходности капитала равен процентной ставке по облигациям и другим финансовым активам." [И это дается в сноске?!?! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1020
"Без технологических изменений доходы и заработная плата находятся в состоянии стагнации. Такой вариант определенно лучше, чем зарплата, соответствующая прожиточному минимуму, которую предрекал Мальтус. Однако долгосрочное равновесие в неоклассической модели экономического роста показывает, что если экономический рост базируется только на накоплении капитала и выражается в увеличении количества одинаковых заводов с неизменными методами производства, то рост уровня жизни прекращается." [Не "прекращается", а резко падает, – так как начинается общий кризис (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1022
"Особый интерес представляет влияние технологического прогресса на норму прибыли и реальные процентные ставки. В результате технологических усовершенствований реальные процентные ставки перестают снижаться. Изобретения повышают производительность капитала и устраняют тенденцию к уменьшению нормы прибыли."
[Т.е. при устойчивом общем равновесии реальные процентные ставки и "нормальная прибыль" стремятся к нулю (деньги можно взять взаймы почти даром, но они потенциальным инвесторам – в "условиях безубыточности" – и даром не нужны). "Совершенная конкуренция" (обеспечивающая, по мнению авторов, "максимальную эффективность") убивает все сферы капиталистической экономики, включая банковскую. - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1024
"Технологический прогресс с точки зрения экономической эффективности [заголовок подраздела, - А.Ж.]
До настоящего момента технологические усовершенствования мы интерпретировали как нечто такое, что попадает к нам от ученых и изобретателей как манна небесная. В исследованиях экономического роста, проведенных в последнее время, все больше внимания уделяется источникам технологических усовершенствований. Авторы этих исследований, которые иногда называют новой теорией экономического роста или теорией эндогенных технологических усовершенствований, пытаются выявить процессы, с помощью которых рыночные силы, политические решения на государственном уровне и альтернативные институты порождают различные виды технологических усовершенствований.

Очень важный момент заключается в том, что технологические усовершенствования являются продуктом экономической системы [т.е. без технологических усовершенствований капитализм не возможен! - А.Ж.]. Электрическая лампочка Эдисона была результатом многих лет напряженных исследований различных конструкций осветительных приборов; появление транзистора было результатом усилий ученых компании Bell Labs, которые пытались найти способ усовершенствования телефонных коммутирующих приборов; фармацевтические компании тратят сотни миллионов долларов, занимаясь разработкой и тестированием новых лекарственных препаратов. Те, кто не обделен талантом и удачей, могут зарабатывать на технологических усовершенствованиях колоссальные прибыли и даже стать миллиардерами, как Билл Гейтс, глава Microsoft. И все же большинство изобретателей (как отдельные лица, так и компании) не в состоянии извлечь крупных прибылей из своей деятельности и влачат жалкое существование [! - А.Ж.].

Другой характерной чертой технологий является то, что они представляют собой общественные товары или так называемые неконкурентные товары. Это означает, что ими могут одновременно пользоваться многие люди, что, однако, не ведет к истощению этого специфического "товара". Новая компьютерная программа, новое чудодейственное лекарство, новая технология выплавки стали – всеми этими благами я могу пользоваться, ничуть не уменьшая их доступности для любого другого человека на нашей планете. Кроме того, не следует забывать, что изобрести новую технологию – весьма дорогостоящее дело, а воспроизвести ее чаще всего бывает достаточно просто. Эти особенности технологических усовершенствований могут порождать в рыночной среде серьезные проблемы, в частности, изобретатели иногда испытывают немалые трудности с получением прибыли от своих изобретений, поскольку другие люди могут довольно легко их скопировать. Основополагающие формы исследований больше всего уязвимы в рыночной среде. Более того, государству приходится уделять особое внимание тому, чтобы у изобретателей было достаточно стимулов для занятия своей деятельностью. В последнее время повышенное внимание уделяется гарантированию прав интеллектуальной собственности (таких как патенты и авторские права), что призвано обеспечить адекватные рыночные стимулы для творческой деятельности.

В чем же состоит основное преимущество новой теории экономического роста? Она изменила наши представления о самом процессе экономического роста и государственной политике. Если разница в технологических уровнях развития – важнейшая причина различий в уровнях жизни разных наций и если сама технология представляет собой своего рода продукт, тогда государственная политика, направленная на обеспечение экономического роста, должна уделять самое пристальное внимание способам совершенствования технологий в данной стране. Именно к такому выводу пришел Пол Ромер из Станфордского университета, один из отцов новой теории экономического роста.

"Экономисты могут сделать еще один шаг к полному пониманию факторов долговременного экономического успеха. В конечном счете у нас появится возможность предложить творцам государственной политики нечто более существенное и вразумительное, чем стандартный неоклассический рецепт – больше экономии и больше образования. Тогда у нас, наконец-то, появятся весомые аргументы в ведущихся сейчас спорах о налоговых субсидиях для частных научных исследований, о высвобождении совместных научно-исследовательских организаций и многонациональных компаний из-под действия антитрестовского законодательства, о влиянии государственных контрактов, об обратной связи между торговой политикой и инновациями, степенью защиты прав на интеллектуальную собственность, связях между частными компаниями и университетами, о механизмах выбора таких сфер научных исследований, которые должны пользоваться государственной поддержкой, а также о преимуществах и недостатках четко сформулированной технологической политики государства" ссылка.

Подведем итог.

Технологические усовершенствования, позволяющие повысить объем производства при заданном количестве используемых факторов производства, выступают важнейшим компонентом развития страны. Новая теория экономического роста пытается выявить факторы, способствующие появлению технологических усовершенствований. Этот подход акцентирует внимание на том, что технологические новшества являются особого рода товаром, судьба которого в рыночных условиях складывается непросто, поскольку технология представляет собой общественный товар, который сложно произвести, зато просто воспроизвести. В последнее время государство уделяет все больше внимания проблеме обеспечения прав интеллектуальной собственности для тех, кто разрабатывает новые технологии.

Самуэльсон и Нордхаус, с. 1024 - 1025
"… Технологический прогресс повышает производительность капитала и труда."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1026
"… Процентные ставки и нормы прибыли подвержены значительным колебаниям в период экономических циклов и войн, однако на протяжении всего рассматриваемого периода [20 в., - А.Ж.] не отмечено тенденций значительного повышения или снижения этих показателей…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1026
Семь основных тенденций экономического развития

В экономической истории развитых стран можно выделить семь основных тенденций.

1. Объем капитала рос быстрее, чем численность населения и занятость, вызывая наращивание капитала.

2. На протяжении большей части столетия отмечен неуклонный рост реальной заработной платы.

3. Доля трудовых доходов в национальном доходе оставалась практически неизменной на протяжении последних ста лет.

4. Значительные колебания реальных процентных ставок и нормы прибыли наблюдались в основном в периоды экономических циклов, однако тенденции к значительному повышению или понижению не выявлены.

5. Вместо устойчивого повышения, которое можно было бы предсказать на основании закона убывающей отдачи при неизменной технологии, соотношение капитала и труда (капиталовооруженность) значительно снизилось по сравнению с 1900 годом.

6. В течение большей части XX века доли национальных сбережений и инвестиций в ВВП были стабильны. Начиная с 1980 года доля национальных сбережений США резко сократилась.

7. С учетом влияния циклических колебаний темпы роста национального продукта в среднем составили почти 3% в год. Темпы роста производства были значительно выше, чем средневзвешенные темпы роста капитала, труда и ресурсов, что указывало на ключевую роль технологических усовершенствований в экономическом росте.

Самуэльсон и Нордхаус, с. 1028
"… Необходимо осознавать определяющую роль технологических инноваций в объяснении семи тенденций современного экономического роста…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1029
"… Объясняется ли экономический рост преимущественно сокращением текущего потребления? Или наше повышение уровня жизни является наградой за гениальность изобретателей и смелость предпринимателей-новаторов?"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1030
"… Недавний анализ в рамках "новой теории экономического роста" вскрыл процессы, происходящие под воздействием научно-технического прогресса, и позволил прийти к следующим выводам: технологический прогресс во многом определяется действующей экономической системой; технология является общественным достоянием, или неконкурентным товаром, поэтому она может одновременно использоваться многими людьми; оригинальные изобретения дорого обходятся, но дешево воспроизводятся. Все сказанное означает, что правительства должны тщательно следить (посредством защиты прав интеллектуальной собственности) за тем, чтобы новаторы и изобретатели имели адекватные стимулы, повышающие их заинтересованность в научно-исследовательской и конструкторской деятельности."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1037
"Одной из ключевых задач экономического развития является воспитание и поддержка духа предпринимательства. Страна не может преуспевать, если в ней нет собственников и управляющих, готовых рисковать, открывать новые предприятия, внедрять новые технологии, вести конкурентную борьбу и импортировать новые методы ведения бизнеса. Правительство может помогать предпринимателям, оказывая разнообразные услуги фермерам, организуя обучение и профессиональную подготовку рабочей силы, открывая школы менеджмента, хотя прежде всего оно должно поддерживать проявление частной инициативы и стремление получать прибыль [почему же авторы уделили так мало внимания прибыли? почему экономический анализ прибыли фактически подменен ее этическим обоснованием? почему "нормальной" признается прибыль, равная скромному банковскому проценту? - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1054 - 1055

"ДУХ ПРЕДПРИИМЧИВОСТИ [заголовок, - А.Ж.]
Несмотря на то что инвестиции представляют центральный фактор экономического роста, важность технологических достижений не менее, а возможно, даже более значительна. Если мы возьмем работников, трудившихся в далеком 1900 году, и удвоим (или даже утроим) их капитал, выраженный в количестве мулов, седел, мотыг и коровников, то их производительность все же будет не сопоставима с производительностью современных работников, использующих мощные тракторы, скоростные автомагистрали и суперкомпьютеры.

Стимулирование технического прогресса [подзаголовок, - А.Ж.]
Несмотря на то что научно-технический прогресс играет важную роль в повышении производительности и уровня жизни, правительство не может просто взять и приказать людям думать больше или быть мудрее. Государства с административно-командной экономикой использовали подход "кнута", чтобы стимулировать развитие науки, техники и инноваций, однако все их усилия оказались тщетными, потому что не существовало ни институтов, ни "пряников", которые служили бы стимулом для повышения инновационной активности и использования новых технологий. Чаще всего правительства стимулируют стремительные изменения технологии, когда устанавливают неписаные экономические и правовые нормы, надежно обеспечивают соблюдение прав интеллектуальной собственности и затем предоставляют неограниченную экономическую свободу своим предпринимателям. Свободный рынок труда, капитала, товаров и идей создает самую плодородную почву для технологического прогресса.
В условиях свободного рынка правительство может стимулировать ускорение технического прогресса как с помощью поощрения новых идей, так и путем эффективного применения уже существующих технологий. Все эти мероприятия могут быть направлены и на спрос, и на предложение.

Стимулирование спроса на новейшие технологии [подзаголовок, - А.Ж.]. Сегодня мир заполонен самыми совершенными технологиями, многим из которых не находится применения. Иначе, как можно объяснить те огромные различия в производительности [в разных странах, - А.Ж.], которые демонстрируют данные табл. 34.5? Поэтому, прежде чем рассматривать вопрос о разработке новых технологий, государство должно обеспечить достижение предприятиями и отраслями технологической границы, которая представляет собой максимально эффективный уровень использования технологий.

В данном случае главный урок состоит в том, что "необходимость – мать изобретения". Другими словами, острая конкуренция между предприятиями и целыми отраслями представляет собой ту самую силу, которая будет способствовать инновационной активности. Как спринтеры увеличивают свою скорость, когда пытаются обогнать соперников, так и стремление предприятий совершенствовать свою продукцию и процессы производства усиливается, если известно, что победителей ждет слава и удача, а "опоздавшие'' могут стать банкротами.

В ожесточенной конкурентной борьбе принимают участие как отечественные, так и иностранные производители. Крупным государствам, находящимся на технологической границе, внутренняя конкуренция нужна для стимулирования инновационной активности. Наблюдавшиеся в течение последнего десятилетия процессы дерегулирования способствовали созданию конкурентных условий в отрасли авиаперевозок, телекоммуникаций, в энергетической и финансовой сферах; при этом положительное влияние данного процесса на инновационную активность оказалось поразительным. Для малых или технологически отсталых государств иностранная конкуренция имеет большее значение с точки зрения использования более совершенных технологий и обеспечения конкурентных условий на товарном рынке.

Стимулирование предложения новейших технологий [подзаголовок, - А.Ж.]. Быстрый экономический рост требует расширения технологической границы посредством увеличения предложения изобретений и, кроме того, обеспечения адекватного спроса на существующие прогрессивные технологии. Существуют три способа, используя которые государство может стимулировать предложение новых технологий.
Прежде всего, правительство может гарантировать необходимую поддержку для фундаментальных научно-технических и инженерных исследований. Во второй половине нашего столетия мировым лидером в этом отношении была Америка, где поддержка прикладных исследований предприятий сочетается с щедрым государственным финансированием новейших разработок, осуществляемых университетами. Нужно отметить, что особый успех был достигнут в сфере биомедицинских технологий; его результаты воплотились в новых лекарственных препаратах и медицинском оборудовании, пользу от которых потребители непосредственно могут ощутить в своей повседневной жизни. На сегодня японские и европейские предприятия все чаще бросают вызов Америке в сфере коммерческих научных исследований, нацеленных на получение прибыли, и опытно-конструкторских разработок. Роль, которую играет правительство в поддержании "прибыльных" исследований, проявляется в мощной патентной системе, предсказуемых и не очень обременительных методах регулирования, а также финансовых стимулах (к примеру, таких как современный налоговый кредит на средства, выделенные на НИОКР).

Кроме того, правительство может стимулировать технический прогресс в стране, поощряя иностранное инвестирование. Поскольку зарубежные государства иногда даже превосходят американскую технологическую границу, они могут внести и более значительный вклад в развитие американских научно-технических знаний, создавая свои предприятия в США. На протяжении последних десяти лет в Америке было построено несколько японских автомобилестроительных предприятий, где внедряются новые технологии и методы руководства, принося пользу как японским акционерам, так и экономике США.

Наконец, государство может также стимулировать новые технологии, проводя эффективную макроэкономическую политику, предусматривающую невысокие и стабильные налоги на доход от капитала и низкую стоимость капитала для предприятий. Важное значение стоимости капитала возвращает нас к проблеме низкой нормы сбережений и высокой реальной процентной ставки. Довольно часто можно услышать мнение о том, что американские предприятия близоруки, в то время как японские – дальновидны. Такое мнение, по меньшей мере частично, обусловлено различием в реальных процентных ставках: высокие процентные ставки в Соединенных Штатах Америки вынуждают рациональные американские предприятия ориентироваться на быструю отдачу от своих инвестиций и, наоборот, низкие процентные ставки в Японии дают возможность японским компаниям осуществлять долгосрочные капиталовложения. Таким образом, изменение экономической политики, которое повлекло бы за собой снижение реальных процентных ставок, позволило бы сменить "экономические очки", через которые предприятия рассматривают свои перспективы, принимая инвестиционные решения. Например, если бы реальные ставки процента были ниже, предприятия больше привлекали бы такие долгосрочные и рискованные проекты, как инновационные, а возросший в результате этого объем инвестиций в знания ускорил бы процесс совершенствования технологии и повышения производительности.

Необходимые условия экономического роста

После кейнсианской революции капиталистические демократические государства решили, что они могут достичь процветания и высоких темпов роста экономики, избегая таких крайностей, как безработица и инфляция, нищета и супербогатство. Надо сказать, что многие из этих целей были достигнуты, потому что в то время государства с рыночной экономикой переживали период невиданного экономического подъема и роста уровня занятости. В США последние пятнадцать лет также были периодом беспрецедентной стабильности и низкой инфляции. Все это время приверженцы марксистской школы пророчили крах капитализма в результате катастрофического экономического кризиса; экологи прогнозировали, что страны с рыночной экономикой задохнутся в своих выбросах и отходах; а сторонники полной свободы мыслей и деятельности выражали озабоченность тем, что "лечение", предписанное государством, вредит экономике больше, чем ее болезни. Но все эти пессимисты не придали значения духу предприимчивости, который был рожден свободным рынком и стал источником непрерывного потока научно-технических достижений.

Прощальные напутствия Джона Мейнарда Кейнса сегодня так же актуальны, как и раньше, и вполне подходят для того, чтобы завершить ими наше изучение экономической политики: "Именно Предприимчивость созидает и увеличивает богатства мира. Если Предприимчивость жива, богатство будет увеличиваться, независимо от того, что происходит с Бережливостью; если же Предприимчивость уснет, богатство начнет уменьшаться, что бы ни делала Бережливость"."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1298 - 1300
"Альтернативные издержки. Стоимость лучшего из возможных вариантов использования (или альтернатив) экономического блага, или стоимость упущенной возможности. Если наилучшим альтернативным вариантом использования факторов производства, применяемых для добычи одной тонны угля, является выращивание 10 бушелей пшеницы, альтернативные издержки одной тонны угля составят 10 бушелей пшеницы, которые могли бы быть выращены. Понятие "альтернативных издержек" особенно важно для оценки товаров, не продающихся на рынке, например безопасности или состояния окружающей среды."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1309 (из "Словаря терминов")
"Инновация (или нововведение). Понятие, часто ассоциирующееся с именем Йозефа Шумпетера. Оно означает выведение на рынок нового или усовершенствованного товара; или внедрение новой технологии производства; или освоение нового рынка."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1319 (из "Словаря терминов")
"Прибыль. (1) В бухгалтерском учете – общий доход минус издержки, связанные с производством и реализацией продукции. (2) В экономической теории – разность между доходом, полученным после реализации продукции [т.е. бухгалтерской прибылью, - А.Ж.], и совокупными альтернативными издержками, понесенными при производстве этих товаров."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1332 (из "Словаря терминов")
∑ Прибыль по Самуэльсону и Нордхаусу

Бухгалтерская прибыль = Общий доход - Реальные издержки =
= Экономическая прибыль + Альтернативные издержки

Экономическая прибыль (или просто Прибыль) =

= Бухгалтерская прибыль - Альтернативные издержки

= Общий доход - Реальные издержки - Альтернативные издержки =

Альтернативные издержки не всегда поддаются денежной оценке
При балансе рынка (в условиях долгосрочной совершенной конкуренции):
Общий доход = Реальные издержки + Альтернативные издержки →
Прибыль = 0 →
Бухгалтерская прибыль = Альтернативные издержки
7. Циклы и кризисы
"Для описания роли государственного регулирования Джон Мак-Миллан из Станфордского университета использует интересную аналогию. Спортивные соревнования представляют собой состязания, в ходе которых отдельные спортсмены или команды пытаются победить своих соперников, используя для этого все свои способности и физическую силу. Однако участники соревнований должны неукоснительно соблюдать подробно расписанные правила. Кроме того, за действиями игроков неусыпно наблюдают рефери, которые следят за тем, насколько точно игроки выполняют правила игры, причем за нарушение этих правил предусматривается четко продуманная система наказаний. В отсутствие четко разработанной системы правил спортивные соревнования могут превратиться в кровавое побоище. Аналогично, в современной экономике необходима разработанная государством система нормативов – наряду с четкой правовой системой. Эти системы призваны обезопасить работников и потребителей от влияния таких уродливых явлений, как монополизм, загрязнение окружающей среды, мошенничество, попытки ввести людей в заблуждение, нанесение вреда здоровью людей и т.п. ["монополизм" назван "уродливым явлением" и поставлен в один ряд с мошенничеством и т.п., - А.Ж.]. Аналогия со спортивными соревнованиями напоминает нам, что государство по-прежнему должно играть важную роль в мониторинге экономики и формулировании "правил игры"."[Эта аналогия применена в тезисах "Капитализм" (раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение"). - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 658
"… Все страны с рыночной [капиталистической, - А.Ж.] экономикой демонстрируют примеры расширения и сужения экономической деятельности, называемые циклами деловой активности (экономическими циклами)…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 756
"Роль экономической политики [заголовок подраздела, - А.Ж.]
В чем заключалась роль макроэкономической политики в XX столетии – столетии экономического роста? Одним из важнейших событий стало открытие макроэкономики и практическое применение ее положений, а также уяснение роли и ограничений денежно-кредитной и фискальной политики. Во второй половине XX столетия мы стали свидетелями быстрого экономического роста и значительного ослабления негативного влияния циклов деловой активности в сравнении с его первой половиной. Умелое использование в течение последних двух десятилетий фискальной политики, и особенно денежно-кредитной, помогало снизить уровень безработицы и в значительной мере стабилизировать цены. ["Значительное ослабление негативного влияния циклов деловой активности" – следствие непрерывного научно-технического прогресса и перманентного дисбаланса, им порождаемого. Политика государства здесь – фактор второстепенный, причем зачастую противодействующий указанному естественному фактору. См. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Современный цикл". - А.Ж.] Однако это не стало панацеей от всех возможных проблем. Человечеству еще не удалось полностью избавиться от такого неприятного явления, как экономические спады, а использование разумной макроэкономической политики еще не стало привычным для всех стран мира. Однако нам уже доступны фундаментальные знания, опираясь на которые можно снизить риск галопирующей инфляции и избежать глубокой экономической депрессии [что же это за "фундаментальные знания"?! - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 777
"Чем нам интересна динамика национального потребления? Потребительское поведение является решающим для понимания как краткосрочных деловых циклов, так и долгосрочного экономического роста ["краткосрочные деловые циклы", как и "долгосрочный экономический рост", связаны, в решающей степени, с поведением производителей (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]. В краткосрочном периоде потребление выступает основным компонентом совокупных затрат. Резкое изменение потребления, воздействуя на совокупный спрос, приводит к изменению объемов производства продукции и уровня занятости [т.е. с самого начала для объяснения циклов и кризисов навязывается "теория совокупного спроса", - А.Ж.]…
Кроме того, знание тенденций национального потребления имеет большое значение, поскольку сбережения являются источником инвестиций страны, которые лежат в основе долгосрочного экономического роста. Именно поэтому динамика потребления и сбережений – ключ к пониманию экономического роста и деловых циклов [этим "ключом" ничего не откроешь! - А.Ж.]."
[∑ Поиски причин капиталистической цикличности в потреблении вполне соответствуют духу маржинализма (см. тезисы "Маржинализм" и "Бем-Баверк"), - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 836
"Экономические циклы и теория совокупного спроса [название главы, говорящее о ее предвзятости: циклы связываются с колебаниями совокупного спроса. - А.Ж.]
История американского капитализма – это история чередующихся периодов бума и депрессии, подъемов и спадов. Подчас бывает очень трудно найти работу, заводы простаивают, а прибыли падают [! - А.Ж.]. Эти периоды экономического спада обычно весьма непродолжительны и умеренны по своим последствиям, как было в случае экономического спада, который начался в марте 2001 года и закончился в ноябре того же года. Изредка, как это было в 1930-е годы, во времена Великой депрессии, экономический спад может длиться целое десятилетие и оказывать пагубное воздействие на все стороны экономической жизни.

В другие периоды экономические условия чрезвычайно благоприятны: на рынке труда открывается множество вакансий, заводы работают в три смены, инфляция растет, но и размеры прибыли тоже [! - А.Ж.]. Такой экономический подъем был отмечен в середине 1990-х годов. Экономика росла быстрыми темпами; рынки труда и товаров были исключительно устойчивыми; уровень безработицы был низким, а коэффициент использования производственных мощностей очень высоким. Тем не менее на протяжении 1990-х годов, в отличие от предыдущих периодов экономического роста, инфляция оставалась достаточно низкой. Фондовый рынок демонстрировал невиданные ранее темпы роста. Можно ли считать этот период "новой эрой" американского капитализма, явившейся следствием глобализации и формирования информационной экономики? Или это был все тот же старый капитализм, сопровождаемый "особыми обстоятельствами", которые привели к быстрому росту и низкой инфляции? [Действительно, капитализм (не только американский) в конце 20 в. вступил в "новую эру" – эру продолжительных подъемов и коротких неглубоких спадов. Действительно, основные причины этого – 1) компьютеризация и информатизация экономики, 2) глобализация. Научные, технологические и организационные революции следуют одна за другой, рынки, не успев сбалансироваться после одной революции, выводятся из равновесия другой, капиталы легко перетекают из отрасли в отрасль, из страны в страну (см. тезисы "Капитализм", раздел "Тенденции и перспективы капитализма"). - А.Ж.]
Краткосрочные колебания деловой активности принято называть циклами деловой активности, или экономическими циклами… Уяснение сущности циклов деловой активности оказалось одной из наиболее сложных проблем макроэкономики в целом [не удивительно! чтобы понимать циклы, надо понимать капитализм! - А.Ж.]. Мы хотим понять их отличительные признаки, уяснить их причины, а также понять, каким образом государственная политика может смягчить их негативные последствия. Вплоть до 1930-х годов экономисты слабо разбирались в причинах возникновения деловых циклов. С появлением революционной макроэкономической теории Дж. М. Кейнса стала очевидна значимость сил совокупного спроса в колебаниях деловой активности ["силы совокупного спроса" в данном аспекте вторичны; первичными являются "силы совокупного предложения"! - А.Ж.]. Главное положение кейнсианской экономики заключается в том, что колебания совокупного спроса оказывают мощное воздействие на общий уровень объема выпускаемой продукции, занятости и цен в краткосрочном периоде [в действительности, "колебания совокупного спроса" порождаются колебаниями совокупной прибыли (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.].

В базовую теорию, предложенную Кейнсом, было внесено немало поправок, модификаций и усовершенствований. Тем не менее теория совокупного спроса остается лучшим способом объяснения сути экономических циклов ["теория совокупного спроса", действительно, "лучший способ" – из всех поверхностных, эмпирических и просто негодных. - А.Ж.]. Именно поэтому во второй части данной главы мы опишем основы анализа совокупного спроса и познакомим читателей с сутью кейнсианского подхода к экономическим циклам. В следующей главе мы представим кейнсианскую модель мультипликатора, которая описывает самую элементарную теорию определения национального дохода. Рис. 23.1 служит своеобразной "дорожной картой" нашего анализа…
[Комментарий к рисунку 23.1, - А.Ж.] Мы начнем с исследования экономических циклов, а затем перейдем к рассмотрению теории совокупного спроса для того, чтобы показать, как изменения спроса порождают колебания деловой активности.
ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЦИКЛЫ [заголовок раздела, - А.Ж.]
Экономическая история свидетельствует, что рост экономики никогда не был постоянным и устойчивым. Страна может пережить несколько лет головокружительного экономического подъема и процветания, как это, например, произошло с Соединенными Штатами Америки в 1990-е годы. За этим может последовать спад, или даже финансовый кризис, или, в довольно редких случаях, продолжительная депрессия. В этом случае наблюдаются падение объема совокупного продукта, снижение прибылей и реальных доходов; растет уровень безработицы, десятки тысяч человек теряют рабочие места.

Постепенно кризис достигает своей нижней точки, и начинается подъем. Он может быть медленным или быстрым; неполным или же таким сильным, что в конце концов приведет к новому буму. Экономическое благополучие может выражаться в продолжительном периоде устойчивого и высокого спроса, избытке вакантных рабочих мест и подъеме уровня жизни [а прибыли? - А.Ж.]. Бывает и так, что экономическое благополучие выражается в быстром инфляционном всплеске цен и спекуляций, после которого следует очередной резкий спад.

Колебания объемов производства, инфляции, процентных ставок и занятости формируют экономический цикл, который характерен для любой рыночной экономики [колебания прибыли не упомянуты! - А.Ж.].
ХАРАКТЕРНЫЕ ЧЕРТЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО ЦИКЛА [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Что же именно мы подразумеваем под циклами деловой активности?

Экономический цикл – это общеэкономические колебания уровней совокупного производства, дохода и занятости, которые продолжаются от двух до десяти лет [прибыль смешана с трудовыми доходами и рядоположена с другими макроэкономическими показателями! - А.Ж.]. Обычно эти колебания носят характер повсеместного экономического подъема или спада, охватывающего большинство секторов экономики.

[Альтернативное определение: экономический цикл – это нерегулярные общеэкономические колебания уровней прибыли, которые порождают колебания объемов производства, трудовых доходов, занятости, инфляции и др. макроэкономических показателей. Т.е. колебания прибыли – первичны, колебания других величин – вторичны. На такие циклы накладываются экономические колебания, имеющие неэкономические причины (войны, политическая борьба, природные катаклизмы и т.п.). - А.Ж.]
Традиционно экономисты различают в экономических циклах две основные фазы: спад (рецессия) и подъем. Пик и дно отмечают поворотные точки циклов. На рис. 23.2 изображены сменяющие друг друга фазы экономического цикла [в "классическом" цикле спад, как правило, гораздо круче подъема: в кризис экономика "скатывается", из кризиса – "выкарабкивается" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Классический" цикл", рис. 6), - А.Ж.]. Стадия снижения экономической активности называется рецессией. Рецессия, или спад производства, – это периодически повторяющиеся падения совокупных объемов производства, доходов, а также уровней занятости, продолжительность которых обычно составляет от шести месяцев до одного года. Для нее, как правило, характерен повсеместный спад деловой активности во многих секторах экономики. Депрессия – это значительный по своим масштабу и продолжительности спад производства. Рецессия начинается с пика и заканчивается впадиной – нижней точкой цикла. Согласно данным организации, отмечающей начало и конец экономических циклов (Национального бюро экономических исследований), последняя рецессия в США началась в марте 2001 года. Начало этого экономического спада знаменовало собой завершение беспрецедентного по своей продолжительности экономического подъема, который длился в общей сложности 120 месяцев [основная причина этого подъема – информационная революция (подробнее - см. в комментарии выше), - А.Ж.]…
Несмотря на то что краткосрочные экономические колебания принято называть "циклами", фактическая их картина не носит регулярного характера. Нельзя найти два абсолютно идентичных экономических цикла. Не существует точной формулы, подобной тем, что описывают вращение планет или колебания маятника, которая может быть применена для предсказания продолжительности и точных сроков экономических циклов. По своей нерегулярности экономические циклы гораздо больше напоминают изменения погоды. На рис. 23.3 показаны циклические колебания американской экономики за последние годы. Вы можете увидеть, что циклы похожи на горные цепи, со своими холмами и долинами, расположенными на разных уровнях. Некоторые долины очень широки и глубоки (как, например, во время Великой депрессии); другие узки и мелки (как во время рецессии 1991 года).
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DKOHOMHYECKHUE IIUKJIbI — 3TO HEPETYJIAPHBIC IIOABEMBI U CITaJbl 3KOHOMHYECKOU aKTHUB-
HOCTH. (HOJITBep)KI[eHI/Ie 3TOMY — pe€aJIbHbIE exeMecss4yHbl€e MaHHbBIC 06 obbpeMax IIpou3-
BO/ICTBa 3a IEpUO] IocJaeJHEero 3KOHOMHUYECKOro ].II/IKJIa.)

XOTst 5KOHOMUYECKME IMKJIbI He ObIBAIOT MTOX0XKH APYT Ha ApYyTa, KaKk OJI3HEIB], OIpeNe-
HeHHOe “ceMeiiioe” CXOACTBO MEAITY HUMH 06HapyKHBAETCs AOBOMBHO HaCTo. EC Kakof-Hit
Oy/b AaBTOPUTETHBIN yUEHBIN 3asABJISET, YTO B CKOPOM BPEMEHH HACTYIIUT CIIafl, TO MOXEM JIH
MBI [IEPEYUCIUTD TUITHYHbIE SABJIEHU, KOTOPbIE OyayT ero COIIpOBO)KIIaTb? Huxe npuBoaarcst

MUNUUHbLE XAPAKMEPUCTIUKY FIKOHOMUHECKOTO CIIaa.

e IloTpe6uTenbCKye PACXOABI YaCTO PE3KO COKpAIakoTCs, BhISHIBAA yBeJYeHNe 3a11acoB
aBTOMOOMJIEH 1 APYTUX TOBApOB [JIMTEIPHOTO MOJb30BaHNA Ha CKJIa/lax TIPEITPUSITHN.
TToCKOJIBKY TpPETPHUATHS PEaTHpPYIOT Ha 3TO CHWXEHMEM MPON3BOACTEA, peaybHbIN
BBII ymenbiraercs. Bckope mociie 3T0ro HHBECTHIINH TIpeNpUATHIA B 3aHus U 060py-
JIOBaHME TaKyKe PE3KO COKPANIAiOTCA. '

o Cuuxaercs CIpoC Ha pabouyio cuny. Bragase 9T0 MPOSBISETCA B YMEHBIICHHI cpen-
Heii IPOLODKUTETBHOCTH Pabodell HeZleIH, 4TO B KOHIIE KOHIIOB IIpHBOAMT K MaCCOBBIM
YBOJIbHEHHAM U POCTY 6€3pabOTHILBL.

o T[lagenvie 06beMOB IIPOM3BOICTBA COIIPOBOXKAAETCS 3aMEAJICHUEM undsnuu. [lonmkenne
CIIpOCa Ha ChIPbeBbIe MATEPHUAsIbl IPUBOIHUT K Ma/EHUIO HEH Ha HUX. 3apaboTHas IIaTa
¥ 1[eHbI Ha YCIIyTH OGBIYHO He CHIKAIOTCSL, HO BO BpEMsI SKOHOMUECKUX CTIaZoB HabJoa-
eTCsI TeH/IeHIIMSI K 3aMe/IJIEHHIO X POCTa.





Рис. 23.2. У экономического цикла, как и у года, существуют свои сезоны

Экономические циклы – это нерегулярные подъемы и спады экономической активности… [комментарий к рисунку, - А.Ж.]
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Рис. 23. 3. Динамика деловой активности с 1919 года

Промышленное производство характеризуется нерегулярными колебаниями относительно кривой, отражающей долгосрочную тенденцию в его развитии. Обратите внимание на то, как продолжительный экономический бум и информационная революция 1990-х годов обусловили отчетливо выраженную тенденцию к подъему в очередном цикле деловой активности… [комментарий к рисунку, - А.Ж.]
Хотя экономические циклы не бывают похожи друг на друга, как близнецы, определенное "семейное" сходство между ними обнаруживается довольно часто. Если какой-нибудь авторитетный ученый заявляет, что в скором времени наступит спад, то можем ли мы перечислить типичные явления, которые будут его сопровождать? Ниже приводятся типичные характеристики экономического спада.
· Потребительские расходы часто резко сокращаются, вызывая увеличение запасов автомобилей и других товаров длительного пользования на складах предприятий. Поскольку предприятия реагируют на это снижением производства, реальный ВВП уменьшается. Вскоре после этого инвестиции предприятий в здания и оборудование также резко сокращаются [т.е. всё начинается с (непредсказуемого?) сокращения потребительских расходов?! - А.Ж.].

· Снижается спрос на рабочую силу. Вначале это проявляется в уменьшении средней продолжительности рабочей недели, что в конце концов приводит к массовым увольнениям и росту безработицы.

· Падение объемов производства сопровождается замедлением инфляции. Понижение спроса на сырьевые материалы приводит к падению цен на них. Заработная плата и цены на услуги обычно не снижаются, но во время экономических спадов наблюдается тенденция к замедлению их роста.

· Во время рецессий резко уменьшается прибыль предприятий. В преддверии этого события цены на обычные акции, как правило, падают, поскольку инвесторы начинают ощущать приближение экономического спада. Однако из-за уменьшения спроса на кредит процентные ставки в периоды рецессии, как правило, снижаются.
[∑ Начинается список с сокращения спроса, заканчивается – уменьшением прибыли. На самом же деле, рецессия начинается с обнуления прибылей (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"). - А.Ж.]
Итак, мы рассмотрели характерные черты рецессии. Подъем является зеркальным отражением спада, в котором каждый из вышеперечисленных факторов действует в противоположном направлении.
[∑ Т.е. начинается подъем с (непредсказуемого?) расширения спроса, заканчивается – увеличением прибыли. Капиталисты лишь реагируют на спрос. - А.Ж.]
ТЕОРИИ ЭКОНОМИЧЕСКОГО ЦИКЛА [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Внешние и внутренние механизмы. На протяжении многих лет экономисты вели ожесточенные споры о причинах возникновения экономических циклов. Что же вызывает внезапное изменение совокупного спроса? [т.е. "теории экономического цикла" фактически подменяются одной "теорией" – теорией совокупного спроса, - А.Ж.] Почему рыночная экономика постоянно подвержена колебаниям? Возможных объяснений множество, однако все существующие теории можно было бы классифицировать, разделив их на две группы: внешние и внутренние. Приверженцы внешних (экзогенных) теорий объясняют возникновение экономических циклов изменениями факторов, существующих вне экономической системы, таких как войны, революции и выборы; изменение цен на нефть, открытие месторождений золота, миграция; разработка новых земель и природных ресурсов; научные открытия и технологические инновации ["технологические инновации" – фактор внутриэкономический! - А.Ж.]; даже таких как пятна на Солнце и погода.
Примером экзогенного цикла было открытие Нового света. Когда первопроходцы начали возвращаться в Европу со своими сокровищами, это привело к увеличению объемов монетарного серебра и золота, что, в свою очередь, привело к повышению цен и экономическому подъему. Здесь мы наблюдаем ситуацию, когда внешнее событие – открытие Америки – обусловило экономический подъем. Яркой иллюстрацией влияния внешних факторов может служить спад 1990 - 1991 годов, вызванный опасениями потребителей по поводу иракского вторжения в Кувейт.

И наоборот, сторонники внутренних теорий цикла стремятся отыскать в самой экономической системе те механизмы, благодаря которым возможно самозарождение экономических циклов. Такой подход предполагает, что в любом подъеме уже прорастают "семена" рецессии и спада, а любой спад несет в себе "семена" оживления и подъема – в виде квазирегулярной, возобновляющейся последовательности событий [так и есть! надо лишь найти внутренний движущий фактор! См. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", - А.Ж.]. В рамках этой группы ярко выделяется мультипликаторно-акселераторная теория.

Согласно принципу акселератора, стремительный рост объема производства стимулирует инвестиции. Высокие инвестиции, в свою очередь, способствуют еще большему увеличению объемов производства, и этот процесс продолжается настолько долго, насколько это позволяют экономические условия, после чего начинается замедление темпов экономического роста. Такое замедление, в свою очередь, приводит к уменьшению капиталовложений и снижению объемов запасов товарно-материальных ценностей, в результате чего в экономике начинается рецессия. Противоположный процесс начинается, как только достигнута низшая точка (дно) цикла; экономика стабилизируется и снова развивается. Таким образом, внутренняя теория экономического цикла демонстрирует механизм, напоминающий колебания маятника, при котором внешние потрясения лишь время от времени нарушают ход событий [работа "маятника" здесь просто описана; движущая сила не выявлена, - А.Ж.].

Спекулятивный бум с последующим экономическим спадом [врезка, - А.Ж.]
Еще одним внутренним циклом является спекулятивный бум с последующим экономическим спадом. Подобные явления были характерны для капитализма XX [очевидно, 19-го, - А.Ж.] столетия. В более поздние времена спекулятивный бум с последующим экономическим спадом послужил причиной Великой депрессии, а также был отмечен в конце 1990-х годов и в первые годы третьего тысячелетия. Феноменальный экономический подъем и инновации в секторах "новой экономики" (в том числе в сфере компьютерных технологий, разработке программного обеспечения и Интернета) породил в период с 1995 по 2000 год бум спекуляции акциями относящихся к ним компаний. Эти компании занимались оказанием через Интернет тех или иных услуг (например, доставкой цветов по указанному адресу и к указанной дате, предоставлением бесплатного доступа к Сети или отправкой электронных поздравительных открыток ко дню рождения) или изготовлением каких-либо крошечных, но предположительно очень важных электронных компонентов. Были нередки случаи, когда студенты бросали учебу в колледже только ради того, чтобы в кратчайший срок стать миллионерами. На пике этого спекулятивного безумия люди стояли в очередях, чтобы купить акции компаний, которые в действительности терпели огромные убытки, а их объемы продаж зачастую были близки к нулю. На вершине этого гигантского "мыльного пузыря", т.е. в начале 2000 года, стоимость фирм, составлявших сектор "новой экономики", поднялась до 3 трлн. долл.

Все это способствовало росту реальных инвестиций в компьютеры, программное обеспечение и телекоммуникации. За период с 1995 по 2000 год инвестиции в оборудование, предназначенное для обработки информации, увеличились на 70%, что составило примерно пятую часть от общего повышения ВВП за тот же период.

Со временем у инвесторов начал усиливаться скептицизм по поводу реальной стоимости многих фирм, представляющих сектор "новой экономики". Убытки этих компаний росли, как снежный ком. Стремление во что бы то ни стало купить акции до того, как они подорожают еще больше, сменилось паническим желанием продать их до того, как они подешевеют еще больше. Цена акций типичной компании, представляющей сектор "новой экономики", упала в 2003 году с 50 - 100 долл. буквально до нескольких центов. Многие просто обанкротились. Бросившие учебу вернулись на студенческую скамью поумневшими, но не разбогатевшими.

Падение фондового рынка в 2000 - 2003 годах сыграло свою роль в снижении деловой активности и в замедлении темпов роста в эти годы. Инвестиции в оборудование, предназначенное для обработки информации, сократились на 10%, а инвестиции собственно в компьютеры – в два с лишним раза. Впечатляющие инновации, которые принесла нам "новая экономика", проникли буквально во все поры экономической жизни, хотя и не принесли существенной прибыли их инициаторам [проблемы "информационного капитализма"! см. тезисы "Капитализм", Приложение 3, - А.Ж.].

Циклы, вызванные колебаниями спроса. Одной из важнейших причин возникновения экономических циклов являются изменения совокупного спроса…
Циклические колебания объемов производства, занятости и уровня цен зачастую вызваны изменениями совокупного спроса. Такие изменения имеют место в тех случаях, когда потребители, предприятия или же государство [война! - А.Ж.] сами меняют уровень совокупных расходов [есть ли общая внутриэкономическая причина? - А.Ж.]. Если такие изменения совокупного спроса вызывают резкое снижение деловой активности, то экономика испытывает спад иди даже депрессию. С другой стороны, стремительный взлет деловой активности способствует росту инфляции.
Мнения об экономическом цикле [врезка, - А.Ж.]
Экономисты изучают циклы деловой активности на протяжении почти двухсот лет. Ниже перечислены некоторые из предложенных подходов, а также указаны имена их авторов.

· По мнению представителей монетарного подхода, считается, что экономический цикл обусловлен такими явлениями, как увеличение и сокращение предложения денег и кредита (М. Фридман). Согласно такому подходу, первопричиной колебаний совокупного спроса выступают денежные факторы. Например, рецессия 1981 - 1982 годов началась в тот момент, когда ФРС (Федеральная резервная система), чтобы преодолеть инфляцию, подняла номинальные процентные ставки до 18%.

· Согласно мультипликаторно-акселераторной модели, эффект внешних шоков значительно усиливается из-за действия мультипликаторного механизма… Данная теория показывает, как взаимодействие мультипликатора и акселератора может регулировать цикличность совокупного спроса (П. Самуэльсон). Это одна из нескольких моделей, объясняющих внутренние причины циклов.

· Сторонники политических теорий экономического цикла связывают колебания с действиями государственных деятелей, манипулирующих кредитно-денежной и фискальной политикой с единственной целью – добиться своего повторного избрания (В. Нордхаус, Э. Туфте). История показывает, что результаты президентских выборов во многом зависят от экономических условий, сложившихся за год до момента выборов. Поэтому большинство президентов, если бы у них был выбор, последовали бы примеру Рональда Рейгана. В начале его первого срока пребывания на посту президента экономика США находилась в упадке, но к тому моменту, когда в 1984 году он снова вступил в предвыборную борьбу, в экономике произошли существенные перемены, упадок сменился подъемом, что и способствовало переизбранию Рейгана.

· Согласно теориям равновесного экономического цикла, из-за неправильного восприятия колебаний цен и заработной платы на рынке рабочей силы возникают либо излишек, либо дефицит, что вызывает, в свою очередь, цикличные изменения в производстве и занятости (Р. Лукаш, Р. Барро, Т. Сарджент). Одна из этих теорий объясняет увеличение безработицы в периоды рецессии тем, что сами рабочие удерживают зарплату на слишком высоком уровне.

· Сторонники теории реального экономического цикла утверждают, что инновации или резкие изменения производительности в одном из секторов могут распространиться на всю экономическую систему и спровоцировать колебания (об этом говорил еще в начале века Й. Шумпетер, а не так давно повторили Э. Прескотт, П. Лонг, Ч. Плоссер). В соответствии с этим подходом, экономические циклы порождаются изменениями исключительно совокупного спроса, а не совокупного предложения [опечатка?! очевидно, наоборот?! - А.Ж.]. Такой подход выглядит особенно привлекательно в плане объяснения ситуаций, подобных той, которая имела место в России, перешедшей в 1990-е годы от системы централизованного планирования к рыночной экономике [к России – из-за криминального, псевдокапиталистического характера ее экономики – ни этот, ни другие описанные здесь подходы не имеют никакого отношения, - А.Ж.]. В России наблюдалось быстрое снижение объемов производства, которое объяснялось главным образом дезинтеграцией и смятением умов.

· Шоки предложения имеют место в тех случаях, когда причиной циклов деловой активности являются скачки совокупного предложения (Р. Дж. Гордон). В качестве классического примера можно назвать энергетический кризис 1970-х годов, когда резкий рост цен на нефть привел к сокращению совокупного предложения, росту инфляции и снижению объемов выпускаемой продукции и занятости. Некоторые экономисты полагают, что низкая инфляция и быстрый рост американской экономики в период с 1994 по 2000 год объясняются благоприятными шоками предложения. На протяжении этого периода отмечался относительно медленный рост издержек, что объясняется снижением цен на нефть и товары широкого потребления, на импорт, быстрым ростом производительности и сравнительно небольшим ростом цен в сфере медицинского обслуживания.
[∑ Из перечисленных теорий две последние наиболее близки к действительности! - А.Ж.]
Эти теории будут подробно проанализированы в последующих главах, но уже сейчас читателям следует запомнить перечень основных подходов, о которых было сказано выше.

Какая из этих теорий лучше всего объясняет причины и характер экономического цикла? Сейчас можно с уверенностью утверждать, что каждая из конкурирующих теорий содержит в себе некоторые элементы истины, но тем не менее среди них не найти ни одной универсальной [так как ни одна из "конкурирующих теорий" не вскрывает глубинную причину циклов и кризисов – обнуление прибыли у значительной части предпринимателей, - А.Ж.]. Оптимальным можно считать только комбинированное использование нескольких теорий [это означает, что общая причина циклов и кризисов или отсутствует, или авторам неизвестна, - А.Ж.].

ПРОГНОЗИРОВАНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЦИКЛОВ [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Для предсказания изменений в экономике, экономисты разработали специальные методы прогнозирования. Подобно фарам автомобиля, хороший прогноз освещает экономическую трассу и помогает специалистам приспосабливать свои действия к экономическим условиям.

Эконометрическое моделирование и прогнозирование

Раньше экономисты пытались заглянуть в будущее, изучая такие легкодоступные данные, как количество денег, объемы железнодорожных перевозок и производство стали. Так, сокращение объемов производства стали явно свидетельствовало о том, что предприятия сократили объем своих закупок, значит, в экономике скоро начнется спад. Со временем этот подход был формализован путем объединения отдельных статистических данных в "индекс опережающих индикаторов". Несмотря на то что этот индекс имеет свои недостатки, он все же позволяет заранее узнать, к какому состоянию движется экономика – подъему или спаду.

Для составления более детальных прогнозов экономисты используют компьютеризированные модели эконометрического прогнозирования. Под эконометрической моделью понимается набор уравнений, который представляет поведение экономики с помощью оценки накопленных за прошлые годы сведений. Первопроходцами в этой области были Ян Тинберген из Нидерландов и Лоуренс Кляйн из Университета Пенсильвании (за создание эмпирических моделей макроэкономики они получили Нобелевскую премию). В настоящее время в эконометрии существует целое направление, приверженцы которого разрабатывают макроэкономические модели и составляют прогнозы будущего экономики.

Каким образом создаются компьютерные модели экономики? Обычно специалисты в этой области начинают с создания аналитической системы, которая содержит уравнения, описывающие поведение как совокупного спроса, так и совокупного предложения. С помощью методов современной эконометрии каждое уравнение максимально приближается к имеющимся статистическим данным для того, чтобы получить оценки важнейших параметров… К тому же на каждой стадии моделирования разработчики исходя из своего собственного опыта и здравого смысла оценивают степень приемлемости полученных результатов.

Наконец построение модели завершено, и она предстает в виде системы уравнений. Небольшие модели включают в себя от одного до двух дюжин уравнений. Современные системы прогнозирования могут насчитывать от нескольких сот до десятков тысяч переменных. После определения всех наиболее важных экзогенных и стратегических переменных (численность населения, сумма государственных расходов, ставки налогообложения, параметры кредитно-денежной политики) система уравнений позволит предсказывать возможное поведение важнейших экономических показателей в будущем.

При обычных обстоятельствах прогнозы позволяют достаточно точно оценить перспективы [? - А.Ж.]. В иные времена, особенно тогда, когда происходят значительные события в политической жизни, прогнозирование становится рискованным занятием…
… Не остается сомнений в том, что прогнозирование в нашем нестабильном мире – это скорее искусство, чем наука [! - А.Ж.]. И все же сила экономического прогнозирования такова, что год от года прогнозы ученых-профессионалов становятся все более точными по сравнению с теми, которые были сделаны на несистематических или ненаучных подходах."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 858 - 868
"ОТНОСИТЕЛЬНАЯ ВАЖНОСТЬ РАЗЛИЧНЫХ ФАКТОРОВ СОВОКУПНОГО СПРОСА [заголовок подраздела в разделе "Основы анализа совокупного спроса", - А.Ж.]
Хотя в целом экономисты не имеют принципиальных разногласий в том, какие факторы влияют на формирование совокупного спроса, однако в экономической теории не сложилось единой точки зрения относительно того, какие из них следует отнести к приоритетным. Так, некоторые экономисты при анализе изменений совокупного спроса наибольшее внимание уделяют, прежде всего, денежным факторам, среди которых особую значимость имеет количество денег в обращении. Согласно их теории (часто называемой монетаризмом), именно размер денежной массы и является важнейшим фактором, определяющим величину совокупных расходов.

Согласно другой теории, ведущую роль при формировании совокупного спроса играют экзогенные факторы. При этом в качестве аргумента приводится тот факт, например, что от собственно технического прогресса зависит либо оживление экономической активности, либо массовые банкротства [можно ли технический прогресс относить к экзогенным факторам?! разве технический прогресс не стимулируется самим капитализмом – стремлением к прибыли и конкуренцией?! - А.Ж.]. Например, железные дороги стали впервые использоваться в коммерческих целях в 1850-х годах. Эта инновация вызвала в последующих два десятилетия всплеск очень значительных капиталовложений в строительство железных дорог по всему миру, что во многом способствовало экономическому росту промышленно развитых стран того времени. Анализируя ситуацию, сложившуюся в 1990-е годы, экономисты пришли к выводу, что фундаментальные технологические изменения в компьютерной технике, программном обеспечении и телекоммуникациях привели к быстрому снижению цен в этом секторе в частности и в экономике в целом, вызвали существенное ускорение темпов роста экономики и привели к значительному увеличению объемов инвестиций.

Ведущее место в сегодняшней макроэкономической мысли отводится синтетическому подходу, выступающему закономерным развитием кейнсианского подхода, но при этом отражающему многие достижения последнего времени. Пытаясь уяснить сущность циклов деловой активности, макроэкономисты обычно используют кейнсианский подход к экономике, который рассматривает потрясения совокупного спроса как основной источник циклических колебаний. Эти колебания могут быть следствием кредитно-денежной или фискальной политики либо определенных событий в частном секторе экономики. Например, в период Второй мировой войны, когда на военные расходы уходило свыше половины ВВП, наиболее значимой при формировании совокупного спроса была налоговая политика, в то время как кредитно-денежным инструментам отводилась пассивная роль. В 1970 - 1980-е годы потрясения, вызванные скачками цен на нефть, а также использованием инструментов кредитно-денежной политики, стали основными факторами, послужившими причиной циклических колебаний деловой активности. В 1990 году, а также в период с 2001 по 2003 год война и терроризм напугали потребителей, вызвали сокращение расходов на потребление и совокупного спроса. Каждый период в истории приносит свои собственные технологические, политические и военные потрясения, закладывая тем самым основы для уникального циклического воздействия на экономику [значит, общая причина отсутствует?! - А.Ж.]…
НЕИЗБЕЖНЫ ЛИ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЦИКЛЫ [заголовок подраздела в разделе "Основы анализа совокупного спроса", - А.Ж.]
В истории экономических циклов, имевших место в США за последние полтора столетия, отмечается определенная тенденция (вернитесь к рис. 23.3). В 1940-е годы экономика пережила целую серию кризисов и депрессий, резких спадов деловой активности во всех сферах (то же самое наблюдалось и в 1870-х, 1890-х и 1930-х годах). Но с 1945 года экономические циклы стали менее частыми и более умеренными, и многие американцы, которые вошли в новое тысячелетие, никогда в своей жизни не сталкивались с таким явлением, как серьезный экономический спад.

Что же изменилось? Некоторые полагают, что сама капиталистическая система сейчас стала гораздо более стабильной, чем когда бы то ни было [так и есть – вследствие беспрецедентного научно-технического и научно-организационного прогресса (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы", подраздел "Современный цикл"), - А.Ж.]. Но более важен тот факт, что в настоящее время государство, хорошо разбираясь в законах макроэкономики [?!?!?! - А.Ж.], может предпринять реальные меры (в кредитно-денежной и фискальной политике), чтобы предотвратить резкое наступление рецессии, а также ее дальнейшее перерастание в депрессию [т.е. решающим признается субъективный фактор (чиновники поумнели); что само по себе подозрительно; кроме того, авторы резко преувеличивают достижения экономической науки, в т.ч. свои собственные, - А.Ж.].

В 1990-е годы в американской экономике наблюдался самый стабильный период за всю ее историю. Многие люди думали, что экономические циклы уже изжили себя. Возможно, писали они, с помощью мудрого управления и свободных рынков нам удастся навсегда избежать крупных рецессий и инфляции. Но насколько оправдан такой прогноз? Мы считаем, что заявления подобного рода преждевременны. [Действительно, цикличность сгладилась, но отнюдь не изжила себя. Цикличность – неотъемлемое свойство капитализма. Информационный капитализм вносит в это свойство свою неоднозначную специфику: с одной стороны, революционные скачки в информационной экономике происходят гораздо чаще, чем в индустриальной; с другой стороны, передовикам информационного производства труднее удержать конкурентное преимущество, чем передовикам производства индустриального. Поэтому в информационной экономике резкие дисбалансы часты, но недолговечны. В результате дискретность макроэкономического развития сглаживается (хотя на уровне отдельных отраслей дискретность, наоборот, возрастает). - А.Ж.]
В 1990-е годы цикличность экономики не проявлялась в Северной Америке, однако экономики других стран [каких? постсоциалистических? восточноазиатских? - А.Ж.] испытали в этот период даже большие потрясения, чем в предыдущие десятилетия. Обратим ваше внимание на следующие пророческие слова одного из ведущих аналитиков циклов деловой активности Артура Оукена, сказанные им ближе к концу второго по продолжительности периода экономического подъема в истории США.

"В настоящее время рецессии обычно рассматриваются как нечто такое, что можно предотвратить, т.е. как авиакатастрофы, а не как тайфуны. Но мы же не можем навсегда избавиться от авиакатастроф, и неясно, будет ли у нас достаточно мудрости и реальной способности для того, чтобы ограничить рецессии. Опасность не исчезла. Силы, вызывающие возобновляющиеся рецессии, еще достаточно жизнеспособны и только ждут момента, чтобы вырваться на волю".

Вскоре после того, как Артур Оукен написал эти строки, США вступили в самый неспокойный период своего развития за послевоенный период. Жизнерадостный оптимизм не смог предотвратить наступление очередного экономического цикла.

РЕЗЮМЕ [к главе "Экономические циклы и теория совокупного спроса", - А.Ж.]
Экономические циклы

1. Экономические циклы – это периодические изменения объема совокупного продукта, прибыли и занятости, характеризующиеся широкомасштабным повышением или уменьшением экономической активности в большинстве секторов экономики. Они происходят во всех странах с развитой рыночной экономикой. Принято различать следующие стадии цикла: подъем (экспансия), пик, спад (рецессия) и дно (нижняя точка цикла).

2. Большинство экономических циклов обусловлены тем, что изменения совокупного спроса провоцируют резкие изменения в объеме производства, занятости и уровне цен. Смещение совокупного спроса происходит под влиянием изменения уровня расходов потребителей, предприятий, государства, т.е. уровня совокупных расходов. Сокращение совокупного спроса приводит к рецессиям или даже депрессиям. Всплеск экономической активности вызывает резкий рост инфляции.

3. Существуют разнообразные объяснения причин экономических циклов. Все зависит от того, на какие факторы делается акцент – внешние или внутренние. Важное значение нередко придается влиянию таких экзогенных факторов, как революции, выборы, войны, изменения валютных курсов или нефтяные шоки. В большинстве теорий утверждается, что эти экзогенные силы порождают циклическое движение экономики, взаимодействуя с внутренними механизмами, такими как мультипликатор и акселератор. Как люди отличаются друг от друга в разных странах, так и экономические циклы не похожи друг на друга в разные периоды и в разных странах.

Основы анализа совокупного спроса

4. Основной причиной экономических спадов в давние времена были неурожаи. Современная рыночная экономика может с легкостью впасть в состояние беспросветной нищеты, если недостаток совокупного спроса вызовет ухудшение экономической конъюнктуры и рост безработицы. В то же время чрезмерное использование печатного станка приводит к ускорению инфляции. Понимание того, какие силы влияют на совокупный спрос, включая проводимую государством фискальную и кредитно-денежную политику, позволяет политическим деятелям предпринимать правильные меры, позволяющие сгладить взлеты и падения деловой активности [гораздо большую пользу принесло бы понимание того, какие силы влияют на совокупное предложение! - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 875 - 878
"Исторически сложилось так, что периоды экономического роста были неизменными спутниками войн… Масштабные военные действия в прошлом нередко сопровождались значительным наращиванием военных расходов… Вообще, многие ученые полагают, что Соединенные Штаты Америки вышли из Великой депрессии во многом благодаря приготовлениям к вступлению во Вторую мировую войну. Аналогичные, но меньшие по своим масштабам военные приготовления к корейской и вьетнамской войнам также сопровождались периодами экономического роста."
[Когда основные прибыльные дисбалансы исчерпаны, а технологические революции, способные породить новые масштабные дисбалансы, запаздывают, практически единственным фактором, способным вывести капиталистическую экономику из кризиса, оказываются военные приготовления и войны (гос. закупки вооружения и боеприпасов плюс "трудоустройство" безработных в армии). Это обстоятельство – самая большая издержка индустриального капитализма. Подробнее см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1а". - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 905
"… Кредитно-денежная политика в наши дни представляет самый важный инструмент в руках государства, с помощью которого оно пытается регулировать экономические циклы ["самым важным инструментом" должна быть не кредитно-денежная, а информационная политика (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.]…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 929
"К числу непременных особенностей любой [не любой, а только капиталистической, - А.Ж.] рыночной экономики относятся периодические рецессии (или депрессии), во время которых резко повышается уровень безработицы, и подъемы деловой активности, во время которых уровень безработицы резко снижается, а экономика растет быстрыми темпами…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1158
"Самое тяжелое следствие любой рецессии связано с ростом безработицы. В результате сокращения производства потребность в рабочей силе уменьшается, компании не берут на работу новых людей и даже, наоборот, увольняют работающих…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1171
"… Сегодня цены держат курс только в одном направлении – растут в периоды экономических спадов и продолжают расти еще быстрее в периоды экономических подъемов. И эта тенденция сохраняется для всех стран с рыночной экономикой…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1211

"Реальные экономические циклы [заголовок подраздела, - А.Ж.]
Близко примыкает к новому классическому подходу еще один, основанный на гипотезе рациональных ожиданий и на предположении о совершенно конкурентных рынках, но делающий акцент на иных механизмах. Речь идет о теории реального экономического цикла (РЭЦ). Сторонники этого подхода считают, что появление экономических циклов связано исключительно со смещением кривой совокупного предложения. При этом они полностью игнорируют факторы спроса и, в частности, роль денег."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1255
"ПРЕДВАРИТЕЛЬНЫЕ ВЫВОДЫ [к главе "Макроэкономика: борьба научных школ", - А.Ж.]
В этой главе мы рассмотрели споры, возникавшие в последнее время среди специалистов в области макроэкономики. Каким же будет решение беспристрастных экономистов после знакомства с изложенными фактами? Если ничего не помешает присяжным прийти к единому мнению, мы, возможно, услышим следующие осторожные предварительные выводы.

· Долгосрочный экономический рост. Большинство макроэкономистов согласны с утверждением о том, что в долгосрочном периоде именно увеличение потенциального объема производства или производственных возможностей может обеспечить повышение уровня жизни, реальной зарплаты и реального дохода. Более того, потенциальный объем производства зависит от количества и качества имеющихся факторов производства, таких как труд и капитал, а также от технологии, предприимчивости и управленческих навыков. Чтобы оказать влияние на долгосрочный экономический рост, экономическая политика должна влиять на темпы роста факторов производства или способствовать повышению эффективности и улучшению технологии.

· Объем производства и занятость в краткосрочном периоде. В краткосрочном периоде ситуация более противоречива. Размеры производства и занятости определяются в результате взаимодействия совокупного спроса и предложения. Бесспорные факты свидетельствуют о том, что по крайней мере в течение нескольких лет колебания совокупного спроса (вызванные мероприятиями фискальной и кредитно-денежной политики или какими-то внешними причинами) вызывали циклические колебания производства и занятости. Это позволяет сделать вывод о том, что с помощью мер кредитно-денежной и фискальной политики, в принципе, можно стабилизировать экономические циклы. Большинство экономистов сегодня готовы признать лидерство ФРС в осуществлении стабилизационной политики.

· Безработица и инфляция. Многочисленные факты свидетельствуют о том, что инфляция носит инерционный характер. Если безработица оказывается выше своего минимального устойчивого уровня, темпы инфляции обычно снижаются, в то время как при высоком уровне производства продукции и занятости происходит повышение темпов инфляции. Однако компромисс между инфляцией и безработицей весьма непостоянен, и потому регулирование первой – очень сложное дело. Более того, никакого постоянного компромисса, видимо, вообще не существует, и потому страны не могут бесконечно снижать безработицу ценой увеличения уровня инфляции."
[∑ Авторы считают, что технологические и другие инновации ведут к долгосрочному экономическому росту, цикличность же связана не с инновациями, а с колебаниями спроса (в результате действий правительства и по другим внешним причинам).

На самом деле цикличность также связана с инновациями: когда прибыль, порожденная очередным технологическим скачком, обнуляется, наступает кризис, следующий скачок приводит к подъему. Т.е. циклы сопряжены с инновационной динамикой. Подробнее см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы". - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1262
"Новые школы в макроэкономике [подзаголовок резюме к главе "Макроэкономика: борьба научных школ", - А.Ж.]
10. Новая классическая макроэкономика исходит из того, что ожидания являются рациональными, цены и заработные платы – гибкими, а безработица в значительной мере носит добровольный характер. Теорема о неэффективности политики утверждает, что предсказуемая государственная политика не может оказывать существенного влияния на реальные объемы производства и уровень безработицы. Если творцы экономической политики будут систематически пытаться повысить объемы производства и снизить уровень безработицы, то люди быстро поймут сущность этой политики и без труда будут прогнозировать ее. Четкие правила "политической игры" обеспечат лучшие экономические результаты. Теория реального цикла деловой активности указывает на технологические преобразования и изменения на рынке труда, связанные с предложением, как ключ к разгадке существования циклов деловой активности."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1264
"… Никто не в состоянии предсказать, когда и где разразится очередной экономический кризис, который затем начнет распространяться подобно опасной инфекции.

Это значит, что проблема выработки экономической политики, которая бы дала возможность установить соответствующее равновесие между экономическим ростом и инфляцией, не потеряла своей актуальности и сегодня. Мы уже знаем, что траектория объема производства и цен определяется в процессе взаимодействия совокупного спроса и предложения. Однако меры, направленные на стабилизацию экономического цикла, должны осуществляться в результате воздействия на совокупный спрос [воздействие на совокупный спрос лечит не болезнь, а ее симптомы! - А.Ж.]. Другими словами, правительство может предотвратить спад или снизить инфляцию, используя свои кредитно-денежные и фискальные рычаги для изменения темпов роста совокупного спроса. К примеру, правительство может предпринять меры для стимулирования совокупного спроса. Ускорение темпов роста совокупного спроса повлечет за собой повышение реального объема производства, но вместе с тем вызовет и усиление давления на цены и заработную плату, что ускорит темпы инфляции."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1284 - 1285

"Управление спросом [подзаголовок, - А.Ж.]
Основным предметом внимания любого политического деятеля, причастного к разработке экономической политики (будь-то президент или председатель Совета директоров Федеральной резервной системы), составляют общее положение экономики и необходимость регулирования совокупного спроса ["основным предметом внимания любого политического деятеля" должны быть достаточные прибыли капиталистов-инноваторов (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Антикризисная политика государства: основные задачи"), - А.Ж.]. В периоды, когда экономика находится в состоянии экономического кризиса, правительство может воспользоваться фискальной и кредитно-денежной политикой для скорейшего оживления экономической деятельности. При угрозе инфляции использование кредитно-денежной и фискальной политики делает возможным замедление темпов экономического роста и предотвращение раскручивания инфляционной спирали. Все вышеперечисленное – это примеры управления спросом, которое предполагает использование мероприятий кредитно-денежной и фискальной политики для изменения уровня совокупного спроса.

Допустим, что экономика вступила в период глубокой рецессии. Совокупный спрос намного меньше потенциального объема производства. Какие меры в данном случае может предпринять правительство для того, чтобы оживить экономику? Оно может управлять совокупным спросом, увеличивая предложение денег, повышая структурный дефицит госбюджета или проводя данные мероприятия одновременно [авторы предлагают симптоматические меры с сильным побочным эффектом; в то время как основное внимание правительство должно обратить на стимулирование торгово-производственных инноваций (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать во время кризиса"), - А.Ж.]. После того как экономика отреагирует на кредитно-денежные и фискальные стимулы, темпы роста производства и занятость возрастут, а уровень безработицы снизится…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1285
"Итак, мы увидели, что, используя меры фискальной и кредитно-денежной политики, в принципе можно стабилизировать экономику ["в принципе" - нельзя! можно только смягчить колебания! - А.Ж.]. Многие специалисты в области экономики, особенно приверженцы кейнсианской школы, считают, что общество должно предпринимать практические шаги по сглаживанию колебаний экономического цикла. В то же время другие ученые скептически относятся к нашей способности прогнозировать циклические колебания и предпринимать соответствующие меры. Эта группа экономистов полагает, что правительство не в состоянии осуществлять эффективную экономическую политику, и поэтому свободу его действий нужно строго ограничить."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1291
"Деловые (экономические) циклы. Колебания национального продукта, дохода и занятости, продолжающиеся обычно от двух до десяти лет и сопровождающиеся широкомасштабным и одновременным повышением или снижением экономической активности во многих секторах экономики. Современная макроэкономическая теория считает, что деловые циклы происходят тогда, когда фактический ВВП оказывается выше (подъем) или ниже (спад или рецессия) относительно потенциального ВВП."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1314 - 1315 (из "Словаря терминов")
"Депрессия. Продолжительный период высокого уровня безработицы, низкого уровня объема производства и объема инвестиций, пессимистических ожиданий предпринимателей, падения цен и увеличивающегося количества банкротств. Более мягкой формой экономического спада является рецессия, характеризующаяся многими признаками депрессии, но в менее ярко выраженной форме. Более точным определением рецессии сегодня считается следующее: это ситуация, когда реальный ВНП снижается в течение, по крайней мере, двух кварталов."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1315 (из "Словаря терминов")
"Теория реального экономического цикла. Теория, утверждающая, что причиной экономических циклов является изменение совокупного предложения, происходящее прежде всего вследствие технологических изменений. При этом кредитно-денежное обращение и другие факторы совокупного спроса остаются фактически не учтенными."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1339 (из "Словаря терминов")
8. Методология
"Одним из основных препятствий к пониманию современной экономической теории является яркая палитра идей новых макроэкономических школ, соперничающих между собой. Преподаватели нередко удивляются, как этот предмет могут понять студенты, если сами специалисты по макроэкономике не в состоянии договориться друг с другом [т.е. "сами специалисты по макроэкономике" ничего не понимают! - А.Ж.]. Несмотря на то что многие выражают обеспокоенность подобной ситуацией в макроэкономике, на наш взгляд, такое положение – признак здоровья [похоже, авторы путают науку с политикой, - А.Ж.]. Нам представляется, что живые дискуссии все же лучше показного единодушия."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 32

"Несмотря на то что экономика может анализировать основные противоречия государственной политики, последнее слово в любом случае остается не за ней, поскольку в основе любых дебатов по поводу государственной политики лежат нормативные предположения и ценностные суждения о том, что именно следует считать справедливым и заслуженным. Таким образом, единственное, что может и должен делать экономист, это по возможности пытаться отделить позитивную науку от нормативных суждений, т.е. провести четкую разграничительную линию между экономическими вычислениями (рациональными рассуждениями) и человеческими чувствами (эмоциональными порывами)." [У западных экономистов такое разделение плохо получается (особенно при анализе прибыли)! - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 745

"Работая над этой книгой, мы хотели представить читателю основные современные теории ведущих экономистов. Основное внимание мы уделили современной кейнсианской школе, так как она лучше объясняет экономические циклы в рыночной экономике. Но силы, управляющие долгосрочным экономическим ростом, мы будем рассматривать на модели неоклассической школы…"
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1234

9. Выводы

"Неоклассический синтез", представленный в книге Самуэльсона и Нордхауса, к исследованию капитализма не пригоден.
Основная причина – неразличение простого и капиталистического рынка и связанное с этим непонимание сущности капитализма.
Приложение 1. Рынок и свобода

"… По своей сути, экономическая теория – это наука о выборе…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 30 - 31

"… Пытаясь уравновесить подчас совершенно противоположные потребности и желания, мы ежедневно делаем выбор, предопределяющий наше дальнейшее существование."

Самуэльсон и Нордхаус, с. 186

"… Люди "владеют" своей рабочей силой, это значит, что они контролируют ее использование; но этот важный "человеческий капитал" в настоящее время не может быть продан, он может только сдаваться в аренду…"

Самуэльсон и Нордхаус, с. 454

"Политики различают три вида равенства: равенство политических прав, например права голоса; равенство возможностей, обусловливающее равные права в отношении получения работы, образования и прочих социальных благ; и равенство результата, когда людям гарантированы равный доход и распределение. Если первые два вида равенства становятся все более приемлемы для таких прогрессивных демократических стран, как США, то равенство результата признано практически нереальным и слишком вредным для экономической эффективности."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 746
"… За последние пятнадцать лет одна за другой страны сбрасывают кандалы коммунизма и отказываются от системы централизованного планирования, которая подавляет инициативу людей. Это происходит вовсе не потому, что они прочитали об этом в учебниках по экономике, а главным образом потому, что они воочию убеждаются, что рыночно ориентированные страны Запада добиваются процветания, тогда как командные экономики Востока терпят крах. Впервые в истории человечества империя распалась просто потому, что она оказалась не в состоянии производить не только достаточное количество пушек, но и необходимое количество масла ["пушек" тоже не хватало; если бы Сов. Союз опережал в гонке вооружений, "империя" не распалась бы, - А.Ж.]."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1147

"ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ПРОГРЕСС И ПОЛИТИЧЕСКИЕ СВОБОДЫ [заголовок, - А.Ж.]
Одной из замечательных особенностей XX столетия и первых лет третьего тысячелетия является формирование тесной связи между экономическим прогрессом и политическими свободами. Философы прежней эпохи полагали, что огромное богатство – отличительная особенность аристократий и монархий. Тем не менее, анализируя ситуацию в нынешнем мире, мы обнаруживаем удивительный факт. Несмотря на то что не все страны с рыночной экономикой являются демократическими, любая страна с демократической политической системой – это страна с рыночной экономикой. Кроме того, практически каждая из стран с высоким уровнем доходов является не только страной с рыночной экономикой, но и страной политической демократии. Свобода рынка идет рука об руку с политическими свободами, такими как свободные и честные выборы, наличие весомой оппозиции и возможность самоопределения для основных меньшинств; эти политические свободы неотделимы от гражданских свобод, таких как свобода высказываний и ассоциаций, свобода печати, верховенство закона и уважение прав человека [увы, только с 19 в. (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капитализм и свобода, капитализм и рабство", подраздел "Либертизация капитализма"), - А.Ж.].

Почему демократическая политическая система столь открыта для экономического развития? Связь между экономическим прогрессом и политическими свободами удачно выразил политолог из Йельского университета Роберт Дал.

"Демократические системы заботятся об образовании своих граждан; а образованные работники способствуют инновациям и экономическому росту. Кроме того, верховенство закона, как правило, гораздо строже соблюдается в демократических странах: суды в них более независимы, права собственности защищены гораздо надежнее, договорные обязательства соблюдаются гораздо эффективнее, а произвольное вмешательство государства и политиков в экономическую жизнь менее вероятно. Наконец, современные экономики зависят от коммуникаций, а в демократических странах барьеры для них сокращены до минимума".

На рис. 34.4 показано, как расширение политических прав и гражданских свобод в разных странах шло чаще всего рука об руку с ростом доходов. Эта связь между экономическим прогрессом и политическими свободами совершенно очевидна: самые широкие политические права и гражданские свободы обеспечиваются в богатейших странах мира, в то время как граждане многих бедных стран томятся под гнетом политических репрессий и притеснений свободы слова, собраний и печати. Однако следует отметить ряд важных исключений из этого правила, поскольку рыночная экономика не является ни необходимым, ни, тем более, достаточным условием для демократии [! - А.Ж.]. Некоторые страны, совершающие переход от традиционных обществ к развитому капитализму, проходят в своем движении определенный период авторитарного правления. Подобный переход мы наблюдали на протяжении последнего столетия в восточно-азиатских обществах Тайваня и Южной Кореи, а также в большинстве латиноамериканских стран. В особенно трудные для экономики времена страны иногда испытывают некоторую "усталость от демократии" и позволяют сильным лидерам ниспровергать демократические институты.

Кроме того, необходимо правильно понимать экономическую сторону медали. Современная рыночная экономика имеет мало общего с экономикой свободной, ничем (кроме полиции) не стесняемой конкуренции, граничащей с анархией. Компании, действующие в рамках современной рыночной системы, должны платить налоги, удовлетворять определенным стандартам (здравоохранения, безопасности труда и защиты окружающей среды), а также подчиняться определенным этическим нормам, диктуемым обществом.

Итак, завершая наше изучение экономической теории, мы заслужили право немного расслабиться и порассуждать о том, что совершенно невозможно доказать с научной точки зрения. Наш осторожно-оптимистический взгляд на историю заключается в следующем. Современная демократия, действуя осторожно и продуманно и применяя на практике лучшее из того, что накопила человеческая мысль на протяжении всей истории своего развития, сможет избавиться от нынешних пороков: она сможет решить самые серьезные проблемы рыночной экономики, содействуя эффективности и справедливости и не принимая на себя избыточных затрат, связанных и с тем, и с другим.

В то же время современной демократии удастся сохранить важнейшие ценности, которые никогда не смогут быть учтены в нашем ВВП: свободу слова, свободу перемен и свободу жить так, как мы предпочитаем жить." [Этой фразой завершается основной текст книги, - А.Ж.]
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1300 - 1302
Приложение 2. Этнология
"Технологические изменения, как правило, ассоциируются с инвестициями и новым оборудованием. Их использование дает большие надежды развивающимся нациям, поскольку они могут получить самые совершенные технологии, разработанные более развитыми странами. Однако для этого необходима предприимчивость, поэтому одна из сложнейших задач экономического развития – стимулировать экономический рост при недостатке предпринимательского духа."
Самуэльсон и Нордхаус, с. 1074

� Цитата – из врезки.


� Ср. у Шумпетера (с. 80): "Дело в том, что подобный метод рассмотрения [маржинализм, - А.Ж.] должен только научить нас понимать масштабы (размеры) производства. Из него вовсе не следует, что производитель изготовляет и продает свой продукт последовательно и постепенно. Он производит все единицы своего продукта с предельными издержками и получает за все только предельную цену".


� Этот раздел я рассматриваю как факультативный и даю его с минимальными комментариями.


� "Рыночное равновесие" выделено авторами.


� "Ценой, расчищающей рынок" выделено авторами.


� Цитата – из врезки.





