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1. Рынок и капитализм
"Общественная система с ясными правами собственности и малым количеством ограничений на обмен порождает денежные цены, которые помогают людям, стремящимся реализовать свои сравнительные преимущества, определить, в каком точно направлении лежат их преимущества."

Хейне, с. 187

"… В конце концов, рынок – это просто набор взаимосвязей, или то, что мы назвали "процессом конкурентных торгов" [определение рынка см. в тезисах "Рынок" (раздел "Понятие "рынок"), - А.Ж.]."

Хейне, с. 204

"Государственная политика чаще всего подвержена влиянию групп, преследующих специальные интересы. Государство скорее готово слегка ущемить многих людей, чем крепко прижать нескольких. Государственная политика определяется не столько общественными интересами, сколько бесконечной чередой исключительно частных интересов. Вот почему интересы потребителя одерживают верх в словесных спорах, но политику контролируют интересы производителя [в современных демократических странах политику всё больше определяют "простые люди", т.е. потребители (см. тезисы "Капитализм", в конце Приложения 3), - А.Ж.]. Интересы производителей просто больше сконцентрированы, более резко выражены. Производители знают, что от их действий или бездействия существенным образом зависит их собственное благосостояние, и поэтому в их интересах предпринимать действия. Но ни один отдельный потребитель не может ожидать от политического действия ничего, кроме небольшой выгоды, поэтому ни у одного из них нет стимула, чтобы взять на себя издержки."
Хейне, с. 462

2. Стоимость и цена
"Каждый согласится с тем, что спрос отражает ценностные ориентиры людей (people's values). Но многие считают, что предложение относится к материальной стороне экономики и управляется такими объективными реалиями, как издержки производства, а не субъективными человеческими ценностями или предпочтениями. Такое мнение ошибочно. Предложение и издержки также основаны на оценках [не "также", а в значительно меньшей степени, чем спрос (см. тезисы "Стоимость", разделы "Трудовая стоимость" и "Потребительная стоимость"), - А.Ж.]."

Хейне, с. 73

"Экономическое мышление не признает никаких объективных стоимостей. Это противоречит здравому смыслу [действительно, противоречит! - А.Ж.], который подсказывает нам, что вещи все же обладают "реальной" стоимостью [см. обобщающий комментарий ниже, - А.Ж.], которая определяется скорее законами физики, чем причудами человеческой психики. Трудно спорить со здравым смыслом, но придется попробовать [проба не удалась! - А.Ж.]."

[∑ Объективные факторы стоимости существуют: со стороны предложения – это усредненное рабочее время (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"); со стороны спроса – платежеспособность покупателей и степень физиологической императивности удовлетворяемых потребностей (см. тезисы "Стоимость", раздел "Потребительная стоимость"). Объективная компонента спроса резко сказывается на ценах продуктов питания и других жизненно необходимых товаров в условиях их дефицита (см. тезисы "Стоимость", разделы "Разбалансированные (неуравновешенные) рынки" и "Единицы измерения стоимости"), - А.Ж.]
Хейне, с. 80

"… Иллюзия чисто технологической эффективности умирает тяжело [потому что "иллюзия" реальна, - А.Ж.], однако она заслуживает, чтобы ее затоптали до смерти [нелепая маржиналистская идея (критику см. в тезисах "Бем-Баверк"), - А.Ж.]. Нет такой машины, такого процесса, такого устройства, настолько эффективного, чтобы его нельзя было сделать неэффективным (или настолько неэффективного, чтобы его нельзя было сделать эффективным) с помощью соответствующего изменения ценностей."

[∑ Иррациональному "изменению ценностей" в рыночном обществе воспрепятствует конкуренция – если не внутренняя, то внешняя. Что же касается нерыночных обществ (например, первобытных или "социалистических"), то там, действительно, традиции, идеология или грубая сила в состоянии любую эффективную технику сделать неэффективной, а любую неэффективную – относительно эффективной (см. тезисы "Стоимость", в конце раздела "Трудовая стоимость"). - А.Ж.]
Хейне, с. 171 - 172

"Некоторые могут захотеть использовать в качестве конечной меры относительных издержек рабочее время, затраченное на производство этих товаров. Для этого нам потребовалось бы сначала найти некий общий знаменатель для труда разной квалификации и эффективности [таким "общим знаменателем", причем достаточно объективным, может служить единица времени предельно простого труда "общественно нормального" работника (см. тезисы "Стоимость", раздел "Трудовая стоимость"), - А.Ж.], а также способ перевода таких затрат, как оборудование и земля, в единицы рабочего времени [затраты на оборудование переводятся в единицы рабочего времени с помощью субъективного, в той или иной мере, "коэффициента сложности" (см. там же), затраты на землю – с помощью понятия "потребительная стоимость предложения" (см. тезисы "Стоимость", разделы "Полная стоимость" и "Стоимость и цена природных ресурсов"), - А.Ж.]. Однако даже если бы мы справились с этой задачей, нам пришлось бы также принять спорную предпосылку о том, что час работы в Японии обладает такой же ценностью, что и час работы в Соединенных Штатах [принимать эту предпосылку не обязательно (см. тезисы "Стоимость", в конце раздела "Трудовая стоимость, заработная плата и производительность труда"), - А.Ж.]. Но так ли это? Отношение к работе и отдыху определяется культурой [см. тезисы "Стоимость", в конце раздела "Трудовая стоимость", - А.Ж.], и нет достаточных причин предполагать, что час рабочего времени в одной стране ровно настолько же "дорог", как в другой."

[∑ Нападки автора на теорию трудовой стоимости – в классическом варианте весьма несовершенной – необоснованны и примитивны. Научная критика теории трудовой стоимости представлена Шумпетером (см. тезисы "Шумпетер (КСД)", раздел "Стоимость", способы устранения указанных Шумпетером недостатков – см. там же). - А.Ж.]
Хейне, с. 180

"… Коренное сходство предложения и спроса…" [состоит в том, что и то, и другое имеет "стоимость" (см. тезисы "Стоимость", раздел "Стоимость предложения и спроса"), - А.Ж.].

Хейне, с. 236 (в примечании)

"Когда мы рассуждаем о том, что люди заслужили и чего не заслужили, то речь идет о морали, а не об экономике. Мораль – настолько сложный предмет, что мы с большим удовольствием обошли бы его. Однако экономисты вновь начинают открывать (а Адам Смит прекрасно понимал это два столетия тому назад!), что кривые спроса и кривые предложения – наиболее фундаментальные инструменты экономического анализа – зависят от убеждений и обязательств, которые по своей сути являются моральными понятиями…" [более общо: стоимость, спрос и предложение определяются, в конечном счете, менталитетом и культурой данного общества (см. тезисы "Стоимость", раздел "Логика и динамика рынка"), - А.Ж.]
Хейне, с. 324 - 325

3. Конкуренция и монополия, равновесие и неравновесие
"Совершенно очевидно, что конкуренция присуща не только капиталистическому обществу или обществу, использующему деньги. Это вывод фундаментальной важности: конкуренция есть следствие редкости, и от нее можно избавиться, только устранив редкость…"

Хейне, с. 108

"… Покупатели не конкурируют с продавцами. Покупатели конкурируют друг с другом за то, что им предоставляют продавцы. Продавцы конкурируют с продавцами за покупателей…"
Хейне, с. 371

"… Конкуренция (примерно в том смысле, в каком ее обычно понимают) живет и здравствует в сегодняшней американской экономике, хотя частенько с ней происходят несчастные случаи, а иногда и приступы серьезной болезни."
Хейне, с. 630

"… Чем обширнее та сфера, к которой мы хотим применить понятие равновесия, тем более туманным и неопределенным становится смысл этого понятия, и тем более оно затрудняет понимание стоящих перед нами проблем [увы, это так! - А.Ж.]."
Хейне, с. 654 - 655

4. Прибыль

"… На рынке ценополучателей конкуренция подталкивает производство к той точке, где цена равна предельным издержкам [а прибыль равна нулю (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]."
Хейне, с. 241

"… Конкуренция имеет тенденцию перераспределять доходы от поставки блага в пользу покупателей и других поставщиков [см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", - А.Ж.]…"
Хейне, с. 299

"Неопределенность как источник прибыли [заголовок, - А.Ж.]
[Неопределенность – не источник прибыли, а одно из возможных сопутствующих обстоятельств (см. в комментариях ниже), - А.Ж.]
Давайте теперь подведем итог. Полные издержки – это стоимость альтернативы, поэтому они включают в себя не только то, что фирма заплатила другим за использованные товары и услуги, но также и неявно выраженную (implicit) ценность любых благ – труда, земли, капитала, – которые поставляет сама фирма. Процентные платежи являются частью издержек фирмы, причем в них входит часть выплачиваемых акционерам фирмы дивидендов, примерно равная тем процентным доходам, которые акционеры могли бы получить, одолжив вложенные в акции деньги кому-нибудь еще. Если мы включаем в расчет полных издержек все эти слагаемые, измеряя их стоимостью альтернативы [при таком подходе расчет полных издержек возможен далеко не всегда (подробно см. в тезисах "Макконнелл и Брю", раздел "Прибыль", комментарии к т. 2, с. 182 - 184), - А.Ж.], то не видно никаких причин, почему какая бы то ни было фирма обязательно должна получать выручку, превышающую издержки. Фирмы могут получать нулевую прибыль и продолжать функционировать [при нулевой прибыли капиталистическое предпринимательство бессмысленно (см. тезисы "Капитализм", разделы "Сущность капитализма", "Прибыль и ее источники", "Капиталистические циклы и кризисы", "Философия капитализма"), - А.Ж.]. Они даже могут считаться благополучными фирмами и иметь возможность занимать дополнительные средства для расширения производства – до тех пор, пока их выручки достаточно для покрытия всех их издержек [справедливо лишь для "простых товарных" и "полукапиталистических" фирм (см. тезисы "Капитализм", разделы "Типология рынков: сравнительное обобщение" и "Малый бизнес и капитализм"); капиталистическое предприятие, у которого выручка равна издержкам, а прибыль, соответственно, равна нулю, никак не может считаться "благополучным", - А.Ж.].
На самом деле, если бы фирма могла проникнуть в такую сферу бизнеса, которая гарантировала бы выручку большую, чем соответствующие издержки, разве в эту сферу не устремилось бы столько людей, что конкуренция между ними свела бы разницу между выручкой и издержками к нулю? [да! но не мгновенно! существует множество факторов, сдерживающих потенциальных конкурентов на старте: неполная информация (т.е. та самая "неопределенность", о которой говорит автор), отсутствие свободного капитала, психологическая неготовность; но даже при наличии всего перечисленного, требуется еще и время, чтобы догнать новатора (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подразделы "Источник 1", "Источник 2", "Источник 3"), - А.Ж.] Помните, что под издержками понимаются все издержки, включая фактическую или неявную плату за организацию и ведение дела [действительно, трудовой доход предпринимателя – часть издержек, - А.Ж.]. Гарантированность [не "гарантированность", а высокая вероятность, - А.Ж.] дохода, превышающего такие издержки, наверняка привлечет новые фирмы. Их приход в данную сферу увеличит объем выпуска, уменьшит цену продукции в соответствии с законом спроса и тем самым сократит разрыв между полной выручкой и полными издержками. Этот разрыв может одновременно сокращаться и с другой стороны, по мере того как новые фирмы увеличат спрос и повысят издержки на приобретение ресурсов, используемых для производства своей продукции. Когда разрыв между полной выручкой и полными издержками исчезнет, т.е. когда прибыль уменьшится до нуля, не останется больше стимулов для проникновения в данную сферу новых фирм [и для "старых" фирм стимул также исчезнет! - А.Ж.].

В реальном, постоянно изменяющемся и всегда неопределенном мире такого не происходит. Люди видят, что некоторые сферы бизнеса прибыльны, но не знают, каким образом они сами могут поучаствовать в извлечении этой прибыли. В мире, где информация является редким благом, многие могут даже не подозревать о существовании такой прибыли. И поэтому прибыли существуют и продолжают существовать: конкуренция не сводит их к нулю [рано или поздно всё же сводит: любая прибыль временна (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Извлечение прибыли (выводы и обобщения)", Вывод 3), - А.Ж.]. Однако это происходит по причине неопределенности, в отсутствии которой все, относящееся к получению прибыли, было бы широко известно, все возможности ее получения были бы полностью использованы, и, следовательно, прибыли везде равнялись бы нулю [источник прибыли – тот или иной дисбаланс; неопределенность – не источник прибыли, а возможное сопутствующее обстоятельство; даже при полной определенности кто-то всегда вырывается вперед – по причине большей расторопности, больших возможностей в привлечении капитала, да и просто большей удачливости (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подраздел "Источник 1"), - А.Ж.].

Те же рассуждения приложимы к убыткам. Никто не связывался бы с деловым предприятием, зная, что полная выручка не покроет полных издержек [похоже, автор всерьез полагает, что покрытие издержек выручкой удовлетворит капиталиста?! хотя, конечно, нулевая прибыль, в краткосрочном аспекте, для уже ввязавшегося в дело – лучше, чем убытки, - А.Ж.]. Но будущее неопределенно; события не всегда развиваются в соответствии с надеждами инвесторов; принимаемые решения и совершаемые действия на поверку оказываются ошибочными; так что в действительности возникают убытки.

Поскольку в мире без неопределенности не было бы ни прибылей, ни убытков, мы можем сделать вывод, что прибыли (или убытки) являются следствием неопределенности [временные прибыли у одних и временные убытки у других были бы и при полной определенности (см. в комментариях выше), - А.Ж.]. Тем самым прибыль не является платой за получение тех или иных ресурсов. Это остаток; это то, что остается от выручки, когда оплачены все издержки; это результат более точного, по сравнению с большинством людей, предсказания будущего [в общем случае "это результат" различных дисбалансов, обнаруженных или созданных передовыми капиталистами (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники"), - А.Ж.]."

[∑ Автор а) не видит разницы между рынком простым и капиталистическим, поэтому цель капиталистического предпринимательства понимает неверно (вместо положительной прибыли – сведение концов с концами);

б) подменяет общую проблему временности любой прибыли частной проблемой неопределенности, в результате анализ процесса извлечения прибыли подменяется рассмотрением одного из возможных начальных условий. - А.Ж.]
Хейне, с. 319 - 321

"Никто не может получить прибыль, вкладывая деньги в активы или в производство, которые по общему убеждению должны принести доход выше текущей ставки процента, поскольку такое вложение будет считаться "выгодным делом" ("good deal") [предположим, "общее убеждение" есть, но многим нечего вкладывать, а некоторые не хотят рисковать, - А.Ж.]. А спрос на "выгодное дело" повышает издержки на получение доли в нем до того уровня, при котором это "дело" будет уже не прибыльнее других активов и других возможностей ["повышает", но не сразу; причем основная проблема для капиталиста-новатора состоит не в повышении издержек, а в неизбежном уменьшении общей выручки; но так или иначе, динамика прибыли, т.е. сама суть капитализма, автором игнорируется! - А.Ж.]."
Хейне, с. 321

"Скопить состояние можно или производя что-то, что может быть продано за гораздо большую сумму, чем издержки производства, или же инвестируя в чье-то предприятие, которое принесет большую прибыль, продавая такой же продукт. Однако критически важно, чтобы исход был неопределенным. В этом-то вся загвоздка ["важно", но не "критически", - А.Ж.]. Вы должны знать больше других – или же уметь более точно предсказывать неопределенное будущее [или иметь незанятых ресурсов больше других, или действовать быстрее других, или рисковать больше других, или быть удачливее, чем другие (и всё – при том же знании и умении предсказывать); главное же – "вы должны" уметь создавать новые дисбалансы и грамотно использовать уже имеющиеся (см. тезисы "Капитализм", раздел "Прибыль и ее источники", подразделы "Источник 1" и "Извлечение прибыли (выводы и обобщения", Вывод 1), - А.Ж.], – чтобы иметь надежду получить большие прибыли. В противном случае вы целиком полагаетесь на свое везение [везение – один из важных факторов прибыли, - А.Ж.]. Однако, если вы полагаетесь на везение, у вас есть равная вероятность, что вам не повезет и вы понесете большие убытки. Важное свойство чистого везения – то, что оно должно быть чистым. Инвестор, постоянно получающий прибыли, которые мы определяем как чистый доход сверх обычной нормы дохода за счет доступных инвестиционных возможностей, должен успешнее других предсказывать неопределенное будущее [такой инвестор скорее избежит убытков, чем получит прибыль; инвестор, претендующий на прибыли, должен уметь не столько предсказывать будущее, сколько его создавать (см. в комментарии выше), - А.Ж.]."
Хейне, с. 322

"Может ли кто-нибудь получить прибыль от любого вида деятельности, если нет хоть какой-то неопределенности? [да, может, если (в частности) действует быстрее других; но прибыль эта, как и любая другая в условиях свободной конкуренции, носит преходящий характер, - А.Ж.]" 
Хейне, с. 333

"Прибыли и убытки возникают вследствие неопределенности и не могут существовать без нее [прибыли и убытки возникают вследствие различных рыночных дисбалансов и могут существовать даже при полной определенности (см. в комментариях выше), - А.Ж.]. Там, где достоверно известно все, что необходимо знать для получения прибыли, конкуренция за прибыль ее же и устранит – либо уменьшив выручку, либо увеличив издержки…" [устранит, но не сразу (степень неопределенности, конечно, важна: чем больше неопределенность, тем медленнее идет процесс обнуление прибыли), - А.Ж.]
Хейне, с. 334 - 335

"Удобное определение прибыли – полная выручка минус полные издержки, если только в расчет полных издержек полностью включать альтернативную стоимость [при таком подходе расчет полных издержек возможен далеко не всегда (подробно см. в тезисах "Макконнелл и Брю", раздел "Прибыль", комментарии к т. 2, с. 182 - 184), - А.Ж.]."
Хейне, с. 343

"Прибыль возникает в результате неопределенности [критику см. в комментариях выше, - А.Ж.]. В условиях отсутствия неопределенности любые расхождения между совокупной выручкой и совокупными издержками будут устранены в процессе конкуренции, и прибыль станет равной нулю [т.е. не сразу! причем "будут устранены" и в условиях исходной неопределенности – только медленнее, - А.Ж.].

Возможность получения прибыли стимулирует рискованное поведение, нововведения и побуждает предпринимать особые усилия всякого, кто ожидает получить разницу между реальным исходом событий и тем, что ожидает большинство людей."

Хейне, с. 343

[∑ к разделу "Прибыль"
Автор:

1) не видит разницы между простым и капиталистическим рынком; соответственно, не видит в положительной прибыли главной цели капиталистического предпринимательства;
2) связывает прибыль исключительно со знанием, предвидением, готовностью рисковать – но не учитывает наличия прибыльных дисбалансов (или возможности их создания), размера свободного капитала, расторопности, удачливости и многих других объективных и субъективных факторов;

3) принимает во внимание только одно из возможных начальных условий (определенность / неопределенность) и конечный результат (наличие / отсутствие прибыли), процесс изменения прибыли (рост - стабилизация - падение - обнуление) не рассматривается. - А.Ж.]
5. Циклы и кризисы
"У правительства существует одна обязанность, которая в наши дни привлекает к себе почти столько же внимания прессы и общественности, сколько все остальные, вместе взятые, – это обязанность предотвращать, устранять или каким-то иным образом контролировать инфляцию и спады производства [см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", - А.Ж.]."
Хейне, с. 483
"Мы только что описали феномен спада, используя понятие "объем производства". Однако издержки и причины спадов, пожалуй, лучше описывать через понятие "дохода" [еще лучше – через понятие "прибыли" (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]. В конечном счете именно потеря дохода [точнее, потеря прибыли, - А.Ж.] больше всего разочаровывает производителя, и именно снижение дохода заставляет его сдерживать расширение производства. Владельцы или менеджеры коммерческих фирм рассчитывают на продажу определенного количества своей продукции по определенной цене [по цене, обеспечивающей положительную прибыль, - А.Ж.]. Но когда продажи не оправдывают ожиданий, запасы непроданных благ накапливаются, а издержки растут быстрее доходов, тогда производство снижается или даже приостанавливается. Прибыль является тем критерием, которым руководствуются при принятии всех этих решений [Совершенно верно! Однако с точностью до а) понимания прибыли, достаточной для бескризисного развития (вместо положительной прибыли – фактически нулевая, - см. раздел "Прибыль"); б) понимания причин падения прибылей (вместо наступающего общего баланса – накопление дисбалансов, - см. ниже в этом разделе). - А.Ж.]."
Хейне, с. 492
"Теория совокупного спроса процветала много лет [с начала 30-х гг., - А.Ж.], до тех пор, пока опыт 70-х годов отчетливо не обнажил ее наиболее серьезные недостатки, после чего произошло возрождение интереса к влиянию факторов предложения на экономический рост и стабильность цен [в настоящее время теория совокупного спроса вновь (или по-прежнему) процветает (см. тезисы "Самуэльсон", раздел "Циклы и кризисы"), - А.Ж.]."
Хейне, с. 529
"Глубина спада 1929 - 1933 гг. была беспрецедентной в истории США. Неменьшую тревогу вызывала и неспособность американской экономики "прийти в себя" после его окончания. Экономисты уже давно и много знают о спадах. Они даже несколько [! - А.Ж.] продвинулись в понимании их причин и в поиске средств их ослабления. Но все теории исходили из того, что спады – это временные затруднения. Считалось, что они возникают из-за ошибочных решений, основанных на ложных ожиданиях [полное непонимание! - А.Ж.], и исчезают вскоре после исправления этих ошибок. Когда же ошибки исправлены, начинается оживление, ведущее производство и доходы к новым высотам. Спады рассматривались как короткие перерывы всеобщего долговременного роста. Опыт 30-х годов, естественно, вызвал серьезные сомнения в правильности таких представлений."
Хейне, с. 572

"Традиционная [до Кейнса, - А.Ж.] экономическая теория рассматривала спады как периоды временного излишка. Действительно, во время спада рабочие не могут найти работу, а товары остаются непроданными. Предложение труда и произведенных товаров оказывается выше спроса на них. Любой экономист скажет вам, что для устранения излишка надо понизить цену. Если рабочие не могут найти работу, значит, они хотят получать заработную плату, которая превышает их ценность для работодателя. При более низкой зарплате все, кто хочет работать, смогли бы найти место. Если производители не могут продать всю выпущенную ими продукцию, значит, они запрашивают слишком высокую цену; при достаточно низкой цене все продукты, приносящие хоть какую-то пользу, можно продать. Такова природа спроса и предложения. Спад – это просто временное отклонение от равновесия. Он окончится, как только цены и зарплата достигнут своего равновесного, "расчищающего рынок" уровня [с точностью до наоборот! спады начинаются с достижением равновесия, оканчиваются – с выходом из него (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]."
Хейне, с. 573

"Вневременной равновесный подход, свойственный традиционной экономической теории, в духе которой воспитывался Кейнс, не давал возможности исследовать этот идущий ощупью поиск нового равновесия [дело в "равновесном подходе" как таковом: функциональной нормой капитализма является неравновесие, поэтому равновесный подход к исследованию капитализма, и особенно к исследованию капиталистической цикличности, в принципе неприменим (см. тезисы "Капитализм", раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы" и раздел "Методология изучения капитализма"), - А.Ж.]. В его рамках предполагалось, что, если старое равновесие будет нарушено, произойдет мгновенный скачок к новому равновесию. Но если причины спадов возникают именно тогда, когда экономика выходит из состояния равновесия [с точностью до наоборот! см. комментарии выше, - А.Ж.], значит, традиционная теория действительно игнорирует всю эту проблему."
Хейне, с. 574

"… В "Общей теории" Кейнс попытался объяснить экономические спады последствиями неопределенности и длительности приспособления… [а) появился фактор времени, что хорошо; б) однако равновесие не переосмыслено, что фактически обесценивает а), - А.Ж.]".
Хейне, с. 574

"К концу 30-х годов большинство наблюдателей пришли к однозначному выводу. Сравнительно небольшие изменения спроса способны вызвать значительные изменения производства и занятости. Кумулятивное взаимодействие падения расходов, производства, доходов и ожиданий может превратить небольшие сбои в огромные разрушения, поскольку в экономической системе нет достаточно мощных стабилизирующих сил [для выхода из кризиса нужны не стабилизирующие, а дестабилизирующие силы (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Антикризисная политика государства: общие принципы"), - А.Ж.]. Если экономика начала скользить к спаду, то реакция на изменившиеся обстоятельства потребителей, инвесторов и производителей вовсе не обязательно вернет ее к состоянию полной занятости. Напротив, экономика может неопределенно долгое время пребывать в таком положении, когда объем производства намного ниже производственных мощностей, а уровень безработицы высок.

Основы кейнсианского взгляда на вещи коренятся в специфических предпосылках, из которых исходили (иногда неявно) все его приверженцы. Почти все эти предпосылки затрагивают вопросы координации [дело не в "координации", дело, как указывал Хейне (см. в начале раздела), – в прибыли, - А.Ж.]. Передается ли информация в рыночной экономике достаточно быстро и беспрепятственно, чтобы ограничить и нейтрализовать последствия дестабилизирующих решений? [на самом деле, вопрос должен стоять так: "передается ли информация достаточно быстро и беспрепятственно", чтобы "ограничить и нейтрализовать" движение экономики к общему равновесию (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.] Или эти решения усугубляются распространением в экономике таких сигналов, которые побуждают одних людей ухудшать положение других для того, чтобы им самим стало лучше, в результате чего хуже становится почти всем?"

Хейне, с. 579

"Кейнс опасался, что система не "сработает" и не сможет скоординировать решения сберегателей и инвесторов. Он опасался, что в промышленно развитых странах возникнет хронический недостаток спроса, который приведет к высокому уровню безработицы. Однако кроме мрачного диагноза Кейнс предложил и рецепт для лечения. Если частный сектор не хочет инвестировать столько, сколько нужно для полной занятости, государство должно предпринять меры для заполнения бреши [государство должно предпринять совсем другие меры (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Что делать при приближении кризиса"), - А.Ж.]."
Хейне, с. 583

"В последние годы становится все яснее, что у нас нет достаточных знаний для того, чтобы вести экономику твердым курсом полной занятости и стабильных цен [потому что "у нас" (т.е. "у вас") нет теории капитализма и нет теории циклов и кризисов! - А.Ж.]…"
Хейне, с. 609

"… [Автор приводит одну из точек зрения, - А.Ж.] Спады происходят во многом оттого, что люди делают ошибки, которые затем приходится исправлять [необходимо уточнить: к кризису ведут ошибки передовых предпринимателей, которые своевременно не выходят из отраслей, близких к равновесию; и наоборот, чем точнее отстающие предприниматели определят сферы прибыльных вложений, тем быстрее наступит кризис равновесия (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]…"
Хейне, с. 609

"Проблему спадов и безработицы трудно обсуждать, не используя такие агрегированные показатели, как совокупные потребительские, инвестиционные и государственные расходы, налоговые поступления, совокупный спрос, национальный продукт и национальный доход. Вместе с тем важно учитывать, что эти показатели скрывают саму суть проблемы, которую мы пытаемся разрешить [так как "эти показатели" нивелируют локальные и временные прибыли, - А.Ж.]. Дело в том, что совокупный национальный продукт – это сумма продукции нескольких миллионов фирм, производящих различные блага при постоянно меняющихся условиях как со стороны издержек, так и со стороны спроса. Издержки и спрос для разных фирм могут изменяться в разных направлениях и с разной скоростью. Именно эти различия и связанная с ними неопределенность как раз и являются первой причиной спадов [наоборот: "различия и связанная с ними неопределенность" способствуют подъему; равные условия на старте и полная определенность быстро обнуляют прибыли и порождают кризис, - А.Ж.].

Вспомним, что спад – это не просто замедление темпов экономического роста. Это такое замедление, которое оказывается неожиданным и потому разрушительным для большого числа (но не для всех!) производителей, обнаруживших, что их ожидания будущих прибылей были излишне оптимистичны. Спады начинаются оттого, что в экономике накопились многочисленные дисбалансы [наоборот: спады начинаются с приближением общего баланса (см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]. Глубину спадов можно измерять с помощью высокоагрегированных показателей. Но их нельзя до конца понять и тем более контролировать, если не обращать внимания на изменения издержек и спроса для различных отраслей, регионов, и даже фирм."

Хейне, с. 611 - 612

"Спор между теоретиками совокупного спроса и совокупного предложения начался еще в XVIII в., хотя эти термины ("demand-side, supply side") стали употребляться лишь в 70-е годы. Предшественники Смита преимущественно подходили к экономике со стороны спроса. Они были озабочены тем, чтобы поддерживать спрос на отечественную продукцию, ограничивая иностранную конкуренцию и сохраняя в обращении большое количество денег. Напротив, Смит последовательно выступал со стороны предложения. Его внимание занимали стимулы для производителей...

Теория совокупного предложения в различных формах [заголовок, - А.Ж.]
Термин "теория совокупного предложения" ("supply-side economics") возник в 70-е годы для обозначения совокупности теоретических подходов и рекомендаций в области экономической политики, нацеленных на ускорение экономического роста и увеличение занятости посредством усиления стимулов для производителей. Главной рекомендацией тех, кто стал причислять себя к сторонникам "теории совокупного предложения", было создание более благоприятных условий для деятельности бизнеса: снижение налогов и ослабление государственного регулирования [эти банальные рекомендации не в состоянии предотвратить кризис; более того, несвоевременное и непродуманное "снижение налогов и ослабление государственного регулирования" может кризис спровоцировать, - А.Ж.]. Но в этой главе термин "теория совокупного предложения" будет употребляться несколько шире. Мы обозначим им все экономические теории, которые доказывают, что управление совокупным спросом – неэффективное средство для достижения полной занятости и стабильности цен, и рекомендуют уделять больше внимания факторам, воздействующим на предложение.

Среди "предложенцев" в указанном смысле слова можно обнаружить людей противоположных политических взглядов. Некоторые из них считают, что рынки работают недостаточно хорошо, и государству, чтобы совладать и с инфляцией, и со спадом, следует активнее контролировать цены и доходы. Другие утверждают почти противоположное: рынки функционируют настолько хорошо, что всякая попытка воздействовать на производство и занятость с помощью управления совокупным спросом обречена на провал. Единственный способ, которым правительство может подстегнуть экономический подъем, – это улучшить перспективы получения прибылей для фирм [в общем случае, верно; однако с точностью до понимания "прибыли" и ее циклической динамики (см. тезисы "Капитализм", разделы "Прибыль и ее источники" и "Капиталистические циклы и кризисы"), - А.Ж.]."

Хейне, с. 621 - 622

"… Причиной спада является накапливание ошибок [причиной спада является накапливание ошибок передовыми капиталистами и исправление ошибок капиталистами отстающими: чем позже передовики осознают, что их источники прибыли близки к истощению, и чем быстрее аутсайдеры "приобщатся" к этим источникам, тем быстрее наступит кризис, - А.Ж.]…"
Хейне, с. 627

"… Мы можем предположить, что значительные расстройства экономики вполне могут быть вызваны тем, что государство плохо исполняет свою важнейшую роль – разъяснять правила игры и следить за их соблюдением [см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Антикризисная политика государства: основные задачи", - А.Ж.]…"
Хейне, с. 630

"Какую же политику должно выбрать правительство, чтобы обеспечить рост реального ВНП и занятости? Оно должно придерживаться политики стимулирования предложения: создавать стимулы для тех, чьи решения ведут к увеличению производства и занятости."
Хейне, с. 636

"Богатые, промышленно развитые страны всегда испытывали периодические колебания производства и занятости. Является ли нестабильность неотъемлемой чертой любой экономической системы, работающей без государственного вмешательства? Скорее всего, да. Но как велика может оказаться нестабильность, если государство откажется от попыток стабилизировать совокупный спрос? [Во-первых, "стабилизировать совокупный спрос" в общем случае не надо, – надо воздействовать не на спрос, а на предложение; во-вторых, предложение не надо стабилизировать, – в общем случае его надо дестабилизировать; в-третьих, воздействовать надо не на совокупное предложение, а на множество частных и конкретных предложений (см. тезисы "Капитализм", раздел "Антикризисная политика и антикризисное поведение", подраздел "Антикризисная политика государства: основные задачи"). Таким образом, в лозунге "стабилизировать совокупный спрос" на три слова приходится три дорогостоящих ошибки. - А.Ж.] Насколько глубоки будут спады? Сколько времени они будут продолжаться? Во что они нам обойдутся? И кто именно будет страдать?..."
Хейне, с. 691

[∑ к разделу "Циклы и кризисы":
Сущность и причины капиталистической цикличности понимаются автором, как и другими современными экономистами, с точностью до наоборот: спад рассматривается как следствие накопившихся дисбалансов, подъем связывается с восстановлением равновесием (для сравнения см. тезисы "Капитализм", раздел "Капиталистические циклы и кризисы" и раздел "Философия капитализма", подраздел "Балансы и дисбалансы"), - А.Ж.]
6. Выводы

Эклектическое соединение маржинализма, неоклассики и кейнсианства, представленное в книге Хейне, к исследованию капитализма не пригодно.

Основная причина – неразличение простого и капиталистического рынка и связанное с этим непонимание сущности капитализма.

См. также обобщающие комментарии к разделам "Прибыль" и "Циклы и кризисы".
Приложение 1. Методология

"Никакой теории – означает плохую теорию" [заголовок, - А.Ж.]
Хейне, с. 31
"… При отсутствии согласия по теоретическим вопросам трудно одинаково оценивать факты. И наоборот, при разной трактовке фактов трудно решить, какой теоретический подход наиболее правильный…"

Хейне, с. 640

Приложение 2. Социогуманология

"… Прогноз [экономический, - А.Ж.] сам не дает себе сбыться, поскольку изменяет первоначальный объем информации, исходя из которого он был сделан. Простой пример: если бы мы точно знали, как будет вести себя курс акций какой-то компании в следующем году, он стал бы вести себя иначе. Таков парадокс, с которым приходится мириться всем наукам о человеческом поведении. Предсказывая будущее, мы изменяем его, потому что люди, действия которых создают будущее, читают наши прогнозы."
Хейне, с. 598

Приложение 3. Этнология
"Экономическая теория пытается объяснить функционирование общества, исходя из предпосылки, что все участники преследуют свои собственные интересы и стараются при этом действовать рационально…" [последнее означает, что такая теория годится не для каждого общества (см. следующую цитату), - А.Ж.]
Хейне, с. 443
"Единственным исключением [см. предыдущую цитату, - А.Ж.] может быть заинтересованность в хаосе. Если бы люди в обществе не ценили рациональность, а отдавали предпочтение причудам, случайностям и бесполезным действиям, экономическая теория почти потеряла бы свою предсказательную силу. Соответственно, ее предсказательная сила выше в тех областях общественной жизни, где решения принимаются наиболее обдуманно [большая часть человечества не ценит рациональность, огромное большинство людей действует необдуманно (даже западный человек далеко не всегда рационален); это означает, что рыночная экономика – не для всех (что подтверждено экспериментально), - А.Ж.]."
Хейне, с. 444 (в примечании).
Приложение 4. Либертология
"… Мы живем в мире неопределенности и вынуждены делать выбор, который повлияет на наше будущее, не располагая точным знанием, каким именно будет это влияние…"
Хейне, с. 41

"В экономической науке нет существенных различий между теорией предложения и теорией спроса. И та и другая предполагают, что лица, принимающие решения, могут выбирать, что выбор предполагает наличие альтернатив и что выбор основывается на сопоставлении ожидаемых выгод (benefits), связанных с альтернативами…"
Хейне, с. 75

"… Будущее неопределенно, и ход событий часто идет вразрез с ожиданиями. Решения оказываются ошибочными. А за ошибки приходится платить."
Хейне, с. 199

"Из-за того, что существуют рынки, возрастает набор доступных возможностей для лиц, принимающих решения. А это другой способ сказать, что увеличивается богатство или что происходит экономический рост. Разве не это мы, в конце концов, понимаем под увеличением богатства? Расширение круга доступных возможностей? Свобода и власть больше делать того, что мы хотим делать? [синим в этом Приложении подчеркнуты и отчеркнуты общие места с моей теорией свободы и власти, - А.Ж.] Мы снова настоятельно призываем вас не ограничивать ваши представления об этом и область приложения всего этого тем, что люди довольно произвольно называют "экономической сферой" жизни. Информация о том, что и при каких обстоятельствах хотят делать другие, важна в любой сфере жизни, где желательна совместная деятельность. Ясная и точная информация не гарантирует эффективного сотрудничества, но существенно облегчает его достижение. "Я не знал, что вы хотели..." – первая строка многократно повторяющейся истории об упущенных возможностях; история, которую мы слышали бы еще чаще, если бы не тот факт, что мы никогда не узнаём о большинстве возможностей, которые упускаем из-за недостатка информации."
Хейне, с. 205 - 206
"Возможность, о которой вы не знаете, на самом деле возможностью не является. Следовательно, информация – это ценный ресурс, обладание которым позволяет людям увеличивать свое богатство."

Хейне, с. 215 - 216

[Из вопросов для обсуждения, - А.Ж.] "Рыночная власть – это не единственный вид власти, которой могут обладать и которую могут использовать деловые фирмы. Рыночная власть, как и любая другая, не обязательно зависит от размера фирмы. Вам, возможно, захочется подумать о природе, источниках и последствиях некоторых из типов власти, которые перечислены ниже, и о том, как они связаны (или не связаны) с рыночной властью. Типы власти:
а) способность, умение достигать желаемых результатов;

б) оказывать влияние на результаты выборов;

в) влиять на законодательную власть;

г) влиять на государственные органы управления;

д) оказывать влияние на людей посредством рекламы;

е) загрязнять окружающую среду, уменьшать загрязнение;

д) проводить в области занятости политику расовой дискриминации и дискриминации в отношении женщин; вводить поощрительные программы;
е) вмешиваться в дела других народов;
ж) формировать важнейшие представления и мнения людей."
Хейне, с. 248 - 249
[Из вопросов для обсуждения - А.Ж.] "Определение терминов: принуждение – побуждение людей к сотрудничеству путем сужения спектра их возможностей; убеждение – побуждение людей к сотрудничеству путем расширения спектра их возможностей."
Хейне, с. 355
"… Что произойдет со сложными процессами сотрудничества, лежащими в основе высоко специализированной экономической системы, если правила игры в обществе будут подвергаться непрерывным изменениям? [Постсоветская Россия! - А.Ж.]
Люди делают инвестиции, чем-то жертвуют, принимают на себя другие рискованные обязательства, полагая, что установленные права собственности будут уважаться, что правила не будут изменяться "в разгаре игры". Правило, гласящее, что правила могут быть в любое время изменены, подорвало бы основу большинства видов общественного сотрудничества. Права собственности должны быть достаточно ясными и стабильными, если мы хотим, чтобы люди планировали на будущее и учитывали отдаленные последствия своих решений.
Стоит отметить также, что, когда ожидания постоянно не сбываются из-за непредвиденных изменений в правилах игры, участники перестают играть в обычную игру и переключают свое внимание на более важную игру – установление правил. "
Хейне, с. 379 - 380

"… Если никто не знает, чего ожидать, никто не знает, что делать или что будут делать другие. В результате наступает хаос…"
Хейне, с. 409
"Вынесение судебных решений или попытка выяснить существующие права и разрешить конфликт между различными претензиями, всегда связано со стремлением избежать неожиданных решений или событий. Оно связано со стремлением уладить разногласия относительно прав собственности, поддержав и укрепив самые прочные ожидания, которые наиболее широко распространены. Таким образом, вынесение судебных решений – это попытка поддержать непрерывность ожиданий в условиях изменяющихся обстоятельств. А стабильные ожидания, мы еще раз вам об этом напоминаем, – это основа эффективной совместной деятельности в любом большом сложном обществе."
Хейне, с. 412
"Право использовать принуждение [заголовок, - А.Ж.]
Существует один отличительный признак государства, который не исчезает и не становится менее очевидным даже при внимательном рассмотрении. Государство обладает общепризнанным и исключительным правом принуждения по отношению к взрослому населению. Право это считается общепризнанным, но признается не всеми; его оспаривают радикальные анархисты, а также те, кто в принципе согласен с необходимостью государства, но отвергает как незаконную власть того конкретного государства, в котором они живут. Это исключительное право, т.к., по известному выражению, "люди не вольны своими руками творить закон"; если требуется прибегнуть к принуждению, то надлежит обратиться к представителям государственной власти (полицейским, судьям, законодателям). Право к принуждению взрослого населения принадлежит исключительно государству, в то время как право принуждать в определенных ситуациях своих детей обычно признается за родителями.

Что понимается под принуждением? ... Принуждать – это значит склонять людей к совместной деятельности, ограничивая свободу их выбора. Альтернативным способом стимулирования совместной деятельности является убеждение. Убеждать – значит склонять людей к совместной деятельности, расширяя свободу их выбора.
В ряде случаев может оказаться трудным однозначно отнести определенные действия к принуждению или убеждению. Так часто случается в ситуациях, где замешан действительный или предполагаемый обман; т.е. когда мы расходимся относительно того, как люди в действительности представляли свой выбор, когда их склоняли к совместной деятельности. Или мы можем иметь различные мнения о том, какие права должны предоставляться людям. Но в общем случае это определение помогает понять, применялось или не применялось принуждение при попытках оказать влияние на поведение людей. Право ограничивать возможности выбора, ограничивать личную свободу, отнимать у людей часть их прав для того, чтобы добиться осуществления совместной деятельности, мы признаем только за государством.

У принуждения – плохая репутация, т.к. большинство из нас считает (во всяком случае, нам самим так кажется), что людям, в общем, должно быть позволено делать то, что они хотят. Кроме этого, принуждение предполагает существование власти, а многие из нас автоматически неприязненно реагируют на любые притязания на власть. Но правила дорожного движения, указывающие нам, что следует ехать по правой стороне и останавливаться на красный свет, одновременно и принуждают нас, и... расширяют нашу свободу. Свобода наша расширяется потому, что принуждению подвергаются и другие люди. И все мы добираемся, куда нам нужно, быстрее и безопаснее, т.к. подчиняемся "принуждению" правил дорожного движения. Так традиционно строится защита государства и его права использовать принуждение: все мы сможем добиться большей свободы (более широкого выбора), если примиримся с ограничениями нашей свободы (и нашего выбора)."
Хейне, с. 446 - 447
"… Экономическая теория пытается объяснить любое поведение людей как результат выбора. В ситуации, где у людей нет никакого серьезного выбора, экономическая теория бесполезна для объяснения их поведения…"
Хейне, с. 496
